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            октября состоялась Седьмая 
            международная конференция 
         «Минеральные удобрения 2014», 

организованная компанией CREON 
Energy. Партнером мероприятия вы-
ступил концерн Aliaxis, генеральным 
информационным партнером – «Россий-
ская газета – Бизнес».

Обращаясь к собравшимся, глава 
группы CREON Фарес Кильзие отметил, 
что 2014 г. стал неоднозначным для рос-
сийских производителей минеральных 

удобрений. Падение цен на многие виды 
удобрений на мировом рынке и сниже-
ние закупок на внутреннем рынке, нега-
тивная динамика цен на сырьевые про-
дукты сельского хозяйства, ограничение 
доступа к финансовым ресурсам и анти-
демпинговые пошлины Украины на рос-
сийские удобрения – все это отразилось 
на отечественных производителях. Из 
позитивных моментов г-н Кильзие отме-
тил девальвацию рубля и приемлемую 
цену на природный газ.

В 2015 г. согласно балансу Минэ-
нерго на биржевых торгах будет про-
дано 35 млрд кубометров природного 
газа. Как сообщил Антон Карпов, стар-
ший управляющий директор Санкт-
Петербургской международной товар-
но-сырьевой биржи, половина этого 
объема – 17,5 млрд – придется на сырье 
«Газпрома», остальное – на газ независи-
мых производителей.

24 октября Санкт-Петербургская 
международная товарно-сырьевая бир-

жа запустила торги природным газом. 
Торги осуществляются с поставкой на 
месяц вперед в режиме двустороннего 
встречного аукциона. Помимо биржи, в 
них задействованы клиринговая компа-
ния и «Газпром межрегионгаз поставка» 
(отвечает за транспортировку газа от 
балансовых пунктов до ГРС заказчиков). 
Балансовых пунктов два: Надым и Вын-
гапур (это компрессорные станции, на-
ходящиеся в начале газотранспортной 
системы). Цены на газ в этих пунктах 
близки к ценам ФСТ. По словам г-на Кар-
пова, в Надыме это 2634 руб./м3, в Вынга-
пуре – 2629 руб./м3.

В планах биржи – начать в первом 
полугодии 2015 г. торговлю в режимах 
«на следующую декаду» и «на сутки впе-
ред». Технологически эти режимы более 
сложные, однако они позволят покупа-
телям оптимально загружать свои мощ-
ности с точки зрения неравномерности 
ежедневного потребления.

Г-н Карпов подчеркнул, что долгие 
годы цена на газ регулировалась госу-
дарством. Необходимо создать меха-
низм, который позволил бы выявлять 
справедливую цену голубого топлива. 
Биржевая торговля как раз и дает воз-
можность определять эту цену путем со-
отношения спроса и предложения. Уже 
сейчас «Газпром» является не монополи-
стом на рынке торговли газом, а домини-
рующим субъектом с долей 65-68%. Не-
зависимые производители составляют 
ему конкуренцию, активно наращивая 
добычу. Все это способствует тому, что 
в далекой перспективе рынок уйдет от 
государственного регулирования цены 
на газ в сторону формирования цены на 
открытом рынке.

Специалист службы развития 
«НИИК» Ольга Звезденкова подтверди-
ла, что в настоящее время усиливается 

влияние независимых производителей 
газа на внутренний рынок минеральных 
удобрений. Такие компании, как «Лу-
койл», «Новатэк» и «Роснефть», создают 
«Газпрому» конкуренцию на поставку 
газа для российских производителей 
удобрений и, следовательно, влияют на 
ценообразование и себестоимость про-
изводства удобрений. Производители 
удобрений в свою очередь также ищут 
способы снизить себестоимость продук-
ции. Один из вариантов – это интегра-
ция в газовый бизнес, которая осущест-
вляется разными путями: партнерство с 
независимыми производителями газа, 
покупка действующих игроков на рынке 
газа, а также покупка и разработка соб-
ственных газовых активов.

По словам г-жи Звезденковой, к 2020 г. в 
России объемы производства карбами-
да вырастут до 12 млн т. По итогам 2013 
г. общий объем производства составил 6 
млн т (причем большая часть отправле-
на на экспорт), аммиака было выпущено 
14.5 млн т, аммиачной селитры – 8,5 млн 
т. К 2020 г. внутреннее потребление кар-
бамида может составить 30-40% от объ-
емов производства.

Увеличение производства будет 
достигнуто как за счет расширения 
имеющихся мощностей, так и за счет 
строительства новых предприя-
тий. К перспективным проек-
там относится «Балтийский 
карбамидный завод», в 
данный момент идет 
разработка проект-
ной документации 
на строительство 
комплекса аммиака/
карбамида. В Находке 
планируется к строительс-
тву газохимический комплекс 
аммиака/карбамида/метанола. По это-

му проекту «НИИК» разработал декла-
рацию о намерениях инвестирования в 
строительство комплекса, заказчик ве-
дет выбор контрактера для реализации 
проекта.

Борис Левин, директор по управ-
лению рисками «ФосАгро», сообщил, 
что компания разработала программу 
развития баз минеральных удобрений 
на внутреннем рынке на 2013-2015 гг., 
целенаправленно развивая их поставки 
на внутренний рынок через компанию 
«ФосАгро-регион». Объем капитальных 
вложений в развитие региональных баз 
минеральных удобрений только за пе-
риод 2013-2014 гг. составит более 800 
млн руб.

Цель создания подобных баз – обе-
спечить конечным потребителям в первую 
очередь комфортные условия поставки 
минеральных удобрений, используя мак-
симально удобную упаковку и современ-
ные средства доставки. В ассортименте 
компании – весь спектр продукции, в т. ч. 
и других производителей. Компания осу-
ществляет доставку минеральных удобре-
ний непосредственно до места назначе-
ния собственным транспортом.

Российская индустрия минеральных удобрений в отличие от нефтегазодобывающей отрасли практически не 
ощутила влияния западных санкций. Соответственно, планы на ближайшие годы остаются вполне оптимистичными: 
запуск новых производств, увеличение мощностей действующих предприятий, расширение ассортимента продук-
ции. Однако российским производителям удобрений предстоит определиться, что станет для них приоритетом: на-
сыщение внутреннего рынка, упрочение позиций в качестве ведущих мировых экспортеров или же можно успешно 
работать в обоих направлениях?
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 Таким образом, «ФосАгро» оказывает 
потребителям удобрений полный ком-
плекс услуг – производство продукта, его 
дистрибуцию и доставку.

Г-н Левин отметил, что за последние 
годы «ФосАгро» диверсифицировала 
портфель выпускаемой продукции в 
сторону увеличения количества марок 
NPK/NPKS/NPS/PKS (с 4 до 16). Всего же 
в 2008 г. компания выпускала 10 видов 
конечной продукции, а в 2013 г. – уже 
25 видов.

За счет развития сети региональных 
баз объемы поставок в Россию и СНГ 
с 2011 по 2013 гг. выросли более чем в 
1,5 раза и составили 1,7 млн т. В целом 
география поставок за этот период рас-
ширилась с 60 стран до 100. Продажи 
удобрений в Азию выросли почти в два 
раза, на столько же увеличились постав-
ки в Европу (до 1,157 тыс. т).

Капитальные вложения компании с 
2012 по 2013 г. увеличились на 2,8 млрд 
руб. и достигли 17,7 млрд руб. Доклад-
чик отметил, что увеличение произошло 
в основном за счет роста инвестиций в 
развитие. Только затраты в научно-ис-
следовательские и проектные разработ-
ки компании в 2013 г. составили более 
600 млн руб.

Приоритетным инвестиционным 
проектом является проект по строи-
тельству в «ФосАгро-Череповец» но-
вого производства аммиака совместно 
с производствами по его переработке 
в удобрения. После его реализации 
прирост мощностей по выпуску удо-
брений к 2018 г. превысит 25%. В част-
ности, проектная мощность нового 
энергоэффективного агрегата аммиака 
составит 760 тыс. т /год, производства 
гранулированного карбамида – 500 
тыс. т/год.

Президент Национального агрохи-
мического союза Михаил Овчаренко 
прокомментировал идею развития баз 
минеральных удобрений, подтвердив 
необходимость ее создания. По словам 
эксперта, в настоящее время из 1765 
сельскохозяйственных районов России 
только 232 имеют базы химизации. Это 
положение необходимо исправлять как 
можно скорее.

Ситуацию на мировом калийном 
рынке обозначил Петер Хельмут, руко-
водитель отдела развития сферы бизне-
са «Калийные и магниевые соли» компа-
нии K+S Kali. Чтобы накормить растущее 
население планеты, сельскохозяйствен-

ное производство до 2050 г. должно вы-
расти на 70%. В связи с этим необходимо 
повышать продуктивность и эффектив-
ность использования земельных угодий. 
На среднесрочную и долгосрочную пер-
спективу ожидается повышение еже-
годного потребления удобрений в мире 
на 2-3%. По итогам 2013 г. общий объем 
продукции, производимой предприяти-
ями мировой калийной промышленно-
сти, составил 58,5 млн т, из них 10 млн т 
пришлось на российский «Уралкалий».

Г-н Хельмут подчеркнул, что расту-
щий спрос на калий не может быть удов-
летворен на долгосрочную перспективу 
за счет существующих на сегодняшний 
день производственных мощностей. 
Создание новых мощностей требует ка-
питалоемких инвестиций, высоких за-
трат на опытно-конструкторские работы 
и много времени.

Что касается цен на хлористый ка-
лий, то низшая точка падения пройдена, 
в динамике развития рынка за послед-
ние месяцы наблюдается явная тенден-
ция к стабилизации (правда, на низком 
уровне). Несмотря на это, K+S Kali не 
ожидает, что цены на калийную про-
дукцию в ближайшее время вернутся 
к прежнему уровню. Эксперт отметил, 
что направление дальнейшей динамики 
цен станет понятным после заключения 
договоров с китайскими партнерами на 
первое полугодие 2015 г.

Анатолий Аношин, главный техно-
лог компании «Славкалий», рассказал, 
что она осуществляет строительство 
производства по добыче и переработ-
ке калийной руды для «Беларуська-
лия». Предприятие будет использовать 
сырье Старобинского месторождения 
(Нежинский участок). Объем пере-
работки составит 7,5 млн т руды/год, 
объем производства – 1,8 млн т хлори-
стого калия. В качестве способа пере-
работки выбран галургический метод. 
Ввод предприятия в эксплуатацию на-
мечен на 2020 г.

Аналитик Центра экономического 
прогнозирования «Газпромбанка» Ан-
тон Чернышев сообщил, что к 2018 г. в 
России изменится структура прироста 
потребления удобрений по видам. Банк 
разработал три сценария изменения. 
Негативный предполагает, что в период 
2013-2018 гг. совокупный среднегодо-
вой темп роста (CAGR) составит +1,3%. 
При сохранении текущего уровня ис-
пользования удобрений совокупный 

рост рынка в 2018 г. составит 5% за счет 
расширения посевных площадей под 
культуры, требовательные к мелио-
рации. Согласно базовому сценарию 
CAGR составит +2,1%, рост погектар-
ного использования удобрений куль-
турами-лидерами с темпом на уровне 
2003-2013 гг. приведет к росту рынка 
на 22%. Инновационный же сценарий 
предполагает показатель CAGR на 
уровне +5,2%. В среднесрочной пер-
спективе прирост рынков азотных и 
фосфорных удобрений будет в боль-
шей степени обеспечен расширени-
ем площадей; калийных – приростом 
уровня удельного внесения. Наиболее 
вероятным эксперты «Газпромбанка» 
считают реализацию второго (базово-
го) сценария.

Михаил Овчаренко озвучил дан-
ные по различным видам сельско-
хозяйственных культур. Так, посевы 
озимых зерновых в настоящее время 
достигли 16,5 млн га и к 2020 г. могут 
достичь 18,5 млн га. Посевы кукурузы 
с нынешних 5 млн га вырастут до 10 
млн га, причем этот рост будет проис-
ходить не за счет сокращения посевов 
пшеницы, а благодаря использованию 
заброшенных земель. Посевы яровой 
пшеницы увеличатся с 10 до 13 млн 
га, сои – с 550 тыс. до 750 тыс. Эксперт 
отметил, что сейчас по производству 
минеральных удобрений российский 
рынок растет быстрее мирового. Так, 
по производству аммиака Россия нахо-
дится в числе лидеров – на уровне но-
вых развивающихся стран с дешевым 
природным газом.

Концерн Aliaxis занимается про-
изводством и поставкой полимерных 
систем трубопроводов для химически 
агрессивных сред, которые в том чис-
ле используются и при производстве 
удобрений. Как рассказала Ольга Бог-
данова, руководитель направления 
«Глинвед Раша» (входит в концерн 
Aliaxis), на предприятия, выпускаю-
щие минеральные удобрения, компа-
ния поставляет пять видов различных 
полимерных материалов, различаю-
щихся по химической стойкости. Ос-
новные преимущества полимеров: 
отсутствие коррозии; агрессивная 
стойкость; целостность системы; от-
сутствие зарастания труб, гладкость 
внутренней поверхности; широкий 
спектр запорно-регулирующей арма-
туры. Полимерные трубопроводы в 

4-8 раз легче стальных аналогов, про-
сты в транспортировке и монтаже.

Являясь представителем ино-
странной компании, г-жа Богданова 
отметила, что в связи с осложнением 
взаимоотношений с Западной Евро-
пой отечественные производители 
минеральных удобрений стараются 
найти аналоги западных технологий в 
России, которых пока просто не суще-
ствует. Эксперт отметила, что исполь-
зование морально устаревших техно-
логий может существенно влиять как 
на безопасность производственного 
процесса, так и на качество конечного 
продукта.

Семен Евреинов, глава москов-
ского представительства «Стамикар-
бон», подчеркнул, что напряженные 
отношения РФ с Западом на работу 
компании с заказчиками из России 
не повлияли. В то же время компания 
постоянно отслеживает ситуацию с 
взаимными санкциями и оценивает их 
влияние на ее работу на территории 
РФ. Технология производства карба-
мида не входит в список технологий 
двойного назначения, приведенно-
го в документе EU 429/2009, поэтому 
ограничения на ее лицензирование в 
РФ отсутствуют. В связи с вводимыми 
санкциями компания «Стамикарбон» 
будет продолжать мониторинг своих 
клиентов (как физических, так и юри-
дических лиц).

Директор отдела исследований 
Promindsa Лучано Квеста представил 
доклад на тему пигментов для окраши-
вания удобрений. Они производятся на 
основе оксида железа и представляют 
собой продукт натурального происхож-
дения с уникальными физико-химиче-
скими свойствами, практически не со-
держат тяжелые металлы и токсичные 
вещества.

«Девальвация рубля и до сих пор 
приемлемая цена на газ остаются хо-
рошим подспорьем для производите-
лей минеральных удобрений. Эти два 
фактора компенсируют негативные 
мировые явления по снижению цен 
на данную продукцию. Пожалуй, един-
ственная проблема данного рынка, ко-
торая требует решения в обозримом 
будущем, заключается в долгосрочном 
и международном финансировании 
новых производственных единиц», – 
полагает глава группы CREON Energy 
Фарес Кильзие.
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Стало известно, что в 2015 г. производитель New Holland Agriculture обновит модельный ряд тракторов серии T8. На смену 
тракторам T8.330, T8.360 и T8.390, хорошо знакомым российским аграриям, придут модернизированные модели T8.350, T8.380, 
T8.410. Уже в следующем году обновленные машины можно будет увидеть на российских полях. Подробнее об изменениях, 
основанных на пожеланиях клиентов и опыте эксплуатации, которые произошли с трактором, мы расскажем в этой статье.

МОЩНОСТЬ C ПРИЦЕЛОМ 
НА ЭКОНОМИЧНОСТЬ

Если внешне на капоте отличий не-
много – появится новое обозначение 
максимальной мощности, 380 л. с., то 
под капотом произошли существен-
ные изменения. Двигатель FPT Cursor 
объемом 8,7 л получил обновленный 
контроллер управления, что позво-
лило увеличить запас мощности – до 
23%, а максимальный крутящий момент 
до рекордных 1708 Нм всего при 
1400 об/мин. За подачу топлива отве-

чает прежняя надежная и хорошо всем 
знакомая электронная система управ-
ления впрыском. За качество подава-
емого к форсункам топлива – двойная 
система очистки. В базовое оснащение 
двигателя входят электрический пред-
пусковой подогреватель нагнетаемого 
воздуха и подогреватель рубашки бло-
ка охлаждения.

Уровень эксплуатационных затрат 
соответствует прежнему уровню бла-
годаря длительным сервисным интер-
валам и малому расходу технических 
жидкостей.

НАДЕЖНОСТЬ, ПРОВЕРЕННАЯ
РОССИЙСКИМИ УСЛОВИЯМИ 

По традиции New Holland Agriculture 
уделяет особое внимание комфорту опе-
ратора. Не секрет, что высокий уровень 
работоспособности обеспечивает макси-
мальную производительность. Комфорт-
ная, безопасная и вместительная кабина 
в исполнении Deluxe обеспечивает низ-
кий уровень шума, обзор в 360 градусов 
и индивидуальные настройки микро-
климата. Освещение с лампами повы-
шенной яркости позволяет работать 

уверенно в темное время суток.
Поворотный модульный пост управ-

ления SideWinder IITM отличается своей 
функциональностью и практичностью. 
Модуль легко настроить под комплек-
цию любого оператора с помощью сер-
вопривода. Пост управления оснащен 
цветным монитором IntelliView IVTM, 
который позволяет настраивать и опе-
ративно контролировать работу всех 
систем трактора и вспомогательного 
оборудования. Панель интуитивного 
управления ICP по достоинству оценят 
те, кто предпочитает максимальную эф-
фективность и удобство. 

КОМФОРТ С ЗАБОТОЙ ОБ ОПЕРАТОРЕ 

Адаптированная к российским ус-
ловиям трансмиссия Ultra CommandTM 
уже хорошо зарекомендовала себя и 
осталась практически без изменений. 
Для повышения эксплуатационного ре-
сурса узлов и агрегатов, а также увели-
чения общей грузоподъемности в кон-
струкции мостов и коробке перемены 
передач использованы детали усилен-
ного исполнения. 

Картер трансмиссии оснащен от-
дельным электрическим подогревате-
лем масла для облегчения запуска трак-
тора в условиях низких температур.

КУРС НА ПРОИЗВОДИТЕЛЬНОСТЬ 
И ЭФФЕКТИВНОСТЬ

Опыт эксплуатации в российских ус-
ловиях заставил внести значительные 
коррективы в основные системы трак-
тора, что положительно сказалось на его 
характеристиках.

При выполнении многих агротех-
нических операций в целях обеспече-
ния высокого качества работы особое 
значение имеет поддержание посто-

янной скорости движения агрегата. 
Не всегда оператору удается добиться 
этого с помощью ручного управления 
КПП. Для решения этой задачи трактор 
T8.380 укомплектован обновленной 
интеллектуальной системой управле-
ния рабочей скоростью Ground Speed 
ManagementTM. Автоматика самостоя-
тельно выбирает оптимальную переда-
чу и требуемые обороты двигателя для 
обеспечения заданной постоянной ско-
рости движения трактора или агрегата. 
Важно отметить, что теперь оператор 
самостоятельно может выбрать источ-
ник считывания информации о текущей 
скорости движения агрегата и при необ-
ходимости установить индивидуальные 
настройки чувствительности к нагрузке 
для начала переключения передач. 

Высокопроизводительный аксиально-
поршневой насос гидравлической системы 
обеспечивает постоянный мощный поток 
рабочей жидкости в 166 л/мин независимо 
от нагрузки. При необходимости можно 
установить дополнительный гидравличе-
ский насос и довести производительность 
системы до 282 л/мин. Трактор оснащен 
пятью парами гидравлических выходов с 
индивидуальной электронной настройкой 
потока и положения. 

Производитель не оставил без вни-
мания пожелания клиентов и изменил 
тип заднего навесного устройства. Те-
перь задняя навеска грузоподъемно-
стью до 10 т оснащена длинными ры-
чагами и тяговым брусом с допустимой 
вертикальной нагрузкой в 5 т. Такая 
компоновка позволяет более эффектив-
но агрегатировать трактор с произво-
дительными, тяжелыми и широкозахват-
ными навесными орудиями.

Теперь владельцам «восьмерок» не 
придется тратить дополнительные де-
нежные средства на дооснащение трак-
тора системой автоматического вожде-

ния. Обновленная модель уже в базовой 
комплектации оснащена оригинальной 
системой IntellisteerTM точного земле-
делия от New Holland. В ее состав входят 
гидравлический распределитель, кон-
троллер, антенна-приемник и широко-
экранный цветной монитор рабочих па-
раметров. Система обеспечивает лучшую 
в классе точность, до 2,5 см, и работает с 
сигналами GLONASS и GPS.

Особое внимание уделено улучше-
нию тягово-сцепных свойств и манев-
ренности трактора. На нем установлены 
широкие сдвоенные задние колеса 710-
й серии для повышения тягового КПД и 
снижения давления на почву. Длинная 
колесная база, пакет балластных грузов и 
низкое расположение центра тяжести по-
вышают устойчивость и снижают опроки-
дывающий момент.

Вынесенный вперед мост и безрамная 
конструкция передней части обеспечива-
ют трактору малый радиус разворота, что 
позволяет увеличивать производитель-
ность до 11% за счет снижения затрат вре-
мени на разворотах в конце гона.

Прежний топливный бак не мог по-
хвастаться функциональностью и объе-
мом. По этим причинам его конструкция 
была изменена. Новый топливный бак 
получил увеличенную до 765 л емкость, 
что существенно повысило запас хода. 
Также появилась удобная площадка с 
лестницей для обслуживания.

В целом новый облик модели Т8.380 
получился весьма сбалансированным 
и гармоничным. Модель прекрасно по-
дойдет для многих технологических 
операций не только центрально-черно-
земной полосы, но и ряда других реги-
онов. Плюсы обновленного трактора T8 
по достоинству оценят многие покупа-
тели. Подробнее о новых машинах мож-
но узнать у официальных дилеров New 
Holland Agriculture в вашем регионе.

Внешний вид трактора Т8.380

Двигатель FPT Cursor 9 объемом 8,7 л получил 
новый контроль управления

Трансмиссия Ultra CommandTM Рабочее место оператора в кабине трактора 
Т8.380
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      дна из четырех золотых медалей 
     «Агросалона» была присуждена 
  тренажеру ONLINE SIMULATOR, 

созданному специалистами ком-
пании CLAAS для обучения и трени-
ровок в управлении самоходными 
зерноуборочными комбайнами, на-
пример, в несезонный период. Бла-
годаря программному обеспечению, 
разработанному на основе телеме-
трических данных, механизаторы 
могут быстро освоить новую технику 
и повысить свою квалификацию. Уни-
кальный тренажер позволяет ото-
бражать все рабочие процессы ком-
байна или трактора на компьютере, 

а это значит, что механизатор может 
самостоятельно ознакомиться с осо-
бенностями управления сельскохо-
зяйственными машинами на рабочем 
месте или через Интернет.

Из всего комплекта серебря-
ных медалей три были присуждены 
компании CLAAS за инновационные 
выдающиеся идеи, помогающие оп-
тимизировать труд механизаторов и 
способствующие развитию отрасли. 
Жюри «Агросалона» отметило новое 
поколение телескопических погруз-
чиков CLAAS SCORPION с функцией 
SMART HANDLING. Благодаря раз-
личным вариантам синхронизации 

гидроцилиндров подъема стрелы 
и вытягивания телескопа реализу-
ются режимы работы с ковшом, с 
палетными вилами и ручной режим. 
Режим работы с палетными вилами 
позволяет управлять стрелой теле-
скопического погрузчика так же, 
как и вилочного погрузчика. Это по-
зволяет осуществлять складирова-
ние на стеллажах в тесных складах 
без риска повредить груз или сам 
стеллаж, так как при подъеме стре-
лы вилы поднимаются строго вер-
тикально до максимальной высоты 
благодаря автоматической регули-
ровке выдвижения стрелы. Режим 

 
 

Î работы с ковшом предупреждает 
опрокидывание погрузчика при 
опускании тяжелого груза с высоты 
за счет автоматического втягивания 
стрелы. Ручной режим позволяет 
управлять подъемом и выдвижени-
ем стрелы независимо, как на любом 
телескопическом погрузчике.

Система DYNAMIC POWER на кор-
моуборочном комбайне JAGUAR 870 
стала следующим серебряным лау-
реатом выставки «Агросалон». От-
личительной особенностью системы 
DYNAMIC POWER является возмож-
ность автоматически приводить мощ-
ность двигателя в соответствие с 

текущей потребностью и отбирать
столько мощности, сколько требу-
ется для конкретных условий при-
менения. Такая необходимость обу-
словлена тем, что в определенных 
условиях работы (например, во 
время подбора многолетних трав из 
валка) комбайн бывает загружен не 
полностью. В этом случае двигатель 
не работает в оптимальном режи-
ме и расходует лишнее дизельное 
топливо. Система DYNAMIC POWER 
автоматически снижает мощность 
двигателя и переводит тем самым 
его в более экономный диапазон – 
1800-1900 об/мин. Процесс пере-

ключения при этом осуществляется 
автоматически, без предваритель-
ного выбора режима работы. Для 
этого достаточно просто включить 
или выключить систему DYNAMIC 
POWER на центральном терминале 
управления CEBIS.

Третье «серебро» в рамках 
конкурса завоевало программ-
ное обеспечение ICT (Implement 
controls tractor) компании CLAAS. 
Данная разработка является 
первой электронной системой 
управления комбинацией «трак-
тор-агрегат», позволяющей авто-
матически и без забиваний выйти 
на максимальный уровень произ-
водительности в процессе работы. 
Достигается это в результате зна-
чительного снижения нагрузки на 
водителя за счет уменьшения ко-
личества выполняемых им опера-
ций – эту функцию выполняет сама 
система. Загруженность машины в 
этом случае приближается к 100%. 
Как следствие, улучшаются пока-
затели производительности и эко-
номии топлива. Важно, что эффект 
увеличения производительности 
сохраняется даже при управлении 
комбинацией менее опытным во-
дителем.

Конкурс «Агросалон» – это ав-
торитетное ежегодное меропри-
ятие, центральная отраслевая 
площадка для демонстрации но-
вейших технических решений в 
агропромышленном комплексе. 
В 2014 г. на конкурс была пред-
ставлена 61 разработка в области 
сельхозмашиностроения, но на-
градами отмечены всего 19 инно-
вационных решений. Образцы от-
бирались по строгим критериям: 
значение инновации для практи-
ки, преимущества для экономики 
предприятия и баланса трудовых 
ресурсов, повышение эффектив-
ности и улучшение экологической 
ситуации, сохранение природных 
ресурсов и повышение плодоро-
дия почвы, влияние на безопас-
ность и облегчение труда. Тор-
жественная церемония вручения 
медалей и почетных дипломов 
независимого профессионального 
конкурса инновационной сельхоз-
техники состоялось 8 октября на 
выставке «Агросалон 2014». 

Ведущий 
производитель 

сельскохозяйственной 
техники германская ком-

пания CLAAS в очередной 
раз продемонстрировала 
высокий уровень иннова-

ций и вошла в число ла-
уреатов конкурса.
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ÇÀÂÎÄ «ÊËÀÀÑ» Â ÊÐÀÑÍÎÄÀÐÅ ÏÎÑÅÒÈËÈ 
ÃÎÑÒÈ ÈÇ ÊÀÇÀÕÑÒÀÍÀ

«КЛААС Академия» (CLAAS 
Academy) является одной из основных 
структур компании не только в Рос-
сии, но и во всем мире. Главная задача 
подразделения – подготовка квали-
фицированных кадров как для своих 
структур, так и для дилеров, чтобы 
обеспечить максимально эффектив-
ное обслуживание суперсовременных 
сельхозмашин. 

Учебный центр «КЛААС Академии» 
расположен в Воронеже. Но обучение 
проводится не только там. Часто кур-
сы организуют на базе завода «КЛААС» 
в Краснодаре. Кроме того, с началом 

сезона уборки урожая сотрудники 
академии выезжают прямо в поля в 
любой регион Российской Федера-
ции, где на практике могут обучить и 
технический персонал, и менеджеров 
по продажам. А если есть необходи-
мость, то и механизаторов конечного 
покупателя. 

В течение нескольких лет «КЛААС 
Академия» обучает не только предста-
вителей российских дилерских струк-
тур и клиентов, но и желающих из со-
седних стран. Крупный дилер CLAAS 
в Казахстане, «CТ-Агро», не впервые 
приезжает в Россию на обучение. В 

последний раз его представители 
были участниками полевого тренинга 
CLAAS в Алтайском крае в конце авгу-
ста 2014 г.

Обучавшиеся смогли получить 
знания по базовому курсу стандарт-
ных тракторов и XERION. Во время 
визита делегация посетила выставку 
«ЮГ-Агро» и заинтересовалась экскур-
сией по «старому» и еще строящемуся 
новому заводу «КЛААС», открытие ко-
торого запланировано на 2015 г. 

Завод «КЛААС» всегда рад открыть 
двери для гостей из всех стран ближ-
него зарубежья! 

24-28 ноября 2014 г. в Краснодаре состоялось обучение представителей дилера 
компании CLAAS в Казахстане «СТ-Агро». 

Компания CLAAS приступила к осу-
ществлению проекта по развитию и ре-
структуризации дилерской сети около 
двух лет назад с целью реализации но-
вых стандартов обслуживания клиентов 
в России. В нынешнем году началось со-
трудничество с компаниями «ДальАгро-
лига», ведущим поставщиком удобрений 
и агрохимикатов в Хабаровском и При-
морском краях, и «ТЕРРА ИНДАСТРИАЛ», 
имеющей значительный опыт на рынке 
сельскохозяйственной техники в Респу-
блике Мордовия.

Теперь компании предстоит сделать 
очередной важный шаг в развитии суще-
ствующей дилерской сети в Центральном 
и Северно-Западном регионах России.

Василина Некрасова, руководитель 

отдела аналитики и развития дилер-
ской сети ООО «КЛААС Восток», объ-
ясняет необходимость этих изменений 
так: «Важнейшими критериями выбора 
наших партнеров по сбыту являются 
отличное знание потребностей рынка 
сельхозтоваропроизводителей, финан-
совая стабильность, а также готовность 
инвестировать в развитие инфраструк-
туры с целью создания базы для долго-
срочного партнерства как с клиентами, 
так и с CLAAS. Сейчас мы концентри-
руемся на усилении позиций CLAAS в 
Центральном и Северо-Западном реги-
онах страны».

Бернд Людвиг, генеральный ди-
ректор ООО «КЛААС Восток», до-
бавляет: «Центральная часть России, 

особенно Центрально-Черноземный 
регион, относится к наиболее при-
влекательным и перспективным сель-
скохозяйственным регионам страны. 
Компания CLAAS предлагает идеаль-
ную линейку сельскохозяйственной 
техники: ставшие бестселлерами рос-
сийского рынка комбайны LEXION и 
TUCANO и новый трактор AXION 900 
серии, который уже занял прочные 
позиции на рынке. В Северо-Западном 
регионе огромной популярностью 
пользуются кормоуборочные комбай-
ны JAGUAR и линейка машин для заго-
товки кормов». 

В ближайшее время CLAAS проин-
формирует о результатах реструктури-
зации дилерской сети в этих регионах.

CLAAS ÓÑÊÎÐÅÍÍÛÌÈ ÒÅÌÏÀÌÈ ÐÀÑØÈÐßÅÒ 
ÄÈËÅÐÑÊÓÞ ÑÅÒÜ Â ÐÎÑÑÈÈ

В 2014 г. компания CLAAS начала сотрудничество с двумя новыми партнерами по 
сбыту в России: ООО «ДальАгролига» (г. Уссурийск, Приморский край) и ООО «ТЕРРА 
ИНДАСТРИАЛ» (г. Саранск, Республика Мордовия). Параллельно идет процесс форми-
рования новой дилерской сети в Центральном и Северо-Западном регионах страны. 








