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РЕШЕНИЯ ПО ОРОШЕНИЮ,  
КОТОРЫЕ УВЕЛИЧАТ ВАШУ ПРИБЫЛЬ.

Lindsay — это производитель и поставщик готовых к применению решений, 
который может разработать уникальную систему в соответствии с Вашими 
индивидуальными потребностями. Мы соединили преимущества всех  
компаний и продуктов Lindsay в один простой, но эффективный  
пакет - Plan to Profit Portfolio. 

Масштабные проекты и высокоточная настройка, индивидуализированные 
насосные станции, дополнительные сенсоры и беспроводное управление 
орошением — все это органично объединяет Zimmatic от компании Lindsay, 
создавая систему орошения под Ваши потребности — систему, которая поможет 
Вам оптимизировать производительность и урожайность, в то же время сводя к 
минимуму расход ресурсов.

Более подробную информацию можно получить на сайте: lindsayrussia.com

FieldNET — беспроводное 
управление орошением.

Не имеет значения, где 
Вы находитесь, FieldNET 
поможет легко управлять 
Вашей системой орошения 

дистанционно. Удобный в эксплуатации 
интерфейс с символами в реальном  
времени отображает процесс выполнения 
работы и возможные неполадки, и таким 
образом экономит деньги, энергию, рабочую  
силу и воду.

Если операцию можно выполнить 
дистанционно, FieldNET это сделает. Узнайте 
больше на сайте: lindsayrussia.com/fieldnet
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TWO-WAY TWO-WAY 
PROSPECTS PROSPECTS 
FOR DAIRY FOR DAIRY 
PRODUCTS PRODUCTS 
MARKETMARKET
D

mitry Medvedev’s recent say-
ing of that Russian dairy prod-
ucts market had no problem 

and there were vast opportunities 
for next step forward brought some 
optimism in men and women of the 
street, and real misunderstanding 
of market experts and players. In a 
situation when 1 ton of production 
have been already lost this year un-
der official statistics, and branch as-
sociations forecast jump in custom-
er prices it is strange to say the least 
of development.  

Although, when you get down to it, 
the words of the Prime Minister were 
focused on a long-term perspective, 
i.e. he spoke of the potential for the 
development of that industry for the 
next 15-20 years. 

As he noted, “Russia stands a 
good chance to be a leading world-
wide producer of the milk and ani-
mal products. We are a vast country 
and we are able both to be nourished 
and furnished with animal products, 
the more especially as we have the 
largest ranchlands, excellent food re-
serve, also we have good agrarian 
technologies and extensively adopt 
them”.

Also it was noted at the meet-
ing with Dmitry Medvedev that in the 
90s Russia produced 55 000 000 
ton of milk while as now that number 
accounts for only 32 000 000 ton. 
With account of Russia entered into 
the WTO the experts appeal the Rus-
sian powers to actively complete the 
constant milk market grouping capa-
ble to stand against import inflowing. 
However, the situation in that indus-
try is still hard.

CATASTROPHIC SITUATION 
IN THE INDUSTRY 

With that in the eye of the man-
agement of Soyuzmoloko today the 

ПЕРСПЕКТИВЫ ПЕРСПЕКТИВЫ 
РЫНКА МОЛОКА РЫНКА МОЛОКА 
ОКАЗАЛИСЬ ОКАЗАЛИСЬ 
ДВОЙСТВЕННЫМИДВОЙСТВЕННЫМИ
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situation exists in the milk industry of 
Russia in the worst way for the last 
years. As noted by the head of Soyuz 
Andrey Danilenko interviewed on-line 
by AIF today a reverse trend is ob-
served at the market when import re-
places domestic product instead of 
domestic product replaces import 
as it was declared by our Prime Min-
ister.  

As it was noted by him, “Today we 
produce about 16 000 000 ton of 
milk which is intended for process-
ing to get a product we purchase. 
As a comparison today we import 
about 8 000 000 ton in the equiv-
alent product. We ourselves pro-
duce 16 000 000 and we import 
8 000 000. This year for the last 5 
years for the first time we have lost 
1 000 000 ton of own milk produc-
tion in so doing the growth of im-
port milk ratio of 8 000 000 ton to 
9 000 000 ton and doing the fall of 
our one of 16 0000 to 15 000 000. 
And that falling process goes on.”     

As it was said by Andrey Danilen-
ko, the situation is counterintuitive 
as people suffer from that, and first a 
final consumer whom is started to of-
fer questionable quality production. 

“This means that those 
9 000 000 ton are dried milk, palm 
oil, products with conservants, vari-
ous stabilizers, substitutes, etc. So, 
we run steadily from the fresh nat-
ural products gone a minimum dis-

ПЕРСПЕКТИВЫ 
РЫНКА МОЛОКА 
ОКАЗАЛИСЬ 
ДВОЙСТВЕННЫМИ

Н
åäàâíèå ñëîâà Äìèòðèÿ Ìåäâå-
äåâà, çàÿâèâøåãî, ÷òî íà ðîñ-
ñèéñêîì ðûíêå ìîëîêà âñå â 

ïîðÿäêå è åñòü îãðîìíûé ïîòåíöè-
àë äëÿ äàëüíåéøåãî ðàçâèòèÿ, âñåëè-
ëè îïòèìèçì â ïðîñòûõ îáûâàòåëåé è 
âûçâàëè íàñòîÿùåå íåïîíèìàíèå ýêñ-
ïåðòîâ è èãðîêîâ ðûíêà. Â ñèòóàöèè, 
êîãäà ñîãëàñíî îôèöèàëüíîé ñòàòè-
ñòèêå â ýòîì ãîäó óæå ïîòåðÿíî ïðîèç-
âîäñòâî â 1 ìëí òîíí ïðîäóêöèè â ãîä, 
à îòðàñëåâûå ñîþçû ïðîãíîçèðóþò 
ðåçêèé ñêà÷îê ïîòðåáèòåëüñêèõ öåí, 
ãîâîðèòü î ðàçâèòèè ïî ìåíüøåé ìåðå 
ñòðàííî. 

Õîòÿ åñëè ðàçîáðàòüñÿ, òî ñëîâà 
ïðåìüåð-ìèíèñòðà, ñêîðåå, áûëè îðè-
åíòèðîâàíû íà äîëãîñðî÷íóþ ïåð-
ñïåêòèâó: îí ãîâîðèë î ïîòåíöèàëå 
ðàçâèòèÿ îòðàñëè â òå÷åíèå áëèæàé-
øèõ 15–20 ëåò. 

«Ó Ðîññèè åñòü âñå øàíñû ñòàòü âå-
äóùèì ìèðîâûì ïðîèçâîäèòåëåì ìî-
ëî÷íîé æèâîòíîâîä÷åñêîé ïðîäóêöèè. 
Ìû – îãðîìíàÿ ñòðàíà è ñïîñîáíû 
ñåáÿ è ïðîêîðìèòü, è îáåñïå÷èòü ïðî-
äóêòàìè æèâîòíîâîäñòâà, òåì áîëåå 
÷òî ìû èìååì êðóïíåéøóþ ïàñòáèù-
íóþ ïîâåðõíîñòü çåìåëü, ïðåêðàñíóþ 
êîðìîâóþ áàçó, ñâîè íåïëîõèå àãðàð-
íûå òåõíîëîãèè, êîòîðûå àêòèâíî çà-
èìñòâóåì», – îòìåòèë îí. 

Íà ñîâåùàíèè ñ Äìèòðèåì Ìåä-
âåäåâûì òàêæå áûëî îòìå÷åíî, ÷òî 
â 1990-å ãîäû Ðîññèÿ ïðîèçâîäèëà 
55 ìëí òîíí ìîëîêà, â òî âðåìÿ êàê 
ñåé÷àñ ýòà öèôðà ñîñòàâëÿåò âñåãî 
32 ìëí òîíí. Ñ ó÷åòîì âñòóïëåíèÿ Ðîñ-
ñèè â ÂÒÎ ñåãîäíÿ ýêñïåðòû ïðèçûâà-
þò ðîññèéñêèå âëàñòè àêòèâíî çàêàí-
÷èâàòü ôîðìèðîâàíèå ïîëíîöåííîãî 
ìîëî÷íîãî ðûíêà, ñïîñîáíîãî ïðîòè-
âîñòîÿòü íàïëûâó èìïîðòà. Îäíàêî ñè-
òóàöèÿ â îòðàñëè ïî-ïðåæíåìó ïðî-
äîëæàåò áûòü ñëîæíîé. 

СИТУАЦИЯ В ОТРАСЛИ 
КАТАСТРОФИЧЕСКАЯ

Âìåñòå ñ òåì, ïî ìíåíèþ ðóêîâîä-
ñòâà Ñîþçìîëîêà, ñåãîäíÿ â ìîëî÷íîé 
îòðàñëè Ðîññèè ñëîæèëàñü õóäøàÿ ñè-
òóàöèÿ çà ïîñëåäíèå 5 ëåò. Êàê îòìå-
òèë ðóêîâîäèòåëü ñîþçà Àíäðåé Äà-
íèëåíêî â îíëàéí-èíòåðâüþ «ÀèÔ», 
âìåñòî çàìåùåíèÿ èìïîðòà, êîòîðîå 
áûëî ïðîäåêëàðèðîâàíî íàøèì ïðå-
ìüåð-ìèíèñòðîì, ñåé÷àñ íà ðûíêå 
íàáëþäàåòñÿ îáðàòíàÿ òåíäåíöèÿ – 
èìïîðò çàìåùàåò ïðîäóêöèþ îòå÷å-
ñòâåííîãî ïðîèçâîäñòâà. 

«Ìû ñåãîäíÿ ïðîèçâîäèì ïðèìåð-
íî 16 ìëí òîíí ìîëîêà, êîòîðîå èäåò 
íà ïðîìûøëåííóþ ïåðåðàáîòêó, íà 
ïðîäóêöèþ, êîòîðóþ ìû ñ âàìè ïîêó-
ïàåì. Äëÿ ñðàâíåíèÿ: ìû ñåãîäíÿ èì-

ïîðòèðóåì ïðèìåðíî 8 ìëí òîíí â ýê-
âèâàëåíòå ïðîäóêöèè. 16 ìëí ñàìè 
ïðîèçâîäèì è 8 ìëí èìïîðòèðóåì. Çà 
ýòîò ãîä âïåðâûå çà ïîñëåäíèå 5 ëåò 
ìû ïîòåðÿëè 1 ìëí òîíí ñîáñòâåííîãî 
ïðîèçâîäñòâà ìîëîêà. Òåì ñàìûì óâå-
ëè÷èâàåòñÿ äîëÿ èìïîðòíîãî ìîëîêà 
ñ 8 äî 9 ìëí òîíí è óìåíüøàåòñÿ íàøà 
ñ 16 äî 15 ìëí. È ýòîò ïðîöåññ óìåíü-
øåíèÿ ïðîäîëæàåòñÿ», – îòìåòèë îí. 

Ïðè ýòîì, ïî ñëîâàì Àíäðåÿ Äàíè-
ëåíêî, ñèòóàöèÿ ïàðàäîêñàëüíàÿ, ïî-
ñêîëüêó ñòðàäàþò âñå – è â ïåðâóþ 
î÷åðåäü êîíå÷íûé ïîòðåáèòåëü, êîòî-
ðîìó ïðåäëàãàþò ïðîäóêöèþ ñîìíè-
òåëüíîãî êà÷åñòâà. 

«Ýòî îçíà÷àåò, ÷òî 9 ìëí òîíí – ýòî 
ñóõîå ìîëîêî, ïàëüìîâîå ìàñëî, ïðî-
äóêòû ñ êîíñåðâàíòàìè, ñòàáèëèçàòî-
ðàìè, çàìåíèòåëÿìè è ò. ä. Òî åñòü ìû 
óñòîé÷èâî äâèæåìñÿ îò ñâåæåé íàòó-
ðàëüíîé ïðîäóêöèè, ïðîøåäøåé ìè-
íèìàëüíîå ðàññòîÿíèå îò êîðîâû äî 
ïîòðåáèòåëÿ, ê ïðîäóêöèè, êîòîðàÿ 
ïðîõîäèò îãðîìíûå ðàññòîÿíèÿ îò Ëà-
òèíñêîé Àìåðèêè, Íîâîé Çåëàíäèè. 
Õî÷åøü íå õî÷åøü îíà òåðÿåò ñâîè ïî-
ëåçíûå ñâîéñòâà â ýòîì äëèòåëüíîì 
ïóòåøåñòâèè. Ñîîòâåòñòâåííî, â íàø 
îðãàíèçì ïîïàäàåò âñå áîëüøå ïðî-
äóêöèè ìåíåå ïîëåçíîé, ÷åì ìîãëà áû 
ïîñòóïàòü», – ïðîêîììåíòèðîâàë ñèòó-
àöèþ ðóêîâîäèòåëü Ñîþçìîëîêà.

Âîçíèêàåò ëîãè÷íûé âîïðîñ: ïî÷å-
ìó æå ñíèæàåòñÿ ïðîèçâîäñòâî ìîëî-
êà? Îòâåò î÷åâèäåí – âñå äåëî â òîé 
æå ðåíòàáåëüíîñòè: èç-çà äîðîãîâèç-
íû êîðìîâ, ñíèæåíèÿ öåí íà ðûíêå è 
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tance from a cow to a consumer, to 
the products gone a very long dis-
tance from Latin America or New 
Zealand. Like it or not, it is perishing 
some useful properties during that 
long travel. Adequately more and 
more less useful products enter into 
our organism than could be.      

There is a logical question for this 
situation: why does the milk produc-
tion decline? The answer is clear – 
the name of the game is the same 
economic efficiency: by reason of 
high prices of foodstuffs, price-cut-
ting at market and other factors the 
milk producers need fight for mini-
mum profit performance.      

As it was noted by Danilenko, “ 
This is a catastrophe for the indus-
try because this is a factor of that it 
is unprofitable for us to be engaged 
in producing milk and its products, 
and we unalterably reduce our pro-
duction output, and for our popula-
tion it means that its health will be at 
stake in the longer term. We process 
16 000 000 ton. If we do not work, 
if the State does not get involved, 
if there are no some regulating de-
cisions, we will fall down to about 
10 000 000 ton.” 

INVESTMENTS ARE 
TOO SMALL

 As explained by Dmitry Medve-
dev, in the 90s the milk industry in 
Russia was at the point of crash. 
Later thanks in large part to the na-
tional project “Agroindustrial Com-
plex Development” and after to ap-
proval of the Government Program 
for Agricultural Development, the sit-
uation was changed in a big way. 
For the last five years for supporting 
dairy farming the Federal Budget got 
about 100 000 000 000 rubles, 400 
new complexes were built and about 
1000 ones were reequipped.

The domestic market capacity is 
determined by experts to be about 
40 000 000 ton, except that the con-
sumption is gradually expanded. Last 
year it was about 250 kg per man 
while in 1999 which was hard it was 
just over 200 kg, i.e. there is evident 
expansion in consumption here. 

With that the situation of this year 
is meaningful: drop in 1 000 000 ton 
of production takes place by reason 
of that the industry has a lot of prob-
lems as before which require more 
investments. This year within the 
new government program for agri-

ïðî÷èõ ôàêòîðîâ ïðîèçâîäèòåëè âû-
íóæäåíû áîðîòüñÿ çà ìèíèìàëüíóþ 
ïðèáûëü. 

«Äëÿ îòðàñëè ýòî êàòàñòðîôà, ïî-
òîìó ÷òî ýòî ïîêàçàòåëü òîãî, ÷òî íàì 
íåâûãîäíî çàíèìàòüñÿ ïðîèçâîä-
ñòâîì ìîëîêà è ìîëî÷íîé ïðîäóê-
öèè, ìû óñòîé÷èâî ñîêðàùàåì îáúå-
ìû ñîáñòâåííîãî ïðîèçâîäñòâà, à äëÿ 
ïîòðåáèòåëÿ â äîëãîñðî÷íîé ïåðñïåê-
òèâå ýòî îòðàçèòñÿ íà çäîðîâüå. Ìû 
ïåðåðàáàòûâàåì 16 ìëí òîíí. Åñëè 
íè÷åãî íå äåëàòü, åñëè íå âìåøàåò-
ñÿ ãîñóäàðñòâî, åñëè íå áóäåò êàêèõ-òî 
ðåãóëèðóþùèõ ðåøåíèé, òî ìû óïàäåì 
ïðèìåðíî äî 10 ìëí òîíí», – îòìå÷à-
åò Äàíèëåíêî. 

ИНВЕСТИЦИЙ НЕДОСТАТОЧНО
Ïî ñëîâàì Äìèòðèÿ Ìåäâåäåâà, 

â 90-å ãîäû ìîëî÷íàÿ îòðàñëü â Ðîñ-
ñèè íàõîäèëàñü íà ãðàíè êðàõà. Âïî-
ñëåäñòâèè âî ìíîãîì áëàãîäàðÿ íàöè-
îíàëüíîìó ïðîåêòó «Ðàçâèòèå ÀÏÊ» è 
ïðèíÿòèþ Ãîñóäàðñòâåííîé ïðîãðàì-
ìû ðàçâèòèÿ ñåëüñêîãî õîçÿéñòâà ñè-

òóàöèþ óäàëîñü êàðäèíàëüíûì îáðà-
çîì èçìåíèòü. Çà ïîñëåäíèå 5 ëåò íà 
ïîääåðæêó ìîëî÷íîãî æèâîòíîâîä-
ñòâà èç ôåäåðàëüíîãî áþäæåòà áûëî 
íàïðàâëåíî ïî÷òè 100 ìëðä ðóáëåé, 
ïîñòðîåíî ñâûøå 400 íîâûõ êîìïëåê-
ñîâ, ìîäåðíèçèðîâàíî îêîëî òûñÿ÷è 
îáúåêòîâ. 

Åìêîñòü îòå÷åñòâåííîãî ðûíêà 
îïðåäåëÿåòñÿ ýêñïåðòàìè ïðèáëèçè-
òåëüíî â 40 ìëí òîíí, ïðè÷åì ïîòðå-
áëåíèå ïîñòåïåííî óâåëè÷èâàåòñÿ. 
Â ïðîøëîì ãîäó îíî ñîñòàâèëî ïðè-
ìåðíî 250 êã íà îäíîãî ÷åëîâåêà, â 
òî âðåìÿ êàê â 1999 ãîäó, êîòîðûé 
áûë î÷åíü ñëîæíûì, áûëî ÷óòü áîëü-
øå 200 êã, òî åñòü çàìåòåí î÷åâèäíûé 
ðîñò ïîòðåáëåíèÿ. 

Âìåñòå ñ òåì ñèòóàöèÿ ýòîãî ãîäà 
ÿâëÿåòñÿ ïîêàçàòåëüíîé – ñïàä â 
1 ìëí òîíí ïðîèçâîäñòâà ïðîèñõî-
äèò ïî ïðè÷èíå òîãî, ÷òî îòðàñëü ïî-
ïðåæíåìó èñïûòûâàåò ìíîæåñòâî 
ïðîáëåì, êîòîðûå òðåáóþò èíâåñòè-
öèé. Â ýòîì ãîäó â ðàìêàõ íîâîé ãî-
ñóäàðñòâåííîé ïðîãðàììû ðàçâèòèÿ 
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cultural development an amount of 
16 000 000 000 rubles makes provi-
sion for supporting the industry.

And only an amount of 13 000 
0000 000 rubles included extra 
money which were allocated in con-
nection with appreciation of food-
stuffs makes provision for a form of 
subsidization put recently, i.e. the 
subsidization per 1 kg of milk sold. It 
may be so, that money will save the 
lost 1 000 000 ton of the diary prod-
ucts lost since beginning of year, if 
it is paid up. As it was noted by the 
Head of Soyuzmoloko, “Detention in 
subsidy payment today is one of the 
key problems in the industry”.  

As he noted, “Today we have the 
6-month detention in subsidy pay-
ment promised. Imagine, would 
you have any enthusiasm to work if 
you had not received a salary for 6 
months, 

Ïðåäñòàâüòå, åñëè áû âàì 6 
ìåñÿöåâ íå ïëàòèëè çàðïëàòó, 
áûë áû ó âàñ ýíòóçèàçì, ÷òîáû 
ðàáîòàòü? 

Subsidies for new projects are not 
considered at all. In other words, if I 
want to make a new project, I will not 
be able to do it because there is no 
a commission on considering new 
projects yet. The subsidy problems 
must be resolved: either we fulfill ob-
ligations or not.” 

It is enough hard to evaluate the 
investment efficiency: on the one 
side the production has really in-
creased but do some real compet-
itive businesses were built up? Are 
they able to solve problems of over-
due debt load? If answers to those 
questions are negative, it will mean 
that for the nearest two years we 
should expect producers’ failure cre-
ated for the last five years. In this 
case it is possible to recognize the 
investments of the last years were 
cast to the wind.     

A GREAT DEAL OF 
PROBLEMS REMAINS

With that, in the market experts’ 
opinion this problem is by far not a 
solitary one. In particular, grave con-
cern o business causes the circum-
stance that credit rates for invest-
ment projects in Russia several times 
as much than in European coun-
tries. At that a total tax amount paid 
by the producers during a credit peri-
od is greater than a subsidy amount. 
In this situation only the most effec-

ñåëüñêîãî õîçÿéñòâà íà ïîääåðæêó îò-
ðàñëè ïðåäóñìîòðåíî îêîëî 16 ìëðä 
ðóáëåé. 

È òîëüêî íà íåäàâíî ââåäåííûé 
âèä ñóáñèäèðîâàíèÿ – ñóáñèäèðîâà-
íèå íà 1 êã ðåàëèçîâàííîãî ìîëîêà – 
ïðåäóñìîòðåíî îêîëî 13 ìëðä ðóáëåé. 
Ýòî ñ ó÷åòîì äîïîëíèòåëüíûõ äåíåã, 
êîòîðûå âûäåëåíû â ñâÿçè ñ óäîðî-
æàíèåì êîðìîâ. Âîçìîæíî, ýòè äåíü-
ãè ìîãëè áû ñïàñòè 1 ìëí ìîëî÷íîé 
ïðîäóêöèè, ïîòåðÿííîé ñ íà÷àëà ãîäà, 
åñëè áû âûïëà÷èâàëèñü âîâðåìÿ. Êàê 
îòìå÷àåò ïðåäñåäàòåëü Ñîþçìîëîêà, 
çàäåðæêà âûïëàòû ñóáñèäèé – îäíà 
èç êëþ÷åâûõ ïðîáëåì îòðàñëè. 

«Ñåãîäíÿ ñóáñèäèè, êîòîðûå íàì 
áûëè îáåùàíû, çàäåðæèâàþò íà ñðîê 
äî 6 ìåñÿöåâ. Ïðåäñòàâüòå, åñëè áû 
âàì 6 ìåñÿöåâ íå ïëàòèëè çàðïëàòó, 
áûë áû ó âàñ ýíòóçèàçì ðàáîòàòü? Ïî 
íîâûì ïðîåêòàì íå ðàññìàòðèâàþò 
ñóáñèäèè âîîáùå. Òî åñòü åñëè ÿ õî÷ó 
ðåàëèçîâàòü íîâûé ïðîåêò, òî åùå íåò 
äàæå êîìèññèè ïî ðàññìîòðåíèþ íî-
âûõ ïðîåêòîâ. Íàäî ðåøàòü âîïðîñ ñ 

ñóáñèäèÿìè: ëèáî ìû âûïîëíÿåì îáÿ-
çàòåëüñòâà, ëèáî íå âûïîëíÿåì», – îò-
ìå÷àåò îí. 

Îöåíèâàòü ýôôåêòèâíîñòü èíâå-
ñòèöèé äîñòàòî÷íî ñëîæíî. Ñ îäíîé 
ñòîðîíû, ïðîèçâîäñòâî äåéñòâèòåëü-
íî âûðîñëî, îäíàêî áûëè ëè ñîçäàíû 
ïî-íàñòîÿùåìó êîíêóðåíòîñïîñîáíûå 
ïðåäïðèÿòèÿ? Ñïîñîáíû ëè îíè ðàçî-
áðàòüñÿ ñåãîäíÿ ñ ÷ðåçìåðíîé çàêðå-
äèòîâàííîñòüþ? Åñëè îòâåòû íà ýòè 
âîïðîñû áóäóò îòðèöàòåëüíûìè, òî ýòî 
áóäåò îçíà÷àòü, ÷òî â áëèæàéøèå ïàðó 
ëåò íàñ æäåò áàíêðîòñòâî ïðîèçâîäè-
òåëåé, íà÷àâøèõ ðàáîòó â ïîñëåäíèå 
ïîëäåñÿòèëåòèÿ. Â ýòîì ñëó÷àå ìîæ-
íî áóäåò ïðèçíàòü, ÷òî èíâåñòèöèè ïî-
ñëåäíèõ ëåò áûëè âûáðîøåíû íà âå-
òåð. 

ПРОБЛЕМ ЕЩЕ МНОГО
Âìåñòå ñ òåì, ïî ìíåíèþ ýêñïåð-

òîâ ðûíêà, ýòà ïðîáëåìà äàëåêî íå 
åäèíñòâåííàÿ. Â ÷àñòíîñòè, ñåðüåç-
íóþ îçàáî÷åííîñòü áèçíåñà âûçûâà-
åò òîò ôàêò, ÷òî ñòàâêè ïî êðåäèòàì íà 
èíâåñòèöèîííûå ïðîåêòû â Ðîññèè â 
íåñêîëüêî ðàç âûøå, ÷åì â ñòðàíàõ 
Åâðîïû. Ïðè ýòîì îáùàÿ ñóììà íàëî-
ãîâ, êîòîðûå ïðîèçâîäèòåëè âûïëà-
÷èâàþò çà âðåìÿ êðåäèòíîãî ïåðèî-
äà, áîëüøå ðàçìåðà ïðåäîñòàâëÿåìûõ 
ñóáñèäèé. Â òàêîé ñèòóàöèè ðàáîòàòü 
ñ õîðîøèìè ïîêàçàòåëÿìè ïðèáû-
ëè îáúåêòèâíî ìîãóò òîëüêî íàèáîëåå 
ýôôåêòèâíûå ïðîèçâîäèòåëè. Îäíà-
êî îòðàñëü ñåãîäíÿ ñîñòîèò èç ïðîèç-
âîäèòåëåé ðàçíîãî óðîâíÿ ýôôåêòèâ-
íîñòè, è ñëîæíî ñåáå ïðåäñòàâèòü, êàê 
íàèìåíåå ýôôåêòèâíûå èç íèõ ñîõðà-
íÿò ñâîþ ïîçèöèþ íà ðûíêå. 

Â ïðåäñòàâëåíèè ýêñïåðòîâ, åñëè 
ñåé÷àñ íè÷åãî íå ïðåäïðèíÿòü, òî ìî-
ëî÷íàÿ èíäóñòðèÿ ñîêðàòèò îáúåìû 
ïðîèçâîäñòâà äî òàêîãî óðîâíÿ, ÷òî 
öåíà áóäåò íàñòîëüêî âûñîêà, ÷òî òåì, 
êòî îñòàíåòñÿ, áóäåò ðåçîí ðàáîòàòü 
äàëüøå è áåç ãîñóäàðñòâåííîé ïîä-
äåðæêè îáåñïå÷èâàòü ñâîþ äîõîä-
íîñòü. Êàêîé èìåííî áóäåò ãëóáèíà 
ïàäåíèÿ – íåÿñíî. Ïî ìíåíèþ ðóêî-
âîäñòâà Ñîþçìîëîêà, ðå÷ü áóäåò èäòè 
î 6 ìëí òîíí ìîëî÷íîé ïðîäóêöèè â 
ãîä. Äðóãèå îòðàñëåâûå ýêñïåðòû îò-
ìå÷àþò â ðàìêàõ íàèáîëåå ïåññèìè-
ñòè÷íûõ ïðîãíîçîâ, ÷òî ïðîèçâîäñòâî 
ðóõíåò íà 8 ìëí òîíí. 

Åùå îäíîé ñåðüåçíîé ïðîáëåìîé 
ïðîèçâîäèòåëåé ÿâëÿåòñÿ ñðàâíè-
òåëüíî áîëüøîå êîëè÷åñòâî ïîääåëü-
íîé ïðîäóêöèè íà ðûíêå. Êàê îòìå÷à-
þò ïðåäñòàâèòåëè Ñîþçìîëîêà, â ñâîå 
âðåìÿ ýòî ïðèâåëî ê ñîçäàíèþ ñòåðå-
îòèïà, ÷òî èìïîðòíàÿ ìîëî÷íàÿ ïðî-
äóêöèÿ ëó÷øå, ÷åì îòå÷åñòâåííàÿ. 
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tive producers can work with good prof-
it ratio without fear of favor. However, 
today the industry is composed of pro-
ducers of different efficiency levels and 
it is hard to picture to oneself of how the 
least effective ones from them can have 
its marketplace situation.  

In the eye of the experts, if no one 
does something, the diary industry will 
reduce its production output to such a 
level when the price will be so high that 
those who will remain there will be an 
opportunity to live, work and ensure in-
come without State support. It is un-
clear, what rate of fall will be? In the 
Soyuzmoloko management opinion, 
the point of issue will be of 6 000 000 
ton of diary production a year. Other in-
dustry experts note within the most 
pessimistic forecasts that the industry 
will be crashed of 8 000 000 000 ton.     

Another serious problem for produc-
ers is a comparatively large quantity of 
counterfeit production at the market. 
As it was noted by the representatives 
of Soyuzmoloko, in due time this led to 
stereotyping of that imported diary pro-

duction was better than domestic one. 
Today the producers partly keep fight-
ing against such-like prejudices despite 
the fact that they have already expired. 

As it was commented by Andrey Da-
nilenko, “Today in Russia an average 
price is 16 rubles per a liter from an en-
terprise. To make good sense in taking 
the credit and accepting long-term ob-
ligations for diary producers because 
our money is the most expensive all 
over the world (I mean interest rates 
for credits) as being a diary produc-
er I need a milk price to be 25 rubles 
per a liter rather than 16 ones which 
I have today. And you may calculate 
how a milk price for sale has to be in-
creased. Roughly speaking, if we speak 
of 25 rubles, a price for sale has to be 
about 20-25% higher than a present 
one. Otherwise, sales networks, pro-
cessers, and producers should refuse 
any income.”    

CHANGES 
Comparing the situation with the 

90s today we certainly have a much 

better situation for producers than in 
those times. Whatever changes and 
problems the industry may have in 
the near future, in any case such a to-
tal fall that we observed within the 
liberal reform period will not happen. 
That will not come sure enough.  

Today the situation is enough 
tense but it is possible to avoid melt-
down in production with clear and 
concerted actions of the State and 
the producers. Besides, it is import-
ant to note the management of Soyu-
zmoloko has a clear tendency to dra-
matize.  

Lest we forget, negative forecasts 
of market development without State 
support are spoken every year, in that 
connection every time they become 
more and more menacing. Allow for 
the fact that there is currently no 
crash at the market it is possible to 
suppose that today in practice there 
is no need to dramatize all that. 

The material was prepared by the 

experts of the AGRORU.com trade 

system (http://www.agroru.com)

Ñåãîäíÿ ïðîèçâîäèòåëè îò÷àñòè ïðî-
äîëæàþò áîðîòüñÿ ñ ïîäîáíûìè ïðåä-
ðàññóäêàìè, õîòÿ òå óæå ïîòåðÿëè áû-
ëóþ ñèëó. 

«Ñåãîäíÿ ñðåäíÿÿ öåíà ïî Ðîññèè – 
16 ðóáëåé çà ëèòð èç õîçÿéñòâà. ×òî-
áû áûë ñìûñë áðàòü êðåäèòû, âõîäèòü 
â äîëãîñðî÷íûå îáÿçàòåëüñòâà, ïîòî-
ìó ÷òî ó íàñ ñåãîäíÿ äåíüãè – ñàìûå 
äîðîãèå â ìèðå (ÿ èìåþ â âèäó ïðî-

öåíòíûå ñòàâêè íà êðåäèòû), ìíå, ïðî-
èçâîäèòåëþ, íóæíî, ÷òîáû öåíà ìî-
ëîêà áûëà 25 ðóáëåé çà ëèòð, à íå 
16 ðóáëåé, êîòîðûå ÿ ïîëó÷àþ ñåãîä-
íÿ. Âîò è ñ÷èòàéòå, íà ñêîëüêî äîëæ-
íà óâåëè÷èòüñÿ öåíà ìîëîêà íà ïîë-
êå. Ãðóáî ãîâîðÿ, åñëè ìû ãîâîðèì î 
25 ðóáëÿõ, òî íà ïðèëàâêàõ öåíà äîëæ-
íà áûòü ïðèìåðíî íà 20–25% âûøå, 
÷åì ñåé÷àñ. Ëèáî òîðãîâûì ñåòÿì, ïå-

ðåðàáîò÷èêàì è ïðîèçâîäèòåëÿì íàäî 
îòêàçàòüñÿ îò ïðèáûëè», – êîììåíòè-
ðóåò ñèòóàöèþ ñ öåíàìè Àíäðåé Äàíè-
ëåíêî.

ЧТО ИЗМЕНИЛОСЬ?
Åñëè ñðàâíèâàòü ñèòóàöèþ ñ 90-ìè 

ãîäàìè, òî ñåãîäíÿ ïðîèçâîäèòåëè, áåç-
óñëîâíî, â íàìíîãî ëó÷øåì ïîëîæåíèè. 
Êàêèå áû ïåðåìåíû è êîëåáàíèÿ íè 
æäàëè îòðàñëü â áëèæàéøåå âðåìÿ, âñå 
ðàâíî òîòàëüíîãî ïàäåíèÿ, êîòîðîå ìû 
íàáëþäàëè â ïåðèîä ëèáåðàëüíûõ ðå-
ôîðì, íå ïðîèçîéäåò – â ýòîì ìîæíî íå 
ñîìíåâàòüñÿ. 

Ñåãîäíÿ ïîëîæåíèå äîñòàòî÷íî íà-
ïðÿæåííîå, îäíàêî ïðè ÷åòêèõ è ñî-
ãëàñîâàííûõ äåéñòâèÿõ ãîñóäàðñòâà 
è ïðîèçâîäèòåëåé îáâàëà ïðîèçâîä-
ñòâà ìîæíî áóäåò èçáåæàòü. Ïëþñ êî 
âñåìó ñëåäóåò îòìåòèòü, ÷òî ðóêîâîä-
ñòâî Ñîþçìîëîêà ñêëîííî ñãóùàòü 
êðàñêè. Åñëè âñïîìíèòü, ÷òî èõ íåãà-
òèâíûå ïðîãíîçû ðàçâèòèÿ ðûíêà áåç 
ãîñóäàðñòâåííîé ïîääåðæêè çâó÷àò 
êàæäûé ãîä, ïðè÷åì ñ êàæäûì ðàçîì 
ñòàíîâÿñü âñå áîëåå è áîëåå óãðîæàþ-
ùèìè, à òàêæå ñ ó÷åòîì òîãî ôàêòà, ÷òî 
íà äàííûé ìîìåíò íèêàêèõ îñîáûõ êà-
òàñòðîô íà ðûíêå íå ñëó÷èëîñü, ìîæ-
íî ïðåäïîëîæèòü, ÷òî íà äåëå è ñåé÷àñ 
íå âñå òàê òðàãè÷íî. 

 Материал подготовлен экспертами 

торговой системы АГРОРУ.ком

(http://www.agroru.com) 
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СТАТИСТИКА  
Ðîññèÿ â ÿíâàðå-àâãóñòå óâåëè÷èëà 

ïðîèçâîäñòâî ìÿñà ïòèöû (â îáðàáà-
òûâàþùåì ñåêòîðå ïðîìûøëåííîñòè) 
íà 4,2% ïî ñðàâíåíèþ ñ àíàëîãè÷íûì 

ïåðèîäîì ïðîøëîãî ãîäà – äî 2,3 ìëí 
òîíí, ãîâîðèòñÿ â ìàòåðèàëàõ Ðîññòàòà.

Ïðîèçâîäñòâî äðóãèõ âèäîâ ìÿñà 
çà ñåìü ìåñÿöåâ âûðîñëî íà 27,6%, 
ñîñòàâèâ 1,1 ìëí òîíí. Âûïóñê ìÿñî-

ðàñòèòåëüíûõ êîíñåðâîâ óâåëè÷èë-
ñÿ íà 9,2% – äî 412 ìëí óñëîâíûõ 
áàíîê, à ïðîèçâîäñòâî êîëáàñíûõ èç-
äåëèé, íàîáîðîò, ñíèçèëîñü íà 4% – 
äî 1 ìëí òîíí.

Ïîñëåäíèå 4 ãîäà âûïóñê ìÿñà â Ðîñ-
ñèè íåèçìåííî ðîñ. Ïî äàííûì ýêñïåð-
òîâ òîðãîâîé ñèñòåìû ÀÃÐÎÐÓ.êîì, â 
2012 ãîäó ïðèðîñò ïðîèçâîäñòâà â íà-
òóðàëüíîì âûðàæåíèè ê 2011 ãîäó 
ñîñòàâèë 12,4%, ê 2009 ãîäó – 35%. 
Òàêàÿ ñòàáèëüíîñòü îáúÿñíÿåòñÿ 
óñòîé÷èâîé ïîëîæèòåëüíîé äèíàìè-
êîé ïðîèçâîäñòâà ìÿñà ïòèöû è ñâè-
íèíû. Ïðè ýòîì ïðîèçâîäñòâî ìÿñà 
êðóïíîãî ðîãàòîãî ñêîòà è áàðàíèíû 
ïðîäîëæàåò ñîêðàùàòüñÿ.

Âìåñòå ñ òåì ñîãëàñíî ïðîãíî-
çó Ìèíýêîíîìðàçâèòèÿ íà 2014–
2016 ãîäû Ðîññèÿ ìîæåò óâåëè÷èòü 
ïðîèçâîäñòâî ìÿñà â 2016 ãîäó äî 
9,2–9,6 ìëí òîíí ñ 8,1 ìëí òîíí â 
2012 ãîäó. Â 2013 ãîäó ïîêàçàòåëü 
ìîæåò äîñòèãíóòü 8,5–8,6 ìëí òîíí. 
Èìïîðò ìÿñà â 2013 ãîäó îæèäàåò-
ñÿ íà óðîâíå 2,3–2,6 ìëí òîíí ïðîòèâ 
2,5 ìëí òîíí â 2012 ãîäó, â 2016 ãîäó – 
íà óðîâíå 2,2–2,5 ìëí òîíí.

Темпы роста индустрии производства мяса в 
России замедляются, прогнозируют сегодня многие 
профильные эксперты. Причин для этого много: и 
перенасыщенность рынка мяса птицы, и быстрое 
распространение африканской чумы свиней (АЧС), 
и вступление России в ВТО. В результате если 
раньше темпы роста мясной индустрии равнялись 
15–20%, то теперь Министерство экономического 
развития прогнозирует рост в среднем в 17% 
за период 2012–2016 годы со среднегодовым 
значением роста в 4,3%. 

ЗОЛОТЫЕ ГОДЫ ЗОЛОТЫЕ ГОДЫ 
ДЛЯ МЯСА ДЛЯ МЯСА 
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Êàê îòìå÷àåò ÌÝÐ, íåãàòèâíûå 
òåíäåíöèè, ñâÿçàííûå ñ ýïèçîîòè÷å-
ñêèìè ðèñêàìè, â ÷àñòíîñòè, ïðîäîë-
æàþùèìñÿ ðàñïðîñòðàíåíèåì À×Ñ, 
ÿùóðîì, íåäîñòàòêîì ìîùíîñòåé ïî 
óáîþ è ïåðâè÷íîé ïåðåðàáîòêå ìÿñà, 
ïåðåèçáûòêîì ïðåäëîæåíèÿ íà îòäåëü-
íûå âèäû ìÿñà, ïðèâîäÿò ê ñíèæåíèþ 
ðåíòàáåëüíîñòè îòðàñëåé, íàðàùèâà-
íèþ äîëãîâîãî áðåìåíè, âîçíèêíîâå-
íèþ äîïîëíèòåëüíûõ áàðüåðîâ ïðè 
ðåàëèçàöèè ïðîäóêöèè çà ãðàíèöó, 
ñíèæåíèþ èíâåñòèöèîííîé àêòèâ-
íîñòè.

Â 2014–2015 ãîäàõ, ïî îöåíêàì 
ýêñïåðòîâ, ñâèíîâîäñòâî ïðîäîë-
æèò äâèæåíèå âïåðåä ïî èíåðöèè, íî 
èç-çà ñóùåñòâóþùèõ â îòðàñëè ïðî-
áëåì â äàëüíåéøåì íà÷íåò ñòàãíè-
ðîâàòü. Ñòàáèëèçàöèÿ òåìïîâ ðîñòà 
ïðîèçâîäñòâà ñâèíèíû â äîëãîñðî÷-
íîé ïåðñïåêòèâå íàõîäèòñÿ â ïðÿìîé 
çàâèñèìîñòè îò ãîñïîääåðæêè ñâèíî-
âîäñòâà äî 2016 ãîäà.

Ïðîèçâîäñòâî ñâèíåé íà óáîé (â æè-
âîì âåñå) ê 2016 ãîäó âûðàñòåò íà 
15,4% ïî ñðàâíåíèþ ñ 2012 ãîäîì, ïòè-
öû – íà 27,5%. Äîëÿ èìïîðòà ñâèíèíû 

â ðåñóðñàõ (ñ ó÷åòîì ïåðåõîäÿùèõ çà-
ïàñîâ) â 2016 ãîäó ñîñòàâèò 20% ïðî-
òèâ 25,8% â 2012 ãîäó, ïòèöû – 8% ïðî-
òèâ 12,7%. Ðîñò ïðîèçâîäñòâà êðóïíîãî 
ðîãàòîãî ñêîòà íà óáîé ê 2016 ãîäó âû-
ðàñòåò íà 4,5% ê 2012 ãîäó.

АЧС
Â 2013 ãîäó î÷åðåäíàÿ âîëíà À×Ñ 

çàõëåñòíóëà Ðîññèþ. Ïîä óäàðîì îêà-
çàëèñü ñâèíîâîä÷åñêèå ïðåäïðèÿòèÿ 
âñåõ âèäîâ è ôîðì ñîáñòâåííîñòè. 

Ñîãëàñíî ñòàòèñòèêå, ïðåäñòàâëåí-
íîé Ðîññåëüõîçíàäçîðîì, âñåãî çà 
2013 ãîä çàðåãèñòðèðîâàíî 76 âñïû-
øåê À×Ñ â 12 ðåãèîíàõ Ðîññèè, óùåðá 
ñîñòàâèë áîëåå 30 ìëðä ðóáëåé. 
Ïðè ýòîì äëÿ áèçíåñà âàæíåå âñå-
ãî íå ñòîëüêî ñàìè âñïûøêè, ñêîëü-
êî ýêîíîìè÷åñêèé ýôôåêò, êîòîðûé 
îíè ïðîèçâîäÿò. Ïî ìíåíèþ ñåëüñêî-
õîçÿéñòâåííûõ àíàëèòèêîâ, ñåãîäíÿ 
â Ðîññèè èíâåñòèöèîííàÿ ïðèâëåêà-
òåëüíîñòü ñâèíîâîäñòâà áåç À×Ñ ìîã-
ëà áû áûòü íà 30–40% âûøå, ÷åì ñåé-
÷àñ. Â ðåçóëüòàòå äåíüãè çàðóáåæíûõ 
èíâåñòîðîâ íå óõîäèëè áû â ñâèíîâîä-
÷åñêèå ïðîåêòû â ñîñåäíåé Óêðàèíå. 

Â òî æå âðåìÿ â ñðåäíåì ñâèíîâîä-
÷åñêàÿ ôèðìà äîëæíà òðàòèòü ïîðÿäêà 
15% ïðèáûëè íà áîðüáó ñ À×Ñ. Ñ ó÷å-
òîì òîãî, ÷òî ïîñëå âñòóïëåíèÿ â ÂÒÎ è 
ñíèæåíèÿ öåí íà ìÿñî ïðèáûëüíîñòü 
ïðîèçâîäèòåëåé ñóùåñòâåííî ñíèçè-
ëàñü, ðàñõîäû íà ïðîôèëàêòèêó À×Ñ 
ëîæàòñÿ íà ïðîèçâîäèòåëåé òÿæêèì 
áðåìåíåì. 

Â ïîñòðàäàâøèõ îò ÷óìû ðåãèîíàõ 
ââîäèòñÿ êàðàíòèí ñðîêîì äî ïîëóãî-
äà, ïðè ýòîì ïîä çàïðåò íà âûâîç ïî-
ïàäàþò íå òîëüêî ñâèíèíà, íî äðóãèå 
ñåëüñêîõîçÿéñòâåííûå ïðîäóêòû.

Ñèòóàöèÿ ñêëàäûâàåòñÿ òàêèì îá-
ðàçîì, ÷òî ðåãèîíû, ñâîáîäíûå îò çà-
ðàçû, ñ öåëüþ çàùèòèòü ñåáÿ îò ïî-
ïàäàíèÿ âèðóñà ìîãóò çàïðåòèòü ââîç 
ñâèíåé èç áëàãîïîëó÷íûõ ðàéîíîâ 
Áåëãîðîäñêîé îáëàñòè, ñ ïðåäïðèÿòèé 
âûñøåé áèîëîãè÷åñêîé çàùèòû è ò.ä., 
÷òî ïðèâåäåò ê êîëîññàëüíîìó óùåðáó 
äëÿ ýêîíîìèêè Ðîññèè â öåëîì.

Ïåðñïåêòèâû áîðüáû ñ À×Ñ âî ìíî-
ãîì íåïîíÿòíû. Ðîññåëüõîçíàäçîð íå-
äàâíî îáúÿâèë î òîì, ÷òî íà÷àë ðà-
áîòó íàä âàêöèíîé, êîòîðàÿ äîëæíà 
èñêîðåíèòü ýòî çàáîëåâàíèå. Îäíà-
êî â ñòðàíàõ Åâðîïû íàä ðàçðàáîòêîé 
ýòîãî ïðåïàðàòà ðàáîòàþò ëó÷øèå ýêñ-
ïåðòû âîò óæå â òå÷åíèå 15 ëåò. Òàêèì 
îáðàçîì, òîò ôàêò, ÷òî âàêöèíà áóäåò 
ðàçðàáîòàíà íàøèìè ñïåöèàëèñòàìè 
â áëèæàéøèå ãîäû, âûçûâàåò ñåðüåç-
íîå ñîìíåíèå. 

Ïîäàâèòü âèðóñ áåç âàêöèíû òîæå 
íå ïðåäñòàâëÿåòñÿ âîçìîæíûì. Êîãäà-
òî ýòî ïîëó÷èëîñü ó åâðîïåéñêèõ âåòå-
ðèíàðíûõ ñëóæá, îäíàêî â òîì ñëó÷àå 
ðå÷ü øëà î Ñàðäèíèè, êîòîðàÿ ÿâëÿåò-
ñÿ îñòðîâîì. Òàêèì îáðàçîì, íà ïóòè 
ó âèðóñà áûëà åñòåñòâåííàÿ âîäíàÿ 
ïðåãðàäà, êîòîðóþ åìó ïðåîäîëåòü íå 
óäàëîñü. Â ñëó÷àå ñ Ðîññèåé ó âèðóñà 
ñåãîäíÿ íåò íèêàêèõ ïðåãðàä. Ñóììè-
ðóÿ âûøåñêàçàííîå, ìîæíî ïðèéòè ê 
âûâîäó, ÷òî À×Ñ âðÿä ëè áóäåò ïîáåæ-
äåíà â îáîçðèìîì áóäóùåì. 

КОРМА
Ïðîèçâîäñòâî ìÿñà î÷åíü òåñíî 

ïðèâÿçàíî ê êîðìîâîé áàçå. Ñåãîä-
íÿ, ê ïðèìåðó, ñåáåñòîèìîñòü 1 êã ñâè-
íèíû ïðèìåðíî íà 70% îïðåäåëÿåòñÿ 
ñòîèìîñòüþ êîðìîâ. Â òàêîé ñèòóà-
öèè î÷åíü âàæíî ñîñòîÿíèå óðîæàÿ, 
êîòîðîå â Ðîññèè êîëåáëåòñÿ îò ãîäà 
ê ãîäó. Îò óðîæàÿ çàâèñèò ñòîèìîñòü 
çåðíîâûõ è, ñîîòâåòñòâåííî, êîðìîâ 
íà ðûíêå. Ðîññèè íåîáõîäèìî ñíè-
æàòü èñïîëüçîâàíèå çåðíà â êîðìàõ 
çà ñ÷åò óâåëè÷åíèÿ çàïàñîâ êóêóðóçû, 
ê ÷åìó ïðèçâàë íåäàâíî ìèíèñòð ñåëü-
ñêîãî õîçÿéñòâà ñòðàíû Íèêîëàé Ôå-
äîðîâ. 
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«Íèêèòà Ñåðãååâè÷ Õðóùåâ áûë 
ïðàâ, – ñêàçàë Ôåäîðîâ. – Íå íàäî, 
êîíå÷íî, âñþ ñòðàíó çàñåâàòü êóêóðó-
çîé, íî ýòî êóäà óðîæàéíåå è ïîëåç-
íåå è ïîâûøàåò ïðîäóêòèâíîñòü ìÿñ-
íîãî è ìîëî÷íîãî æèâîòíîâîäñòâà».

Ïî ìíåíèþ ìèíèñòðà, äåëàòü ñòàâ-
êó íà êóêóðóçó íàäî â ñâÿçè ñ ñîêðàùå-
íèåì ñåâà îçèìûõ íà 20%. Ñîãëàñíî 
ïðîãíîçàì Ìèíñåëüõîçà, â ýòîì ãîäó 
áóäåò çàñåÿíî 13 ìëí ãåêòàðîâ îçè-
ìûõ âìåñòî çàïëàíèðîâàííûõ 16. Ñåâ 
îçèìûõ â 2013 ãîäó îêàçàëñÿ õóäøèì 
â ÐÔ çà ïîñëåäíåå äåñÿòèëåòèå – ñëî-
æèâøóþñÿ ñèòóàöèþ ñâÿçûâàþò ñ ïðî-
äîëæèòåëüíûìè ñèëüíûìè äîæäÿìè.

Âìåñòå ñ òåì ðîññèéñêàÿ æèâîò-
íîâîä÷åñêàÿ èíäóñòðèÿ â ïîñëåäíèå 
ãîäû òåðÿåò ìèëëèàðäû èç-çà ÷ðåç-
ìåðíîé çàâèñèìîñòè îò èìïîðòà êîð-
ìîâûõ ðåñóðñîâ. Ïî äàííûì Soya 
News Info, ñîãëàñíî ñóùåñòâóþùåé 
ñòàòèñòèêå, 70% áåëêà ñåãîäíÿ ìû èì-
ïîðòèðóåì, èç-çà ÷åãî ðàçâèòèå îòå÷å-
ñòâåííîãî æèâîòíîâîäñòâà âî ìíîãîì 
çàâèñèò îò êàïðèçîâ ìèðîâûõ öåí. 

Ðàñøèðèòü àðåàë ïîñåâîâ ñîè 
ìåøàþò èçâåñòíûå àãðîêëèìàòè-
÷åñêèå ôàêòîðû, à ïðîìûøëåííîå 
âîçäåëûâàíèå ÃÌ-êóëüòóð ïîêà âíå 
çàêîíà. Çàâîäû ïî ïðîèçâîäñòâó 
ìóêè æèâîòíîãî ïðîèñõîæäåíèÿ â 
ñòðàíå íåäîñòðîåíû, à î ñàìîîáå-
ñïå÷åíèè ñòðàíû ðûáíîé ìóêîé íå 
ñëåäóåò è çàèêàòüñÿ. Èíûå àêòèâè-
ñòû òåì âðåìåíåì ïûòàþòñÿ ðåøèòü 
ïðîáëåìó íåõâàòêè ñîáñòâåííîãî 
êîðìîâîãî áåëêà âíåäðåíèåì íåçà-
ñëóæåííî çàáûòîãî ëþïèíà. Íî, êàê 
ïîêàçûâàåò ïðàêòèêà, èíâåñòîðû íà 
òàêèå ïðîåêòû ðàñêîøåëèâàòüñÿ íå 
ñïåøàò. 

Èìïîðòîçàâèñèìîñòü Ðîññèè ïî 
êîðìîâûì âèòàìèíàì è àìèíîêèñ-
ëîòàì åùå ãëóáæå. Ñòðàíà äàâíî ðàñ-
òåðÿëà ñâîè ñîâåòñêèå ìèêðîáèî-
ëîãè÷åñêèå ïðîèçâîäñòâà. È åñëè â 
îòíîøåíèè àìèíîêèñëîò ðåàëèçóåìûå 
ñåãîäíÿ ãðîìêèå ïðîåêòû ïî ãëóáîêîé 
ïåðåðàáîòêå çåðíà (ïðåèìóùåñòâåí-
íî â Áåëãîðîäå è Âîëãîäîíñêå) çàæãëè 
ñâåò â êîíöå òîííåëÿ, òî âèòàìèííûå 
ïðîèçâîäñòâà â ñòðàíå âðÿä ëè ïîÿâÿò-
ñÿ. Îíè òàê äîðîãè è íåáëàãîïðèÿòíû 
ñ òî÷êè çðåíèÿ ýêîëîãèè, ÷òî âåñü ìèð 
ïðåäïî÷èòàåò çàêóïàòü èõ â Êèòàå. 

Â öåëîì æå îòñóòñòâèå íåîáõîäè-
ìîé ñûðüåâîé áàçû çàñòàâëÿåò îòå÷å-
ñòâåííûõ êîìáèêîðìùèêîâ åæåãîäíî 
ðàñêîøåëèâàòüñÿ íà 2,5 ìëðä äîëëà-
ðîâ. Êðîìå òîãî, èìïîðòíûå êîìïî-
íåíòû íàäî ïðîâîçèòü ÷åðåç ãðàíèöó 
è ðåãèñòðèðîâàòü. Îäíàêî âûñîêèå àä-
ìèíèñòðàòèâíûå áàðüåðû â ýòèõ âî-
ïðîñàõ, ïî îöåíêå ó÷àñòíèêîâ ðûíêà, 
ïðèâîäÿò ê óäîðîæàíèþ ñûðüÿ, íàïðè-
ìåð, äëÿ ïðîèçâîäñòâà ïðåìèêñîâ – 
íà 30–40%, à òî è â 2 ðàçà. 

ВТО
Âìåñòå ñ òåì ïåðâûé ãîä ÷ëåí-

ñòâà â ÂÒÎ ïîçâîëÿåò äåëàòü îïðåäå-
ëåííûå âûâîäû. Â ÷àñòíîñòè, ñëåäóåò 
êîíñòàòèðîâàòü, ÷òî åñëè Ðîññåëü-
õîçíàäçîð ñåé÷àñ ñíèìåò âñå òå ìíî-
ãî÷èñëåííûå îãðàíè÷åíèÿ, êîòîðûå îí 
ââåë çà ïîñëåäíèå ïîëòîðà ãîäà, íà 
èìïîðò ìÿñà, òî îòå÷åñòâåííóþ èíäó-
ñòðèþ æäåò êîëëàïñ. Îäíàêî òîò ôàêò, 
÷òî ýòîãî íå ïðîèçîøëî äî ñèõ ïîð, ïî-
çâîëÿåò ãîâîðèòü î òîì, ÷òî ýòîãî è íå 
ïðîèçîéäåò. 

Íà ñàìîì äåëå ñî âñòóïëåíèåì â 
ÂÒÎ Ðîññèÿ îáðåçàëà êàíàëû ïîñòà-

âîê âñåì êëþ÷åâûì ýêñïîðòåðàì. 
Êàíàäå, ÑØÀ è íåêîòîðûì ñòðàíàì 
Þæíîé Àìåðèêè – ïî ðàêòîïàìè-
íó (óäèâèòåëüíî, ÷òî ïîñëå äåñÿòè 
ëåò ïîñòàâîê ìÿñà ñ äàííîé äîáàâ-
êîé Ðîññèÿ ïîäíÿëà ýòîò âîïðîñ, ïðè-
÷åì ñòîëü ðàäèêàëüíî, êàê ðàç ïîñëå 
âñòóïëåíèÿ â ÂÒÎ), Åâðîïå – èç-çà âè-
ðóñà Øìàëëåíáåðãà, Áðàçèëèè – îò-
ìåíèâ êâîòû íà èìïîðò èç ðàçâèâà-
þùèõñÿ ñòðàí. Ïåðåêðûòî îêàçàëîñü 
àáñîëþòíî âñå – ê ïðèìåðó, èìïîðò 
ãîâÿäèíû èç ÑØÀ çà ïåðâîå ïîëóãî-
äèå 2013 ãîäà ñíèçèëñÿ â 1000 ðàç – 
ñ 20 òûñ. äî 20 òîíí. 

Ñëåäóåò ïðèçíàòü, ÷òî â Ðîññèè íå 
ñëó÷èëîñü òåõ íåãàòèâíûõ ïîñëåäñòâèé 
îò âñòóïëåíèÿ â ÂÒÎ, êîòîðûå ïðî-
ãíîçèðîâàëèñü ìíîãèìè ðûíî÷íûìè 
àíàëèòèêàìè. Áîëåå òîãî, íåêîòîðàÿ 
âñòðÿñêà, êîòîðóþ ïîëó÷èëè ïðîèçâî-
äèòåëè â âèäå ñíèæåíèÿ öåí â ïåðâóþ 
î÷åðåäü íà ñâèíèíó, íàó÷èëà èõ ðàáî-
òàòü â áîëåå òÿæåëûõ ðûíî÷íûõ óñëî-
âèÿõ, ïîäæàòü ïîÿñà è ïðîâåñòè ìî-
äåðíèçàöèþ. Â ðåçóëüòàòå ðîññèéñêàÿ 
ìÿñíàÿ îòðàñëü ñîâåðøèëà íåáîëü-
øîé ñêà÷îê ýôôåêòèâíîñòè. 

Â òàêîé ñèòóàöèè ìîæíî ñäåëàòü 
âûâîä, ÷òî õîòü èíäóñòðèÿ è ñíèæàåò 
ïîêàçàòåëè ðîñòà, íî óêàçàííûé ðîñò 
áóäåò ñòàáèëüíûì è äîëãîñðî÷íûì. 
Íàèáîëåå ïåðñïåêòèâíûì áóäåò ðàç-
âèòèå îòíîñèòåëüíî íîâûõ âèäîâ æè-
âîòíîâîäñòâà – ïðîèçâîäñòâà ìÿñà 
èíäåéêè, óòêè è òàê äàëåå. Ïàðàëëåëü-
íî ýêñïåðòû îòìå÷àþò, ÷òî ïîòðåáëå-
íèå ìÿñà â Ðîññèè íå äîñòèãëî ñâîåãî 
ïðåäåëà – íåñìîòðÿ íà ðîñò ïîêàçàòå-
ëåé, ðîññèÿíå âñå åùå ñúåäàþò ìåíü-
øå ìÿñà, ÷åì æèòåëè áîëüøèíñòâà 
ñòðàí Åâðîïû, ïîýòîìó íà ýòîì ïîïðè-
ùå íàì îïðåäåëåííî åñòü ê ÷åìó ñòðå-
ìèòüñÿ. 

 Материал подготовлен экспертами 

торговой системы АГРОРУ.ком 

(http://www.agroru.com)
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STATISTICS
As of from January to August Rus-

sia raised the table poultry production in 
the secondary industry sector by 4.2% 
compared to a year earlier to 2 300 000 
ton, as it was informed by the Federal 
State Statistics Service.

The output of other meat products in-
creased by 27.6% (1 100 000 ton). The 
output of tinned meat and cereal increased 
by 9.2%, i.e. to 412 000 000 notional tins, 
and the sausage manufacture, rather, de-
creased by 4%, i.e. to 1 000 000 ton.

For the last 4 years the output of 
meat products has irrevocably grown. 
According to the AGRORU.com trade 
system data, in 2012 addition in output 
in kind terms by 2011 amounted 12.4%, 
by 2009 35%. The stability is explained 
by well-established growth dynamics in 
the table poultry and pork production. 
Herewith the meat-animal and lamb 
meat production keeps on decreasing.

At the same time, according to the Min-
istry of economic development and trade 
of the Russian Federation forecast, Russia 
can increase the output of meat products 
in 2016 up to 9 200 000 – 9 600 000 ton 
as opposed to 8 100 000 ton in 2012. In 
2013 the index can attain 8 500 000 – 
8 600 000 ton. In 2013 meat import are 
expected to be at the level of 2 300 000 – 
2 600 000 ton against 2 500 000 ton in 
2012, and at the level of 2 200 000 – 
2 500 000 ton in 2016.

As it was noted by the Ministry of eco-
nomic development and trade of the 
Russian Federation, the negative devel-
opments connected to epizootic risks, 

particularly to continued advance of ASF, 
foot-and-mouth disease, shortage of 
working efficiency in slaughtering and pri-
mary processing, and oversupply of se-
lective number of meat products lead to 
earnings dilution of industries, debt load 
growth, appearance of additional barriers 
for marketing of products abroad, and 
weakening of investment business.

As of from 2014 to 2015 according 
to the experts’ research the pig farm-
ing will go ahead mechanically but be-
cause of some problems in this industry 
it will start stagnating in future. Stabi-
lization of growth rates in the pig farm-
ing in long-term perspective is in direct 
relationship to State support for the pig 
farming up to 2016.

The production of pigs for slaughter-
ing (live weight basis) by 2016 will in-
crease by 15.4% in contrast with 2012, 
table poultry – by 27.5%. The import ra-
tio of pork as resources (in view of car-
ry-over stocks) in 2016 will be 20% 
against 25.8% in 2012, table poultry 8% 
against 12.7%. Growth in the cattle pro-
duction for slaughtering by 2016 will be 
increaseâ by 4.5% by 2012.

ASF (AFRICAN SWINE FEVER)
In 2013 next wave of ASF covered 

Russia. The hog businesses of all the 
properties and patterns of ownership 
catch heat.

According to the statistic data of Ros-
selkhoznadzor (Federal Service for Vet-
erinary and Phytosanitary Surveillance), 
for 2013 were registered 76 ASF out-
breaks in 12 regions of Russia; damage 

was over 30 000 000 000 rubles. Here-
with economic effect was here of impor-
tance to business rather than outbreaks 
themselves. In agricultural analysts’ 
opinion today in Russia investment 
prospects of the pig farming without ASF 
could be greater by 30-40% than now. 
As a result, money of overseas investors 
could not be spent on hog projects in 
neighboring Ukraine.

At the same time, a hog farm has to 
spend on average 15% of income for 
measures against ASF. Allow for the fact 
that after the WTO accession and fall in 
meat prices the profit-earning capacity of 
the producers was seriously decreased, 
some expenses for ASG prevention come 
upon them as a heavy burden.

Quarantine is introduced in the are-
as suffered from this fever for the period 
until six months, herewith it is forbidden 
to withdraw not only pork but also other 
agricultural products. The situation ex-
ists in such a way that in order to be pro-
tected from virus the virus-free areas 
can forbid entry of pigs from safe areas 
of the Belgorod region, from enterpris-
es with the highest biological protection, 
etc., that may lead to a colossal damage 
for Russian economy in whole.

The perspectives of ASF control are 
unclear in many respects. Recently Ros-
selkhoznadzor declared of starting work 
on vaccine, which has to stamp out this 
decease. However, in European countries 
the best experts have already worked on 
development of that sample for 15 years. 
Thus, the circumstance that the vaccine 
will be developed by our specialists in the 

Today many specialized experts forecast 
growth retardation in the meat industry. 
There are many reasons for that: glutting 
in the poultry meat market, rapid advance 
of ASF (African swine fever), accession of 
Russia to the WTO. As a result, if the meat 
industry growth rates used to be 15-20%, 
today the Ministry of Economic Develop-
ment forecasts growth on average per 
17% for 2012 – 2016 with growth annual 
average per 4.3%.

DID GOLDEN DAYS FOR MEAT DID GOLDEN DAYS FOR MEAT 
INDUSTRY REMAIN IN THE PAST?INDUSTRY REMAIN IN THE PAST?
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coming years is in strong doubt.
The virus neutralization without vac-

cine does not seem possible as well. 
There was a time when European veteri-
nary services did it but it was in Sardinia, 
an island, a natural barrier which the virus 
was not able to overcome. As for Russia, 
the virus has no barrier there. Summing 
the said above it may be concluded that 
ASF will be unlikely won in the near future.

FOODSTUFF
The meat production is allied to the 

food supply. Today, e.g. production cost 
of 1 kg of pork depends on foodstuff cost 
by 70% or so. In this scenario, the situa-
tion with output yield, which fluctuates in 
Russia from year to year, is of great im-
portance. Value of grain and, according-
ly, value of foodstuff depend on yield. In 
this situation, Russia has to decrease the 
use of grain in foodstuff by means of in-
creasing stocks of corn, as Nikolai Fedor-
ov, Minister of Agriculture of the Russian 
Federation, recently said it.

He said that, “Nikita Sergeyevich 
Khrushchev was in the right. Certainly 
the entire country need not be cropped 
with corn but it is more productive and 
more effective and it increases produc-
tivity of the dairy-and-meat industry”.

In the Minister’s opinion, it is neces-
sary to place stake on corn relative to 
cutting down of autumn sowing by 20%. 
According to estimates of Minselkhoz of 
Russia, this year 13 000 000 ha of win-
ter crops will be sowed in lieu of targeted 
16 000 000 ha. The autumn sowing in 
2013 was the worst in the RF in the past 
decade: the current situation is associat-
ed with heavy fall of long-time rains.

At the same time in recent years the 
Russian dairy-and-meat industry has 
dropped billions because of overdepend-
ence on feed supplies import. Accord-

ing to Soya News Info data, as per current 
statistic data today we import 70% of pro-
tein wherefore development of domestic 
animal industry depends on fluctuation of 
world market prices in many ways.

We cannot expend soy-sowing are-
as because of known agro climatic fac-
tors, and commercial growing geneti-
cally modified crops are outside the law 
for the time being until recently. Works 
for production of meal of animal ori-
gin are not still built, as to self-sufficien-
cy with fishmeal, there is nothing to say. 
Meanwhile some volunteers try to solve 
the problem of shortage of feeding pro-
tein by way of implementing lupine vain-
ly forgotten. However, as practice shows 
investors do not hurry to come down 
with their money for those projects. 
Russia lost its microbiologic produc-
ing units long ago. And if with respect 
to amino asides saleable today high-
profile projects on advanced process-
ing grain (mainly in Belgorod and Volgo-
donsk) switched the light at the end of 
the tunnel, vitamin producing units with-
in a country will unlikely appear. They 
are much expensive and environmental-
ly negative, so the entire world prefers to 
purchase them in China. 

Taken as a whole the absence of de-
sired raw material base makes domes-
tic feed-stuff producers to go to expense 
equal to $2 500 000 000. Besides, im-
port components need to be taken 
across the border and to be registered. 
However, according to market players’ 
estimates the high bureaucratic barriers 
for those problems lead to the apprecia-
tion of raw materials, e.g. for producing 
premixes by 30-40%, and twofold if not.

THE WORLD TRADE 
ORGANIZATION (WTO)

At the same time, the first year in the 
WTO admits to draw some conclusions. 
In particular it is worthy of note that if 
Rosselkhoznadzor lifts all the multiple 
restrictions which it imposed on meat 
import for the last one and half year, 
the domestic industry will be collapsed. 
However, that has not taken place up to 
now. Consequently, that will not likely 
take place in the nearest time.

In reality by its accession to the WTO 
Russia cut delivery channels to such 
key exporters of ractopamin as the USA, 
Canada, and some other countries of 
South America (it is strange that after 
10 years of delivering meat products 
with that supplement Russia raised that 
question so radically just after Russian 
accession to the WTO) from Europe be-
cause of Shmallenberg virus from Bra-

silia, and abolished quotas for import 
from developing countries. Thus, abso-
lutely everything stopped. For instance, 
the beef import from the USA for the first 
half of the year decreased thousandfold: 
from 20 000 to 20 ton.

So, one must admit that Russia 
avoided the negative consequences 
which were forecasted by many mar-
ket strategists. Even more, a shakeout 
which the producers had as a cut in pric-
es, first for pork, taught them to work in 
much harder market conditions, to tight-
en belts, and to effect modernization. 
As a result, the meat industry of Russia 
made a small jump in effectiveness.

In this situation, it may be conclud-
ed that although the industry decreases 
growth ratio but the growth will be sta-
ble and long-term. The development of 
relatively new types of animal industry 
will be the most prospective, in particu-
lar production of table turkey, duck, etc. 
Along the experts note the meat con-
sumption in Russia has not reached the 
top yet: despite some development in-
dexes, the Russian inhabitants con-
sume meat not so many as the inhabit-
ants of majority of European states, so 
we have an object to be attained in this 
range as yet.

The material was prepared by the 

AGRORU.com trade system experts

(http://www.agroru.com)
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ОРГАНИЧЕСКАЯ ПРОДУКЦИЯ: ОРГАНИЧЕСКАЯ ПРОДУКЦИЯ: 
СТОИТ ЛИ ЖДАТЬ ПРОРЫВА?СТОИТ ЛИ ЖДАТЬ ПРОРЫВА?
Российские и зарубежные эксперты сегодня сходятся 
на том, что Россия в ближайшие 10 лет может стать 
абсолютным лидером в сфере производства органических 
овощей и фруктов. Эта отрасль сейчас активно 
развивается во всем мире по той простой причине, что 
гарантирует стабильно высокую рентабельность. Так, 
спрос на экологически чистые продукты питания сегодня 
растет как на дрожжах, в то время как цена на органику 
традиционно на 20–30% превышает цену на продукцию, 
выращенную с использованием удобрений и химикатов. 

С
ëåäóåò ïðèçíàòü, ÷òî â öåëîì ðå-
ñóðñû ïðîèçâîäñòâà îðãàíèêè âî 
âñåì ìèðå ñèëüíî îãðàíè÷åíû. 

Ê ïðîäóêöèè òàêîãî ðîäà ïðåäúÿâëÿþò-
ñÿ îñîáûå òðåáîâàíèÿ, â ÷àñòíîñòè, äëÿ 
òîãî ÷òîáû òàêèå îâîùè è ôðóêòû áûëè 
àáñîëþòíî ýêîëîãè÷åñêè ÷èñòûìè, îíè 
äîëæíû ïðîèçðàñòàòü íà çåìëå, ãäå, 
ïî êðàéíåé ìåðå, â òå÷åíèå ïîñëåäíèõ 
20 ëåò íå ïðèìåíÿëè óäîáðåíèÿ. Âî âñåì 
ìèðå ñåëüñêîõîçÿéñòâåííûå çåìëè çà 
áûëûå ãîäû êðàéíå ðåäêî âûáûâàëè èç 
îáîðîòà, ïîýòîìó ñëîæíî íàéòè ïîëÿ, ñî-
îòâåòñòâóþùèå äàííîìó êðèòåðèþ.

В России по последним подсчетам 
таких полей находится на 40 млн гекта-
ров. В связи с этим, по подсчетам экс-
пертов из Министерства сельского хо-
зяйства, потенциал России в плане 
выращивания органики сегодня при-
мерно в 1,5 раза превышает потенциал 
всего остального мира. Причем, по сло-
вам специалистов, потенциал этот нач-
нет реализовываться с приходом Олим-
пиады, которая сама по себе является 
пропагандой здорового образа жизни. 

Примерно к этому же времени дол-
жен быть принят закон об органических 
продуктах питания, который с мая это-
го года находится на стадии разработки 
в Госдуме. К слову, по мнению специ-
алистов, именно недостатки законода-
тельной базы являются основным фак-
тором, сдерживающим развитие рынка 
органических продуктов в России. 

ЗАКОН НЕ ЗНАЕТ, ЧТО 
ТАКОЕ ОРГАНИКА

Санитарные требования, предъяв-
ляемые Роспотребнадзором к органи-
ческим продуктам питания, вступили 
в силу в июле 2008 года. Тем не ме-
нее, до сих пор отсутствуют какие-ли-
бо стандарты, по которым продукт мож-
но отнести к категории органического, 
нет сертификационного органа и систе-
мы. В результате российские произво-
дители стремятся получить сертифика-
цию от третьих лиц, например, США или 
ЕС, чтобы маркировать свои продукты 
как органические и иметь возможность 
экспортировать их за пределы России. 

По закону, чтобы иметь возможность 
маркировать свою продукцию как орга-
ническую, нужно пройти добровольную 
сертификацию. На сегодняшнем этапе 
конкретные требования по этой сертифи-
кации еще не определены. Развитие на-
ционального стандарта начнется после 
утверждения законопроекта в Государ-
ственной думе, инициатором принятия 
которого выступили партнеры объедине-
ния «Экокластер» и Минсельхоз РФ. 

«Органическое сельское хозяй-
ство – это способ аккумуляции капи-
тала на селе, где главным бенефи-
циаром является фермер, особенно 
в условиях ВТО, – считает исполни-
тельный директор Союза органиче-
ского земледелия Яков Любовед-
ский. – Необходимо выстраивать 

пути реализации органических про-
дуктов. Личные подсобные хозяй-
ства в России производят больше 
половины всей сельскохозяйствен-
ной продукции на сумму не менее 
1,850 трлн руб. при общем объеме 
производства 3 трлн 370 млрд ру-
блей. Большая часть этой продукции 
производится натуральным путем, 
что уже создает хорошую базу для ор-
ганического сельского хозяйства. 
Если хотя бы 5% сельхозпроизводи-
телей смогут официально перейти в 
сектор органического сельского хо-
зяйства с высокой добавленной сто-
имостью, то это уже даст прирост ВВП 
России в десятки млрд рублей. Пока 
же на российском рынке органиче-
ской продукции доминирует импорт».

Сейчас правительственные экс-
перты изучают опыт американских, 
европейских и японских схем по сер-
тификации органических продуктов 
и стремятся гармонизировать меж-
дународные и национальные стан-
дарты, что, по их мнению, является 
главной задачей. Закон также бу-
дет освещать вопросы, касающие-
ся государственной поддержки про-
изводства экологически чистой 
сельскохозяйственной продукции 
с помощью прямого кредитования, 
хеджирования рисков и информа-
ционно-методического обеспечения 
производства. Проект закона также 
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предусматривает изменения, кото-
рые будут вноситься в широкий диа-
пазон федеральных законов. Ожи-
дается, что закон вступит в силу в 
2015 году. 

АМЕРИКАНЦЫ ПРОГНОЗИРУЮТ 
РОСТ РОССИЙСКОГО РЫНКА

В 2012 году продажи органических 
продуктов в России выросли на 7,8% 
по сравнению с 2011 годом и достиг-
ли $148 млн. Об этом свидетельству-
ют данные отчета сельскохозяйствен-
ного представительства США в России 
FAS USDA. Следует отметить, что рос-
сийский рынок органических фруктов 
и овощей вот уже долгое время при-
влекает к себе внимание иностранцев. 
За последние годы планы экспансии 
на рынок и выращивания у нас органи-
ки вынашивали сразу несколько круп-
нейших в мире производителей продо-
вольствия. 

Эксперты FAS USDA ожидают еще бо-
лее стремительного роста рынка уже в 
ближайшие годы. Американские экс-
перты уверены, что законодательно-
правовая база запустит механизм сег-
ментации рынка и задаст правила игры, 
что станет точкой отсчета выпуска юри-
дически законной органической про-
дукции в России, усилит конкуренцию и 
поспособствует привлечению инвести-
ций и появлению новых брендов.

«Продажи органических продуктов 
в России могут достигнуть $167 млн в 
2013 и до $225 млн в 2015. За пери-
од с 2010 по 2015 год рынок органи-
ческих продуктов в России вырастет на 
30%», – прогнозируют специалисты FAS 
USDA на основе данных Euromonitor In-
ternational.

При этом эксперты уверены, что это 
будет только начало. Все дело в том, что в 
2015 году множество крестьянских фер-
мерских хозяйств сможет выйти из тени, 
лицензировать свою продукцию и прода-
вать ее уже совсем по другим ценам. Это 
станет очень выгодно, в связи с чем мож-
но ожидать бурного роста рынка, кото-
рый за год сможет в разы прибавлять в 
объеме. Правда, заглядывая столь дале-
ко вперед, можно спрогнозировать мно-
жество неорганических производителей, 
которые попробуют получить сертификат 
на органику, и, вероятнее всего, в пер-
вые годы действия нового закона рос-
сийский рынок будет подвержен случаям 
мошенничества. Вместе с тем иностран-
цы крайне оптимистично смотрят на по-
тенциал российского рынка. 

«Россия самая большая страна в 
мире, с огромными ресурсами пахотных 
земель, знаменитых черноземов, деше-
вой стоимостью сельского труда и низ-

ким уровнем использования химика-
тов. Это прекрасное место для развития 
органического сельского хозяйства», – 
подчеркивают в FAS USDA.

Здесь также отмечают, что среди 
стран ЕС есть интерес к расширению 
экспорта российской органической про-
дукции, которая может составить конку-
ренцию их местной продукции. По мне-
нию FAS USDA, вступление России в 
ВТО создаст положительные изменения 
для рынка органических продуктов, не-
смотря на усиление конкуренции со сто-
роны импортных продуктов.

ВОПРОСЫ СБЫТА
Сельскохозяйственные производи-

тели отмечают, что в России сегодня на-
метился серьезный прогресс в плане 
развития каналов сбыта органической 
продукции. По оценкам самих ферме-
ров, сегодня 70% экопродуктов распро-
страняются через интернет–магазины, 
30% – через крупные торговые сети. 
Самые популярные федеральные web–
проекты – LavkaLavka, «Экокластер», 
однако традиционно в крупных сель-
скохозяйственных регионах может быть 
представлено несколько локальных ин-
тернет-ресурсов, занимающихся прода-
жей органической продукции. 

Сеть супермаркетов «Азбука вкуса» 
стала первой отечественной розничной 
сетью, которая реализовала модель ко-
операции с российскими фермерами, 
готовыми производить органическую 
фермерскую продукцию для реализа-
ции в рознице. Сегодня об аналогичных 
проектах начали задумываться и другие 
крупные ритейлеры. 

«При грамотном и эффективном ис-
пользовании сельхозугодий, развитии 
органического земледелия и фермер-
ства наша страна уже через 7–10 лет 
может стать одним из лидеров на этом 
рынке. Обладая колоссальным земель-
ным потенциалом, российские сельхоз-
производители имеют возможность не 
только кормить наших граждан эколо-
гически чистой едой, но и поставлять 
большие объемы на внешние рынки, 
эффективно конкурируя с иностранны-
ми производителями», – поясняет ис-
полнительный директор сети супермар-
кетов «Азбука вкуса» Сергей Коршунов. 

«Это даст возможность обеспечить 
стабильность системы международной 
продовольственной безопасности. Од-
ним из эффективных инструментов для 
достижения этой цели является инте-
грация (вплоть до кооперации) произ-
водителя и ритейлера», – добавляет он. 

По оценке самих фермеров, по-
степенно вопрос со сбытом эколо-
гически чистой продукции разреша-

ется. «Сегодня даже при отсутствии 
четко сложившегося рынка и опре-
деленных стандартов продавать про-
дукцию, выращенную без химикатов, 
стало значительно легче. Существен-
ную роль в этом играют и сами поку-
патели. Даже при продаже на рынке 
каждый второй спрашивает: «Откуда 
продукция? Как выращивалась? ис-
пользовалось?» И многие уже могут 
отличить органические овощи и фрук-
ты от неорганических. Так что спрос 
действительно есть, и, судя по тому, 
как это все развивается, он в бли-
жайшие годы будет только расти», – 
комментирует один из фермеров из 
Краснодарского края. 

ПЕРСПЕКТИВЫ
По экспертным прогнозам, объем 

мирового рынка органики в 2020 году 
составит $200–250 млрд. Потенциал 
внутреннего рынка органической про-
дукции в России к этому времени мо-
жет составить 300–400 млрд рублей, 
и еще столько же экспортный потенци-
ал, что в сумме составляет примерно 
700 млрд рублей. 

«Это более 10% мирового рынка ор-
ганической продукции. Самое важное 
то, что основная прибыль генерирует-
ся на производстве, то есть основная 
часть доходов идет сельхозпроизводи-
телю. Важно создать условия, чтобы че-
ловек на земле зарабатывал достой-
но. Количество сертифицированных 
производителей органической сель-
скохозяйственной продукции превы-
сит 15 000 человек. Будет создано 
750 000 – 1 000 000 новых рабочих 
мест на селе с высоким уровнем дохо-
да», – говорит член комитета Государ-
ственной думы Федерального собрания 
Российской Федерации по аграрным 
вопросам Светлана Максимова. 

При этом, как отмечают эксперты, 
если эти прогнозы оправдаются и Рос-
сия займет 10% мирового рынка орга-
нических продуктов, это фактически бу-
дет означать, что большая часть стран 
уже исчерпала свои возможности по 
выращиванию органики, в то время 
как Россия только начала их осваивать. 
Звучит достаточно фантастично, одна-
ко если учесть объем неиспользуемых 
сельскохозяйственных угодий в нашей 
стране, а также ту степень рентабель-
ности, которую предложит производ-
ство органики, можно с уверенностью 
сказать, что этот бизнес будет отличать-
ся высокой степенью инвестиционной 
привлекательности. 

Материал подготовлен экспертами 

торговой системы АГРОРУ.ком 

(http://www.agroru.com)
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WILL BREAKTHROUGH BE WILL BREAKTHROUGH BE 
IN GROWING ORGANIC IN GROWING ORGANIC 
PRODUCTION?PRODUCTION?

A
dmittedly in whole the organic 
production resources are severely 
restricted around the world. There 

are some special requirements for 
such sort of production, in particular 
for that the vegetables and fruits must 
grow on the ground which has not 
been cultivated with fertilizers, at least, 
for the past 20 years to be absolutely 
ecologically clean. Throughout the 
entire world the agricultural lands for 
past years extremely rarely were out of 
farming, so that why it is hard to find the 
fields corresponding to this criterion.

In Russia at the last count there 
are 40 000 000 ha of such fields. In 
connection with that at the counts of 
experts from Ministry of Agriculture the 
potential of Russia in terms of growing 
organic products exceeds today about 

half as much as the potential of the rest 
world around. At that, as explained by 
experts, that potential will start to be 
unlocked with coming of the Olympics 
which is healthy lifestyle promotion by 
itself.

Act of legislation regarding organic 
food products which is in the planning 
stage in State Duma from May of this 
year has to be adopted approximately 
by this time. By the way, in the experts’ 
opinion just downside of legislative 
framework is a main factor hindering 
development of the organic product 
market in Russia.

ORGANICS IS UNKNOWN 
FOR LEGISLATION

Sanitary requirements specified 
by Rospotrebnadzor for organic food 

products came into force in June of 
2008. Nevertheless, some standards 
by which the product may be ranged in 
organic class are missing up to now; 
there is no certification center and 
there is no certification system as well. 
As a result Russian producers tend to 
obtain certification from Third Party, for 
instance, the USA or EU to mark their 
products as organic and to have the 
opportunity to export them abroad.

By law to have an opportunity to 
mark one’s production as organic it is 
necessary to be voluntarily certified. 
Today specific requirements on this 
certification are not yet set. Development 
of national standard would start after 
passage of the bill in State Duma which 
was initiated by association partners of 
Ecoclaster and Ministry of Agriculture of 
the Russian Federation.

As it was said by Yakov Lyubovedsky, 
chief executive officer of Union of Organic 
Farming, “Organic agriculture is a way for 
accumulation of funds in the country. It 
is necessary to make lines for disposal 
of organic products. In Russia personal 
subsidiary plots produce more than half 
of all the agricultural products in the 
amount of 1 850 000 000 000 rubles 
minimum at total production of 
3 370 000 000 000 rubles. The most 
part of that production is executed by 
natural way suggesting that is basic to 

Today Russian and foreign experts agree that for 
the nearest 10 years Russia may be absolute lead-
er in production process of organic vegetable and 
fruit. This industry is in progress all over the world 
by simple reason of that it may guarantee stable 
high profitability. So, today demand for ecologically 
clean food products shoots up while price for organ-
ics traditionally exceeds by 20-30% of the produc-
tion grown with fertilizers and chemicals.  
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agricultural industry. If any 5% growers 
of agricultural produce are able to enter 
the organic section of agriculture with 
a high added value, this will increase 
GDP of Russia by tens of billions 
rubles. Nevertheless, imports keep on 
dominating at the Russian market of 
organic production”.

Today government experts study the 
experiences of American, European, 
and Japanese certification schemes for 
organic products, and tend to harmonize 
international and national standards 
to be a main task as they think. Also 
legislation will cover the questions of 
State support for output of ecologically 
clean agricultural products with direct 
crediting, hedging, and information and 
with methodical support for production. 
Besides, the draft law envisages some 
changes which will be introduced in a 
wide range of federal laws. It is expected 
that the law will come into force in 2015.

AMERICAN FORECASTING OF 
RUSSIAN MARKET GROWTH

In 2012 the sales of organic products 
increased by 7.8 % as compared to 2011 
and reached $148 000 000. This is 
evidenced by report data of FAS USDA, 
American agricultural agency in Russia. 
It should be noted that the Russian 
market of organic vegetables and fruits 
attracts foreigners’ attention for a long 
time. Within recent years as many as 
several of the largest worldwide food 
producers were nourishing an idea of 
market expansion and growth of organic 
products in Russia.

The FAS USDA experts are expecting 
for a yet quicker growth of the market 
in the coming years. The American 
experts know positively that legislative 
framework will start a mechanism of 
market segmentation and lay down rules 
of game that will be a starting point in 
output of legally valid organic production 
in Russia, increase competition, and 
induce investments and entry of new 
brands. 

As it was forecasted by the FAS 
USDA experts based on the data of the 
Euromonitor International, “The sales of 
organic products in Russia can amount 
up $167 000 000 in 2013 and to 
$225 000 000 in 2015. As of from 2010 
to 2015 the market of organic products 
in Russia will increase by 30%”. 

At that the experts are sure that is 
just the beginning. The fact of the matter 
is in 2015 many of peasant farming 
households will be able to come out of 
the shadow, license its production, and 
sell it at other prices. This will be much 
advantageous and in connection with 

this the rapid growth of the market may 
be expected soon which will be able to be 
increased many times annually. However, 
looking ahead in the long term it is 
possible to forecast a lot of nonorganic 
producers which will try to get organics 
certificate, and, most probably for the 
initial few years of operation of the new 
law the Russian market will suffer from 
fraud actions. With that the foreigners 
look at the bright side of the Russian 
market potential.

As it was noted by FAS USDA, “Russia 
is the largest country of the world, 
with vast resources of plow lands, 
famous black humus earth, low-cost of 
agricultural labor, and underutilization 
of chemicals. It is an excellent place for 
development of organic agriculture”.

As it also was noted here that some of 
EC countries are interested in expansion 
of export of Russian organic production 
which will be able to be in competition 
with home production. In FAS USDA’s 
opinion accession of Russia to the WTO 
will create some positive changes for 
the organic product market despite 
increased import product competition.

SALES PROBLEMS
Agricultural producers note that today 

in Russia there is a serious advancement 
in development of sales channels for 
organic products. According to the 
farmers’ research, today 70% ecological 
products are distributed through the 
Internet, 30% through large-scale sales 
networks. LavkaLavka and Ecoclaster 
are the most best-selling federal web-
projects but several local Internet 
resources involved with selling organic 
products may be presented traditionally 
in large rural regions.

Supermarket chain Azbuka Vkusa 
(Alphabet of Taste) became the first 
domestic retail chain which ran a model of 
cooperation with Russian farmers ready 
to output farming organic products for 
retailing. Today other large retailers are 
beginning to think of analogous projects.

As it was explained by Sergey 
Korshunov, chief executive officer of 
Azbuka Vkusa, “With the competent and 
effective use of agricultural lands our 
country may become one of leaders at 
that market as early as after 7-10 years. 
Having a colossal land potential the 
Russian producers have an opportunity 
not only to feed our citizens with 
ecologically clean food but also to supply 
the export market with large volumes of 
one competing successfully against the 
foreign producers”.

He added, that “That will give a 
chance to provide stability in the system 

of international food security. Integration 
(up to cooperation) for the producer and 
the retailer is one of the most efficient 
instruments in reaching that goal”.

According to the farmers’ research, 
the problem of sales of ecologically clean 
products is gradually resolving. As it 
was commented by one of the farmers 
from Krasnodarsky region, “Today even 
with lack of a well-defined market and 
some standards the production grown 
without chemicals is sold far easier. The 
customers play a significant role in that. 
Even at the retail market every second 
asks questions: Where is the production 
from? How was it grown? What was in 
use? And many of them can distinguish 
organic vegetables and fruits from 
nonorganic ones. So, demand really 
exists, and, judging from that progress it 
will grow in the coming years”.

PROSPECTS
Under the expert forecasts in 2020 

the world organics market volume 
will be within $200 000 000 000 – 
250 000 000 000. The home market 
potential of organic products in Russia 
may amount 300 000 000 000 – 
400 000 000 000 rubles by this time, and 
the export potential as much again that is 
about 700 000 000 000 rubles in total.

As it was said by Svetlana Maksimova, 
agrarian committee member of State 
Duma of the Federal Assembly of the 
Russian Federation, “This is more than 
10% of the world market of organic 
products. The most important thing is that 
the essential benefit is generated at the 
place of production, i.e. a bulk of income 
is intended for agricultural producer. It is 
of importance to create conditions so that 
any farmer can bring home the bacon. 
The number of certified organic product 
producers will exceed 15 000 persons. 
750 000 – 1 000 000 new workplaces 
will be created in the countryside with high 
income level”.

At that, as it was noted by the experts, 
“If those forecasts prove true and 
Russia covers 10% of the world market 
of organic products, this will mean that 
a great part of countries has already 
exhausted its potential in growing 
organics while Russia just has started 
trying it. This sounds fantastically enough 
but considering all the unused lands in 
our country and that rate of profitability 
which will be offered by organic 
production, it may safely be said that this 
business will be distinguished by a high 
degree of investment attractiveness.

The material was prepared by 

the experts of AGRORU.com trade system 

(http://www.agroru.com)
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А
ãðîïðîìûøëåííàÿ âûñòàâêà «Çî-
ëîòàÿ îñåíü» – ãëàâíîå ñîáûòèå 
äëÿ âñåõ ðîññèéñêèõ ðåãèîíîâ. 

Çäåñü ìîæíî áûëî óâèäåòü ìíîãîîáðà-

çèå ïðîäóêöèè è âñåìèðíî ïðèçíàííûõ 
áðåíäîâ, êîòîðûå ñòàëè ãîðäîñòüþ íà-
øåé ñòðàíû ñâîåãî ðîäà âèçèòíîé êàð-
òî÷êîé Ðîññèè äëÿ çàðóáåæíûõ ñòðàí.

«Çîëîòóþ îñåíü – 2013» ïîñåòè-
ëè ïåðâûå ëèöà íàøåãî ãîñóäàðñòâà, 
ãóáåðíàòîðû ðîññèéñêèõ ðåãèîíîâ è 
ãëàâû àãðàðíûõ ìèíèñòåðñòâ ñòðàí 

С 9 по 12 октября тысячи аграриев со всех федерально-административных 
округов нашей страны собрались в Москве на ВВЦ, чтобы отпраздновать 
окончание сельскохозяйственного года на 15-й Российской агропромышленной 
выставке «Золотая осень – 2013». В этом году, объявленном перекрестным 
годом «Россия – Нидерланды», впервые в истории «Золотой осени» 
официальным партнером выставки стало другое государство – Королевство 
Нидерланды. Поэтому россияне смогли поближе познакомиться с культурой 
ведения сельского хозяйства другой страны.  

 «ЗОЛОТАЯ ОСЕНЬ – 2013»: «ЗОЛОТАЯ ОСЕНЬ – 2013»:
РОССИЙСКИЙ ПРАЗДНИК С РОССИЙСКИЙ ПРАЗДНИК С 
ГОЛЛАНДСКИМ КОЛОРИТОМ! ГОЛЛАНДСКИМ КОЛОРИТОМ! 
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Åâðîïû, Àçèè è Àìåðèêè, ÷òî ïîçâîëè-
ëî ðåøàòü â õîäå âûñòàâêè ñåðüåçíûå 
ïîëèòè÷åñêèå è ýêîíîìè÷åñêèå âîïðî-
ñû, ñâÿçàííûå ñ ñîòðóäíè÷åñòâîì Ðîñ-
ñèè è ñòðàíàìè çàðóáåæüÿ, çàêëþ÷àòü 
äîãîâîðû è ïàðòíåðñêèå ñîãëàøåíèÿ. 

Â ýòîì ãîäó â âûñòàâêå ó÷àñòâîâà-
ëî îêîëî 2500 ïðåäïðèÿòèé è îðãà-
íèçàöèé èç  25 ñòðàí ìèðà. Ðîññèþ 
ïðåäñòàâëÿëè áîëåå 50 ðåãèîíîâ è 
ðåñïóáëèê. 

Îðãàíèçàòîðàìè âûñòóïèëè Ìè-
íèñòåðñòâî ñåëüñêîãî õîçÿéñòâà Ðîñ-
ñèéñêîé Ôåäåðàöèè, Ïðàâèòåëüñòâî 
Ìîñêâû, Ðîññèéñêàÿ àêàäåìèÿ ñåëü-
ñêîõîçÿéñòâåííûõ íàóê, ÎÀÎ «ÃÀÎ Âñå-
ðîññèéñêèé âûñòàâî÷íûé öåíòð».

Äåëîâàÿ ïðîãðàììà âûñòàâêè «Çî-
ëîòàÿ îñåíü – 2013» îòëè÷àëàñü áîëü-
øèì ðàçíîîáðàçèåì âèäîâ è òåìàòèêè 
ìåðîïðèÿòèé äëÿ ñïåöèàëèñòîâ ÀÏÊ. 

Êëþ÷åâûì ìåðîïðèÿòèåì ñòàë 
ìåæäóíàðîäíûé èíâåñòèöèîííûé ôî-
ðóì «Èíâåñòèöèè â ÀÏÊ: ðîëü ãîñóäàð-
ñòâà è áèçíåñà», â êîòîðîì ïðèíÿëè 
ó÷àñòèå òûñÿ÷è ñïåöèàëèñòîâ (÷ëåíû 
Ôåäåðàëüíîãî Ñîáðàíèÿ ÐÔ, ãóáåðíà-
òîðû, ó÷åíûå, ïðåäñòàâèòåëè áèçíåñà, 
áàíêîâñêèõ è ñòðàõîâûõ ñòðóêòóð, îò-
ðàñëåâûõ ñîþçîâ, ÑÌÈ).

Îòêðûë ôîðóì ìèíèñòð ñåëüñêî-
ãî õîçÿéñòâà ÐÔ Íèêîëàé Ôåäîðîâ, 
âûñòóïèâ ñ äîêëàäîì «Èíâåñòèöèè – 
âëîæåíèå â áóäóùåå, ðåàëèçàöèÿ èí-

âåñòèöèîííîé ïîëèòèêè â íîâûõ óñ-
ëîâèÿõ». Îí îòìåòèë, ÷òî ñåãîäíÿ 
êëþ÷åâîå íàïðàâëåíèå íàöèîíàëüíîé 
èíâåñòèöèîííîé ïîëèòèêè â ÀÏÊ – 
ñóáñèäèðîâàíèå ïðîöåíòíûõ âûïëàò 
ïî ïðèâëåêàåìûì â îòðàñëü êðåäè-
òàì, ðàçâèòèå ñïåöèàëèçèðîâàííûõ 
ôèíàíñîâûõ èíñòèòóòîâ ñ ãîñóäàð-
ñòâåííûì ó÷àñòèåì, ôîðìèðîâàíè-
åì ðåãèîíàëüíûõ è ìóíèöèïàëüíûõ ãà-
ðàíòèéíûõ ôîíäîâ.

Ïî ñëîâàì ìèíèñòðà, â ðàìêàõ Ãîñïðî-
ãðàììû ðàçâèòèÿ ñåëüñêîãî õîçÿéñòâà íà 
2013-2020 ãã. â áëèæàéøåå âðåìÿ áóäåò 
ïðèíÿòî ðåøåíèå î ïðîäëåíèè ñðî-
êîâ ñóáñèäèðîâàíèÿ èíâåñòèöèîí-
íûõ ïðîåêòîâ â ìîëî÷íîé îòðàñëè ñ 
8 äî 15 ëåò. Òàêæå Ìèíñåëüõîç ïðåä-
ñòàâèò ïðàâèòåëüñòâó ïðåäëîæåíèå 
î ïåðåðàñïðåäåëåíèè 7 ìëðä ðóá. íà 
ñóáñèäèðîâàíèå èíâåñòêðåäèòîâ â 
ÀÏÊ. Ôåäîðîâ ïðèâåë åùå öåëûé ðÿä 
ïîçèòèâíûõ èíèöèàòèâ ñî ñòîðîíû 
Ìèíñåëüõîçà è ïîä÷åðêíóë, ÷òî èí-
âåñòèöèè â ÀÏÊ áåç ìîùíîé ãîñóäàð-
ñòâåííîé ïîääåðæêè íå ìîãóò áûòü 
ïðèâëåêàòåëüíû. Ðàññêàçàë îí è î 
ìåðàõ, êîòîðûå áóäóò ïðèíèìàòüñÿ 
äëÿ ñòèìóëèðîâàíèÿ òåïëè÷íîãî õî-
çÿéñòâà, ìÿñíîãî ïðîèçâîäñòâà, êðå-
ñòüÿíñêèõ (ôåðìåðñêèõ) õîçÿéñòâ, 
ñåëüñêîé êîîïåðàöèè. Â êà÷åñòâå 
ïðèîðèòåòíîãî íàïðàâëåíèÿ â ïåðå-
ðàáàòûâàþùåé ïðîìûøëåííîñòè ìè-
íèñòð âûäåëèë èíòåíñèâíîå ðàçâè-
òèå ãëóáîêîé ïåðåðàáîòêè çåðíà, â 
òîì ÷èñëå ñ öåëüþ îáîãàùåíèÿ êîð-
ìîâ. Ïðîèëëþñòðèðîâàë ýòî âûñêà-

çûâàíèå ãóáåðíàòîð Òàìáîâñêîé îá-
ëàñòè Îëåã Áåòèí íà ïðèìåðå ñâîåãî 
ðåãèîíà, ãäå â îáëàñòè äëÿ èíâåñòî-
ðîâ äåéñòâóþò âñå ìåðû ïîääåðæêè, 
îïðåäåëåííûå ôåäåðàëüíûì çàêî-
íîäàòåëüñòâîì. Â ðåãèîíå ïî÷òè íå 
îñòàëîñü áåñõîçíîé çåìëè: 96% ïàø-
íè – â îáðàáîòêå. Çà ïîñëåäíèå ãîäû 
êàïèòàëîâëîæåíèÿ â îáëàñòü âûðîñ-
ëè â 3,5 ðàçà. Äëÿ ïîääåðæêè ïðîåê-
òîâ ñôîðìèðîâàí çàëîãîâûé ôîíä 
íà áîëåå ÷åì 7 ìëðä ðóá. Â ìÿñíîì 
ïðîèçâîäñòâå â ïðîøëîì ãîäó ïðè-
ðîñò ðàâíÿëñÿ 190%. À â 2015 ã. ïî 
ïðîèçâîäñòâó ìÿñà îáëàñòü äîëæíà 
âûéòè íà 2-3 ìåñòî â Ðîññèè. Ïî ïëà-
íó â Òàìáîâñêîé îáëàñòè â áëèæàé-
øåå âðåìÿ áóäóò ââåäåíû â ñòðîé  
øåñòü ìîëî÷íûõ êîìïëåêñîâ, ïëà-

ОСНОВНЫЕ РАЗДЕЛЫ 
АГРОПРОМЫШЛЕННОЙ 
ВЫСТАВКИ «ЗОЛОТАЯ 
ОСЕНЬ – 2013» 

• Ýêñïîçèöèÿ ðåãèîíîâ Ðîññèè 
«Ðåãèîíû Ðîññèè è çàðóáåæíûå 
ñòðàíû»; 

• ñìîòð ñåëüñêîõîçÿéñòâåííîé òåõ-
íèêè è îáîðóäîâàíèÿ äëÿ ÀÏÊ – 
8-ÿ Ìåæäóíàðîäíàÿ âûñòàâêà «Àã-
ðîÒåê Ðîññèÿ – 2013; 

• ðàçäåë «Æèâîòíîâîäñòâî è ïëå-
ìåííîå äåëî»;  

• «Îáîðóäîâàíèå äëÿ æèâîòíîâîä-
ñòâà. Âåòåðèíàðèÿ. Êîðìà»; 

• «Ãîëëàíäñêàÿ äåðåâíÿ».
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íèðóåòñÿ ñòðîèòåëüñòâî åùå 20 ïî 
1000 ãîëîâ â êàæäîì.

Ìèíèñòð ñåëüñêîãî õîçÿéñòâà Êî-
ðîëåâñòâà Íèäåðëàíäîâ Øàðîí Äåéê-
ñìà, òàêæå ïðèíÿâøàÿ ó÷àñòèå â 
ôîðóìå, îòìåòèëà, ÷òî òàêèå ìåæäóíà-
ðîäíûå ñîáûòèÿ ïîìîãàþò ðàçâèâàòü 
êðåïêèå äâóñòîðîííèå îòíîøåíèÿ, äëÿ 
êîòîðûõ íåîáõîäèìà âûðàáîòêà îá-
ùèõ ïðàâèë è ñòàíäàðòîâ. 

Â âûñòóïëåíèè ïðåäñåäàòåëÿ Êîìè-
òåòà Ãîñäóìû ïî àãðàðíûì âîïðîñàì 
Íèêîëàÿ Ïàíêîâà ãîâîðèëîñü, ÷òî â 
áëèæàéøèå ãîäû ïðîäîâîëüñòâåííûé 
ñåêòîð áóäåò îñòàâàòüñÿ ïðèîðèòåò-
íûì ïðè ôîðìèðîâàíèè ôåäåðàëüíî-
ãî áþäæåòà, ôèíàíñèðîâàíèå ñíèæàòü 
íå ïëàíèðóåòñÿ. Òàêæå Ïàíêîâ âûäå-
ëèë äâå íàñóùíûå çàäà÷è äëÿ çàêîíî-
òâîðöåâ: êîððåêòèðîâêó èíäèêàòîðîâ 
â ïðîãðàììå ãîñóäàðñòâåííîãî ðàçâè-
òèÿ ñåëüñêîãî õîçÿéñòâà è ìîäåðíèçà-
öèþ ìåõàíèçìîâ èíâåñòèðîâàíèÿ (ïå-
ðåõîä íà ïðÿìûå ôîðìû ïîääåðæêè 
ÀÏÊ: ïî ãåêòàðàì ïàøíè èëè êèëîãðàì-
ìàì ïðîäóêöèè). 

Ïðåäñåäàòåëü Êîìèòåòà Ñîâåòà Ôå-
äåðàöèè ïî àãðàðíî-ïðîäîâîëüñòâåí-
íîé ïîëèòèêå è ïðèðîäîïîëüçîâàíèþ 
Ãåííàäèé Ãîðáóíîâ ïðåäëîæèë ïðèíè-
ìàòü íîâûå çàêîíû îäíîâðåìåííî ñ 
ðàçúÿñíÿþùèìè ïîäçàêîííûìè àêòà-

ìè äëÿ çàùèòû ïðàâ êàê èíâåñòîðîâ, 
òàê è òîâàðîïðîèçâîäèòåëåé. «Ïðàâè-
ëà èãðû äîëæíû áûòü ïðîçðà÷íû äëÿ 
âñåõ è íå ìåíÿòüñÿ ñëèøêîì ÷àñòî, à 
äëÿ ðàçâèòèÿ âíóòðåííåãî ðûíêà ôè-
íàíñîâóþ ïîääåðæêó ýêñïîðòà íàäî 
ïðåêðàùàòü», – ïîäûòîæèë ñâîå âû-
ñòóïëåíèå Ãîðáóíîâ. 

Ãåíåðàëüíûé äèðåêòîð ÃÊ «Ðóññêèé 
àãðîïðîìûøëåííûé òðåñò» Âàäèì 
Âàðøàâñêèé, îòìå÷àÿ ïîëîæèòåëü-
íóþ äèíàìèêó ÀÏÊ â Ðîñòîâñêîé îáëà-
ñòè, ðàññêàçàë îá àíàëîãè÷íîì ïðîåê-
òå ñòðîèòåëüñòâà çàâîäà äëÿ ãëóáîêîé 
ïåðåðàáîòêè çåðíà, à òàêæå î ðàçâè-
òèè äðóãèõ ïåðñïåêòèâíûõ íàïðàâëå-
íèé â Ðîññèè, â ÷àñòíîñòè, î ïðîèçâîä-
ñòâå àìèíîêèñëîò è ôåðìåíòîâ äëÿ 
æèâîòíîâîä÷åñêîãî õîçÿéñòâà. Òàêæå 
â ñâîåì âûñòóïëåíèè îí âûäåëèë äâå 

ïðîáëåìû, ìåøàþùèå ýôôåêòèâíî-
ìó ðàçâèòèþ àãðàðíîé ïðîìûøëåííî-
ñòè. Ïåðâàÿ – ýòî íåêîíòðîëèðóåìûå 
àïïåòèòû ìîíîïîëèñòîâ, êîòîðûå ïðè 
ïîäêëþ÷åíèè íîâîãî îáúåêòà ê ñâîèì 
óñëóãàì òðåáóþò îò 10 äî 20% îáùåé 
ñòîèìîñòè ïðîåêòà. È âòîðàÿ – íåäî-
ñòàòîê ãîñóäàðñòâåííîãî ñòèìóëèðîâà-
íèÿ èíâåñòèöèé â àãðàðíûé ñåêòîð. 

Êðîìå èíâåñòèöèîííîãî ôîðóìà â 
ðàìêàõ äåëîâîé ïðîãðàììû ñîñòîÿë-
ñÿ êðóãëûé ñòîë «Ðîññèéñêèå ïòèöå-
ïðîäóêòû: ôàêòîðû îáåñïå÷åíèÿ áåçî-
ïàñíîñòè è êîíêóðåíòîñïîñîáíîñòè â 
ñîâðåìåííûõ óñëîâèÿõ». Åãî ìîäåðà-
òîðàìè âûñòóïèëè ïðåçèäåíò Ðîñïòè-
öåñîþçà Âëàäèìèð Ôèñèíèí è ãåíå-
ðàëüíûé äèðåêòîð Ãàëèíà Áîáûëåâà.

Èç äîêëàäà Áîáûëåâîé ñòàëî ïî-
íÿòíî, ÷òî â îòðàñëè, íåñìîòðÿ íà íå-
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ïëîõèå ïîêàçàòåëè ðàçâèòèÿ, ñóùå-
ñòâóþò ñåðüåçíûå ïðîáëåìû. Ëèøü 
â 20 ñóáúåêòàõ ÐÔ óðîâåíü ñàìîîáå-
ñïå÷åííîñòè ìÿñîì ïòèöû ïðåâûøàåò 
100%, à â 35 ðåãèîíàõ îí íå äîòÿãèâà-
åò äàæå äî 50%. 

È òîëüêî 38 ðåãèîíîâ îáåñïå÷èâàþò 
ñåáÿ ÿéöîì, â 20 ðåãèîíàõ åãî ïðîèç-
âîäÿò ìåíåå 50% îò ïîòðåáíîñòè. Áîëü-
øîå âíèìàíèå íà êðóãëîì ñòîëå óäåëÿ-
ëîñü ýêñïîðòó ïòèöû, ðåíòàáåëüíîñòè 
ïòèöåôàáðèê, íåäîñòàòî÷íîìó ðîñòó ïå-
ðåðàáàòûâàþùåé ïðîìûøëåííîñòè. Ãà-
ëèíà Áîáûëåâà îáúÿñíÿëà, ïî÷åìó ñå-
ãîäíÿ ðåçêî ïàäàåò ðåíòàáåëüíîñòü 
ïòèöåôàáðèê, äàæå ïðèâîäÿ èõ ê áàí-
êðîòñòâó: «Â ÆÊÕ ðîñò òàðèôîâ óâåëè-
÷èëñÿ íà 10,9%, íà ýëåêòðîýíåðãèþ 
– íà 10,6%. Öåíû íà êîðìà òàêæå ïî-
âûñèëèñü, à â ñòðóêòóðå ñåáåñòîèìî-
ñòè ïðîèçâîäñòâà ìÿñà ïòèöû çàòðàòû 
íà êîðì ñîñòàâëÿþò 75%. Ò. å. èçäåðæêè 
ïðîèçâîäñòâà ðàñòóò, à öåíû íà ïðîäóê-
öèþ ïàäàþò». Ïðîáëåìû ýòè, ïî ñëîâàì 
ñïèêåðîâ, ìîæíî ðåøèòü òîëüêî ïðè àê-
òèâíîé ïîääåðæêå ãîñóäàðñòâà, íàïðè-
ìåð, êâîòèðóÿ ââîçèìóþ ïðîäóêöèþ 
(èìïîðò ìÿñà ïòèöû â 2012 ã. ñîñòàâèë 
290 òûñ. òîíí, åãî ýêñïîðò èç Ðîññèè – 
âñåãî 26,3 òûñ. òîíí). À òàêæå ãîñóäàð-
ñòâó íåîáõîäèìî ðàçðàáîòàòü ìåõàíèç-
ìû ïîääåðæêè ýêñïîðòà ìÿñà ïòèöû.

Íåñêîëüêî ñîîáùåíèé íà êðóãëîì 
ñòîëå áûëî ïîñâÿùåíî ìåæäóíàðîä-
íîìó îïûòó ðåàëèçàöèè ïðèíöèïà 
ïðîñëåæèâàåìîñòè íà ïðåäïðèÿòè-
ÿõ ïèùåâûõ îòðàñëåé. Òàêîãî ïîíÿ-
òèÿ ðàíüøå íå áûëî. Îíî ââîäèòñÿ 
âïåðâûå â ïðîåêòå òåõíè÷åñêîãî ðå-
ãëàìåíòà «Î òðåáîâàíèÿõ ê ñåëüñêî-
õîçÿéñòâåííîé ïòèöå, ìÿñó ïòèöû, 
ïðîäóêòàì åãî ïåðåðàáîòêè, èõ ïðîèç-
âîäñòâó è îáîðîòó».

Ïîíÿòèå «ïðîñëåæèâàåìîñòü» òðàê-
òóåòñÿ êàê «óñòàíîâëåíèå ïðîèñõîæäå-
íèÿ, äâèæåíèÿ, ïðèìåíåíèÿ èëè ìå-
ñòîíàõîæäåíèÿ ñåëüñêîõîçÿéñòâåííîé 
ïòèöû, ìÿñà ïòèöû, ïðîäóêòîâ åãî ïå-
ðåðàáîòêè ÷åðåç îòäåëüíûå ñòàäèè 
ïðîèçâîäñòâà è îáîðîòîâ».

Íà êðóãëîì ñòîëå ïðîçâó÷àëè âû-
ñòóïëåíèÿ è ïðàêòèêîâ ïòèöåâîä-
÷åñêîé îòðàñëè. Çàìåñòèòåëü êîì-
ìåð÷åñêîãî äèðåêòîðà ÇÀÎ «Ðîñêàð» 
ïîäåëèëñÿ  îïûòîì ïîâûøåíèÿ êîí-
êóðåíòîñïîñîáíîñòè ïðîäóêöèè ñâî-
åãî ïðåäïðèÿòèÿ. Íà ïðåäïðèÿòèè 
âíåäðåíà ñèñòåìà óïðàâëåíèÿ êà÷å-
ñòâîì è áåçîïàñíîñòüþ ïèùåâûõ ïðî-
äóêòîâ ÍÀÑÑÐ. À ñàìà ñèñòåìà êà÷å-
ñòâà ïðåäïðèÿòèÿ ñåðòèôèöèðîâàíà 
ïî ÃÎÑÒ Ð ÈÑÎ 22000. Êðîìå òîãî, ñè-
ñòåìà áåçîïàñíîñòè ïèùåâûõ ïðîäóê-
òîâ ñåðòèôèöèðîâàíà â ñîîòâåòñòâèè 

ñ ìåæäóíàðîäíîé ñõåìîé FSSC 22000, 
âêëþ÷àþùåé â ñåáÿ òðåáîâàíèÿ ñòàí-
äàðòîâ ISO 22000:2005 «Ñèñòåìà ìå-
íåäæìåíòà áåçîïàñíîñòè ïèùåâîé 
ïðîäóêöèè» è ISO/TS 220021:2009 
«Ïðîãðàììà ïðåäâàðèòåëüíûõ òðå-
áîâàíèé ïî áåçîïàñíîñòè ïèùåâîé 
ïðîäóêöèè. ×àñòü 1. Ïðîèçâîäñòâî 
ïèùåâîé ïðîäóêöèè». Âñå, ÷òî óæå 
ïðîäåëàíî íà ïðåäïðèÿòèè, âûçâàëî ó 
ó÷àñòíèêîâ êðóãëîãî ñòîëà íåïîääåëü-
íûé èíòåðåñ è âîñõèùåíèå. Íåñîìíåí-
íî, ïðåäïðèíÿòûå øàãè â ýòîì íà-
ïðàâëåíèè îïðàâäûâàþò äîñòàòî÷íî 
âûñîêóþ ñòîèìîñòü åãî ïðîäóêöèè. 

Èç äåëîâîé ïðîãðàììû ñòîèò îò-
ìåòèòü è ñåìèíàð «Ïóòè óâåëè÷åíèÿ 
ïðîìûøëåííîãî ïðîèçâîäñòâà ñâè-
íèíû â óñëîâèÿõ ñîâðåìåííîãî ðûí-
êà». Â âûñòóïëåíèè íà ñåìèíàðå ãåíå-
ðàëüíîãî äèðåêòîðà Íàöèîíàëüíîãî 
ñîþçà ñâèíîâîäñòâà Þðèÿ Êîâàëå-
âà ïðîçâó÷àëè îïòèìèñòè÷åñêèå íîòêè 
â îòíîøåíèè ðàçâèòèÿ îòå÷åñòâåííî-
ãî ñâèíîâîäñòâà, íåñìîòðÿ íà äîâîëü-
íî òÿæåëûé ïðåäûäóùèé ïåðèîä: «Ïðè-
ðîñò â ïðîìûøëåííîì ñâèíîâîäñòâå 
ÐÔ ñîñòàâèë 29% çà ïðîøåäøèå âî-
ñåìü ìåñÿöåâ (äî îêòÿáðÿ 2013 ã.) – 
ñàìûé áîëüøîé ïîêàçàòåëü çà âñþ 
èñòîðèþ. Ïðèìåðíî íà òó æå öèôðó ìû 
îæèäàåì è ñíèæåíèå èìïîðòà. Ïîýòî-
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ìó ñóììàðíûé ïðèðîñò ïî ñâèíèíå áóäåò íóëå-
âûì». Èç-çà íåðåøåííûõ ïðîáëåì Êîâàëåâ îò-
ìåòèë çàäåðæêè ñóáñèäèé, À×Ñ, à ñâèíîâîäàì  
ïîñîâåòîâàë «çàñó÷èòü ðóêàâà è ðàáîòàòü».

Òàêæå óñïåøíî ñîñòîÿëñÿ Ðîññèéñêî-ãîë-
ëàíäñêèé ôîðóì «Àãðîáèçíåñ Ðîññèÿ – Íèäåð-
ëàíäû: îòêðûòûé âçãëÿä», îðãàíèçîâàííûé Ìè-
íèñòåðñòâîì ñåëüñêîãî õîçÿéñòâà Ðîññèéñêîé 
Ôåäåðàöèè è Ìèíèñòåðñòâîì ýêîíîìèêè, ñåëü-
ñêîãî õîçÿéñòâà è èííîâàöèé Êîðîëåâñòâà Íè-
äåðëàíäû. Íóæíî îòìåòèòü, ÷òî 10 îêòÿáðÿ 
ïîëíîñòüþ áûëî ïîñâÿùåíî ðîññèéñêî-ãîëëàíä-
ñêîìó ñîòðóäíè÷åñòâó. 

Òðàäèöèîííî â ðàìêàõ âûñòàâêè ïðîøåë âñå-
ðîññèéñêèé ôîðóì «Ðîëü ìîëîäåæè â ðàçâèòèè 
ÀÏÊ».

Äëÿ ñïåöèàëèñòîâ-àãðàðèåâ âî âñå äíè âû-
ñòàâêè ïðîâîäèëèñü òåìàòè÷åñêèå ñåìèíàðû, 
äèñêóññèîííûå êðóãëûå ñòîëû, à òàêæå ìàñòåð-
êëàññû. 

Ýêñïîçèöèÿ âûñòàâêè ðàñïîëàãàëàñü â ÷åòû-
ðåõ ïàâèëüîíàõ, íà ãëàâíîé àëëåå ÂÂÖ, âîêðóã 
ôîíòàíà Äðóæáû íàðîäîâ è íà ïëîùàäè Ïðî-
ìûøëåííîñòè. Òåìàòèêà ðàçäåëîâ îõâàòûâàëà 
âñå îòðàñëè ÀÏÊ Ðîññèè. 

Â çàêëþ÷åíèå ìîæíî ñêàçàòü, ÷òî ó÷àñòèå â 
åæåãîäíîì ñìîòðå äîñòèæåíèé ÀÏÊ ñòàëî äåëîì 
ïðåñòèæà äëÿ ìíîãèõ îòå÷åñòâåííûõ ïðîèçâîäè-
òåëåé. Êîíêóðñíàÿ ïðîãðàììà – íåîòúåìëåìàÿ 
÷àñòü âûñòàâêè, âûçûâàþùàÿ áîëüøîé èíòå-
ðåñ ó ýêñïîíåíòîâ. Âñåãî ñîñòîÿëîñü 16 îòðàñ-
ëåâûõ êîíêóðñîâ, â òîì ÷èñëå «Çà ïðîèçâîäñòâî 
âûñîêîêà÷åñòâåííîé áèîëîãè÷åñêè áåçîïàñíîé 
ïðîäîâîëüñòâåííîé ïðîäóêöèè», «Çà ïðîèçâîä-
ñòâî âûñîêîýôôåêòèâíîé ñåëüñêîõîçÿéñòâåí-
íîé òåõíèêè è âíåäðåíèå ïðîãðåññèâíûõ ðåñóð-
ñîñáåðåãàþùèõ òåõíîëîãèé», «Ëó÷øàÿ ñåìåéíàÿ 
æèâîòíîâîä÷åñêàÿ ôåðìà» è ò. ä. Ìåäàëè è äè-
ïëîìû, ïîëó÷åííûå çà ïîáåäó â êîíêóðñàõ, – ñå-
ðüåçíûå ãàðàíòû êà÷åñòâà ïðîèçâîäèìîé ïðî-
äóêöèè. Îðãàíèçàòîðû «Çîëîòîé îñåíè» ñóìåëè 
ïîêàçàòü  ÿðêóþ è èíòåðåñíóþ ïðîãðàììó íå 
òîëüêî äëÿ ïðîôåññèîíàëîâ îòðàñëè, íî è äëÿ 
ìàññîâîãî ïîñåòèòåëÿ.  

УНИКАЛЬНАЯ ГОЛЛАНДСКАЯ 
ДЕРЕВНЯ СТАЛА ОСОБЕННОСТЬЮ 
ПРОШЕДШЕЙ «ЗОЛОТОЙ ОСЕНИ»

Íà òåððèòîðèè ÂÂÖ, âîçëå ôîíòàíà Äðóæ-
áû íàðîäîâ áûëî âîçâåäåíî 20 ñòàðèííûõ 
äîìèêîâ, óêðàøåííûõ íàöèîíàëüíûì ðåç-
íûì îðíàìåíòîì è êîëîêîëü÷èêàìè. Ìîñêâè-
÷è è ãîñòè ñòîëèöû ñìîãëè óãîñòèòüñÿ ïðî-
äóêòàìè ãîëëàíäñêèõ ôåðìåðîâ: ìîëîêîì, 
çíàìåíèòûì ãîëëàíäñêèì ñûðîì, áëèí÷èêà-
ìè, ïðèãîòîâëåííûìè ïî îñîáûì ðåöåïòàì, 
ãîðÿ÷èìè ìÿñíûìè çàêóñêàìè, íàïèòêàìè è 
ìíîãèì äðóãèì. Íàöèîíàëüíûé êîëîðèò äå-
ðåâíè äîïîëíÿëè ãîëëàíäñêàÿ ìåëüíèöà, ïå-
ðåäâèæíàÿ óëè÷íàÿ øàðìàíêà è âûñòóïëåíèÿ 
òàíöåâàëüíûõ è ïåñåííûõ êîëëåêòèâîâ Íè-
äåðëàíäîâ. 
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Международная промышленная академия 
(МПА) совместно с Минсельхозом РФ 
и Российским союзом мукомольных 
и крупяных предприятий в сентябре 
провела седьмую по счету конференцию 
«МЕЛЬНИЦА – 2013». На конференции 
обсуждались прогнозы ситуации на рынке 
зерна и муки, состояние и перспективы 
отрасли, а также важнейшие проблемы, 
которые мешают ее развитию.

Среди выступающих были представители 
Минсельхоза,Федерального собрания, 
Государственной думы, Торгово-
промышленной палаты, МПА, отраслевых 
союзов, руководители российских 
предприятий и объединений, сотрудники 
зарубежных организаций.
Представители мукомольного сообщества 
обсудили вопросы развития технической 
базы мукомольных и крупяных 
предприятий на основе современных 
инновационных технологий, применения 
современного технологического 
оборудования, расширения ассортимента 
продукции, пути повышения 
качества и безопасности продуктов 
переработки зерна.

 «МЕЛЬНИЦА » В  МПА  – «МЕЛЬНИЦА » В  МПА  –
ВСЕГДА СОБЫТИЕ!ВСЕГДА СОБЫТИЕ!
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Иван Шереметьев

В
î âðåìÿ âûñòóïëåíèÿ ïðåçèäåíò 
Ðîññèéñêîãî ñîþçà ìóêîìîëüíûõ è 
êðóïÿíûõ ïðåäïðèÿòèé Àðêàäèé Ãó-

ðåâè÷ îòìåòèë, ÷òî Ñîþç îäíèì èç ïåðâûõ 
(ïîñëå ïðèíÿòèÿ çàêîíà «Î òåõíè÷åñêîì ðå-
ãóëèðîâàíèè») ðàçðàáîòàë äîêóìåíòû ïî 
âíåäðåíèþ íà ïðåäïðèÿòèÿõ ñèñòåì ìå-
íåäæìåíòà êà÷åñòâà, ñîçäàë îðãàí ïî ñåð-
òèôèêàöèè, ïîäãîòîâèë ýêñïåðòîâ è ïðè-
ñòóïèë ê ñåðòèôèêàöèè ìóêîìîëüíûõ è 
êðóïÿíûõ ïðîèçâîäñòâ. Òàêæå ñîþçîì ðàç-
ðàáîòàíà îòðàñëåâàÿ ïðîãðàììà «Ðàçâè-
òèå ìóêîìîëüíî-êðóïÿíîé ïðîìûøëåííî-
ñòè» êàê íà äëèòåëüíóþ ïåðñïåêòèâó, òàê è 
íà áëèæàéøåå âðåìÿ.

Ãóðåâè÷ ïîä÷åðêíóë, ÷òî ãëàâíàÿ öåëü 
ïðîãðàììû– ñîçäàíèå óñëîâèé äëÿ ïðîèç-
âîäñòâà ýôôåêòèâíîé âûñîêîêà÷åñòâåí-
íîé è áåçîïàñíîé ïðîäóêöèè. Òàê, â ñòðàíå 
ñîçäàíû êðóïíûå ìîùíîñòè, ïîçâîëÿþ-
ùèå âûðàáàòûâàòü 21 ìëí òîíí ìóêè â ãîä 
ïðè ñîáñòâåííîì ïîòðåáëåíèè â 16 ìëí 
òîíí. Â ñèëó áîëüøèõ ïðîñòðàíñòâ è ìíîãî-
÷èñëåííîãî íàñåëåíèÿ îòå÷åñòâåííîå ìó-
êîìîëüå èìååò íåñêîëüêî îòëè÷íóþ îò åâ-
ðîïåéñêèõ è àçèàòñêèõ ñòðàí ñïåöèôèêó 
ðàçâèòèÿ. Ó íàñ çíà÷èòåëüíî áîëüøå ìåëü-
íèö, ÷åì â äðóãèõ ñòðàíàõ. Îòäàëåííîñòü 
ìíîãèõ ïîñåëêîâ îò ïðîìûøëåííûõ öåí-
òðîâ, ñëîæíûå êëèìàòè÷åñêèå óñëîâèÿ ïî-
ëîæèëè íà÷àëî ðàçâèòèþ ìóêîìîëüÿ íà 
âñåé òåððèòîðèè Ðîññèè. Ñîçäàòåëè îòå÷å-
ñòâåííîãî ìóêîìîëüÿ èñõîäèëè èç òîãî, ÷òî 
ëåã÷å ðàçâîçèòü è õðàíèòü çåðíî, à ìóêó 
ìîæíî ïðîèçâîäèòü ïî ìåðå íåîáõîäèìî-
ñòè íà òåððèòîðèÿõ. Ïîýòîìó â ñòðàíå ðàáî-
òàåò îêîëî 300 òîâàðíûõ ìåëüíèö. Èç íèõ 
64 ìåëüçàâîäà ïðîèçâîäèòåëüíîñòüþ ïî 
ìóêå áîëåå 50 òûñ. òîíí â ãîä. Íà íèõ ïðî-
èçâîäèòñÿ áîëåå 60% ïðîäóêöèè.

Êàê ïîä÷åðêíóë Àðêàäèé Ãóðåâè÷, Ðîñ-
ñèÿ èìååò áîëüøîé ïîòåíöèàë äëÿ íàðàùè-
âàíèÿ ïðîèçâîäñòâà ìóêè, òàê êàê ðàñïî-
ëàãàåò èçáûòî÷íûìè ïðîèçâîäñòâåííûìè 
ìîùíîñòÿìè, ñûðüåâûìè ðåñóðñàìè. Êðî-
ìå òîãî, ïî ñëîâàì ðóêîâîäèòåëÿ ñîþçà, ó 
íàñ äåéñòâóåò äîñòàòî÷íî õîðîøàÿ ñîâìå-
ñòèìàÿ ñ åâðîïåéñêèìè ñòàíäàðòàìè íîð-
ìàòèâíî-òåõíè÷åñêàÿ äîêóìåíòàöèÿ íà âû-
ðàáàòûâàåìóþ ïðîäóêöèþ. Èìåÿ òàêèå 
ðåñóðñû, ñ÷èòàåò Àðêàäèé Ãóðåâè÷, Ðîñ-
ñèÿ ìîãëà áû îêàçûâàòü ìèðîâîìó ñîîá-
ùåñòâó áîëåå ñóùåñòâåííóþ ïîääåðæêó ïî-
ñòàâêàìè íå òîëüêî çåðíà, íî è ìóêè. Òàê, 
ïðè ñîîòâåòñòâóþùèõ óñëîâèÿõ ìåëüíè÷-
íûå ïðåäïðèÿòèÿ ìîãëè áû åæåãîäíî ïî-
ñòàâëÿòü íà ìèðîâîé ðûíîê 3–5 ìëí òîíí 
ìóêè. Ê ñîæàëåíèþ, ïîêà ýêñïîðòèðóþò-
ñÿ íåçíà÷èòåëüíûå îáúåìû – â ïðîøëîì 
ìàðêåòèíãîâîì ãîäó ëèøü 95 òûñ. òîíí, 
à ìàêñèìàëüíûé îáúåì ýêñïîðòà áûë â 
2008/2009 ãã. – 478 òûñ. òîíí.

Ïðîâåðêîé íà ïðî÷íîñòü ìóêîìîëüíûõ 
ïðåäïðèÿòèé ñòàëè, ïî ñëîâàì ïðåçèäåí-
òà Ìåæäóíàðîäíîé àêàäåìèè Âÿ÷åñëàâà 

Áóòêîâñêîãî, 2012-é è 2013-é ñåëüñêî-
õîçÿéñòâåííûå ãîäû èç-çà òîãî, ÷òî ñóùå-
ñòâåííûé ðîñò öåí íà çåðíî (â 2–2,5 ðàçà) 
ïîñòàâèë ïðåäïðèÿòèÿ îòðàñëè â ñëîæíåé-
øèå óñëîâèÿ. Ìíîãèå ïðåäïðèÿòèÿ ðàáî-
òàëè â ýòî âðåìÿ ñ íóëåâîé èëè äàæå îòðè-
öàòåëüíîé ðåíòàáåëüíîñòüþ. Ñïðàâèëèñü 
ñ ñèòóàöèåé ëèøü äèâåðñèôèöèðîâàí-
íûå âåðòèêàëüíî èíòåãðèðîâàííûå êîì-
ïàíèè, êîòîðûå íå òîëüêî ïðîèçâîäÿò çåð-
íî, íî è èìåþò ìîùíîñòè äëÿ åãî õðàíåíèÿ 
è ïåðåðàáîòêè. Ïðè ýòîì îêîëî ïîëîâèíû 
ìåëüçàâîäîâ è êðóïÿíûõ ïðåäïðèÿòèé ýêñ-
ïëóàòèðóþòñÿ ïî 30–40 ëåò áåç çàìåíû 
óñòàðåâøèõ òåõíîëîãèé è òåõíèêè. Ïîýòîìó 
îíè ýíåðãîåìêè, ôóíêöèîíèðóþò áåç äîëæ-
íîé àâòîìàòèçàöèè ïðîèçâîäñòâà è, ñîîò-
âåòñòâåííî, íå ñïîñîáíû âûïóñêàòü ïðî-
äóêöèþ âûñøåãî êà÷åñòâà.

Âÿ÷åñëàâ Áóòêîâñêèé âûñêàçàëñÿ î íå-
îáõîäèìîñòè ôîðìóëèðîâàíèÿ ñòðàòåãè-
÷åñêèõ îðèåíòèðîâ îòðàñëè íà áóäóùåå. 
Êàê îí ñ÷èòàåò, ïðîìûøëåííûå ìåëüíè-
öû Ðîññèè äîëæíû âûðàáàòûâàòü øèðî-
êèé àññîðòèìåíò ìóêè è ìó÷íûõ ñìåñåé äëÿ 
óäîâëåòâîðåíèÿ âñå âîçðàñòàþùèõ íóæä 
õëåáîïåêàðíîé è êîíäèòåðñêîé ïðîìûø-
ëåííîñòè, ïðåäïðèÿòèé îáùåñòâåííîãî ïè-
òàíèÿ è èíäèâèäóàëüíûõ ïîòðåáèòåëåé. 
Ïðè ýòîì âàæíî, ÷òîáû ìóêà è ñìåñè îòëè-
÷àëèñü âûñî÷àéøèìè êà÷åñòâåííûìè õà-
ðàêòåðèñòèêàìè è ñîîòâåòñòâîâàëè Òåõíè-
÷åñêîìó ðåãëàìåíòó Òàìîæåííîãî ñîþçà 
«Î áåçîïàñíîñòè ïèùåâûõ ïðîäóêòîâ», âñòó-
ïèâøåìó â äåéñòâèå ñ 1 èþëÿ 2013 ãîäà.

Äîêëàä÷èê íàïîìíèë, ÷òî â ãîñóäàð-
ñòâåííîé ïðîãðàììå ðàçâèòèÿ ñåëüñêîãî 
õîçÿéñòâà è ðåãóëèðîâàíèÿ ðûíêîâ ñåëü-
ñêîõîçÿéñòâåííîé ïðîäóêöèè è ïðîäîâîëü-
ñòâèÿ íà 2013–2020 ãîäû, ïðèíÿòîé â 
2012 ãîäó, îòäåëüíûì ðàçäåëîì âïåðâûå 
îïðåäåëåíà ïîäïðîãðàììà «Ðàçâèòèå ìó-
êîìîëüíî-êðóïÿíîé ïðîìûøëåííîñòè».

Ñòðàòåãèÿ ðàçâèòèÿ ïèùåâîé è ïåðå-
ðàáàòûâàþùåé ïðîìûøëåííîñòè Ðîññèé-
ñêîé Ôåäåðàöèè íà ïåðèîä äî 2020 ãîäà 
òàêæå ïðåäóñìàòðèâàåò êîìïëåêñ ìåðî-
ïðèÿòèé ïî äîñòèæåíèþ ãëàâíûõ öåëåé 
ðàçâèòèÿ ìóêîìîëüíîé ïðîìûøëåííîñòè. 
Ðåàëèçàöèÿ Ñòðàòåãèè íà ñðåäíåñðî÷íóþ 
ïåðñïåêòèâó 2013–2016 ãã. ïðåäóñìàòðè-
âàåò ââåäåíèå íà 96 ðîññèéñêèõ ìåëüçà-
âîäàõ ëèíèé ïî îáîãàùåíèþ ïøåíè÷íîé 
ìóêè âûñøåãî è ïåðâîãî ñîðòîâ âèòàìèíà-
ìè è ìèíåðàëüíûìè äîáàâêàìè è äîâåäå-
íèå ïðîèçâîäñòâà âèòàìèíèçèðîâàííîé 
ìóêè ê 2016 ãîäó äî 1 ìëí òîíí; âíåäðå-
íèå íà 118 ìåëüçàâîäàõ ñîâðåìåííîé òåõ-
íèêè, îáåñïå÷èâàþùåé ïðèìåíåíèå èííî-
âàöèîííûõ òåõíîëîãèé ïîäãîòîâêè çåðíà 
ê ïîìîëó è, êàê ñëåäñòâèå, ñíèæåíèå íà 
30% ðàñõîäîâ ýíåðãîðåñóðñîâ íà ïåðå-
ðàáîòêó çåðíà è ïîâûøåíèå íà 2% âûõî-
äà ãîòîâîé ïðîäóêöèè. Îáùèé îáúåì èíâå-
ñòèöèé íà ïåðèîä 2013–2016 ãã. ñîñòàâèò 
8,5 ìëðä ðóáëåé, èç íèõ çàåìíûå ñðåä-
ñòâà – 3,5 ìëðä ðóáëåé.

Çàìåñòèòåëü ìèíèñòðà ñåëüñêîãî õîçÿé-
ñòâà Èëüÿ Øåñòàêîâ îòìåòèë, ÷òî âïåðâûå 
â ãîñïðîãðàììå ðàçâèòèÿ ñåëüñêîãî õîçÿé-
ñòâà çàëîæåíà âîçìîæíîñòü ïîääåðæêè 
íåêîòîðûõ ñîöèàëüíî çíà÷èìûõ ïèùåâûõ 
îòðàñëåé, êóäà âîøëà è ìóêîìîëüíàÿ ïðî-
ìûøëåííîñòü. Òàêæå îí äîëîæèë, ÷òî ïðàê-
òè÷åñêè îòðåãóëèðîâàíû âñå ôîðìóëèðîâêè 
ïî âíåñåíèþ ïðàâîê â äîêóìåíò ïî ïîä-
äåðæêå è ïåðåðàáîò÷èêîâ. Â ñâîåì âûñòó-
ïëåíèè äîêëàä÷èê ïîäíÿë âîïðîñ è î ðàçðà-
áîòêå òåõíè÷åñêîãî ðåãëàìåíòà ïðîäóêöèè 
ïî ïåðåðàáîòêå çåðíà. È ïîä÷åðêíóë, ÷òî 
ìèíèñòåðñòâî çàèíòåðåñîâàíî â òåñíîì 
âçàèìîäåéñòâèè è îæèäàåò îò îòðàñëåâî-
ãî ñîþçà êîíêðåòíûõ ïðåäëîæåíèé ïî ýòîìó 
âîïðîñó, ðàçâèòèþ ýêñïîðòà ïðîäóêöèè ìó-
êîìîëüíîé ïðîìûøëåííîñòè è äð.

Íàäåæäà Øêîëêèíà, çàìåñòèòåëü ïðåä-
ñåäàòåëÿ Êîìèòåòà Ãîñäóìû ïî àãðàðíûì 
âîïðîñàì, çàÿâèëà, ÷òî êîìèòåò Ãîñäó-
ìû ïîääåðæèâàåò ïåðåõîä íà íîâûå ôîð-
ìû ïîääåðæêè è íèâåëèðîâàíèå èíñòèòó-
òà ñóáñèäèðîâàíèÿ ïðîöåíòíûõ ñòàâîê, ÷òî 
ïðàêòè÷åñêè ñåãîäíÿ îçíà÷àåò ïîääåðæêó 
áàíêîâñêîãî ñåêòîðà. Êàê îíà ñ÷èòàåò, ãî-
ñóäàðñòâî äîëæíî âûïîëíèòü âñå âçÿòûå 
íà ñåáÿ îáÿçàòåëüñòâà.

Ìíîãèå âûñòóïàþùèå îòìå÷àëè, ÷òî 
ìóêà íèçêîãî êà÷åñòâà (êîãäà õëåáîáóëî÷-
íûå èçäåëèÿ ïëåñíåâåþò íà ñëåäóþùèé æå 
äåíü ïîñëå ïîêóïêè) ñòàëà ïðîèçâîäèòü-
ñÿ íà ìèíè-ìåëüíèöàõ, ãäå íå ñîáëþäàþò-
ñÿ ñòàíäàðòû êà÷åñòâà è íåò õîðîøåãî îáî-
ðóäîâàíèÿ äëÿ ðàçëè÷íûõ òåõíîëîãè÷åñêèõ 
ïðîöåññîâ. È, êàê ñ÷èòàåò äèðåêòîð ôèëè-
àëà «Ìåëüíèöà èì.Ñ.Ì. Êèðîâà» – ôèëè-
àë ÎÀÎ «ËÊÕÏ Êèðîâà»(Ñàíêò-Ïåòåðáóðã) 
Àëåêñàíäð Ìàëüöåâ, íåîáõîäèìà ëåãàëè-
çàöèÿ âñåõ èãðîêîâ ðûíêà, ÷òî âûâåäåò èç 
òåíåâîãî ñåêòîðà ìèíè-ìåëüíèöû. Ïî äàí-
íûì Àëåêñàíäðà Ìàëüöåâà, çà ïîñëåä-
íèå 15 ëåò ÷èñëî ìåëüíèö â Ðîññèè âûðîñ-
ëî ñ 385 äî 3500. Íà 1 ìëí æèòåëåé íàøåé 
ñòðàíû ïðèõîäèòñÿ 25 ìóêîìîëüíûõ ïðåä-
ïðèÿòèé, â òî âðåìÿ êàê â ðàçíûõ ñòðàíàõ 
íà 1 ìëí æèòåëåé ïðèõîäèòñÿ 1 ìåëüíèöà. 
Òàêæå âûñòóïàþùèé êîíñòàòèðîâàë, ÷òî 
íåêîíòðîëèðóåìàÿ ýêñïàíñèÿ áåëîðóññêèõ 
ïðîèçâîäèòåëåé õëåáîáóëî÷íûõ èçäåëèé 
ïðèâåëà ê òîìó, ÷òî ðûíîê õëåáà â Ñåâåðî-
Çàïàäíîì ôåäåðàëüíîì îêðóãå çà ãîä ðóõ-
íóë íà 14%. Ïî ìíåíèþ Àëåêñàíäðà Ìàëü-
öåâà, èçìåíåíèå òàðèôíîé ïîëèòèêè ÐÆÄ 
ïðèâåëî ê òîìó, ÷òî ðàçãîâîðû î ìîðàòî-
ðèè íà öåíû æåëåçíîäîðîæíûõ ïåðåâîçîê 
îñòàþòñÿ îòêðûòûìè.

Â ðàìêàõ êîíôåðåíöèè îòå÷åñòâåííûå 
è èíîñòðàííûå ïðîèçâîäèòåëè ìåëüíè÷íî-
ãî îáîðóäîâàíèÿ ïðåäñòàâèëè íîâûå òåõ-
íîëîãè÷åñêèå ðåøåíèÿ äëÿ õðàíåíèÿ è ïå-
ðåðàáîòêè çåðíà, êîíòðîëÿ êà÷åñòâà çåðíà 
è ìóêè, ðàññêàçàëè î ñîâðåìåííûõ ìåòî-
äàõ ôóìèãàöèè íà ìåëüíèöàõ è ýëåâàòîðàõ. 
Â çàâåðøåíèå êîíôåðåíöèè ñîñòîÿëîñü 
íàãðàæäåíèå ïîáåäèòåëåé ñìîòðà-êîíêóð-
ñà «Ëó÷øàÿ ìåëüíèöà – 2012».
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П
о типу роста куста сорта тома-
та делятся на штамбовые, де-
терминантные (вершкующиеся 

и ограничивающиеся в росте), полуде-
терминантные (ведут себя по типу вы-
сокорослых, но при появлении стрес-
совых условий могут вершковаться и 
останавливаться в росте) и индетер-
минантные (высокорослые, растут нео-
граниченное время). У детерминантных 
сортов основной стебель и боковые 
побеги прекращают рост после обра-
зования на стебле 2–6, иногда более 

кистей. Стебель и все побеги заканчи-
ваются цветущей кистью. Пасынки об-
разуются только в нижней части сте-
бля. Растение небольших или средних 
размеров (60–180 см). Полудетерми-
нантные растения, которые отличаются 
более сильным, почти неограниченным 
ростом, формируют на одном стебле 
8–10 кистей. У индетерминантных со-
ртов томатов рост растений неограни-
чен. Основной стебель заканчивается 
цветущей кистью (первая кисть образу-
ется над 9–12 листом), а пасынок, ра-

стущий из пазухи ближайшего к верху-
шечной кисти листа, продолжает рост 
основного стебля. После образования 
нескольких листьев пасынок заканчи-
вает свой рост заложением цветочного 
бутона, а рост растения продолжается 
за счёт ближайшего пасынка.

ВЫБОР ГИБРИДА
В первом обороте в основном инте-
ресны раннеспелые гибриды, друж-
носозревающие и сочетающие в себе 
умеренную лежкость, теневыносли-

Специалист по защищенному грунту
компании ООО «Райк Цваан Россия»         
Руслан Евгеньевич Полищук 

Томат сегодня – одна 
из самых популярных 
культур благодаря своим 
ценным питательным 
и диетическим 
качествам, большому 
разнообразию сортов, 
высокой отзывчивости 
на применяемые приёмы 
выращивания. Его 
возделывают в открытом 
грунте, под плёночными 
укрытиями, в теплицах, 
парниках, на балконах, 
лоджиях и даже в комнатах 
на подоконниках.

ОСОБЕННОСТИ ВЫРАЩИВАНИЯ ОСОБЕННОСТИ ВЫРАЩИВАНИЯ 
ИНДЕТЕРМИНАНТНЫХ ИНДЕТЕРМИНАНТНЫХ 
ТОМАТОВ В УСЛОВИЯХ ТОМАТОВ В УСЛОВИЯХ 
ПЛЕНОЧНЫХ ТЕПЛИЦПЛЕНОЧНЫХ ТЕПЛИЦ
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вость, высокую общую урожайность, 
хорошие вкусовые качества. Гибри-
ды томатов для осеннего оборота вы-
бирают в большинстве случаев с вы-
сокой лежкостью, жароустойчивые, 
устойчивые к основным болезням то-
мата (особенно к галловой нематоде, 
кладоспориозу). Нормы посева пред-
усматривают всхожесть 95% и страхо-
вой фонд 15–20%.

ПОСЕВ
Если семена протравленные, то они 
не нуждаются в предварительной под-
готовке. Посев на юге России (в 4, 5, 
6-й световой зоне) можно начинать 
с 1–15 декабря, в 3-й световой зоне 
ранее 10 января не рекомендуется. В 
случае более ранних посевов расте-
ние развивается несбалансирован-
но, нерационально расходуется газ, 
как следствие увеличивается себе-
стоимость продукции, а общая уро-
жайность, как показывает практи-
ка, ниже. Поступление света от года 
к году может значительно колебать-
ся. Например, весна 2010-го была 
с большим количеством солнечных 
дней, чем в 2013-м.
Для обеспечения теплицы рассадой 
обычно отводят 10–15% площади. 
При посеве в ранние сроки необходи-
мо досвечивание растений натриевы-
ми лампами в расчете 100 Вт/м2 или 
8 000 – 10 000 Люкс на высоте 2 м 
над рассадой. В среднем при посе-
ве 10 января в 3-й световой зоне пер-
вый урожай томата, например, у гибри-
да Лилос, при правильной агротехнике 
можно получить к 14–16 апреля (через 
95 дней). К слову, урожайность у Лило-
са в апреле 2013 года составляла до 
1 кг/м2, что позволило фермерам по-
лучить неплохой доход.
Температуру субстрата для дружного 
прорастания семян необходимо кру-
глосуточно поддерживать на уров-
не 23–25°С, при низких температурах 
всходы появляются дольше, невыров-
ненные, процент всходов значительно 
ниже. Опытным путем проверено, что 
при температуре субстрата 10°С всхо-
жесть томатов составляла 11%.

Субстрат для посева рекомендуем тор-
фяной или кокосовый, или перлит – 
они не являются носителями возбу-
дителей корневой гнили или иных 
болезней. Не рекомендуется в суб-
страт добавлять почву или грунт, так 
как увеличиваются риски заболева-
ния рассады. Фракция у субстратов 
желательна более 6 мм, так как или-
стые или пылевидные фракции ухуд-
шают поступление кислорода. Для 
улучшения воздушного режима можно 
смешивать торф или кокос с агропер-
литом (0,5–1 см) в соотношении 1:1. 
Сеют семена на глубину 0,5–1 см, луч-
ше в рассадные кассеты, так как пе-
ресадка в горшки проходит без стрес-
са для растений.
На начальном этапе важно начинать 
профилактические мероприятия по за-
щите растений от корневой гнили и 
при набивке кассет или горшков тор-
фом вносить биопрепараты на осно-
ве полезного для растений гриба Три-
ходермы.

РАССАДА
Здоровая рассада – залог высокого 
урожая
Оптимальный объем горшков – 0,6–
0,8 л, расстановка – 18–20 горшков/
м2. Важно помнить, что любой стресс 
сегодня – потерянный урожай завтра. 
Физиологами отмечено: закладка пер-
вой кисти происходит в фазе первых 
взрослых листьев.
В период роста рассаду томата необ-
ходимо 3-4 раза подкормить макро- и 
микроэлементами. Агротехника выра-
щивания рассады не отличается от об-
щепринятых норм в хозяйствах. В слу-
чае досвечивания рассады за неделю 
до ее высадки на постоянное место ре-
комендуется снизить продолжитель-
ность досветки до 5–3 часов и за 3 дня 
до перестановки полностью ее отклю-
чить. Это улучшит адаптацию растений.
Если нет уверенности в выдерживании 
температурного режима после посад-
ки, желательно закалить рассаду, но в 
этом случае на 10–14 дней позже на-
чинается плодоношение. Хорошее фос-
форное и калийное питание повышает 

устойчивость растений к низким темпе-
ратурам.
Готовая рассада томата должна быть 
сбалансирована в плане генератив-
ного/вегетативного развития расте-
ния. Нормальное растение в начале 
культуры должно соответствовать сле-
дующим характеристикам: под пер-
вой цветочной кистью должно быть 
9–10 листьев (у детерминантных со-
ртов соцветие может закладываться 
над 6–8-м листом); кисть короткосидя-
щая, правильной формы; междоузлия 
длиной 5–7 см, корневая система при 
съеме горшка должна оплетать весь 
горшочек, субстрат не должен рассы-
паться, корень белого цвета, расте-
ние должно иметь насыщенный зеле-
ный цвет.
В случае несоответствия характеристи-
кам – некрозов на листьях или стебле, 
слабой кисти, наличии перетяжек на 
корнях, свидетельствующих о началь-
ной стадии корневой гнили, подозре-
ний на вирусные поражения – рассаду 
необходимо отбраковывать. Обычно от 
посева до начала цветения первой ки-
сти проходит 45–50 дней.

ПОСАДКА
Плотность посадки составляет пример-
но 2,2–2,5 растения/м2. При поздних 
посевах, а также при посадке генера-
тивного типа томатов, таких как Эсми-
ра и Аттия, или гибридов с открытым 
типом растения, как Цинто, Аламина, 
Лилос, оптимальная плотность расте-
ний – 2,5/м2. После посадки на по-
стоянное место для лучшей завязыва-
емости цветочных кистей желательно 
использование шмелиных семей.
В день посадки необходимо проверить 
все параметры микроклимата: они не 
должны значительно отличаться от ус-
ловий рассадного отделения.
После посадки рассады в грунт корне-
вая система начинает активно разви-
ваться, что служит вегетативным сиг-
налом для растения. Для сдерживания 
избыточного вегетативного развития 
следует уделить больше внимания по-
ливу: нормы должны быть минималь-
ны, заканчивать полив надо за 4–5 ча-
сов до захода солнца. При снижении 
влажности грунта увеличивается со-
держание солей, что является генера-
тивным фактором. Нужно помнить, что 
слишком вегетативный рост задержи-
вает цветение и плодообразование, 
слишком генеративный быстро исто-
щает растение. Следует уделить вни-
мание среднесуточным температурам, 
которые всегда корректируются осве-
щенностью. Оптимальный температур-
ный режим приведен в таблице №1.

ТАБЛИЦА №1. ТЕМПЕРАТУРНЫЙ РЕЖИМ

Фаза развития Ночная температура, 0С Дневная температура, 0С

Посев 23-24 23-24

Всходы 21-22 22-23

Пикировка 19-20 20-21

Перед высадкой в теплицу 17-18 19-20

Высадка в теплицу 19-20 20-21

До начала плодоношения 17-18 20-22 (+3)
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Формировка растений томатов, ко-
торая позволяет получать высоко-
качественную продукцию, рекомен-
дуется в один стебель с удалением 
боковых побегов. Введение второ-
го стебля оправдано у полудетерми-
нантных томатов, так как возмож-
но вершкование после 6-й кисти и в 
случае продленной культуры у инде-
терминантных томатов для создания 
оптимальной влажности воздуха в 
летний период (оставляют второй 
побег на каждом 4-м растении, по-
сле 5–6-го соцветия). В случае ра-
боты со вторым стеблем сроки пло-
доношения сдвигаются на 10–12 
дней, так как пластические веще-
ства, вырабатываемые листьями, 
используются для построения новой 
головы, листового аппарата и цве-
точных кистей.
В случае выбора генеративного типа 
томата, как, например, Эсмира, Аттия, 
необходимо создавать условия для ве-
гетативного развития. Основными по-
казателями баланса растения являют-
ся верхушка, листья и цветущие кисти.
Насколько растение сбалансирован-
но развивается, можно определить по 
следующим показателям, указанным в 
таблице №2.
Нехватка света в зимний период 
приводит к избыточному вегетатив-
ному росту растений, также этому 
способствует обильный полив, от-
сутствие ограниченного простран-
ства для корневой системы. Спосо-
бы управления растением даны в 
таблице№3.
Расстояние между цветущей кистью и 
верхушкой растения является одним 
из показателей того, насколько гене-
ративно растение. Если среднесуточ-
ные температуры высокие, цветущая 
кисть будет ближе к верхушке рас-
тения. При этом растение не может 
развить достаточно мощные кисти и 
сформировать урожай. Снижается не 
только число плодов, но и их размер.

При выращивании томатов следует 
уделить внимание нормировке первых 
3 кистей на 4 плода (особенно важ-
на эта операция у крупноплодных то-
матов). Если необходимы плоды боль-
шей массы, возможна нормировка на 
3 плода первых 2 кистей. Основная 
цель нормировки – поддержание опти-
мального баланса растения и форми-
рование однородных по весу плодов. 
В среднем вес кисти должен состав-
лять около 800–1000 г. В варианте от-
сутствия нормировки кистей в началь-
ный период развития увеличивается 
нагрузка на растение, на фоне низко-
го солнечного освещения истончается 
верхушка, снижается завязываемость 
последующих кистей. Особенно необ-
ходимо нормирование кистей у крупно-
плодных томатов. Удаление цветков в 
кисти проводят сразу после 4 завязав-
шихся плодов. Важным моментом при 
работе с крупноплодными томатами, 
как Махитос, Аттия, является задержка 
вегетативного роста во время цвете-
ния первой кисти.

ПИТАНИЕ РАСТЕНИЙ
Для получения каждых 10 кг/м2 пло-
дов на 100 м2 требуется внести следу-
ющие элементы питания:
· 4 кг азота;
· 2,1 кг чистого фосфора;
· 6,64 кг чистого калия;
· 4,5 кг кальция;
· 1 кг магния.
Элементы питания вносят по результа-
там агрохимического анализа грунта и 
поливной воды.
При агрохимическом анализе почвы 
следует обратить внимание на содер-
жание элементов: высокое, среднее, 
низкое. При повышенном содержании 
одного или нескольких элементов сле-
дует корректировать нормы внесения.
Несбалансированное питание – на-
пример, внесение только азотных удо-
брений – приведет к вегетативному 
росту и растрескиванию плодов.

В качестве источников элементов пи-
тания используют как органические, 
так и минеральные удобрения. Орга-
ническое удобрение улучшает влаго-
емкость и аэрацию грунтов, являясь 
основным поставщиком СО2. Опти-
мально внесение около 10 кг/м2 ор-
ганических удобрений (коровий, кон-
ский перегной, компост), при больших 
же нормах растение будет развивать-
ся слишком вегетативно, управлять си-
лой роста будет сложнее. А минераль-
ное питание рекомендуем вносить с 
капельным поливом, применяя водо-
растворимые комплексные и простые 
удобрения, в процессе роста и разви-
тия растения.
Оптимальная температура грунта для 
активного потребления воды и элемен-
тов питания составляет 20°С в корнео-
битаемой зоне.
Реакция почвенного раствора вли-
яет на доступность элементов пита-
ния, регулирует поступление катионов 
и анионов из почвы. В кислых грун-
тах рН>7 такие питательные элемен-
ты, как Са, Мg, Р, Мо, менее доступ-
ны, в то время как в щелочных грунтах 
рH<7 менее доступны Fe, Mn и Zn. Оп-
тимальная величина для томатов рН 
около 6,0. При вегетативном росте до 
фазы плодоношения растения актив-
но потребляют азот (нитратную форму), 
что приводит к подщелачиванию грун-
та. В этом случае для грунтовой куль-
туры в подкормочный раствор вводят 
аммонийный азот не более 20 мг/л в 
солнечные дни, а также раствор под-

ТАБЛИЦА 2. НАИБОЛЕЕ ХАРАКТЕРНЫЕ ПОКАЗАТЕЛИ ДЛЯ 
ВИЗУАЛЬНОГО ОПРЕДЕЛЕНИЯ СОСТОЯНИЯ РАСТЕНИЯ.
Вегетативный рост Генеративный рост

Мощный стебель Тонкий стебель

Крупный, хрупкий лист Короткий, грубый лист

Крупные цветки Мелкие цветки

Кисть зацветает низко от 
верхушки растения

Кисть зацветает близко к верхушке

Сильный рост боковых побегов Слабый рост верхушки растения

Слабый налив плодов Быстрый налив плодов

Растения светло-зелёные Растения тёмно-зелёные
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кисляют до рН 5,5–6,0 азотной или ор-
тофосфорной. Агрохимический анализ 
необходим для понимания потребно-
стей растений. Внесение удобрений 
вслепую может приводить к накопле-
нию каких-либо элементов, которые 
будут мешать поступлению других. На-
пример, на высоком фоне фосфора и 
щелочной реакции рН<7,0 поступле-
ние железа частично или полностью 
блокируется. Железо необходимо для 
процессов фотосинтеза. Его недоста-
ток проявляется в хлорозе верхних ли-
стьев и пожелтении верхушки.

УХОД ЗА РАСТЕНИЕМ
На растении в весенний период же-
лательно оставлять 18–20 листьев, 
летом для удержания оптимальной 
влажности и снижения перегревов 
плодов – до 24 листьев. К моменту на-
чала сбора первой кисти листья под 
ней должны быть удалены. В весенние 
месяцы, когда нет перегревов, реко-
мендуем держать 3 кисти без листьев, 
так как на солнце плоды лучше про-
греваются и быстрее созревают, улуч-
шается циркуляция воздуха. Летом же 
при высоких температурах увеличива-
ется вероятность перегревов плодов, 
поэтому рекомендуем оставлять одну 
свободную кисть. Удаление листьев – 
всегда генеративный фактор. У гене-
ративных томатов, как Эсмира, Аттия, 
и открытого типа гибридов, как Цин-
то, Лилос, желательно оставлять на 
2–3 листа больше, чем у более вегета-
тивных, например, Махитоса. Рекомен-

дуем еженедельно утром удалять не 
более 3 листьев за приём. Избегайте 
проводить удаление листьев в пасмур-
ную погоду из-за риска поражения рас-
тений серой гнилью (Botrytis). Удаление 
листьев вручную снижает риски пере-
носа вирусных заболеваний.
Обкручивание верхушки растений, так 
же, как и обрыв листьев, рекоменду-
ется раз в неделю во второй полови-
не дня, так как стебель прогревается и 
становится более пластичным.
При осенней культуре томата за 60–65 
дней до планируемой даты окончания 
культуры верхушку необходимо при-
щипнуть, при этом основное распреде-
ление пластических веществ будет на-
правлено в плоды.

МИКРОКЛИМАТ
Удаление боковых побегов (пасын-
ков) желательно проводить в утренние 
часы, не давая им отрастать более чем 
на 5–6 см.
В летний период часто приходится стал-
киваться с высокими температурами. 
Учитывая, что завязывание плодов оп-
тимально при 24–25°С и влажности 
65–75%, стоит позаботиться о хорошей 
вентиляции теплицы и, возможно, за-
тенении.
Нередко в плёночных теплицах пло-
щадь вентиляции, составляющая 
5–10%, недостаточна. При наружной 
температуре 25°С в солнечный день в 
таких теплицах температура достигает 
более 30°С, при которой процессы фо-
тосинтеза и опыления проходят непро-
дуктивно. Для лучшего воздухообмена 
рекомендуется оставлять фрамугам не 
менее 25% от общей площади.
Нередко в марте, апреле в теплицах 
при полностью или недостаточно от-

крытых фрамугах возникает такая ситу-
ация: влажность воздуха высокая – бо-
лее 80%, – а движение его отсутствует. 
В таком случае создается неактивный 
микроклимат, при котором процессы 
фотосинтеза протекают медленно, не-
эффективно используются свет, вода, 
СО

2
 и элементы питания, в итоге сни-

жаются темпы роста. Если форточки 
находятся на близком расстоянии от 
растения, то вентиляция при низких на-
ружных температурах (около 0°С) мо-
жет переохладить растение, поэтому 
вести ее надо осторожно. Гораздо без-
опаснее этот процесс проходит при до-
статочном удалении растений от фор-
точек – 2 м и более. В таком случае 
холодный воздух, опускаясь, успева-
ет перемешаться с теплым, и процессы 
идут более комфортно для растений.
Нежелательны резкие скачки темпе-
ратур и влажности, которые приводят 
к стрессу растений. Большинство бо-
лезней, как фитофтора, альтернари-
оз, настоящая мучнистая роса, являют-
ся следствием неправильного режима 
температур и влажности. Агрономы по 
защите растений их так и называют – 
болезни режимов. Важно помнить, что 
температура в теплице может резко 
снижаться, но ни в коем случае нель-
зя допускать её резкого повышения. В 
случае резкого повышения (1,5°С/час 
и более) листья становятся мокрыми, 
что благоприятно для развития болез-
ней. Надо помнить, что оптимальная 
разница дневной и ночной темпера-
туры не должна превышать 6°С. За 2 
часа до восхода необходимо плавно 
повышать температуру не более чем на 
1°С/час, чтобы у растения при первых 
солнечных лучах начался процесс фо-
тосинтеза.

ТАБЛИЦА №3. РЕГУЛИРОВАНИЕ ВЕГЕТАТИВНОГО/
ГЕНЕРАТИВНОГО БАЛАНСА РАСТЕНИЯ.

Показатель Как вызвать 
вегетативный рост Как вызвать генеративный рост

Начало полива Раньше Позже

Окончание полива Позже Раньше

Частота полива/
продолжительность

Часто/мало Редко/много

Концентрация солей 
в растворе

Низкая Высокая

Влажность грунта Высокая Низкая

Разница температур 
днём/ночью

Маленькая Большая

Среднесуточная температура Низкая Высокая

Нормировка плодов Мало в кисти Много в кисти

Количество листьев 
на растении

Много Мало

Обкручивание верхушки Редко Часто
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В
íà÷àëå êàæäîãî ñåçîíà ïåðåä 
ëþáûì ïðîèçâîäèòåëåì 
êàðòîôåëÿ âñòàåò âîïðîñ: ÷åì è 

êàê çàùèòèòü ðàñòåíèÿ îò áîëåçíåé? 
Ïðè øèðîêîì âûáîðå ñðåäñòâ 
çàùèòû âñåãäà õî÷åòñÿ, ÷òîáû áûëî 
âûãîäíî è íàäåæíî. À â ñîâðåìåííûõ 
óñëîâèÿõ – åùå ïîëó÷èòü íå òîëüêî 
áîëüøîé, íî è êà÷åñòâåííûé óðîæàé. 
Íà ôîíå âûñîêîãî óðîâíÿ ïðîèçâîä-
ñòâà è áîãàòñòâà âûáîðà, à êàê ñëåä-
ñòâèå – êîíêóðåíöèè, öåíà óæå íå 
ñòîëü ðàçëè÷àåòñÿ. È, ñîãëàñèòåñü, 
ïðè íåáîëüøîé ðàçíèöå â ñòîèìîñòè 
ïîêóïàòåëü îòäàñò ïðåäïî÷òåíèå 
áîëåå êà÷åñòâåííîìó òîâàðó – 
ðîâíîìó, ÷èñòîìó, îäíîðîäíîìó.

Ïëîùàäè êàðòîôåëÿ â Ðîññèè, ïî 
äàííûì àíàëèòèêîâ, ñîêðàùàþòñÿ. 
Óâû, ýòà òåíäåíöèÿ ñâÿçàíà ñ 
òåì, ÷òî êàðòîôåëü – äîâîëüíî 
òÿæåëàÿ â ïðîèçâîäñòâå êóëüòóðà. È 
áîëüøàÿ ÷àñòü êàðòîôåëåâîä÷åñêèõ 
õîçÿéñòâ ðàñïîëîæåíà â çîíå 
ðèñêîâàííîãî çåìëåäåëèÿ. ×àñòûå 
çàñóõè (â þæíûõ ðåãèîíàõ), äîæ-
äè (êàê â ýòîì ãîäó íà áîëüøåé ÷àñòè 
ñòðàíû) – âñå ýòè ôàêòîðû íåãàòèâíî 
ñêàçûâàþòñÿ íà óðîæàå âñåìè 
ëþáèìîé êóëüòóðû. È åñëè îò çàñóõè 
åùå ìîæíî èçáàâèòüñÿ ïðè ïîìîùè 

ïîëèâà, òî îò âëàãè ñïàñòè óðîæàé 
íåâîçìîæíî. Ïîýòîìó â ïðîèçâîäñòâå 
êàðòîôåëÿ àêòèâíî ïðîâîäèòñÿ 
èíòåíñèôèêàöèÿ ïðîèçâîäñòâà, 
âêëþ÷àþùàÿ âñå âîçìîæíûå ïðèåìû, 
ïîçâîëÿþùèå óâåëè÷èòü óðîæàéíîñòü 
áåç ïðèâëå÷åíèÿ äîïîëíèòåëüíûõ 
ïëîùàäåé. Ýòî è íîâèíêè òåõíèêè, 
è àãðîòåõíè÷åñêèå ïðèåìû, è 
èñïîëüçîâàíèå óäîáðåíèé è ïîäêîðìîê, 
è âûáîð ïðàâèëüíûõ ñîðòîâ, è, 
êîíå÷íî, ñðåäñòâà çàùèòû ðàñòåíèé. 
Îñòàíîâèìñÿ íà íèõ ïîäðîáíåå.

Ñîâðåìåííûå ñðåäñòâà çàùèòû 
ðàñòåíèé (ÑÇÐ) – ýòî íå òîëüêî 
áîðüáà ñ áîëåçíÿìè, íî è çà÷àñòóþ 
çàäåë äëÿ óëó÷øåíèÿ êà÷åñòâà 
óðîæàÿ. Åñëè èçíà÷àëüíî îò, 
íàïðèìåð, ôóíãèöèäà òðåáîâàëîñü 
òîëüêî îñòàíîâèòü áîëåçíü, òî 
ñîâðåìåííûå ôóíãèöèäû íå òîëüêî 
îñòàíàâëèâàþò åå, íî è ïîâûøàþò 
èììóíèòåò ñàìîãî ðàñòåíèÿ. 
Ìíîãèå ôóíãèöèäû íàïðàâëåíû íà 
ïðîôèëàêòèêó áîëåçíè, à íå òîëüêî 
íà åå ëå÷åíèå. Âåäü èçâåñòíî, ÷òî 
ëþáóþ áîëåçíü ëåã÷å ïðåäîòâðàòèòü, 
÷åì ëå÷èòü, à ñýêîíîìëåííûå (íà 
áîðüáå ñ çàáîëåâàíèåì) ñèëû ìîæíî 
ïîòðàòèòü – â îòíîøåíèè ðàñòåíèé – 
íà ôîðìèðîâàíèå óðîæàÿ. 

Óðîæàéíîñòü êàðòîôåëÿ â ðàçëè÷íûõ 
ðåãèîíàõ ñîñòàâëÿåò â ñðåäíåì îò 
120 äî 600 ö/ãà – â çàâèñèìîñòè 
îò óñëîâèé ïðîèçâîäñòâà. È 
çäåñü óæå ðåøåíèå ñàìîãî 
ïðîèçâîäèòåëÿ êàðòîôåëÿ, ÷òî îí 
õî÷åò ïîëó÷èòü: âûñîêèé óðîæàé, 
íî çàòðàòèâ áîëüøå ñèë è ñðåäñòâ 
íà åãî ïðîèçâîäñòâî, èëè, âëîæèâ 
ìèíèìóì ñðåäñòâ, äîâîëüñòâîâàòüñÿ 
ìèíèìàëüíûì æå óðîæàåì. Êàê 
ïîêàçûâàåò ïðàêòèêà, ýêîíîìíûõ 
ïðîèçâîäèòåëåé ñòàíîâèòñÿ 
âñå ìåíüøå, ïîñêîëüêó ïðè 
ìèíèìàëüíûõ âëîæåíèÿõ êà÷åñòâî 
ïðîäóêöèè íèæå, à ñîîòâåòñòâåííî, 
êîíêóðåíòîñïîñîáíîñòü òîæå. Òåì 
áîëåå ÷òî ôèðìû – ïðîèçâîäèòåëè 
ÑÇÐ íàõîäÿò íîâûå ðåøåíèÿ, 
îïòèìèçèðóþùèå ïðîöåññ çàùèòû 
çà ñ÷åò, íàïðèìåð, ñîçäàíèÿ 
ìíîãîêîìïîíåíòíûõ ïðåïàðàòîâ, 
ðàñøèðÿþùèõ ñïåêòð çàùèòû, èëè 
ïðåïàðàòîâ, äåéñòâóþùèõ áîëåå 
äëèòåëüíîå âðåìÿ. 

Íåìàëîâàæíîå çíà÷åíèå èìååò 
êà÷åñòâî ñåìåííîãî ìàòåðèàëà. 
Äî íåäàâíåãî âðåìåíè êà÷åñòâî 
ñåìÿí, ïðîèçâîäèìûõ â íàøåé 
ñòðàíå, îñòàâëÿëî æåëàòü ëó÷øåãî, è 
êàðòîôåëåâîäû, æåëàþùèå ïîëó÷àòü 

СОВРЕМЕННЫЙ ПОДХОД СОВРЕМЕННЫЙ ПОДХОД 
К ЗАЩИТЕ КАРТОФЕЛЯ – К ЗАЩИТЕ КАРТОФЕЛЯ – 

АКЦЕНТ НА КАЧЕСТВО!АКЦЕНТ НА КАЧЕСТВО!
Светлана Юрьевна Спиглазова, 
кандидат биологических наук, 
ведущий технический эксперт 
по картофелю, компания 
«Сингента»
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êà÷åñòâåííûé 
êàðòîôåëü, áûëè 
âûíóæäåíû ïîêóïàòü 
ñåìåííîé ìàòåðèàë èìïîðòíîãî 
ïðîèçâîäñòâà. À ýòî â ñâîþ î÷åðåäü 
ïðèâîäèëî ê íåïðåäñêàçóåìûì 
ðåçóëüòàòàì, ïîñêîëüêó âìåñòå 
ñ ñåìåíàìè íà íàøè ïîëÿ 
ïîïàäàëè áîëåçíè è âðåäèòåëè, 
íå âñòðå÷àâøèåñÿ çäåñü ðàíåå. 
Ïîýòîìó íàëàæèâàíèå ïðîèçâîäñòâà 
ñîáñòâåííûõ êà÷åñòâåííûõ 
ñåìÿí – îäíà èç âàæíåéøèõ çàäà÷ 
êàðòîôåëåâîäñòâà. Â ïîñëåäíåå 
âðåìÿ ñèòóàöèÿ ñòàëà ìåíÿòüñÿ 
â ëó÷øóþ ñòîðîíó, ñîçäàþòñÿ 
àãðîôèðìû, íàïðàâëåííûå òîëüêî íà 
ïðîèçâîäñòâî ñåìÿí. À ÷òîáû íàøè 
ñåìåíà áûëè êîíêóðåíòîñïîñîáíûìè, 
íåîáõîäèìî, ÷òîáû îíè îòâå÷àëè 
ìèðîâûì ñòàíäàðòàì. Îãðîìíîå 
çíà÷åíèå ïðè ýòîì èìååò ïðèìåíåíèå 
äëÿ èõ ïðîèçâîäñòâà ÑÇÐ.

Êàê æå ÑÇÐ ìîãóò ïîìî÷ü â 
ïîëó÷åíèè êà÷åñòâåííîãî óðîæàÿ è 
õîðîøèõ ñåìÿí? 

ПРЕДПОСАДОЧНАЯ 
ОБРАБОТКА

Ïðåäïîñàäî÷íàÿ îáðàáîòêà – ýòî 
ïåðâîî÷åðåäíîå è îäíî èç ñàìûõ 
ãëàâíûõ ìåðîïðèÿòèé â òåõíîëîãèè 
çàùèòû ðàñòåíèé êàðòîôåëÿ. Ñêðû-
òàÿ ãðèáíàÿ èíôåêöèÿ è ïîâðåæäåíèÿ 
âðåäèòåëÿìè, îñîáåííî â ïåðâîé ïî-
ëîâèíå âåãåòàöèîííîãî ïåðèîäà, íå-
ãàòèâíî ñêàçûâàþòñÿ íà êîëè÷åñòâå 
óðîæàÿ è åãî êà÷åñòâå â èòîãå. Íà ïî-
ìîùü ïðèõîäÿò ïðåïàðàòû äëÿ ïðåä-
ïîñàäî÷íîé îáðàáîòêè è ïðåïàðàòû, 
âíîñèìûå â ïî÷âó. Îñíîâíàÿ çàäà-
÷à ïðåïàðàòîâ, ïðåäíàçíà÷åííûõ äëÿ 

ïðåäïîñàäî÷íîé îáðàáîò-
êè, – çàùèòèòü ìàòåðèí-

ñêèå êëóáíè è ïðîðîñò-
êè îò ïîâðåæäåíèÿ. 

Êðîìå òîãî, ýòîò 
ìåòîä ñ÷èòàåò-

ñÿ áîëåå áåçî-
ïàñíûì â ýêî-

ëîãè÷åñêîì 
îòíîøå-

íèè – èñ-
ïîëüçî-

âàíèå 
ïðåïà-
ðàòîâ 

äëÿ ïðåäïîñà-
äî÷íîé îáðà-
áîòêè ïîçâî-
ëÿåò ñíèçèòü 
íàãðóçêó 
íà áèîöå-
íîç ïî÷âû 

çà ñ÷åò ñî-
êðàùåíèÿ êîëè-
÷åñòâà îáðàáî-

òîê ïî âåãåòàöèè. 
Íàïðèìåð, îáðàáîò-

êà êëóáíåé ñèñòåìíûìè èíñåêòèöèä-
íûìè ïðåïàðàòàìè (íåîíèêîòèíîèäà-
ìè) ñäåðæèâàåò êîëîðàäñêîãî æóêà 
è òëåé äî 60 äíåé ïîñëå ïîñàäêè! Èí-
ñåêòèöèäíûå êîìïîíåíòû çàùèùàþò 
ìàòåðèíñêèå êëóáíè è óðîæàé îò ïî-
âðåæäåíèé ïîäçåìíûìè âðåäèòåëÿìè 
– ïðîâîëî÷íèêîì, ñîâêîé è äð. Ôóíãè-
öèäíûå ïðåïàðàòû äëÿ ïðåäïîñàäî÷-
íîé îáðàáîòêè (ôëóäèîêñîíèë, ïåí-
öèêóðîí, òèðàì è äð.) ïðåäíàçíà÷åíû 
äëÿ çàùèòû îò ïî÷âåííûõ ãðèáíûõ ïà-
òîãåíîâ. Íàïðèìåð, åñëè ñåìåíà êàð-
òîôåëÿ áûëè çàðàæåíû ðèçîêòîíè-
îçîì, ïðåäïîñàäî÷íàÿ îáðàáîòêà 
óáåðåæåò êëóáíè íîâîãî óðîæàÿ è íå 
ïîçâîëèò èíôåêöèè ðàñïðîñòðàíèòü-
ñÿ â ïî÷âå. 

Ðåêîìåíäóåìûé ñïîñîá ïðèìåíå-
íèÿ òàêèõ ïðåïàðàòîâ íà êàðòîôå-
ëå – îáðàáîòêà êëóáíåé íà ñòîëàõ. 
Ýòîò ñïîñîá îáåñïå÷èâàåò ëó÷øåå ïî-
êðûòèå ïîâåðõíîñòè è, êàê ñëåäñòâèå, 
êîíòðîëü çà êà÷åñòâîì çàùèòû. Îä-
íàêî äëÿ ýòîãî ñïîñîáà íåîáõîäèìî 
ñïåöèàëüíîå îáîðóäîâàíèå, è äàëå-
êî íå êàæäûé ïðîèçâîäèòåëü êàðòî-
ôåëÿ ðåøèòñÿ íà äîïîëíèòåëüíûå òðà-
òû. Ãîðàçäî áîëåå ðàñïðîñòðàíåííûé 
ñïîñîá ïðèìåíåíèÿ – âíåñåíèå ïðå-
ïàðàòîâ â ïî÷âó ïðè ïîñàäêå êàðòî-
ôåëÿ. Ýòîò ñïîñîá äåøåâëå, íî èìååò 
ñâîè ñëîæíîñòè – òðóäíåå êîíòðîëè-
ðîâàòü êà÷åñòâî îáðàáîòêè êëóáíåé. 
È çäåñü ëó÷øèé âûõîä – èñïîëüçîâà-
íèå ñèñòåìíûõ èëè òðàíñëàìèíàðíûõ 
ÑÇÐ, ñïîñîáíûõ íå òîëüêî ëîêàëüíî 
âîçäåéñòâîâàòü íà áîëåçíü/âðåäèòå-

ëÿ, íî è ðàñïðîñòðàíÿòüñÿ ïî ðàñòå-
íèþ èëè â ïî÷âå, ñîõðàíÿÿ çàùèòíóþ 
àêòèâíîñòü äëèòåëüíîå âðåìÿ (íàïðè-
ìåð, àçîêñèñòðîáèí). Äëÿ ïîëíîöåí-
íîé çàùèòû áîëüøèíñòâî ïðîèçâîäè-
òåëåé ïðèìåíÿþò è èíñåêòèöèäíûå è 
ôóíãèöèäíûå ïðîòðàâèòåëè.

Ïîýòîìó äîñòàòî÷íî íîâàÿ òåíäåí-
öèÿ – ïîÿâëåíèå äâóõ- è áîëåå êîì-
ïîíåíòíûõ ïðåïàðàòîâ, ñîäåðæàùèõ 
îäíîâðåìåííî èíñåêòèöèäíûé è ôóí-
ãèöèäíûé ïðåïàðàòû, – ñòàëà ïðèÿò-
íûì ñþðïðèçîì äëÿ ïðîèçâîäèòåëåé. 
Óæå íåñêîëüêî ôèðì-ïðîèçâîäèòåëåé 
âûïóñòèëè òàêèå ïðåïàðàòû, è îíè âñå 
÷àùå èñïîëüçóþòñÿ äëÿ ïðåäïîñàäî÷-
íîé îáðàáîòêè, âûòåñíÿÿ ñ ðûíêà îä-
íîêîìïîíåíòíûå ïðîòðàâèòåëè. Ýòî 
óäîáíî – îäíîâðåìåííàÿ çàùèòà è îò 
íàñåêîìûõ, è îò ãðèáíûõ áîëåçíåé; ãî-
òîâàÿ ñìåñü – íåò íåîáõîäèìîñòè ñà-
ìîñòîÿòåëüíî ñìåøèâàòü ïðåïàðàòû; 
ñòîèìîñòü – öåíà ìíîãîêîìïîíåíòíûõ 
ïðåïàðàòîâ, êàê ïðàâèëî, íèæå, ÷åì 
åñëè áû ïðèøëîñü ãîòîâèòü ñìåñü èç 
äâóõ îòäåëüíûõ ïðåïàðàòîâ. Íó è êàê 
ñëåäñòâèå – óðîæàé íå òîëüêî çàùè-
ùåí, íî è ïîâûøàåòñÿ â êà÷åñòâå, ïî-
ñêîëüêó ìíîãèå ïîâðåæäåíèÿ âðåäèòå-
ëÿìè è áîëåçíÿìè ïðîèñõîäÿò èìåííî 
íà ðàííåé ñòàäèè ðîñòà êàðòîôåëÿ.

ЗАЩИТА ОТ СОРНЯКОВ
Ãëàâíûå ïîìîùíèêè â áîðüáå ñ 

ñîðíÿêàìè – ãåðáèöèäû. Ýòî âòîðîé 
îáÿçàòåëüíûé ïóíêò çàùèòû êàðòîôå-
ëÿ è ïîëó÷åíèÿ êà÷åñòâåííîãî óðîæàÿ. 
Ãåðáèöèäíîé çàùèòîé íå ïðåíåáðå-
ãàåò íè îäèí ïðîèçâîäèòåëü, âåäü âå-
ëè÷èíà óðîæàÿ íàïðÿìóþ çàâèñèò îò 
êîëè÷åñòâà ïèòàòåëüíûõ âåùåñòâ, êî-
òîðûå ïîëó÷àò ðàñòåíèÿ â ïåðèîä âå-
ãåòàöèè, ïîýòîìó ñðàçó ïîñëå ïîñàäêè 
íóæíî îáúÿâèòü âîéíó ñîðíÿêàì. 

Ñîâðåìåííûé ðûíîê ãåðáèöèäîâ, 
ïðèìåíÿåìûõ íà êàðòîôåëå, øèðîê, íî 
íå î÷åíü ðàçíîîáðàçåí. Â îñíîâíîì 
ýòî äâå ãðóïïû ãåðáèöèäîâ – ñïëîø-
íîãî äåéñòâèÿ, êîòîðûå ïðèìåíÿþò äî 
âñõîäîâ êàðòîôåëÿ, è ñåëåêòèâíûå, 
ðàáîòàþùèå ïðîòèâ êîíêðåòíûõ âè-
äîâ ñîðíÿêîâ (çëàêîâûõ, äâóäîëüíûõ è 
ò. ä.). Ãëàâíûå òðåáîâàíèÿ ê ïðåïàðà-
òàì ýòîé ãðóïïû – íå ïîâðåæäàòü êóëü-
òóðó, íå îêàçûâàòü íà íåå ôèòîòîêñè÷å-
ñêîãî äåéñòâèÿ è îáåñïå÷èâàòü çàùèòó. 
Ïîýòîìó âàæíàÿ ñîñòàâëÿþùàÿ çàùè-
òû – íå òîëüêî âûáðàòü ïðåïàðàò, íî è 
ïðàâèëüíî åãî ïðèìåíèòü. À â ýòîì ñëó-
÷àå âàæíî âñå: ïîãîäà, ñðîêè îáðàáîò-
êè, ôàçà êóëüòóðû, êà÷åñòâî âíåñåíèÿ, 
òèï ïî÷âû è ìíîãèå äðóãèå ôàêòîðû. 
Ãåðáèöèäû îòíîñÿòñÿ ê íàèáîëåå òðóä-
íîðàçëàãàåìûì âåùåñòâàì, ïîýòîìó 
íóæíî êðàéíå àêêóðàòíî ïîäõîäèòü ê èõ 
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âûáîðó, îáðàùàÿ âíèìàíèå íà ðåãëà-
ìåíòû è ñîáëþäàÿ îñíîâíûå ïðèíöèïû 
ïðèìåíåíèÿ.
• Íå ïðåâûøàòü ðàçðåøåííóþ äîçè-

ðîâêó è íå èñïîëüçîâàòü íà êóëüòóðå, 
äëÿ êîòîðîé íåò ðåãèñòðàöèè.

• Îáðàáîòêó ïðîâîäèòü ïî ìåëêîêîì-
êîâàòîé ïî÷âå. Ãðåáíè äîëæíû áûòü 
õîðîøî ñôîðìèðîâàíû è îñåñòü.

• Ãåðáèöèä áûñòðåå è ýôôåêòèâíåå 
ðàáîòàåò ïðè õîðîøåì óâëàæíåíèè 
ïî÷âû. Ïðè íåäîñòàòêå âëàãè äîïó-
ñêàåòñÿ óâåëè÷åíèå íîðìû ðàñõîäà 
ðàáî÷åé æèäêîñòè. 

• Ó÷èòûâàòü òèï ïî÷âû – ÷åì ëåã÷å 
ïî÷âû, òåì íèæå íîðìà ðàñõîäà. Íà 
òÿæåëûõ ïî÷âàõ ñ áîëüøèì êîëè÷å-
ñòâîì îðãàíè÷åñêîãî âåùåñòâà – èñ-
ïîëüçîâàòü ìàêñèìàëüíóþ íîðìó 
ðàñõîäà. Íà ëåãêèõ ïî÷âàõ, ñîäåð-
æàùèõ ìåíüøå 1% ãóìóñà, ãåðáèöè-
äû íåëüçÿ âíîñèòü äî âñõîäîâ, òàê 
êàê âñëåäñòâèå íèçêîé ïîãëîùàþ-
ùåé ñïîñîáíîñòè ïî÷â ïðîÿâëÿåòñÿ 
èõ ôèòîòîêñè÷íîå äåéñòâèå. Íà òîð-
ôÿíèêàõ öåëåñîîáðàçíî ïîñëåâñõî-
äîâîå ïðèìåíåíèå ãåðáèöèäà.

• Íå ïðèìåíÿòü â ýêñòðåìàëüíûõ ïî-
ãîäíûõ óñëîâèÿõ (æàðà, çàñóõà, 
äîæäü, ñèëüíûé âåòåð è ò. ä.).

• Ó÷èòûâàòü ôàçó ðàçâèòèÿ ðàñòåíèé – 
ïðè ïðèìåíåíèè ïî÷âåííûõ ãåðáè-
öèäîâ (ñïëîøíîãî äåéñòâèÿ) êëóáíè 
äîëæíû áûòü ïîñàæåíû íà ãëóáèíó, 
áëèçêóþ ê îïòèìàëüíîé, ÷òîáû ãåð-
áèöèäû íå ïîïàëè â çîíó ïðîðîñòêîâ 
êàðòîôåëÿ.

• Ó÷èòûâàòü ñîðòîâûå îñîáåííîñòè – 
ðàçëè÷èÿ ïî ÷óâñòâèòåëüíîñòè ê ãåð-
áèöèäàì íàèáîëåå ñèëüíî ïðîÿâëÿ-
þòñÿ ïðè íåáëàãîïðèÿòíûõ óñëîâèÿõ 
âûðàùèâàíèÿ êàðòîôåëÿ.

Ê ñîæàëåíèþ, âñå ÷àùå âñòðå÷à-
þòñÿ ñëó÷àè ïðÿìîãî è êîñâåííîãî 
ïîâðåæäåíèÿ êàðòîôåëÿ êîìïîíåí-
òàìè ãåðáèöèäîâ – êàê ïðèìåíÿå-
ìûõ íà êàðòîôåëå, òàê è îñòàòî÷íûõ 
âåùåñòâ ïîñëå ïðèìåíåíèÿ íà ïðåä-
øåñòâóþùèõ êóëüòóðàõ. Ïîýòîìó êàæ-
äîå âíîâü ïîÿâëÿþùååñÿ íà ðûíêå 
ïðåïàðàòîâ äåéñòâóþùåå âåùåñòâî, 
êîòîðîå ñ îäíîé ñòîðîíû ýôôåêòèâ-
íî ïðîòèâ ñîðíÿêîâ, à ñ äðóãîé íå 
ÿâëÿåòñÿ îïàñíûì äëÿ êóëüòóðû, – 

õîðîøèé âàðèàíò äëÿ êàðòîôåëåâî-
äîâ. Íîâîå ðåøåíèå îò êîìïàíèè 
«Ñèíãåíòà» – ãåðáèöèä íà îñíî-
âå ïðîñóëüôîêàðáà. Ïðåïàðàò èìå-
åò øèðîêèé ñïåêòð öåëåâûõ ñîðíÿ-
êîâ è â òî æå âðåìÿ áåçîïàñåí äëÿ 
êàðòîôåëÿ, ò. å. ìîæåò áûòü ïðèìå-
íåí êàê äî âñõîäîâ êóëüòóðû, òàê è 
ïî ðîñòêàì. Ýòî çíà÷èòåëüíî ðàñøè-
ðÿåò âîçìîæíîñòè çàùèòû áåç óùåð-
áà äëÿ êóëüòóðû. 

ЗАЩИТА ОТ ВРЕДИТЕЛЕЙ
Îñíîâíûå âðåäèòåëè êàðòîôåëÿ, 

èçâåñòíûå âñåì è êàæäîìó, – êîëî-
ðàäñêèé æóê, ïðîâîëî÷íèêè, òëè, ñîâ-
êè. Çàùèòèòü îò íèõ ïîñàäêè – çàäà÷à 
èíñåêòèöèäîâ. 

Íàçåìíûå âðåäèòåëè – êîëîðàä-
ñêèé æóê, òëè è öèêàäêè – èçâåñòíû 
ïî÷òè âñåì. Íî åñëè ïîâðåæäåíèÿ îò 
êîëîðàäñêîãî æóêà çíàêîìû êàæäîìó 
è íåïîñðåäñòâåííî âëèÿþò íà âåëè÷è-
íó óðîæàÿ, òî âðåä, íàíîñèìûé òëÿìè 
è öèêàäêàìè, íå òàê çàìåòåí íà ïåð-
âûé âçãëÿä. Îñíîâíàÿ ïðè÷èíà èõ âðå-
äîíîñíîñòè – ïåðåíîñ âèðóñíîé èí-
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ôåêöèè ìåæäó ðàñòåíèÿìè íà ïîëå. À 
âèðóñû – ýòî íå òîëüêî ñíèæåíèå óðî-
æàéíîñòè, òîâàðíîñòè, ýòî åùå è íåêà-
÷åñòâåííûå ñåìåíà, êîòîðûå â ñâîþ 
î÷åðåäü ìîãóò áûòü èñòî÷íèêîì èí-
ôåêöèè. Ïîýòîìó ïðîèçâîäèòåëÿì ñå-
ìåííîãî êàðòîôåëÿ êðàéíå âàæíî íå 
äîïóñòèòü ðàñïðîñòðàíåíèÿ òëè â ïî-
ñàäêàõ êàðòîôåëÿ è ïðåäîòâðàòèòü çà-
ðàæåíèå. Äëÿ ýòîãî ïðèìåíÿþòñÿ êàê 
èíñåêòèöèäíûå ïðåïàðàòû (íà îñíîâå 
íåîíèêîòèíîèäîâ), òàê è ôîëèàðíûå 
îáðàáîòêè. 

Ïîâðåæäåíèå êëóáíåé ïîäçåìíûìè 
âðåäèòåëÿìè â áîëüøåé ñòåïåíè íà-
íîñèò óðîí ïðîäîâîëüñòâåííîìó êàð-
òîôåëþ. Ïðåäîòâðàòèòü ïîðàæåíèå – 
çàäà÷à èíñåêòèöèäîâ-ïåðïàðàòîâ äëÿ 
ïðåäïîñàäî÷íîé îáðàáîòêè èëè âíîñè-
ìûõ â ïî÷âó. ×òî ïðèìåíèòü, çàâèñèò 
îò ìíîãèõ ôàêòîðîâ. Íàïðèìåð, åñëè 
ðàñïðîñòðàíåííîñòü ïðîâîëî÷íèêà â 
ïî÷âå íèçêàÿ èëè òðåáîâàíèÿ ê êà÷å-
ñòâó êàðòîôåëÿ íåâûñîêè, äîñòàòî÷-
íî èñïîëüçîâàòü èíñåêòèöèäíûé (èëè 
êîìïëåêñíûé) ïðåïàðàò. Â ýòîì ñëó÷àå 
çàùèòà áóäåò ýôôåêòèâíîé. Îäíàêî â 
ñëó÷àå åñëè âðåäèòåëü ïðèñóòñòâóåò â 
ïî÷âå î÷åíü îáèëüíî èëè òðåáîâàíèÿ 
ê êà÷åñòâó êàðòîôåëÿ âûñîêè, ëó÷øå 
ïðèìåíèòü ïî÷âåííûé èíñåêòèöèä íà 
îñíîâå òåôëóòðèíà: çà ñ÷åò ñïëîøíîãî 
âíåñåíèÿ íåïîñðåäñòâåííî â ïðèêëóá-
íåâóþ çîíó è óíèêàëüíîãî ìåõàíèç-
ìà äåéñòâèÿ îí îáåñïå÷èò àáñîëþòíóþ 
çàùèòó îò ïî÷âåííûõ âðåäèòåëåé, íå 
ïîçâîëèâ èì ïîâðåäèòü êëóáíè äàæå â 
ìèíèìàëüíîé ñòåïåíè. 

ЗАЩИТА ОТ БОЛЕЗНЕЙ 
Îäíà èç âàæíåéøèõ ñîñòàâëÿþùèõ 

ïîëó÷åíèÿ êà÷åñòâåííîãî êàðòîôåëÿ – 
çàùèòà îò ãðèáíûõ áîëåçíåé. Âñåì èç-
âåñòíûå ôèòîôòîðîç, àëüòåðíàðèîç, 
ðèçîêòîíèîç, âèäû ïàðøè è ìíîãîå 
äðóãîå – ïðè÷èíû ñíèæåíèÿ êà÷åñòâà 
óðîæàÿ. Íà ïîìîùü ïðèõîäÿò ôóíãèöè-
äû. Ïðèìåíÿåìûå â ïî÷âó, îíè çàùè-
ùàþò óðîæàé îò ïî÷âåííûõ áîëåçíåé, 
èñïîëüçóåìûå â ïåðèîä âåãåòàöèè äëÿ 
îïðûñêèâàíèé – çàùèùàþò ëèñòüÿ è 
ñòåáëè, ïðåäîòâðàùàþò çàðàæåíèå 
êëóáíåé áîëåçíÿìè è íàïðÿìóþ âëèÿ-
þò íà ðàçìåð è êà÷åñòâî óðîæàÿ. 

Êàê æå áîëåçíè âëèÿþò íà êà÷å-
ñòâî óðîæàÿ?

Ïî÷âåííûå áîëåçíè (ðèçîêòîíîè-
îç, âèäû ïàðøè è äð.) íå òîëüêî íåãà-
òèâíî ñêàçûâàþòñÿ íà òîâàðíîì âèäå 
êëóáíåé, íî è ïðèâîäÿò ê ãèáåëè ãëàç-
êîâ, ñëåäîâàòåëüíî, âñõîæåñòü ñåìÿí 
ñòàíîâèòñÿ íèæå. À âåäü 5–6 çäîðî-
âûõ ïðîðîñòêîâ äàäóò 10–12 êëóá-
íåé! Ïîýòîìó ïðåäïîñàäî÷íàÿ îáðà-
áîòêà ôóíãèöèäàìè íàïðÿìóþ âëèÿåò 

íà êîëè÷åñòâî óðîæàÿ. Íî íå òîëüêî 
êîëè÷åñòâî èìååò çíà÷åíèå – áîëåç-
íè íåãàòèâíî ñêàçûâàþòñÿ íà òîâàð-
íîñòè. Íåïðàâèëüíàÿ ôîðìà, íåðîâ-
íàÿ, èçúÿçâëåííàÿ êîæóðà, òðåùèíû 
è äåôîðìàöèè – òàêîé óðîæàé íå ìî-
æåò áûòü êîíêóðåíòîñïîñîáíûì, êà-
êèì áû áîëüøèì íè áûë. Ïîýòîìó åñëè 
ïðåäîòâðàòèòü çàðàæåíèå áîëåçíÿìè 
íà ðàííèõ ýòàïàõ ðàçâèòèÿ è çàùèòèòü 
îò íèõ â ïåðèîä âåãåòàöèè, óðîæàé áó-
äåò çäîðîâûì è êà÷åñòâåííûì. Íà-
ïðèìåð, äîêàçàíî, ÷òî ñèñòåìíûé ôóí-
ãèöèä (àçîêñèñòðîáèí), âíîñèìûé â 
ïî÷âó ïðè ïîñàäêå, íå òîëüêî çàùèùà-

åò ðàñòåíèÿ îò áîëåçíåé, íî è ïîâûøà-
åò èììóíèòåò ñàìîãî ðàñòåíèÿ, ñëåäî-
âàòåëüíî, ôîðìèðóåòñÿ êà÷åñòâåííûé 
è çäîðîâûé óðîæàé. 

Ôîëèàðíûå ôóíãèöèäû òàêæå íå-
ïîñðåäñòâåííî âëèÿþò íà êà÷åñòâî 
óðîæàÿ. Ïðåäîòâðàùàÿ ðàçâèòèå áî-
ëåçíåé (ôèòîôòîðîç, àëüòåðíàðè-
îç) íà áîòâå êàðòîôåëÿ, îíè íå äîïó-
ñêàþò çàðàæåíèÿ ôîðìèðóþùèõñÿ 
êëóáíåé. Îäíà èç âàæíûõ ñîñòàâëÿ-
þùèõ – çàùèòà óðîæàÿ íà ïîñëåäíèõ 
ýòàïàõ âåãåòàöèè. Îïòèìàëüíîå ðå-
øåíèå – äåñèêàöèÿ. Ýòî ïðîöåññ îá-
ðàáîòêè ðàñòåíèé ïåðåä óáîðêîé ñïå-

Ñîâðåìåííûå ñêîðîñòè è 
òåõíîëîãèè òðåáóþò íîâûõ ðåøåíèé, 
è îáëàñòü ïðîèçâîäñòâà êàðòîôåëÿ – 
íå èñêëþ÷åíèå. Òåíäåíöèÿ â çàùèòå 
êóëüòóð îò áîëåçíåé è âðåäèòåëåé – 
óõîä îò îäíîêîìïîíåíòíûõ 
ïðåïàðàòîâ è ñîçäàíèå êîìïëåêñíûõ, 
ñî÷åòàþùèõ ðàçíûå ïî ñïåêòðó 
äåéñòâèÿ ä. â. Ýòî ìîãóò áûòü êàê 
âåùåñòâà îäíîãî õèìè÷åñêîãî êëàññà 
(íàïðèìåð, ôóíãèöèäû – êîíòàêòíûé è 
ñèñòåìíûé), òàê è ðàçíûõ (ôóíãèöèä + 
èíñåêòèöèä). È ýòî óäîáíî: íå 
íóæíî âûáèðàòü, ÷òî ïðåäïî÷åñòü – 
ôóíãèöèä èëè èíñåêòèöèä; ñíèæàþòñÿ 
òðóäîçàòðàòû íà ïîäãîòîâêó; 
îòñóòñòâóþò ðèñêè îøèáîê ïðè 
ïðèãîòîâëåíèè áàêîâîé ñìåñè è ò.ä. 

Ïðåäñòàâëÿåì äâà íîâûõ 
ïðåïàðàòà êîìïàíèè «Ñèíãåíòà», 
ïðåäñòàâëÿþùèõ ñîáîé êîìïëåêñíûå 
ñîåäèíåíèÿ.

Ïåðâàÿ íîâèíêà – èíñåêòî-
ôóíãèöèäíûé ïðåïàðàò äëÿ 
ïðåäïîñàäî÷íîé îáðàáîòêè 
СЕЛЕСТ® ТОП. Òðåõêîìïîíåíòíûé 
ïðåïàðàò ñîäåðæèò äâà 
ôóíãèöèäíûõ ä. â. (ôëóäèîêñîíèë 
è äèôåíîêîíàçîë) è îäíî 
èíñåêòèöèäíîå (òèàìåòîêñàì) 
è ïðåäíàçíà÷åí äëÿ îáðàáîòêè 
êëóáíåé êàðòîôåëÿ ïåðåä ïîñàäêîé. 
Çà ñ÷åò ñî÷åòàíèÿ äâóõ ðàçëè÷íûõ 
ôóíãèöèäîâ ñïåêòð âîçäåéñòâèÿ 
íà áîëåçíè ñòàë ãîðàçäî øèðå: 
ïîìèìî èçâåñòíîãî äåéñòâèÿ 
íà ðèçîêòîíèîç, àëüòåðíàðèîç, 
ñåðåáðèñòóþ ïàðøó, àíòðàêíîç è 
ôóçàðèîç СЕЛЕСТ® ТОП îêàçûâàåò 
äåéñòâèå íà òàêîé ïàòîãåí, 
êàê ïàðøà îáûêíîâåííàÿ (êàê 
èçâåñòíî, âîçáóäèòåëü ïàðøè – 
àêòèíîìèöåò, ïîýòîìó ôóíãèöèäû 
íà íåãî íå îêàçûâàþò âëèÿíèÿ 
èëè äåéñòâóþò î÷åíü ñëàáî). 

Èíñåêòèöèäíûé êîìïîíåíò 
СЕЛЕСТ® ТОП – ýòî òèàìåòîêñàì. 
Ýôôåêòèâíîå âîçäåéñòâèå 
ýòîãî ä. â. íà âðåäèòåëåé äàâíî 
èçâåñòíî è íå íóæäàåòñÿ â 
äîïîëíèòåëüíîé ðåêëàìå. Êðîìå 
òîãî, òèàìåòîêñàì èçâåñòåí 
ñâîèì ðîñòîñòèìóëèðóþùèì 
äåéñòâèåì (çà ñ÷åò ñèñòåìíîãî 
ìåõàíèçìà äåéñòâèÿ), è ýòî äàåò 
äîïîëíèòåëüíóþ ýíåðãèþ ðàñòåíèÿì, 
îñîáåííî â ñòðåññîâûõ óñëîâèÿõ. 
Ïîýòîìó ïðåïàðàò СЕЛЕСТ® ТОП – 
îòëè÷íîå ðåøåíèå äëÿ òåõ, êòî 
õî÷åò îäíèì ïðèåìîì ñïðàâèòüñÿ ñ 
êîìïëåêñîì áîëåçíåé è âðåäèòåëåé.

Âòîðàÿ íîâèíêà – 
äâóõêîìïîíåíòíûé èíñåêòèöèä 
ВОЛИАМ® ФЛЕКСИ. Â åãî 
ñîñòàâ âõîäÿò òèàìåòîêñàì 
è õëîðàíòðàíèëèïðîë. Çà 
ñ÷åò ñî÷åòàíèÿ äâóõ ä. â. ñ 
ðàçëè÷íûì ìåõàíèçìîì äåéñòâèÿ 
(ñèñòåìíûé – òèàìåòîêñàì – 
è òðàíñëàìèíàðíûé – 
õëîðàíòðàíèëèïðîë) çàùèùàåò 
ïðàêòè÷åñêè îò âñåõ íàñåêîìûõ-
âðåäèòåëåé – êàê ïî÷âåííûõ, 
òàê è íàçåìíûõ. Ïðåïàðàò ìîæåò 
ïðèìåíÿòüñÿ êàê äëÿ îïðûñêèâàíèé 
ïî âåãåòèðóþùèì ðàñòåíèÿì, òàê 
è ïî÷âåííî ïðè ïîñàäêå. Çà ñ÷åò 
ðàñøèðåííîãî ñïåêòðà âîçäåéñòâèÿ 
ïðåïàðàò ðàçðåøåí ê ïðèìåíåíèþ íà 
êàðòîôåëå, âèíîãðàäå è ÿáëîíå. Ïîñëå 
ïîïàäàíèÿ ïðåïàðàòà â îðãàíèçì 
íàñåêîìîãî ïðåêðàùåíèå ïèòàíèÿ 
ïðîèñõîäèò â òå÷åíèå 15–60 ìèíóò, à 
óæå ÷åðåç 1–3 äíÿ íàñåêîìûå ïîã è-
áàþò ïîëíîñòüþ. 

Íàäååìñÿ, ÷òî íàøè íîâèíêè 
ïîçâîëÿò çíà÷èòåëüíî îáëåã÷èòü 
ïðîöåññ áîðüáû ñ áîëåçíÿìè è 
âðåäèòåëÿìè è ïîìîãóò ïîëó÷àòü 
êàðòîôåëü ïðåìèóì-êà÷åñòâà!

ДВУХКОМПОНЕНТНЫЕ НОВИНКИ: 
ВЫГОДНО, УДОБНО, НАДЕЖНО
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öèàëüíûì ãåðáèöèäîì ñïëîøíîãî 
äåéñòâèÿ – äåñèêàíòîì. Â ïðîöåñ-
ñå äåñèêàöèè áîòâà êàðòîôåëÿ óâÿäà-
åò ìåäëåííî, ïðîèñõîäèò ïîñòåïåííûé 
îòòîê ïèòàòåëüíûõ âåùåñòâ èç áîòâû 
â êëóáíè. Ðåêîìåíäàöèÿ îò ôèòîïàòî-
ëîãîâ – ïðèìåíÿòü âìåñòå ñ äåñèêà-
öèåé ôóíãèöèä, ÷òîáû óáåðå÷ü óðîæàé 
îò çàðàæåíèÿ ñïîðàìè ôèòîôòîðîçà 
è àëüòåðíàðèîçà, íàêàïëèâàþùèìèñÿ 
íà áîòâå ê êîíöó âåãåòàöèè.

Îñíîâíûå ïðèíöèïû ãðàìîòíî âû-
ñòðîåííîé çàùèòû îò ãðèáíûõ áîëåç-
íåé â ïåðèîä âåãåòàöèè:
• ïðèìåíåíèå ïðàâèëüíûõ ôóíãèöè-

äîâ â íóæíûå ñðîêè: çàùèòà îò ïî-
÷âåííîé èíôåêöèè êîíòàêòíûì 
ôóíãèöèäîì íà ñòàäèè âñõîäîâ; ïðî-
ôèëàêòè÷åñêèå îáðàáîòêè ñèñòåì-
íûì ïðåïàðàòîì â ïåðèîä àêòèâíî-
ãî ðîñòà áîòâû; çàùèòà ïðè ïîìîùè 
òðàíñëàìèíàðíîãî èëè êîíòàêòíîãî 
ïðåïàðàòîâ îò öâåòåíèÿ äî íà÷àëà 
óâÿäàíèÿ. Ýòè ïðèåìû ïîçâîëÿò íå 
äîïóñòèòü ðàçâèòèÿ áîëåçíè è ïðå-
äîòâðàòèòü çàðàæåíèå óðîæàÿ;

• âûáîð êà÷åñòâåííîãî ïðîäóêòà – ãà-
ðàíòèÿ æåëàåìîãî ýôôåêòà îò ïðè-
ìåíåíèÿ; 

• êîìïëåêñíîñòü ïðèìåíåíèÿ – ýòî 
çàùèòà â êàæäîé ôàçå â çàâèñèìî-
ñòè îò ïîòðåáíîñòåé â òîì èëè èíîì 
ýôôåêòå.

УДОБРЕНИЯ И ПОДКОРМКИ
• Åùå îäèí âàæíûé àñïåêò â ïîëó÷å-

íèè êà÷åñòâåííîãî êàðòîôåëÿ – ïîä-
äåðæêà èììóíèòåòà ðàñòåíèé ïðè 
ïîìîùè ïîäêîðìîê è óäîáðåíèé. 
Âåäü êîãäà ïèòàíèå ñáàëàíñèðîâà-
íî, èììóííàÿ ñèñòåìà â ïîðÿäêå, 
çàùèòà ñòàíîâèòñÿ áîëåå ýôôåê-
òèâíîé. Äîïîëíèòåëüíîå ïèòàíèå ïî-
çâîëÿåò ðàñòåíèÿì ëó÷øå ïåðåíî-
ñèòü ñòðåññîâûå óñëîâèÿ, áîðîòüñÿ 
ñ áîëåçíÿìè, ôîðìèðîâàòü çäîðî-
âûé óðîæàé. Ñîâðåìåííûé ðûíîê íå-
êîðíåâûõ ïîäêîðìîê äîñòàòî÷íî ðàç-
íîîáðàçåí – îò îäíîêîìïîíåíòíûõ 
óäîáðåíèé äëÿ ïîääåðæàíèÿ áàëàí-
ñà ìèíåðàëüíîãî ïèòàíèÿ äî ñëîæíûõ 
àìèíîêèñëîòíûõ êîìïëåêñîâ, âëèÿ-
þùèõ íà ðàçëè÷íûå ïðîöåññû â ðàñ-
òåíèè. Êàê ïðèìåð – æèäêîå îðãàíî-
ìèíåðàëüíîå óäîáðåíèå ИЗАБИОН® 
ïðåäñòàâëÿåò ñîáîé êîìïëåêñ àìè-
íîêèñëîò è ïåïòèäîâ, êîòîðûå ÿâëÿ-
þòñÿ ñòðîèòåëüíûì ìàòåðèàëîì äëÿ 
êëåòîê ðàñòåíèé. Ïðèìåíåíèå ïðå-
ïàðàòà äâà-òðè ðàçà â òå÷åíèå âåãå-
òàöèîííîãî ñåçîíà çíà÷èòåëüíî ïî-
âûøàåò ñîïðîòèâëÿåìîñòü ðàñòåíèé 
ñòðåññîâûì óñëîâèÿì, ñïîñîáñòâóåò 
óâåëè÷åíèþ óðîæàÿ è ãëàâíîå – åãî 
êà÷åñòâó. 

Òàê êàêîé æå âûèãðûø â èòîãå ïî-
ëó÷àåò ïðîèçâîäèòåëü îò ãðàìîòíîãî 
ïðèìåíåíèÿ ÑÇÐ?

Íåìíîãî ìàòåìàòèêè.
• Áîëåçíè âñõîäîâ: ïðåäïîñàäî÷íàÿ îá-

ðàáîòêà ñîõðàíèò 8–9 çäîðîâûõ ðîñò-
êîâ íà îäíîì êëóáíå, à ýòî 16–18 íî-
âûõ êëóáíåé îò êàæäîãî ïîñàæåííîãî.

• Ïðèìåíåíèå ïðîòðàâèòåëåé èëè ïî-
÷âåííûõ ôóíãèöèäîâ ïðåäîòâðàòèò 
ðàííþþ èíôåêöèþ ðèçîêòîíèîçà è 
ñîõðàíèò äî 30% óðîæàÿ.

• Ïðèìåíåíèå èíñåêòèöèäíûõ ïðå-
ïàðàòîâ äëÿ ïðåäïîñàäî÷íîé îá-
ðàáîòêè èëè ïðåïàðàòà íà îñíîâå 
òåôëóòðèíà óáåðåæåò óðîæàé îò ïî-
âðåæäåíèÿ ïðîâîëî÷íèêîì è, â çà-
âèñèìîñòè îò íàëè÷èÿ ïðîâîëî÷íè-
êà â ïî÷âå, óâåëè÷èò âûõîä òîâàðíîé 
ïðîäóêöèè íà 30–70% ïî ñðàâíåíèþ 
ñ íåîáðàáîòàííûìè ïëîùàäÿìè.

• Ïðè èñïîëüçîâàíèè ïðåïàðàòîâ äëÿ 
ïðåäïîñàäî÷íîé îáðàáîòêè èëè ôóí-
ãèöèäîâ â ïî÷âó âûðîâíåííîñòü 
ôðàêöèé è òîâàðíîñòü ïîâûøàåòñÿ 
íà 20% è áîëåå.

• Ñâîåâðåìåííàÿ çàùèòà îò íàçåìíûõ 
âðåäèòåëåé ñîõðàíèò äî 50% óðîæàÿ.

• Ãðàìîòíîå ïðèìåíåíèå ïîäêîðìîê è 
æèäêèõ óäîáðåíèé íå òîëüêî ïîâûøà-
åò óðîæàé íà 10–30%, íî è ñïîñîá-
ñòâóåò óâåëè÷åíèþ âûõîäà òîâàðíîé 
ïðîäóêöèè – âûðîâíåííîé, ñâîáîäíîé 
îò áîëåçíåé, ñ õîðîøåé ëåæêîñòüþ.

Ïîäûòîæèâàÿ âûøåñêàçàííîå, 
ìîæíî çàêëþ÷èòü, ÷òî äëÿ ïðîèçâîä-
ñòâà êà÷åñòâåííîãî êàðòîôåëÿ íå-
îáõîäèì êîìïëåêñíûé ïîäõîä – íà-
äåæíàÿ çàùèòà, ïðàâèëüíîå ïèòàíèå, 
âûáîð êà÷åñòâåííûõ ñåìÿí, èñïîëüçî-
âàíèå ïðîâåðåííûõ ïî êà÷åñòâó ïðî-
äóêòîâ, ñîáëþäåíèå ðåãëàìåíòîâ è 
ïðàâèë ïðèìåíåíèÿ ÑÇÐ è æåëàíèå 
ïîëó÷àòü ïðîäóêöèþ íàèâûñøåé ïðî-
áû. Âñå ÷àùå ôèðìû – ïðîèçâîäèòå-
ëè ÑÇÐ íå îãðàíè÷èâàþòñÿ âûïóñêîì 
ïðîäóêòîâ òîëüêî îäíîé êàòåãîðèè 
(ôóíãèöèäû, ãåðáèöèäû è ò. ä.), à ïðåä-
ëàãàþò ãîòîâîå ðåøåíèå äëÿ êîíòðîëÿ 
ïðîèçâîäñòâà êàðòîôåëÿ íà âñåõ ýòà-
ïàõ – îò ïîñàäêè äî óáîðêè, äëÿ õðàíå-
íèÿ è âåãåòàöèè. 

РЕШЕНИЕ ОТ КОМПАНИИ 
«СИНГЕНТА»
• Ïåðåä ïîñàäêîé îáðàáîòàéòå êëóáíè 

ïðåïàðàòîì МАКСИМ®, СЕЛЕСТ® ТОП 
èëè КРУЙЗЕР®. Ýòî óáåðåæåò ïðî-
ðîñòêè îò ðàííèõ èíôåêöèé è ðàñ-
ïðîñòðàíåíèÿ áîëåçíåé íà êëóáíè 
íîâîãî óðîæàÿ, à òàêæå çàùèòèò îò 
âðåäèòåëåé â íà÷àëå âåãåòàöèè.

• Âî âðåìÿ ïîñàäêè êàðòîôåëÿ ðåêî-
ìåíäóåòñÿ âíåñòè â ïî÷âó ïðåïà-
ðàò КВАДРИС® – ýòî çàäåðæèò ñòàðò 

ôèòîôòîðîçà è ïîçâîëèò óâåëè÷èòü 
èíòåðâàëû ìåæäó ôóíãèöèäíûìè 
îáðàáîòêàìè (äî 10–14 äíåé íà âîñ-
ïðèèì÷èâûõ ñîðòàõ è 12–16 äíåé – 
íà óñòîé÷èâûõ).

• ×òîáû óáåðå÷ü ïîñàäêè îò ñîðíÿêîâ, ïå-
ðåä ïîÿâëåíèåì âñõîäîâ îáðàáîòàéòå 
ïîëå ãåðáèöèäîì ñïëîøíîãî äåéñòâèÿ 
УРАГАН® ФОРТЕ èëè РЕГЛОН® СУПЕР 
ëèáî èñïîëüçóéòå äî âñõîäîâ èëè ïî 
âñõîäàì ñåëåêòèâíûé ãåðáèöèä (â çà-
âèñèìîñòè îò ñïåêòðà ñîðíûõ ðàñòåíèé) 
БОКСЕР® (â ñìåñè ñ ìåòðèáóçèíîì),   
ГЕЗАГАРД® èëè ФЮЗИЛАД® ФОРТЕ. 

• Â ïåðèîä âåãåòàöèè íåîáõîäèìî 
êîíòðîëèðîâàòü ðàñïðîñòðàíåíèå 
íàñåêîìûõ íà áîòâå, ÷òîáû íå 
äîïóñòèòü ïîâðåæäåíèÿ êàðòîôåëÿ 
êîëîðàäñêèì æóêîì èëè òëÿìè. Äëÿ 
ýòîãî â ïîðòôåëå «Ñèíãåíòû» åñòü 
ïðåïàðàòû КАРАТЭ® ЗЕОН, АКТАРА®, 
ВОЛИАМ® ФЛЕКСИ.

• Çàùèòèòü êàðòîôåëü îò ôèòîôòîðîçà 
è àëüòåðíàðèîçà â ïåðèîä âåãåòàöèè 
ìîæíî ñ ïîìîùüþ øåñòè ðàçëè÷íûõ 
ïðåïàðàòîâ êîìïàíèè «Ñèíãåíòà» 
ñ ó÷åòîì èõ ñâîéñòâ, ôàç ðàçâèòèÿ 
ðàñòåíèé è áîëåçíåóñòîé÷èâîñòè 
çàùèùàåìûõ ñîðòîâ. Ñðåäè 
ðåêîìåíäóåìûõ äëÿ çàùèòû 
ïðåïàðàòîâ РИДОМИЛ® ГОЛД МЦ 
è БРАВО® äåéñòâóþò ïðîòèâ îáåèõ 
áîëåçíåé; РЕВУС®, ШИРЛАН® 

è ДИТАН™М-45 â ðàçðåøåííîé 
äîçå – òîëüêî ïðîòèâ ôèòîôòîðîçà, 
СКОР® – òîëüêî ïðîòèâ 
àëüòåðíàðèîçà. 

• Ïðè çàùèòå êàðòîôåëÿ îò ôèòîôòîðîçà 
åñòü äâà ãëàâíûõ ïðàâèëà: íà÷àëî 
îïðûñêèâàíèé – äî ïðîÿâëåíèÿ 
áîëåçíè â ïîëå, çàâåðøåíèå 
îïðûñêèâàíèé – íå ðàíüøå 
åñòåñòâåííîãî îòìèðàíèÿ áîòâû èëè 
ïðåäóáîðî÷íîãî åå óíè÷òîæåíèÿ. 
Äëÿ ëó÷øåãî ôîðìèðîâàíèÿ óðîæàÿ 
ðåêîìåíäóåì ïðîâåñòè äåñèêàöèþ 
áîòâû çà 10–15 äíåé äî óáîðêè ïðå-
ïàðàòîì РЕГЛОН® СУПЕР â ñìåñè ñ 
ôóíãèöèäîì ШИРЛАН® – ýòî ïîçâîëèò 
ñíèçèòü ïîðàæåííîñòü óðîæàÿ áîëåç-
íÿìè è ñôîðìèðîâàòü êà÷åñòâåííûé 
óðîæàé çà ñ÷åò ïîñòåïåííîãî îòìèðà-
íèÿ áîòâû.

• Äëÿ ôîðìèðîâàíèÿ êà÷åñòâåííîãî 
óðîæàÿ ìû ðåêîìåíäóåì äâà-òðè 
ðàçà çà ñåçîí ïðèìåíÿòü áàêîâóþ 
ñìåñü ïðåïàðàòà ИЗАБИОН® 
ñ ôóíãèöèäàìè. Ýòî ïîçâîëèò 
â áîëüøåé ñòåïåíè ñíèçèòü 
ïîðàæåííîñòü ðàñòåíèé êàðòîôåëÿ 
áîëåçíÿìè ïî ñðàâíåíèþ ñ 
ïðèìåíåíèåì òîëüêî ôóíãèöèäîâ, 
ïîâûñèò óðîæàéíîñòü êàðòîôåëÿ è 
îáåñïå÷èò âûðàâíåííîñòü óðîæàÿ è 
áîëüøèé âûõîä òîâàðíîé ïðîäóêöèè.
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Вячеслав Рябых

Н
îÿáðü – òðàäèöèîííî ñàìûé 
ðóññêèé ìåñÿö â Ãàííîâåðå. 
Ðóññêóþ ðå÷ü çäåñü ìîæíî óñ-

ëûøàòü íå òîëüêî íà ïëîùàäÿõ è â 
êðóïíûõ òîðãîâûõ öåíòðàõ, íî è â íå-
áîëüøèõ êàôå è ïåðåóëêàõ Ñòàðîãî ãî-
ðîäà. Ïðè÷èíà ÿñíà äàæå ëþäÿì äàëå-
êèì îò ñåëüñêîãî õîçÿéñòâà: èìåííî 
â íîÿáðå çäåñü ïðîõîäèò êðóïíåé-
øèé ôîðóì, ÿâëÿþùèéñÿ ñòàðòîâîé 
ïëîùàäêîé â îáëàñòè ñîòðóäíè÷åñòâà 
ôåðìåðîâ è ïðîèçâîäèòåëåé îáîðóäî-
âàíèÿ, Agritechniña, òðàäèöèîííî ïðî-
âîäèìûé Íåìåöêèì ñåëüñêîõîçÿé-
ñòâåííûì îáùåñòâîì DLG. 

Âñå áîëüøóþ ïîïóëÿðíîñòü îáðåòà-
åò âûñòàâêà è ó ðîññèéñêèõ àãðàðèåâ, 
ïðåäïî÷èòàþùèõ íå æäàòü, ïîêà òåõ-
íèêà ïîÿâèòñÿ â íàøåé ñòðàíå, à ïîëó-
÷èòü âñþ èíôîðìàöèþ î íîâèíêàõ èç 
ïåðâûõ ðóê. 

Ïîñìîòðåòü â ýòîì ãîäó áûëî íà 
÷òî – ó÷àñòíèêè çàÿâèëè î áîëåå ÷åì 
400 íîâèíêàõ. Íå ïîìåøàë äàæå ÿçû-
êîâîé áàðüåð: ó êàæäîé êðóïíîé êîì-
ïàíèè áûë ïðåäóñìîòðåí èíòåðíà-
öèîíàëüíûé ñòåíä ñ ñîòðóäíèêàìè, 
ãîâîðÿùèìè íà ìíîãèõ ÿçûêàõ, â òîì 
÷èñëå è íà ðóññêîì.

Âïðî÷åì, îáîéòè âñþ òåððèòîðèþ 
ôîðóìà çà íåñêîëüêî äíåé – çàäà÷à 
ñîïîñòàâèìàÿ ñ ïîïàäàíèåì â êíèãó 
ðåêîðäîâ Ãèííåññà, ò. ê. âûñòàâî÷íàÿ 
ïëîùàäü ïîñòîÿííî óâåëè÷èâàåòñÿ 
è â ýòîì ãîäó ñîñòàâèëà îêîëî 42 ãà. 
Íà íåé ðàñïîëîæèëèñü ïî÷òè 3 òûñÿ÷è 
ýêñïîíåíòîâ.

Íà Agritechnica 2013 áûëè ïðåä-
ñòàâëåíû ýêñïîíåíòû èç áîëåå ÷åì 
50 ñòðàí, âêëþ÷àÿ Ðîññèþ. Áîëüøèí-
ñòâî èç 1 453 èíîñòðàííûõ ôèðì ïðè-
áûëî èç Èòàëèè (355). ×èñëî ýêñïî-
íåíòîâ èç Íèäåðëàíäîâ ñîñòàâèëî 
113, èç Ôðàíöèè – 101, Êèòàÿ –100, 
Òóðöèè – 81, Àâñòðèè – 78, Âåëèêî-
áðèòàíèè – 60, Ïîëüøè – 57, Êàíà-
äû – 54, ÑØÀ – 47, Äàíèè – 46 è Èñ-
ïàíèè – 44.

Òðàäèöèîííîå îòñóòñòâèå áîëüøî-
ãî êîëè÷åñòâà ýêñïîíåíòîâ èç íàøåé 
ñòðàíû â ýòîò ðàç áûëî êîìïåíñè-
ðîâàíî íàëè÷èåì îãðîìíîãî ñòåí-
äà ñ íàäïèñüþ «Ðîññèÿ», îðãàíèçàöè-
åé êîòîðîãî çàíèìàëàñü êîìïàíèÿ 
«Ðîñàãðîìàø». Ðîññèéñêàÿ ýêñïîçè-
öèÿ âïåðâûå çà ìíîãèå ãîäû áûëà 
ïðåäñòàâëåíà ïðè ïîääåðæêå Ìè-
íèñòåðñòâà ïðîìûøëåííîñòè è òîð-
ãîâëè íàøåé ñòðàíû. Íà ýòè öåëè èç 
ôåäåðàëüíîãî áþäæåòà âûäåëåíî 
10,5  ìëí ðóáëåé. Íà ñòåíäå âûñòàâ-
ëÿëèñü 40 ïðåäïðèÿòèé, êîòîðûå ïðè-
âåçëè çåðíîóáîðî÷íóþ è êîðìîóáî-
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ðî÷íóþ òåõíèêó, òðàêòîðû, òåõíèêó äëÿ 
îáðàáîòêè ïî÷âû è ïîñåâà, îðîøåíèÿ 
è ïîëèâà, çàïàñíûå ÷àñòè, à òàêæå ìà-
øèíû äëÿ ïîñëåóáîðî÷íîé îáðàáîòêè 
è õðàíåíèÿ çåðíà.

НОВЫЕ РАЗДЕЛЫ ВЫСТАВКИ
Ïðèãîòîâèëè íîâèíêè è óñòðîèòå-

ëè âûñòàâêè. Âïåðâûå áûë îðãàíèçî-
âàí ðàçäåë «Ñèñòåìû è êîìïîíåíòû», 
â ðàìêàõ êîòîðîãî ìîæíî áûëî íàé-
òè óíèêàëüíûå ýêçåìïëÿðû øàññè, êà-
áèí, ýëåêòðèêè è ýëåêòðîíèêè, ïðè-
âîäîâ, êîðîáîê ïåðåäà÷, ìîòîðîâ, 
ãèäðàâëèêè, òîðìîçíûõ ñèñòåì è ñè-
ñòåì âîæäåíèÿ, à òàêæå ñîîòâåòñòâó-
þùèå çàï÷àñòè è êîìïëåêòóþùèå äëÿ 
ñåëüõîçòåõíèêè è ðîäñòâåííûõ îòðàñ-
ëåé. 

Êóëüìèíàöèåé ðàçäåëà ñòàëî ñïåö-
ìåðîïðèÿòèå «Ñåëüõîçòåõíèêà â äåòà-
ëÿõ», ãäå âïåðâûå íà âûñòàâêå òðàêòîð 
ïðÿìî íà ãëàçàõ ïóáëèêè áûë ðàçî-
áðàí íà ÷àñòè, à ïîòîì ñîáðàí âíîâü. 
Äîïîëíÿëà ýòî ìåðîïðèÿòèå ïðîãðàì-
ìà íà àêòóàëüíóþ òåõíè÷åñêóþ òåìàòè-
êó. Òàê, â ÷àñòíîñòè, áûëè ïðî÷èòàíû 
äîêëàäû íà òåìû: «Ïîâûøàþùèå öåí-
íîñòü òåõíèêè çàêóïêè» è «Ñòðàòåãèè 
íà ðûíêå ñíàáæåíèÿ». 

Òàêæå DLG ñîâìåñòíî ñ ýêñïîíåíòà-

ìè è ïàðòíåðàìè èç íàó÷íûõ, êîíñàë-
òèíãîâûõ è ïðàêòè÷åñêèõ êðóãîâ áûëî 
îðãàíèçîâàíî åùå äâà ñïåöìåðîïðè-
ÿòèÿ. Â õîäå ìåðîïðèÿòèÿ «Ðàçóìíîå 
çåìëåäåëèå – îáíîâëåíèå ðàñòåíèå-
âîäñòâà» ðå÷ü çàøëà î ñåíñîðíûõ òåõ-
íîëîãèÿõ, óïðàâëåíèè ìàøèíàìè è 
ìåíåäæìåíòå äàííûõ â çåìëåäåëèè. 
Ïîñåòèòåëÿì áûëà ïðåäîñòàâëåíà óíè-
êàëüíàÿ ïëàòôîðìà äëÿ ïîëó÷åíèÿ èí-
ôîðìàöèè î òîì, êàê ñîâðåìåííûå 
ñèñòåìû îäíîâðåìåííî ðàáîòàþò ñ 
òåõíèêîé ðàçëè÷íûõ ïðîèçâîäèòåëåé: 
÷òî óæå ãîòîâî ê âíåäðåíèþ â ïðîèç-
âîäñòâî è ÷åãî ìîæíî îæèäàòü â áóäó-
ùåì. Íà ñïåöìåðîïðèÿòèè «Ðèñîâîä-
ñòâî» ïðîôåññèîíàëüíûå ðèñîâîäû ñî 
âñåãî ìèðà ìîãëè óçíàòü îá àêòóàëü-
íûõ çàäà÷àõ, à âåäóùèå ïðîèçâîäèòå-
ëè – ïðîäåìîíñòðèðîâàòü ñîâðåìåí-
íûå òåõíîëîãèè, êîòîðûå ïîçâîëÿþò 
óñïåøíî ðåøàòü ýòè çàäà÷è.

Ïàâèëüîí ¹ 2 ñòàë â ýòîì ãîäó ìå-
ñòîì âñòðå÷è äèëåðîâ òåõíèêè, ñåð-
âèñíûõ ôèðì è ñïåöèàëèñòîâ â îá-
ëàñòè á/ó òåõíèêè. Çäåñü íàõîäèëñÿ 
ìåæäóíàðîäíûé äèëåðñêèé öåíòð, îð-
ãàíèçîâàííûé ïîä ðóêîâîäñòâîì ôå-
äåðàëüíîãî îáúåäèíåíèÿ òîðãîâûõ è 
ñåðâèñíûõ ôèðì â îáëàñòè ñåëüñêîõî-
çÿéñòâåííîé, ñàäîâîä÷åñêîé, êîììó-

íàëüíîé, áèîýíåðãåòè÷åñêîé è ñòðî-
èòåëüíîé òåõíèêè (LandBauTechnik 
Bundes-verband e.V.) è ãîëîâíîãî åâ-
ðîïåéñêîãî ñîþçà CLIMMAR. Öåíòð 
ñëóæèë â êà÷åñòâå áèðæè êîíòàêòîâ è 
èñõîäíîãî ïóíêòà äëÿ âñåõ ïàðòíåðîâ 
åâðîïåéñêèõ ïðîèçâîäèòåëåé ñåëü-
õîçòåõíèêè â îáëàñòè ñáûòà è ñåðâè-
ñà. Êðîìå òîãî, ôèðìû ïî òîðãîâëå 
á/ó òåõíèêîé è èíòåðíåò-áèðæè ïðåä-
ñòàâèëè èíôîðìàöèþ î ñäåëêàõ ñ á/ó 
òåõíèêîé. 

КТО ВЗЯЛ ЗОЛОТО?
Ñðàçó îãîâîðèìñÿ, ÷òî Ðîññèè â 

ñïèñêå îáëàäàòåëåé çîëîòûõ ìåäàëåé 
âûñòàâêè, âðó÷àåìûõ çà èííîâàöèè, 
ïîêà íåò. Â ýòîò ðàç îíè áûëè âðó÷åíû 
÷åòûðåì êîìïàíèÿì.

Êòî æå ýòè ñ÷àñòëèâ÷èêè?
Îäíà èç íèõ – õîðîøî çíàêîìàÿ íà-

øèì àãðàðèÿì íåìåöêàÿ êîìïàíèÿ 
Grimmе, ïîëó÷èâøàÿ íàãðàäó çà ïíåâ-
ìàòè÷åñêîå ñåïàðèðóþùåå óñòðîé-
ñòâî AirSep, îêàçûâàþùåå íåîöåíè-
ìóþ ïîìîùü ïðè óáîðêå êàðòîôåëÿ. 
Íà ñåãîäíÿøíèé äåíü â õîäå óáîð-
êè êàðòîôåëÿ äëÿ îòäåëåíèÿ ñõîæèõ 
ïî ôîðìå ñ êëóáíÿìè ïðèìåñåé, òà-
êèõ êàê êàìíè è êîìêè çåìëè, èñïîëü-
çóþòñÿ â îñíîâíîì ìåõàíè÷åñêèå ñè-
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ñòåìû. Îäíàêî èõ ïðîèçâîäèòåëüíîñòü 
îãðàíè÷åíà, ÷òî ñîçäàåò òðóäíîñòè, 
îñîáåííî ïðè ðàáîòå ñ íåñêîëüêèìè 
óáîðî÷íûìè ìàøèíàìè îäíîâðåìåí-
íî. Â íîâîì óñòðîéñòâå ïóòåì êîìáè-
íèðîâàíèÿ ïåðôîðèðîâàííîãî äîííî-
ãî òðàíñïîðòåðà è ïîäàâàåìîãî ñíèçó 
âîçäóõà âïåðâûå â êàðòîôåëåóáîðî÷-
íîé òåõíèêå óäàëîñü ñîçäàòü ïíåâìà-
òè÷åñêîå ñåïàðèðóþùåå óñòðîéñòâî, 
â êîòîðîì íàïðàâëåíèå äâèæåíèÿ âî-
ðîõà è òåì ñàìûì ñïåöèôè÷åñêàÿ ïðî-
ïóñêíàÿ ñïîñîáíîñòü ñîõðàíÿþòñÿ áåç 
îãðàíè÷åíèé. Âî âðåìÿ ïðîõîæäåíèÿ 
÷åðåç ñåïàðàöèîííûé ó÷àñòîê êëóáíè 
íàõîäÿòñÿ â ùàäÿùåì ïàðåíèè íàä âè-
áðèðóþùèì äîííûì òðàíñïîðòåðîì, 
â òî âðåìÿ êàê òÿæåëûå êàìíè è êîì-
êè îïóñêàþòñÿ âíèç è ÷åðåç ñåãìåí-
òèðîâàííûé øëþç îòïðàâëÿþòñÿ íà 
âûáðîñíîé òðàíñïîðòåð. Êà÷åñòâî è 
ïðîèçâîäèòåëüíîñòü ñåïàðàöèè ìîæ-
íî àäàïòèðîâàòü ê ñîñòàâó óðîæàÿ è 
ïåðåêëþ÷àòü ïðÿìî èç òðàêòîðà (áåñ-
ñòóïåí÷àòî), èçìåíÿÿ êîìáèíàöèþ 
îáúåìîâ âîçäóõà, íàêëîíà è ÷àñòîòû 
âèáðàöèè äîííîãî òðàíñïîðòåðà. Íà-
ðÿäó ñ âûñîêîé âûðàáîòêîé ïðè îä-
íîâðåìåííîì ñîêðàùåíèè çàòðàò íà 
ïîñëåäóþùóþ ðó÷íóþ ñîðòèðîâêó ïî-
ÿâëÿåòñÿ åùå è âîçìîæíîñòü èñïîëü-

çîâàòü ó÷àñòêè, íà êîòîðûõ ðàíåå âû-
ðàùèâàòü êàðòîôåëü ìîæíî áûëî 
òîëüêî ïîñëå äîðîãîñòîÿùåé ñåïàðà-
öèè ïî÷âû âåñíîé.

Äâóì äðóãèì íåìåöêèì êîìïàíè-
ÿì, RAUCH и MSO, ìåäàëü äîñòàëàñü 
çà ñèñòåìó ïîëíîñòüþ àâòîìàòèçè-
ðîâàííîé óñòàíîâêè ñïåêòðà ðàçáðà-
ñûâàíèÿ íà äâóõäèñêîâîì ðàçáðà-
ñûâàòåëå óäîáðåíèé AXMAT. AXMAT 
ïðîèçâîäñòâà ôèðìû Rauch – ïåð-
âàÿ â ìèðå ïîëíîñòüþ àâòîìàòèçèðî-
âàííàÿ óñòàíîâêà äëÿ îíëàéí-îöåíêè 
ðàñïðåäåëåíèÿ óäîáðåíèé è àâòîìà-
òè÷åñêîãî ðåãóëèðîâàíèÿ äèñêîâîãî 
ðàçáðàñûâàòåëÿ óäîáðåíèé â ñîîòâåò-
ñòâèè ñ ñîðòîì óäîáðåíèé è çàäàííîé 
øèðèíîé çàõâàòà. Ñ ïîìîùüþ ìèêðî-
âîëíîâûõ äàò÷èêîâ è àâòîìàòè÷åñêîé 
ñèñòåìû íàñòðîéêè ðàçáðàñûâàòåëÿ 
âûñîêàÿ òî÷íîñòü ðàñïðåäåëåíèÿ óäî-
áðåíèé âïåðâûå äîñòèãàåòñÿ ïîëíî-
ñòüþ àâòîìàòèçèðîâàííî. Âðàùàþùà-
ÿñÿ âîêðóã ðàñïðåäåëÿþùåãî äèñêà 
äèñêîâîãî ðàçáðàñûâàòåëÿ óäîáðåíèé 
ñòðåëà, îñíàùåííàÿ ìèêðîâîëíîâûìè 
äàò÷èêàìè, áåñêîíòàêòíî ðåãèñòðèðó-
åò ñïåêòð ðàçáðàñûâàíèÿ è ïðè ïîìî-
ùè ïîâîðîòíîãî äíà áóíêåðà è äîçè-
ðóþùåãî îòâåðñòèÿ àâòîìàòè÷åñêè 
ðåãóëèðóåò êàðòèíó ðàçáðàñûâàíèÿ â 

ñîîòâåòñòâèè ñ çàäàííîé øèðèíîé çà-
õâàòà. Âî âðåìÿ ðàáîòû êàðòèíà ðàç-
áðàñûâàíèÿ ïîñòîÿííî êîíòðîëèðó-
åòñÿ, è ïðè íåîáõîäèìîñòè ïîëíîñòüþ 
àâòîìàòè÷åñêè íàñòðàèâàåòñÿ òî÷êà 
ïîïàäàíèÿ òóêà íà ðàçáðàñûâàþùèé 
äèñê. Íîâàÿ ñòîïðîöåíòíî àâòîìàòè-
÷åñêàÿ ñàìîíàñòðîéêà ðàçáðàñûâà-
òåëÿ óäîáðåíèé íà çàäàííóþ øèðèíó 
çàõâàòà ïî ñðàâíåíèþ ñ ïðèâû÷íû-
ìè ìåòîäàìè íàñòðîéêè ïîçâîëÿ-
åò äîñòèãàòü áîëåå âûñîêîé òî÷íîñòè, 
ïðè÷åì áåç òåñòèðîâàíèÿ ðàçáðàñû-
âàíèÿ â ïîëå. Ïîñòîÿííûé àâòîêîí-
òðîëü êàðòèíû ðàçáðàñûâàíèÿ äàåò 
âîçìîæíîñòü ïðè ñìåíå ïàðòèè óäî-
áðåíèé èëè ïîãîäíûõ óñëîâèé àâòî-
ìàòè÷åñêè íàñòðàèâàòü ìàøèíó íà çà-
äàííóþ øèðèíó çàõâàòà â ðåàëüíîì 
âðåìåíè (îíëàéí). Ñèñòåìà ïîâûøàåò 
ýôôåêòèâíîñòü âíåñåíèÿ óäîáðåíèé, 
ñîêðàùàåò ýìèññèþ è çàòðàòû íà óäî-
áðåíèÿ è ïîâûøàåò ãàðàíòèþ óðîæàé-
íîñòè. Ïåðâûå ðåçóëüòàòû òåñòèðîâà-
íèÿ ôðàíöóçñêèì èíñòèòóòîì IRESTEA 
ïîäòâåðæäàþò âñå ïðåèìóùåñòâà ñè-
ñòåìû.

Òðåòüþ ìåäàëü ïîëó÷èëà èòà-
ëüÿíñêàÿ ôèðìà Merlo çà òåëåñêî-
ïè÷åñêèé ïîãðóç÷èê ñ ãèáðèäíûì 
ïðèâîäîì Merlo Hybrid telehandler – 
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Turbofarmer 40.7 Hybrid. Â íåì âïåð-
âûå â ñåëüñêîì õîçÿéñòâå ïðåä-
ëàãàåòñÿ òðàíñïîðòíîå ñðåäñòâî ñ 
ïîäêëþ÷àåìûì ãèáðèäîì (plug-in-
hybrid), â êîòîðîì ïî æåëàíèþ ìîæ-
íî âûáèðàòü ìåæäó ýëåêòðè÷åñêèì 
è äèçåëü-ýëåêòðè÷åñêèì ïðèâîäîì. 
Â ýëåêòðîðåæèìå ïîãðóç÷èê ïèòàåò-
ñÿ îò ëèòèåâîãî àêêóìóëÿòîðà ìîùíî-
ñòüþ 30 êÂò/÷ – ðàáîòàåò îí ïðè ýòîì 
òèõî è áåç âûõëîïîâ, ÷òî ïîçâîëÿåò 
èñïîëüçîâàòü åãî â çàêðûòûõ ïîìå-
ùåíèÿõ. Â ãèáðèäíîì ðåæèìå ðàáîòà-
þùèé ñ ïîñòîÿííûì ÷èñëîì îáîðî-
òîâ äèçåëüíûé äâèãàòåëü ïîñòàâëÿåò 
ýíåðãèþ äëÿ ðàáîòû ïîãðóç÷èêà è îä-
íîâðåìåííî çàðÿæàåò àêêóìóëÿòîð. 
Áåç îãðàíè÷åíèÿ ðàáî÷åé ïðîèçâîäè-
òåëüíîñòè ïîãðóç÷èêà íîìèíàëüíóþ 
ìîùíîñòü äèçåëüíîãî äâèãàòåëÿ áëà-
ãîäàðÿ îïèñàííîé àðõèòåêòóðå ïðèâî-
äà ìîæíî ñíèçèòü âäâîå. Êðîìå òîãî, 
âî âðåìÿ ÷àñòî âñòðå÷àþùèõñÿ ïðè 
ðàáîòå ïîãðóç÷èêîâ ôàç ìèíèìàëüíîé 
íàãðóçêè èëè õîëîñòîãî õîäà ïðèâîä 
òàêæå ìîæåò îñóùåñòâëÿòüñÿ ýëåêòðè-
÷åñêè, ÷òî ñîêðàùàåò âûõëîïû ÑÎ2 íà 
30%. Äàëüíåéøåå ñíèæåíèå ïðîèç-
âîäñòâåííûõ çàòðàò äîñòèãàåòñÿ ïóòåì 
ïîäçàðÿäêè àêêóìóëÿòîðà îò ýëåêòðî-
ñåòè èëè îò ñîëíå÷íûõ áàòàðåé.

×åòâåðòàÿ çîëîòàÿ íàãðàäà óøëà 
íåìåöêîé êîìïàíèè CLAAS, êîòîðàÿ 
â ýòîì ãîäó ïðàçäíóåò ñâîå ñòîëåòèå. 
CLAAS íå ñõîäèò ñ ïüåäåñòàëà çîëîòûõ 
ïðèçåðîâ íå òîëüêî íà Agritechnica, 
íî è äðóãèõ ìåæäóíàðîäíûõ âûñòàâ-
êàõ óæå ìíîãî ëåò. Âðó÷åíà ìåäàëü 
áûëà çà îíëàéí-ñèìóëÿòîð óïðàâëå-
íèÿ óáîðî÷íûìè ìàøèíàìè è òðàêòî-
ðàìè. 

Ýòà ýëåêòðîííàÿ íîâèíêà âïåð-
âûå äàåò âîçìîæíîñòü äèíàìè÷åñêî-
ãî îòîáðàæåíèÿ íà äèñïëåå êîìïüþ-
òåðà ïîâåäåíèÿ ìàøèíû â ðàçëè÷íûõ 
óñëîâèÿõ ýêñïëóàòàöèè. Òàêèì îáðà-

çîì, òðàêòîðèñòû è ìåõàíèçàòîðû ìî-
ãóò â ñâîáîäíîå îò ïîëåâûõ ðàáîò âðå-
ìÿ ñàìîñòîÿòåëüíî òðåíèðîâàòüñÿ 
â èíòåðàêòèâíîé îíëàéí-ñèñòåìå çà 
êîìïüþòåðîì. Ñ ïîìîùüþ ïðîàíàëè-
çèðîâàííûõ òåëåìåòðè÷åñêèõ è òåõ-
íîëîãè÷åñêèõ ïàðàìåòðîâ, âèðòóàëü-
íûõ óïðàâëÿþùèõ óñòðîéñòâ è îðãàíîâ 
ïðîãðàììà ìîäåëèðóåò ðåàëüíûå ïðî-
èçâîäñòâåííûå ñèòóàöèè è ïðîöåñ-
ñû ýêñïëóàòàöèè ìàøèíû. Â ðåçóëü-
òàòå ñòàíîâèòñÿ âîçìîæíûì òðåíèíã 
ñëîæíûõ ïðîöåññîâ óïðàâëåíèÿ óáî-
ðî÷íîé òåõíèêîé åùå äî íà÷àëà ñòðà-
äû. Áëàãîäàðÿ òàêîìó òðåíèíãó òåõíè-
÷åñêèé ïîòåíöèàë óáîðî÷íîé òåõíèêè 
ìîæåò èñïîëüçîâàòüñÿ áîëåå ýôôåê-
òèâíî óæå ñ ïåðâûõ äíåé óáîðêè, à 
÷èñëî îøèáîê è ïîëîìîê ñîêðàùàåò-
ñÿ. Ñòàíîâèòñÿ âîçìîæíûì áûñòðåå 
îçíàêîìèòü ñ ìàøèíîé íîâûõ ìåõàíè-
çàòîðîâ. Îïûòíûå êàäðû â õîäå ðåãó-
ëÿðíîãî òðåíèíãà ìîãóò îñâåæàòü ñâîè 
çíàíèÿ è ïîñòîÿííî ïîâûøàòü ïîòåí-
öèàë. Áîëåå óìåëîå îáðàùåíèå ñ äî-
ðîãîñòîÿùåé óáîðî÷íîé òåõíèêîé ñ ñà-
ìûõ ïåðâûõ äíåé ðàáîòû ïîçâîëÿåò 
çíà÷èòåëüíî ñýêîíîìèòü âðåìÿ è èç-
äåðæêè.

Ïîìèìî ñìîòðà òåõíèêè â ðàìêàõ 
âûñòàâêè ïðîøëè ìíîãî÷èñëåííûå 
äèñêóññèè î áóäóùåì ñåëüñêîãî õî-
çÿéñòâà. Ïî ïðîãíîçàì ýêñïåðòîâ, â 
2050 ãîäó íà çåìëå íåîáõîäèìî áóäåò 
ñíàáæàòü ïðîäîâîëüñòâèåì 9 ìëðä 
÷åëîâåê. Îòñèäåòüñÿ íà ñêàìåéêå çà-
ïàñíûõ çäåñü óæå íå ïîëó÷èòñÿ. Ñåëü-
ñêîõîçÿéñòâåííûì ðåãèîíàì ïðèäåòñÿ 
äîáèâàòüñÿ ïîâûøåíèÿ ýôôåêòèâ-
íîñòè ñâîåãî ïðîèçâîäñòâà. Â ýòîì 
íåò íè÷åãî íåâîçìîæíîãî: ñîãëàñíî 
îôèöèàëüíîé ñòàòèñòèêå, ñ 1984 ïî 
2011 ãîä óðîæàéíîñòü â ìèðå âû-
ðîñëà íà 30%, à ðàñõîä ýëåêòðîýíåð-
ãèè ïðè ýòîì ñîêðàòèëñÿ íà 60%. Îä-
íèì èç ôàêòîðîâ, ñïîñîáíûõ ïîâûñèòü 

ïðîèçâîäèòåëüíîñòü, äîëæíû ñòàòü 
òåõíîëîãèè óìíîãî çåìëåäåëèÿ (Smart 
Farming), êîãäà õîçÿèí ìîæåò óïðàâ-
ëÿòü îáîðóäîâàíèåì ñ ïîìîùüþ êîì-
ïüþòåðà. Â óñëîâèÿõ, êîãäà ïàõîòíàÿ 
ïëîùàäü ñîêðàùàåòñÿ, à íàñåëåíèå 
ðàñòåò, íåîáõîäèìî ïîëó÷àòü óðîæàé 
2 ðàçà â ãîä.

Íåâîçìîæíî äàëüíåéøåå ðàçâè-
òèå è áåç ñîâðåìåííîé ñåëüñêîõîçÿé-
ñòâåííîé òåõíèêè íàøåé ñòðàíû. Ïî 
ìíåíèþ èñïîëíèòåëüíîãî äèðåêòîðà 
êîìïàíèè-îðãàíèçàòîðà Agritechnica 
DLG Ðåéíõàðäà Ãðàíäêå, ðûíîê Ðîñ-
ñèè – îäèí èç ïåðñïåêòèâíûõ, òàê êàê 
ìíîãèì àãðàðíûì ïðåäïðèÿòèÿì íå-
îáõîäèìà ìîäåðíèçàöèÿ òåõíè÷åñêîé 
áàçû. Óæå ñåé÷àñ íàøà ñòðàíà çàíè-
ìàåò òðåòüå ìåñòî â íåìåöêîì ýêñïîð-
òå ñåëüõîçòåõíèêè, èìïîðòèðóÿ ïðî-
äóêöèþ ïî÷òè íà 700 ìëí åâðî â ãîä. 
Äàëüíåéøåìó ðîñòó ìåøàþò ïîëèòè÷å-
ñêèå ðåøåíèÿ, â ÷àñòíîñòè, íàðóøàþ-
ùèå äîãîâîðåííîñòè ïî ÂÒÎ âûñîêèå 
ââîçíûå ïîøëèíû. 

Â öåëîì îðãàíèçàòîðû îñòàëèñü äî-
âîëüíû ïðîøåäøèì ôîðóìîì. «Èòî-
ãè âûñòàâêè Agritechnica 2013 ñâè-
äåòåëüñòâóþò î òîì, ÷òî ñïðîñ íà 
ñåëüñêîå õîçÿéñòâî è ñåëüñêîõîçÿé-
ñòâåííóþ òåõíèêó íåóêëîííî ðàñòåò. 
Ñèòóàöèÿ íà ãëîáàëüíîì ðûíêå áëàãî-
ïðèÿòíàÿ. Ñîãëàñíî ðåçóëüòàòàì îïðî-
ñà ñðåäè íàøèõ ïîñåòèòåëåé, áîëåå 
äâóõ òðåòåé îïðîøåííûõ ïëàíèðóþò â 
òå÷åíèå äâóõ ñëåäóþùèõ ëåò èíâåñòè-
ðîâàòü ñâîè ñðåäñòâà â ñåëüñêîå õî-
çÿéñòâî», – çàÿâèë Ðåéíõàðä Ãðàíäêå.

Ñëåäóþùàÿ âûñòàâêà Agritechnica 
ïðîéäåò â Ãàííîâåðå 10–14 íîÿ-
áðÿ 2015 ã., à çíà÷èò, íîâûå äîñòè-
æåíèÿ íå çà ãîðàìè.

Î íîâèíêàõ æå, ïðåäñòàâëåííûõ 
íà èñêðîìåòíîì íîÿáðüñêîì ôîðóìå 
2013 ãîäà, ìû áóäåì ðàññêàçûâàòü 
åùå íå â îäíîì íîìåðå ÐÀ.
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Р
îññèéñêóþ ýêñïîçèöèþ íà 
«Àãðèòåõíèêå» â Ãàííîâåðå 
ïðåäñòàâëÿëè 40 îòå÷åñòâåííûõ 

êîìïàíèé íà ïëîùàäè 581 êâ. ìåòð. 
×åòûðå çàâîäà ïðèâåçëè â Ãåðìàíèþ 
íàòóðíûå îáðàçöû ñåëüõîçòåõíèêè: 
ÇÀÎ «Àãðîòåõìàø» – òðàêòîð «Òåððè-
îí», ÎÎÎ «Êîìáàéíîâûé çàâîä «Ðîñò-
ñåëüìàø» – íîâûé êîðìîóáîðî÷íûé 
è ðîòîðíûé çåðíîóáîðî÷íûé êîìáàé-
íû, ÎÀÎ «Âîðîíåæñåëüìàø» – ôîòî-
ñåïàðàòîð, ÎÎÎ «ÁÄÌ-Àãðî» – äèñêî-
âóþ áîðîíó. 

Âïåðâûå çà âñå âðåìÿ ó÷àñòèÿ ðîñ-
ñèéñêèõ êîìïàíèé â âûñòàâêå «Àãðè-
òåõíèêà» íà ñòåíäå áûëè ïðåäñòàâëå-
íû îáðàçöû ñåëüõîçòåõíèêè. Èìåííî 

РОССИЙСКИЕ КОМПАНИИ РОССИЙСКИЕ КОМПАНИИ 
СЕЛЬХОЗМАШИНОСТРОЕНИЯ СЕЛЬХОЗМАШИНОСТРОЕНИЯ 
ПОСТАВЯТ В ЕС ТЕХНИКИ ПОСТАВЯТ В ЕС ТЕХНИКИ 
НА 12,7 МЛН ЕВРОНА 12,7 МЛН ЕВРО

Таковы предварительные результаты участия 
российских компаний в Международной 
выставке сельхозтехники «Агритехника», 
проходившей с 10 по 16 ноября 2013 года в 
Ганновере (Германия). Российская экспозиция, 
организованная при поддержке Министерства 
промышленности и торговли Российской 
Федерации, вызвала большой интерес у 
посетителей – около 50 тысяч человек стали её 
гостями. 
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Â ïåðèîä ñ 10 ïî 14 íîÿáðÿ 2013 ã. 
àññîöèàöèÿ «Ðîñàãðîìàø», Ìèíýêî-
íîìðàçâèòèÿ Ðîññèè è Ðîññèéñêîå 
àãåíòñòâî ïî ñòðàõîâàíèþ ýêñïîðò-
íûõ êðåäèòîâ è èíâåñòèöèé ïðîâåëè 
ñîâìåñòíóþ áèçíåñ-ìèññèþ ðîññèé-
ñêèõ ïðîèçâîäèòåëåé ñåëüñêîõîçÿé-
ñòâåííîé òåõíèêè. Ìåñòîì ïðîâå-
äåíèÿ áûëà âûáðàíà êðóïíåéøàÿ â 
ìèðå âûñòàâêà «Àãðèòåõíèêà» â Ãàí-
íîâåðå (Ãåðìàíèÿ), íà êîòîðîé âïåð-
âûå ðîññèéñêèå ïðîèçâîäèòåëè áûëè 
ïðåäñòàâëåíû â ðàìêàõ íàöèîíàëü-
íîé ýêñïîçèöèè ñ íàòóðíûìè îáðàç-
öàìè ñåëüñêîõîçÿéñòâåííîé òåõíèêè.

Äëÿ ïðîâåäåíèÿ áèçíåñ-ìèññèè 
îðãàíèçàòîðàìè íà îñíîâàíèè çàÿ-
âîê ðîññèéñêèõ ïðåäïðèÿòèé áûëè 
âûäåëåíû ïÿòü íàèáîëåå ïðèâëåêà-
òåëüíûõ ðûíêîâ – Áîëãàðèÿ, Âåí-

ãðèÿ, Ïîëüøà è Ëèòâà, ×åõèÿ, Òóðöèÿ. 
Ïðè ïîäáîðå ïîòåíöèàëüíûõ äèëå-
ðîâ è êîíå÷íûõ ïîêóïàòåëåé ðîñ-
ñèéñêîé ñåëüõîçòåõíèêè áûëè çà-
äåéñòâîâàíû ðåñóðñû ñðàçó øåñòè 
òîðãïðåäñòâ Ðîññèè â èíîñòðàííûõ 
ãîñóäàðñòâàõ è îðãàíèçîâàíû òðåõ-
ñòîðîííèå âñòðå÷è – ðîññèéñêèå 
ïðîèçâîäèòåëè ñåëüõîçòåõíèêè – çà-
ðóáåæíûå ïîêóïàòåëè è òîðãïðåä-
ñòâà – ïðåäñòàâèòåëè «ÝÊÑÀÐ».

Ïî ñëîâàì ïðåçèäåíòà àññîöèà-
öèè «Ðîñàãðîìàø» Êîíñòàíòèíà Áàá-
êèíà, Ðîññèÿ îáëàäàåò áîëüøèì ýêñ-
ïîðòíûì ïîòåíöèàëîì, à ðîññèéñêàÿ 
ñåëüõîçòåõíèêà äàâíî íå óñòóïàåò çà-
ðóáåæíûì àíàëîãàì. «Íàøè êîìáàé-
íû óñïåøíî ïðîäàþòñÿ â 26 ñòðàí 
ìèðà. Åñëè áóäóò èíâåñòèöèè, âû-
ñòðîèòñÿ àäåêâàòíàÿ ýêîíîìè÷åñêàÿ 

ïîëèòèêà ñ óäåøåâëåíèåì êðåäèòîâ, 
ìíîãèå ïðîáëåìû áóäóò ðåøåíû àâ-
òîìàòè÷åñêè, è ìû ñìîæåì ìàññî-
âî ïîñòàâëÿòü ñâîè ìàøèíû, – óâå-
ðåí Êîíñòàíòèí Áàáêèí. – Ó÷àñòèå â 
òàêèõ âûñòàâêàõ îòå÷åñòâåííûõ ïðî-
èçâîäèòåëåé – ïðåêðàñíàÿ âîçìîæ-
íîñòü ïðîäåìîíñòðèðîâàòü âñåìó 
ìèðó ïîòåíöèàë ðîññèéñêîãî ñåëü-
õîçìàøèíîñòðîåíèÿ».

Äèðåêòîð Äåïàðòàìåíòà êîîðäè-
íàöèè, ðàçâèòèÿ è ðåãóëèðîâàíèÿ 
âíåøíåýêîíîìè÷åñêîé äåÿòåëüíî-
ñòè Ìèíýêîíîìðàçâèòèÿ Ðîññèè Âå-
ðîíèêà Íèêèøèíà, ó÷àñòâîâàâøàÿ 
â îòêðûòèè ðîññèéñêîé ýêñïîçèöèè 
íà âûñòàâêå «Àãðèòåõíèêà – 2013», 
â ñâîåì âûñòóïëåíèè îòìåòèëà, ÷òî 
ãîñóäàðñòâî çàèíòåðåñîâàíî â òîì, 
÷òîáû êîíêóðåíòîñïîñîáíàÿ îòå÷å-

АССОЦИАЦИЯ «РОСАГРОМАШ», АССОЦИАЦИЯ «РОСАГРОМАШ», 
МИНЭКОНОМРАЗВИТИЯ РОССИИ И ОАО «ЭКСАР» МИНЭКОНОМРАЗВИТИЯ РОССИИ И ОАО «ЭКСАР» 
ПРОВЕЛИ СОВМЕСТНУЮ БИЗНЕС-МИССИЮПРОВЕЛИ СОВМЕСТНУЮ БИЗНЕС-МИССИЮ

ýòèì ôàêòîì ìîæíî îáúÿñíèòü èíòå-
ðåñ çàðóáåæíûõ ïîñåòèòåëåé ê ðîñ-
ñèéñêîé ýêñïîçèöèè. Ïî ìíåíèþ 
äèðåêòîðà êðóïíîãî ëèòîâñêîãî õîë-
äèíãà Agrokoncerno technika Ãåäèìè-
íàñà Ëåùèíñêîãî, ó ðîññèéñêîé ñåëü-
õîçòåõíèêè íà ðûíêå ÅÑ åñòü áîëüøèå 
ïðåèìóùåñòâà. Îíè ëåãêè â îáñëóæè-
âàíèè, ïî ñâîèì òåõíè÷åñêèì, ýêñ-
ïëóàòàöèîííûì õàðàêòåðèñòèêàì íå 
óñòóïàþò çàðóáåæíûì àíàëîãàì è ñà-
ìîå ãëàâíîå – êîíêóðåíòîñïîñîáíû 
ïî öåíå.

«Çà÷åì, ê ïðèìåðó, ïîêóïàòü êîì-
áàéí çà 450 òûñ. åâðî, åñëè ìîæíî êó-
ïèòü ðîññèéñêèé çà 150 òûñ.? Ê òîìó 
æå ìû õîòèì ïîìåíÿòü îòíîøåíèå 
ñåëüõîçïðîèçâîäèòåëÿ ê ñåëüõîçòåõ-
íèêå: íå ïîêóïàòü ñòàðûå çàðóáåæíûå 
ìàøèíû, êàê ýòî îíè ñåãîäíÿ äåëàþò, 
à áðàòü ñîâðåìåííûå ðîññèéñêèå», – 
ãîâîðèò Ã. Ëåùèíñêèé.

Äèðåêòîð Äåïàðòàìåíòà ðàçâèòèÿ 
è ðåãóëèðîâàíèÿ âíåøíåýêîíîìè÷å-
ñêîé äåÿòåëüíîñòè Ìèíýêîíîìðàç-
âèòèÿ Ðîññèè Âåðîíèêà Íèêèøèíà, 
ïðèíÿâøàÿ ó÷àñòèå â îòêðûòèè ðîñ-
ñèéñêîé ýêñïîçèöèè íà âûñòàâêå 
«Àãðèòåõíèêà», â ñâîåì âûñòóïëåíèè 
îòìåòèëà, ÷òî ãîñóäàðñòâî çàèíòå-
ðåñîâàíî â òîì, ÷òîáû êîíêóðåíòî-
ñïîñîáíàÿ îòå÷åñòâåííàÿ ïðîäóê-
öèÿ èìåëà ãàðàíòèðîâàííûé óñïåõ 
íà âíåøíèõ ðûíêàõ, è ãîòîâî îêàçû-

Российская экспозиция, организованная при поддержке Министерства 

промышленности и торговли Российской Федерации, вызвала большой 

интерес у посетителей – около 50 тысяч человек стали её гостями.
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ñòâåííàÿ ïðîäóêöèÿ èìåëà ãà-
ðàíòèðîâàííûé óñïåõ íà âíåøíèõ 
ðûíêàõ, è ãîòîâî îêàçûâàòü ïîä-
äåðæêó ðîññèéñêèì ýêñïîðòåðàì. 
«Ðåàëèçàöèÿ ìåð ãîñóäàðñòâåí-
íîé ïîääåðæêè äîëæíà áûòü ñè-
ñòåìíîé ñ ÷åòêîé îðèåíòàöèåé íà 
êëèåíòà. Íàñ íèêòî íå æäåò íà çà-
ðóáåæíûõ ðûíêàõ, à ïîòîìó ìû 
äîëæíû óáåæäàòü è äîêàçûâàòü 
ñâîþ êîíêóðåíòîñïîñîáíîñòü», – 
ñêàçàëà Â. Íèêèøèíà.

«Íàøà çàäà÷à – ïðåäñòàâèòü 
íå òîëüêî ðîññèéñêóþ ñåëüõîç-
òåõíèêó, íî è ñòðàõîâîå ïîêðû-
òèå êàê åäèíîå ýêñïîðòíîå ïðåä-
ëîæåíèå ðîññèéñêîé ñòîðîíû 
äëÿ êîíå÷íûõ ïîòðåáèòåëåé íà-
øåé ïðîäóêöèè. Ýòî îäíà èç êëþ-
÷åâûõ çàäà÷, îðãàíèçîâàííûõ â 
ðàìêàõ ðîññèéñêîé ýêñïîçèöèè 
áèçíåñ-ìèññèé, – ïîâûñèòü äî-
ñòóïíîñòü ðîññèéñêîãî òîâàðà 
äëÿ åâðîïåéñêîãî ïîòðåáèòåëÿ çà 
ñ÷åò ñîêðàùåíèÿ êîììåð÷åñêèõ è 
ïîëèòè÷åñêèõ ðèñêîâ», – ñêàçàë 
ãåíåðàëüíûé äèðåêòîð ÎÀÎ «ÝÊÑ-
ÀÐ» Ïåòð Ôðàäêîâ.

Ñóäÿ ïî îòçûâàì ïðåäñòàâèòå-
ëåé ðîññèéñêèõ çàâîäîâ, ïðèíÿâ-
øèõ ó÷àñòèå â áèçíåñ-ìèññèÿõ, 
ïîäîáíûå âñòðå÷è ïîìîãàþò íå 
òîëüêî ëó÷øå óçíàòü ïîòðåáíîñòè 
ñåëüõîçïðîèçâîäèòåëåé òîé èëè 
èíîé ñòðàíû, íî è óâåðåííåé ñåáÿ 
÷óâñòâîâàòü â áîðüáå çà ðûíêè ñ 
çàðóáåæíûìè êîìïàíèÿìè.

«Ñ ó÷åòîì ïðåäëîæåííûõ «ÝÊÑÀÐ» 
ìåõàíèçìîâ ñòðàõîâàíèÿ ìû ÷óâ-
ñòâóåì ñåáÿ çäåñü, â Åâðîïå, êîí-
êóðåíòîñïîñîáíûìè, à ñàìîå 
ãëàâíîå – ñåãîäíÿ ó íàñ ïîÿâè-
ëàñü ðåàëüíàÿ âîçìîæíîñòü ñäå-
ëàòü íàøèì êëèåíòàì áîëåå ïðè-
âëåêàòåëüíîå ïðåäëîæåíèå, ÷åì 
òî, êîòîðîå ïðèñóòñòâóåò íà ðûí-
êå», – ãîâîðèò ÷ëåí ñîâåòà äèðåê-
òîðîâ êîìïàíèè «Èíòåíñèâíûå 
òåõíîëîãèè» Àëåêñàíäð Ìîçîëÿêà.

Ñîñòîÿâøèåñÿ êðóãëûå ñòîëû â 
ðàìêàõ ïÿòè áèçíåñ-ìèññèé ïîêà-
çàëè, ÷òî ó ðîññèéñêîãî ñåëüõîç-
ìàøèíîñòðîåíèÿ õîðîøèå ïåð-
ñïåêòèâû ïî ðàçâèòèþ ýêñïîðòà â 
ñòðàíû Âîñòî÷íîé Åâðîïû è Òóð-
öèþ. Âñÿ òåõíèêà, ïðåäñòàâëåí-
íàÿ íà âûñòàâêå «Àãðèòåõíèêà», 
áûëà ïðîäàíà çàðóáåæíûì ïîòðå-
áèòåëÿì.

Îäèí èç êðóãëûõ ñòîëîâ çà-
âåðøèëñÿ ïîäïèñàíèåì ìåìî-
ðàíäóìà î ñîòðóäíè÷åñòâå ìåæäó 
Ðîññèéñêîé àññîöèàöèåé ïðîèç-

âàòü ïîääåðæêó ðîññèéñêèì ýêñïîð-
òåðàì. 

«Ðåàëèçàöèÿ ìåð ãîñóäàðñòâåííîé 
ïîääåðæêè  äîëæíà áûòü ñèñòåìíîé ñ 
÷åòêîé îðèåíòàöèåé íà êëèåíòà. Íàñ 
íèêòî íå æäåò íà çàðóáåæíûõ ðûí-
êàõ, à ïîòîìó ìû äîëæíû óáåæäàòü è 
äîêàçûâàòü ñâîþ êîíêóðåíòîñïîñîá-
íîñòü», – ñêàçàëà Â. Íèêèøèíà.

Ïî ìíåíèþ äèðåêòîðà Ðîññèéñêîãî 
àãåíòñòâà ïî ñòðàõîâàíèþ ýêñïîðòíûõ 
êðåäèòîâ è èíâåñòèöèé (ÎÀÎ «ÝÊÑÀÐ») Ïå-
òðà Ôðàäêîâà, äîïîëíèòåëüíîå êîíêó-
ðåíòíîå ïðåèìóùåñòâî ó îòå÷åñòâåí-
íîé ñåëüõîçòåõíèêè ïîÿâëÿåòñÿ ïðè 
èñïîëüçîâàíèè ñòðàõîâûõ ïðîäóêòîâ. 

«Íàøà çàäà÷à – ïðåäñòàâèòü íå 
òîëüêî ðîññèéñêóþ ñåëüõîçòåõíèêó, íî 
è ñòðàõîâîå ïîêðûòèå êàê åäèíîå ýêñ-
ïîðòíîå ïðåäëîæåíèå ðîññèéñêîé ñòî-
ðîíû äëÿ êîíå÷íûõ ïîòðåáèòåëåé íà-

øåé ïðîäóêöèè. Ýòî îäíà èç êëþ÷åâûõ 
çàäà÷, îðãàíèçîâàííûõ â ðàìêàõ ðîñ-
ñèéñêîé ýêñïîçèöèè áèçíåñ-ìèññèé, – 
ïîâûñèòü äîñòóïíîñòü ðîññèéñêîãî 
òîâàðà äëÿ åâðîïåéñêîãî ïîòðåáè-
òåëÿ çà ñ÷åò ñîêðàùåíèÿ êîììåð÷å-
ñêèõ è ïîëèòè÷åñêèõ ðèñêîâ», – ñêàçàë 
Ï. Ôðàäêîâ. 

Êñòàòè, Ðîññèéñêèì àãåíòñòâîì ïî 
ñòðàõîâàíèþ ýêñïîðòíûõ êðåäèòîâ è 
èíâåñòèöèé (ÝÊÑÀÐ) ñîâìåñòíî ñ àññî-
öèàöèåé «Ðîñàãðîìàø» â ðàìêàõ áèç-
íåñ-ìèññèé íà «Àãðèòåõíèêå» áûëè 
ïðîâåäåíû ïÿòü êðóãëûõ ñòîëîâ ñ ó÷à-
ñòèåì ïðåäñòàâèòåëåé ðîññèéñêèõ çà-
âîäîâ è ñåëüõîçòîâàðîïðîèçâîäè-
òåëåé èç Âåíãðèè, Áîëãàðèè, ×åõèè, 
Ïîëüøè, Ëèòâû è Òóðöèè. 

Îäíà èç òàêèõ áèçíåñ-ìèññèé çà-
âåðøèëàñü ïîäïèñàíèåì Ìåìîðàíäó-
ìà î ñîòðóäíè÷åñòâå ìåæäó Ðîññèé-

Слева направо: председатель совета директоров ОАО «Воронежсельмаш» 

Григорий Чуйко, торговый представитель России в Германии Андрей Зве-

рев и директор Департамента развития и регулирования внешнеэкономи-

ческой деятельности Минэкономразвития России Вероника Никишина.

Директор Российского агентства по страхованию экспортных кредитов и 

инвестиций (ОАО «ЭКСАР») Петр Фрадков в интервью  телеканалу «Россия».
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âîäèòåëåé ñåëüõîçòåõíèêè «Ðîñàãðî-
ìàø» è Íàöèîíàëüíîé àññîöèàöèåé 
çåðíîâûõ Áîëãàðèè. Äîñòèãíóòû äî-
ãîâîðåííîñòè îá îðãàíèçàöèè âçà-
èìíûõ âèçèòîâ ðîññèéñêîé äåëåãà-
öèè â Áîëãàðèþ è îòâåòíîãî âèçèòà 
áîëãàðñêîé äåëåãàöèè íà âûñòàâêó 
«Àãðîñàëîí – 2014» â Ìîñêâó.

Â 2014 ãîäó çàïëàíèðîâàíî ó÷à-
ñòèå àññîöèàöèè «Ðîñàãðîìàø» â 
âûñòàâêå TechAgro, ÿâëÿþùåéñÿ âå-
äóùèì âûñòàâî÷íûì ìåðîïðèÿòèåì 
â îáëàñòè ñåëüõîçìàøèíîñòðîåíèÿ 
â ×åøñêîé Ðåñïóáëèêå.

Ïî ðåçóëüòàòàì ïðîâåäåííîé 
áèçíåñ-ìèññèè äîñòèãíóòà äîãî-
âîðåííîñòü î ïðîäîëæåíèè ñî-
òðóäíè÷åñòâà àññîöèàöèè «Ðîñà-
ãðîìàø», Ìèíýêîíîìðàçâèòèÿ 
Ðîññèè è ÎÀÎ «ÝÊÑÀÐ» â ôîðìàòå 
ñîâìåñòíûõ ìåðîïðèÿòèé â 2014 
ãîäó. Îòäåëüíîå âíèìàíèå áûëî 
ðåøåíî óäåëèòü ñîòðóäíè÷åñòâó 
ïî ïîääåðæêå ðîññèéñêèõ ñåëü-
õîçïðîèçâîäèòåëåé ïðè ïîñòàâêàõ 
òåõíèêè â ñòðàíû ÑÍÃ, îñîáåííî â 
Êàçàõñòàí, Êèðãèçèþ, Òóðêìåíè-
ñòàí è Óçáåêèñòàí.

ñêîé àññîöèàöèåé ïðîèçâîäèòåëåé 
ñåëüõîçòåõíèêè «Ðîñàãðîìàø» è Íà-
öèîíàëüíîé àññîöèàöèåé çåðíîâûõ 
Áîëãàðèè.

Â ðàìêàõ ïîäïèñàííîãî Ìåìîðàí-
äóìà ñòîðîíû äîãîâîðèëèñü îðãàíè-
çîâàòü âèçèò ðîññèéñêèõ ðóêîâîäè-
òåëåé â Áîëãàðèþ äëÿ îçíàêîìëåíèÿ 
ñ ðûíêîì ñåëüõîçòåõíèêè ðåñïóáëè-
êè, îáñóæäåíèÿ ïåðñïåêòèâ ñîòðóä-
íè÷åñòâà è ïîñåùåíèÿ îòäåëüíûõ 
ïðåäïðèÿòèé, âõîäÿùèõ â Àññîöèà-
öèþ ïðîèçâîäèòåëåé çåðíîâûõ â Áîë-
ãàðèè, à òàêæå ïîñåùåíèÿ ÷ëåíà-
ìè áîëãàðñêîé àññîöèàöèè âåäóùèõ 
ðîññèéñêèõ çàâîäîâ ïî âûïóñêó ñåëü-
õîçòåõíèêè è âûñòàâêè «Àãðîñàëîí», 
êîòîðàÿ ïðîéäåò â îêòÿáðå 2014 ãîäà 
â Ìîñêâå. 

Ïî ñëîâàì ïðåçèäåíòà àññîöèà-
öèè «Ðîñàãðîìàø» Êîíñòàíòèíà Áàá-
êèíà, Ðîññèÿ îáëàäàåò áîëüøèì ýêñ-
ïîðòíûì ïîòåíöèàëîì, à ðîññèéñêàÿ 
ñåëüõîçòåõíèêà äàâíî íå óñòóïàåò çà-
ðóáåæíûì àíàëîãàì. «Íàøè êîìáàé-
íû óñïåøíî ïðîäàþòñÿ â 26 ñòðàí 
ìèðà, â òîì ÷èñëå è Ñåâåðíóþ Àìå-
ðèêó. Åñëè áóäóò èíâåñòèöèè, âûñòðî-
èòñÿ àäåêâàòíàÿ ýêîíîìè÷åñêàÿ ïî-
ëèòèêà ñ óäåøåâëåíèåì êðåäèòîâ, 
ìíîãèå ïðîáëåìû áóäóò ðåøåíû àâ-
òîìàòè÷åñêè, è ìû ñìîæåì çàâàëèòü 
âåñü ìèð ñâîèìè ìàøèíàìè, – óâå-
ðåí Êîíñòàíòèí Áàáêèí. – Ó÷àñòèå â 
òàêèõ âûñòàâêàõ îòå÷åñòâåííûõ ïðî-
èçâîäèòåëåé – ïðåêðàñíàÿ âîçìîæ-
íîñòü ïðîäåìîíñòðèðîâàòü âñåìó 
ìèðó ïîòåíöèàë ðîññèéñêîãî ñåëüõîç-
ìàøèíîñòðîåíèÿ». 

СПРАВКА
Ðîññèéñêàÿ ýêñïîçèöèÿ íà Ìåæäóíà-

ðîäíîé âûñòàâêå ñåëüõîçòåõíèêè «Àãðè-
òåõíèêà» îðãàíèçîâàíà ïðè ïîääåðæêå è 
ó÷àñòèè Ìèíèñòåðñòâà ïðîìûøëåííîñòè è 
òîðãîâëè Ðîññèéñêîé Ôåäåðàöèè.

ÝÊÑÀÐ – Ðîññèéñêîå àãåíòñòâî ïî ñòðà-
õîâàíèþ ýêñïîðòíûõ êðåäèòîâ è èíâåñòè-
öèé – ïðåäîñòàâëÿåò ñòðàõîâîå ïîêðûòèå 
ýêñïîðòíûõ êðåäèòîâ îò ïðåäïðèíèìà-
òåëüñêèõ è êîììåð÷åñêèõ ðèñêîâ, à òàêæå 
èíâåñòèöèé îò ïîëèòè÷åñêèõ ðèñêîâ. Ïî 
êàæäîé ýêñïîðòíîé ñäåëêå ÝÊÑÀÐ âïðàâå 
çàñòðàõîâàòü äî 95% ïîëèòè÷åñêîãî è 90%  
êîììåð÷åñêîãî ðèñêà.

Àññîöèàöèÿ «Ðîñàãðîìàø» îáúåäè-
íÿåò 107 ïðåäïðèÿòèé, èìåþùèõ ïðî-
èçâîäñòâåííûå ìîùíîñòè â 34 ñóáúåê-
òàõ Öåíòðàëüíîãî, Þæíîãî, Çàïàäíîãî è 
Óðàëüñêîãî ôåäåðàëüíûõ îêðóãîâ Ðîññèé-
ñêîé Ôåäåðàöèè. Íà äîëþ êîìïàíèé – 
÷ëåíîâ «Ðîñàãðîìàø» ïðèõîäèòñÿ 80% 
âñåé ïðîèçâîäèìîé òåõíèêè è îáîðóäîâà-
íèÿ äëÿ ÀÏÊ â Ðîññèè.

Директор ООО «БДМ-Агро» Сергей Мерников на встрече с делегацией Мин-

сельхоза Краснодарского края.
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– Виктор, в Самаре вот уже 

несколько лет действует совместно 

российско-немецкое предприятие 

«Амазоне – Евротехника», которое 

успешно работает на российском 

рынке. Когда оно вошло состав 

Amazone?

– Ðîññèéñêîå àêöèîíåðíîå 
îáùåñòâî ÇÀÎ «Åâðîòåõíèêà» áûëî 
çàðåãèñòðèðîâàíî 12 ìàðòà 1998 ãîäà 
â êà÷åñòâå ñîâìåñòíîãî ïðåäïðèÿòèÿ 
Amazone, Grimme, Gruse, Lemken, 
êîíñàëòèíãîâîé êîìïàíèè AHT Group 
â Ýññåíå, à òàêæå ÇÀÎ «Ñèñòåìû 

ìåíåäæìåíòà è ïðîèçâîäñòâà» êàê 
ðîññèéñêîãî ïàðòíåðà. Êàê âèäèòå, â 
ýòîì ãîäó ìû îòìå÷àåì ñâîåîáðàçíûé 
þáèëåé – 15 ëåò íàøåé ñîâìåñòíîé 
ðàáîòû. Òîãäà Amazone ñòàëà îäíèì 
èç åãî ó÷ðåäèòåëåé ñ íåáîëüøèì 
êîëè÷åñòâîì àêöèé. Â 2005 ãîäó ìû 
ïðèîáðåëè êîíòðîëüíûé ïàêåò àêöèé ó 
îñòàëüíûõ ó÷ ðåäèòåëåé, à ëåòîì 2013 
Amazone ñòàëà âëàäåëüöåì 100% 
àêöèé ýòîãî ïðåäïðèÿòèÿ è ÿâëÿåòñÿ 
åäèíñòâåííûì àêöèîíåðîì. Âñå ýòî 
áûëî çàðàíåå çàïëàíèðîâàíî, è áåç ýòèõ 
óñëîâèé ó íàñ íå áûëî áû âîçìîæíîñòåé 
èíâåñòèðîâàòü â ÇÀÎ «Åâðîòåõíèêà». Íàøè 
ñïåöèàëèñòû ñèñòåìàòè÷åñêè ïðèåçæàëè 
èç Ãåðìàíèè íàëàæèâàòü â Ðîññèè 
ïðîèçâîäñòâî è ëîãèñòèêó. Ìû ñîçäàâàëè 
ñïåöèàëüíûå ìàøèíû ïîä «Åâðîòåõíèêó», 
îòëàäèëè ïðîèçâîäñòâåííûé öèêë, 
äîêóìåíòîîáîðîò, êîòîðûé âåäåòñÿ â 
Ãåðìàíèè.

ÇÀÎ «Åâðîòåõíèêà» – îäíîâðåìåííî 
è äèëåð Àmazone â ïÿòè îáëàñòÿõ 
Ïîâîëæüÿ.

ФИРМЕННЫЙ ЗНАК ФИРМЕННЫЙ ЗНАК 
AMAZONE - ИННОВАЦИИAMAZONE - ИННОВАЦИИ

Имя генерального 
директора Amazone 
в России д-р Виктора 
Буксмана хорошо 
известно читателям 
нашего журнала. 
Во время выставки 
Agritechnika – 
2013 в Ганновере 
он рассказал 
о планах компании 
на предстоящее 
время и о новинках 
сельхозтехники, 
которые могли бы 
заинтересовать 
российских аграриев.
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– Как отразилось на коммерческой 

деятельности Аmazone в России 

изменения нормативных актов, в 

частности, введение ввозных пошлин 

на сельхозтехнику?

– Ýòà ìåðà íå îòðàçèëàñü íà 
ïðîèçâîäñòâå íàøåé ïðîäóêöèè. 
Ïðåæäå âñåãî îíà êîñíóëàñü 
ïðîèçâîäñòâà êîìáàéíîâ. Íî õîòåëîñü, 
÷òîáû ââîäèìûå íà òåððèòîðèè ÐÔ 
íîðìàòèâíûå àêòû íå ìåíÿëèñü äîëãîå 
âðåìÿ. Òîãäà ê ëþáûì èç íèõ ìîæíî 
ïðèñïîñîáèòüñÿ.

– Считаете ли вы успешными 

несколько последних лет для вашей 

компании?

– Â 2013 ãîäó ìû äîâîëüíû 
äåÿòåëüíîñòüþ íàøåé êîìïàíèè. Ðîñò 
ïðîäàæ â ïåðâîì ïîëóãîäèè óâåëè÷èëñÿ 
íà 10%, âî âòîðîì ïîëóãîäèè òîæå 
íàáëþäàëàñü õîðîøàÿ ðåàëèçàöèÿ 
ñåëüõîçòåõíèêè. Â òåêóùåì ôèíàíñîâîì 
ãîäó ìû ïëàíèðóåì ïîáèòü ðåêîðä â 500 
ìëí åâðî. 

Â öåëîì çà ïîñëåäíèå íåñêîëüêî ëåò 
ìû çàâåðøèëè ôîðìèðîâàíèå äèëåðñêîé 
ñåòè â Ðîññèè, îòøëèôîâàëè ëîãèñòèêó 
çàïàñíûõ ÷àñòåé ñðåäè íàøèõ äèëåðîâ 
è êëèåíòîâ. Ó íàñ äâà ñêëàäà çàïàñíûõ 
÷àñòåé. Îäèí íàõîäèòñÿ â Ñàìàðå, äðóãîé 
– â Ïîäîëüñêå. Äèëåðîâ ïîêà îêîëî 20, 
íî â áóäóùåì ìû ïëàíèðóåì çíà÷èòåëüíî 
ðàñøèðèòü ýòó ñåòü. 

– Принимала ли ваша компания 

участие в работе российской 

агропромышленной выставки 

«Золотая осень»?

– Íå òîëüêî ïðèíèìàëè ó÷àñòèå, 
íî íàøà òåõíèêà äàæå ïîëó÷èëà 
ñïåöèàëüíóþ íàãðàäó âûñòàâêè. 
Ðàñïðåäåëèòåëü óäîáðåíèé 
AMAZONE ZG-B 5500 áûë ïðèçíàí 
Ðîññèéñêîé àññîöèàöèåé 
èñïûòàòåëåé ñåëüñêîõîçÿéñòâåííîé 
òåõíèêè è òåõíîëîãèé ëó÷øåé 
ñåëüñêîõîçÿéñòâåííîé ìàøèíîé 
2013 ãîäà â íîìèíàöèè «Òåõíèêà 
äëÿ âíåñåíèÿ óäîáðåíèé è óõîäà çà 
ïîñåâàìè». Íàãðàäà áûëà âðó÷åíà 
ñîòðóäíèêàì ïðîèçâîäñòâåííîãî 
ïðåäïðèÿòèÿ AMAZONE â Ñàìàðå – 
ÇÀÎ «Åâðîòåõíèêà».

– Какие новинки техники 

выставила Amazone на выставке в 

Ганновере?

– Èõ î÷åíü ìíîãî. Íàïðèìåð, 
íàâåñíîé ïîëíîîáîðîòíûé ïëóã 
Cayron 200.

Ýòîò ïëóã ïðåäíàçíà÷åí äëÿ ðàáîòû 
ñ òðàêòîðàìè ìîùíîñòüþ äî 240 ë. ñ. 
Øèðèíà çàõâàòà åãî êîðïóñà ìîæåò 
ðåãóëèðîâàòüñÿ ïî òð¸ì ïîçèöèÿì: 40, 
45 è 50 ñì. Íà Cayron 200 V ñåðèéíî 
ïðåäóñìîòðåíà ãèäðàâëè÷åñêàÿ 

ðåãóëèðîâêà øèðèíû çàõâàòà. Äëÿ 
áîëåå ãèáêîãî ðåàãèðîâàíèÿ íà 
ðàçëè÷íûå óñëîâèÿ ýêñïëóàòàöèè 
øèðèíà çàõâàòà êîðïóñà ðåãóëèðóåòñÿ 
áåññòóïåí÷àòî: îò 30 äî 55 ñì. Øèðèíà 
ïåðâîé áîðîçäû ðåãóëèðóåòñÿ íà Cayron 
200 V òàêæå ñåðèéíî ãèäðàâëè÷åñêè.

Åùå íà íàøåì ñòåíäå âûñòàâëåíû 
íîâûé ìóëü÷èðóþùèé êóëüòèâàòîð 
Cenius 6003-2TX è 7003-2TX; Catros c 
pro-ïàêåòîì è ðàñïðåäåëèòåëåì æèäêîãî 
íàâîçà Vogelsang; íîâàÿ ïðèöåïíàÿ 
ïîñåâíàÿ êîìáèíàöèÿ Cirrus 03.

Ãîðäîñòü êîìïàíèè – íîâûé 
îïðûñêèâàòåëü Pantera 4502: 
ñ íîìèíàëüíûì îáú¸ìîì áàêà 4 500 ë 
(ôàêòè÷åñêèé îáú¸ì – 4 800 ë) îí ñòàë 
åùå ïðîèçâîäèòåëüíåå. Ðàñïîëîæåíèå 
áàêà äëÿ ÷èñòîé âîäû â çàäíåé 
÷àñòè ìàøèíû ïîçâîëèëî ïîëíîñòüþ 
èíòåãðèðîâàòü íàñîñû. Óêîðî÷åííûå 
òðóáîïðîâîäû è îïòèìèçèðîâàííîå 
âûïóñêíîå îòâåðñòèå áàêà ÿâëÿþòñÿ 
ãàðàíòèåé ìèíèìàëüíîãî êîëè÷åñòâà 
îñòàòêîâ äàæå ïðè ðàáîòå íà ñêëîíàõ. 

Ìíîãèå âèäû òåõíèêè èñïîëüçóþòñÿ 
ñ èííîâàöèîííûìè ýëåêòðîííûìè 
ñèñòåìàìè. Íàïðèìåð, ñèñòåìà GPS-
Switch ïðèìåíÿåòñÿ äëÿ ñåÿëîê 
òî÷íîãî âûñåâà EDX. À âñå îäíîîñíûå 
ïðèöåïíûå îïðûñêèâàòåëè ISOBUS 
(UG è UX) ñ íà÷àëà ãîäà ïîñòàâëÿþòñÿ 
ñ íîâîé ñèñòåìîé ðóëåíèÿ AutoTrail. 
Äàò÷èê óãëîâîé ñêîðîñòè íà òðàêòîðå 
ïðåäîñòàâëÿåò âñþ èíôîðìàöèþ äëÿ 
óïðàâëåíèÿ îïðûñêèâàòåëåì.

Òåïåðü îïöèîíàëüíî ìîæíî îñíàñòèòü 
ðóëåíèå AutoTrail äàò÷èêîì íàêëîíà äëÿ 
àâòîìàòèçèðîâàííîãî óïðàâëåíèÿ. Ýòî 
ôóíêöèîíèðóåò êàê ñ óïðàâëÿåìîé îñüþ, 
òàê è ñ óïðàâëÿåìûì äûøëîì. Ïîñêîëüêó 
ðåãóëèðîâêà íà ñêëîíàõ äîëæíà 
ïðîèñõîäèòü â çàâèñèìîñòè îò ðåëüåôà, 
íàñòðîéêà èíòåíñèâíîñòè ïîñðåäñòâîì 
äæîéñòèêà âîçìîæíà â ëþáîå âðåìÿ. 
Ïðè ðóëåíèè AutoTrail íà óçêèõ ó÷àñòêàõ 

ìîæíî ðàçáëîêèðîâàòü óïðàâëÿåìîå 
äûøëî äàæå ïðè ñëîæåííîé øòàíãå. Âñå 
ïåðå÷èñëåííîå – ëèøü ìàëàÿ ÷àñòü òîãî, 
÷òî ìû âûñòàâëÿåì íà íàøåì ñòåíäå.

– Ходит ли по российским полям 

ваш знаменитый полевой робот 

BoniRob?

– Ïîêà ýòè ðîáîòû èñïîëüçóþòñÿ 
èñêëþ÷èòåëüíî â íàó÷íûõ 
èññëåäîâàíèÿõ, ïîñêîëüêó ñïîñîáíû 
îòñëåæèâàòü ðîñò ðàñòåíèé, 
çàïèñûâàòü äàííûå, êîòîðûå ïîòîì 
îáðàáàòûâàþòñÿ ó÷åíûìè. Îíè 
ðàáîòàþò íà îïûòíûõ ïîëÿõ, ãäå ñòàâÿò 
íàó÷íûå îïûòû.

Â áóäóùåì ìû ïëàíèðóåì 
ïðèñîåäèíÿòü ê òàêîìó ðîáîòó 
îïðûñêèâàòåëè, ðàçáðàñûâàòåëè 
óäîáðåíèé è ò. ä.

– Много ли россиян посетило ваш 

стенд во время Agritechnica? Как 

вы оцениваете возможность наших 

сельхозпроизводителей приобрести 

новинки Amazone?

– Â ýòîì ãîäó èç-çà 
äîæäëèâîé îñåíè â Ðîññèè, êàê 
èçâåñòíî, çàòÿíóëàñü óáîðêà 
óðîæàÿ. Íî íåñìîòðÿ íà ýòî 
ïðåäñòàâèòåëè ìíîãèõ õîëäèíãîâ, 
ñåëüõîçïðåäïðèÿòèé è àãðîôèðì 
ïîñåòèëè Agritechniña, ÷òîáû 
ïîçíàêîìèòüñÿ ñ íîâèíêàìè 
çàðóáåæíîé ñåëüõîçòåõíèêè. Ñðåäè 
íèõ, áûëî íåìàëî è òåõ, êòî ïðèåõàë â 
Ãàííîâåð ñïåöèàëüíî ïîçíàêîìèòüñÿ 
ñ íîâèíêàìè òåõíèêè èìåííî íàøåé 
êîìïàíèè. Êàê ÿ óæå ãîâîðèë âûøå, 
ó íàñ ïîäãîòîâëåíà ëèíåéêà íîâîé 
ïðîäóêöèè äëÿ ïðîäàæè â Ðîññèè, 
äóìàþ, îíà áóäåò ïîëüçîâàòüñÿ 
ñïðîñîì ó ðîññèéñêèõ àãðàðèåâ. 
Íó à âîçìîæíîñòè? Êàê èçâåñòíî, 
ðåàëèçàöèÿ íàøåé ïðîäóêöèè èäåò 
÷åðåç ñèñòåìó ÎÀÎ «Ðîñàãðîëèçèíã» è 
èíâåñòèöèîííûå ëüãîòíûå êðåäèòû.

Беседовала Ольга Рябых
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8 октября в МГАУ 
им. В.П. Горячкина 
состоялась 
торжественная 
церемония передачи 
кормоуборочного 
комбайна JAGUAR 
немецкого 
производителя 
сельскохозяйственной 
техники компании 
CLAAS. Как отмечает 
руководство 
CLAAS, событие 
знаменательно еще 
и тем, что в этом году 
компания отмечает 
свой столетний 
юбилей.

В ДАР – JAGUAR!В ДАР – JAGUAR!
Э

òî íå ïåðâûé ïîäàðîê óíèâåðñè-
òåòó, â ñòåíàõ êîòîðîãî óæå ñòî-
èò òðàêòîð XERION. Â 2005 ãîäó 

ïðè ïðÿìîì ó÷àñòèè ïåðâîãî ëèöà 
CLAAS áûëà îñíàùåíà ñîâðåìåííûì 
îáîðóäîâàíèåì àóäèòîðèÿ, à ïðåïî-
äàâàòåëè è ñòóäåíòû ïîëó÷èëè âîç-
ìîæíîñòü êîíñóëüòèðîâàòüñÿ ó èíî-
ñòðàííûõ ñïåöèàëèñòîâ è ïðîõîäèòü 
ïðàêòèêó íà çàâîäàõ êîìïàíèè.

«Сотрудничество началось еще с 
первых выставок, в которых универ-
ситет принимал участие», – рассказы-
вает ректор вуза Александр Сысоев.

Ïðàêòè÷åñêè äâàäöàòü ëåò ïðîäîë-
æàåòñÿ ýòîò äèàëîã. Çà ýòî âðåìÿ è 
óíèâåðñèòåò è êîìïàíèÿ óñïåëè îáçà-
âåñòèñü ìíîãî÷èñëåííûìè çíàêîì-
ñòâàìè, òåì íå ìåíåå, ïåðâîíà÷àëü-
íûå îðèåíòèðû îñòàëèñü ïðåæíèìè.

«Университет им. В.П. Горячкина – 
один из ведущих российских вузов, 
специализирующихся в области сель-
ского хозяйства. Наш интерес к повы-
шению квалификации студентов неу-
дивителен, так как политика компании 
предполагает тесное сотрудничество с 
выпускниками», – отметил член прав-
ления концерна группы компаний 
CLAAS Ян-Хенрик Мор. Кроме этого, 
он рассказал, что подобные програм-
мы – стандартная практика. CLAAS 
ориентирована на долгосрочное со-

трудничество с образовательными уч-
реждениями во всех странах, где име-
ются представительства компании.

Результатом данного сотрудни-
чества стало трудоустройство более 
100 выпускников, работающих в ди-
лерских организациях, и около 20 че-
ловек в структуре самой сбытовой 
компании CLAAS в России. 

«Сегодняшняя задача университе-
та – наращивание и укрепление мате-
риально-технической базы. Студенты не 
могут иметь только теоретическую базу 
и работать на морально устаревшем 
оборудовании», – подчеркнул Алек-
сандр Сысоев. Поэтому такой подарок 
от компании CLAAS является важным 
приобретением для университета и цен-
ным вкладом в повышение уровня под-
готовки будущих специалистов.

Николай Немчинов
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C
LAAS áûëà óäîñòîåíà çîëîòîé ìå-
äàëè çà íîâûé онлайн-симу-
лятор управления убороч-

ными машинами и тракторами, 
ðàçðàáîòàííûé äëÿ òðåíèðîâêè âîäè-
òåëåé. Ñèìóëÿòîð ðàáîòàåò ñ âèðòóàëü-
íîé ìîäåëüþ ðàçëè÷íûõ êîìïîíåíòîâ 
ìàøèíû è ìîäåëüþ ïðîöåññà, îñíî-
âàííîé íà äàííûõ, ïîëó÷åííûõ â òå÷å-
íèå íåñêîëüêèõ ëåò â ðàçëè÷íûõ óñëî-
âèÿõ. Íà Agritechnica 2013 êîìïàíèÿ 
CLAAS ïðåäñòàâèëà âåðñèþ, èñïîëüçó-
åìóþ äëÿ ðàáîòû íà çåðíîóáîðî÷íîì 
êîìáàéíå.

С помощью новой камеры для 

оценки качества зерна, получившей 
серебряную медаль, водитель зерноу-
борочного комбайна может оценивать 
качество обмолоченного зерна в режи-
ме реального времени и сразу вносить 
необходимые изменения в настройки 
зерноуборочного комбайна. Ранее про-
дукт обмолота можно было только оце-
нить визуально через окно зернового 
бункера, сейчас же это можно сделать, 
воспользовавшись терминалом CEBIS. 
Благодаря камере становится доступ-
ной гораздо более качественная ин-
формация для оптимальной настройки 
зерноуборочного комбайна относи-
тельно качества зерна, т. к. оно всег-
да контролируется автоматически. Пер-
воначально система GRAIN QUALITY 
CAMERA будет доступна для LEXION мо-
делей серии 780 и 770.

Âòîðîé ñåðåáðÿíîé ìåäàëè CLAAS 
óäîñòîèëàñü çà íîâóþ ñèñòåìó àâòî-
ìàòè÷åñêîé ðåãóëèðîâêè íàïðàâëåíèÿ 
ðàçáðàñûâàíèÿ èçìåëü÷åííîé ñîëî-
ìû ïðè óáîðêå çåðíîâûõ êóëüòóð, îò-
âå÷àþùóþ çà áîêîâóþ ðåãóëèðîâêó 
çàòâîðîâ íà ðàäèàëüíîì ðàçáðàñûâà-
òåëå. Äàííàÿ èííîâàöèÿ çíà÷èòåëüíî 
ñíèæàåò íàãðóçêó íà âîäèòåëÿ è óëó÷-
øàåò êà÷åñòâî ðàáîòû ïðè óáîðêå çåð-
íîâûõ êóëüòóð è ïîñëåäóþùèõ ðàáîòàõ 
ïî êóëüòèâèðîâàíèþ. Íîâàÿ àâòîìà-

òè÷åñêàÿ ðåãóëèðîâêà íàïðàâëåíèÿ 
ðàçáðàñûâàíèÿ äîñòóïíà âî âñåõ ìî-
äåëÿõ LEXION ñ ðàäèàëüíûì ðàçáðà-
ñûâàòåëåì.

Программный продукт ICT 

(Implement Controls Tractor) – элек-

тронная система для оптимизации 

процессов и производительности 

агрегатов трактор – машина – стал 
третьим серебряным лауреатом CLAAS. 
Новая программа использует эксплуа-
тационные параметры навесной сель-
хозмашины для управления тяговым 
трактором на базе интерфейса ISOBUS. 
Система впервые внедрена в трактор-
тюковый пресс-подборщик. В зависи-
мости от требований по эксплуатации 
водитель может использовать бессту-
пенчатое регулирование для выбора 
рабочего режима между максимальной 
производительностью и максимальным 
качеством тюков. При перегрузке ра-
бочего органа в подборщике автомати-
чески включается функция AUTO STOP 
для отключения вала отбора мощности 
посредством ITC. Таким образом, это 
позволяет максимально использовать 
рабочий потенциал машины на посто-
янной основе без возникновения ка-
ких-либо проблем или простоя.

Новая система автоматического 

устранения заторов убираемой мас-

сы в погрузчиках и прицепах-кор-

мосмесителях получила четвертую 

серебряную медаль. До сих пор при 
устранении заторов на подборщике у 
прицепов-кормосмесителей водителю 
приходилось очищать их вручную по-
этапно с помощью терминала опера-
тора. Теперь все эти шаги выполняют-
ся автоматически – водителю остается 
только включать и выключать вал отбо-
ра мощности. Новая система позволяет 
намного быстрее и эффективнее устра-
нять заторы.

Следующую серебряную медаль 
компания CLAAS получила за систему 
оптимизации электронно-гидравли-

ческого принудительного управле-

ния  осями прицепов. Новая система 
оптимизации выполняет две функции. 
Первая  – автоматическая регулиров-
ка управления задними колёсами в 
зависимости от различных скоростей 
движения. При этом улучшаются ха-
рактеристики управления задними ко-
лёсами электронно-гидравлической 
системы принудительного управле-
ния по маневренности на низких ско-
ростях, а также устойчивости при кре-
не и безопасности транспортного 
средства на высоких скоростях пере-
мещения. Вторая функция позволя-
ет автоматически распознавать углы: 
электронный датчик измеряет теку-
щий угол поворота от упора до упо-
ра между трактором и прицепом. По 
мере уменьшения угла поворота аку-
стический сигнал, возрастающий по 
частоте, предупреждает водителя о 
возможном столкновении дышла при-
цепа и трактора.

Наконец, шестая серебряная ме-
даль CLAAS на выставке Agritechnica 
2013 была получена за систему авто-

матической заточки ножей CLAAS 

Аqua Non Stop Comfort – первое пол-
ностью автоматическое устройство для 
влажной заточки ножей прицепов- са-
мопогрузчиков и режущих аппаратов 
пресс-подборщиков. Ножи затачива-
ются теперь не по заданным общим ра-
диусам, а точно вдоль индивидуально-
го контура лезвия. Устройство может 
затачивать до 45 ножей за один 
раз. Многочисленные датчики и ава-
рийные выключатели обеспечива-
ют безопасность процесса заточки. 
В результате идеальной заточки лез-
вия служат дольше и позволяют со-
бирать высококачественные зерно-
вые и силос.

CЕМЬ МЕДАЛЕЙ CЕМЬ МЕДАЛЕЙ 
КОМПАНИИКОМПАНИИ
Разработки ведущего европейского производителя 
сельскохозяйственной техники – германской компании 
CLAAS в 2013 году отмечены семью наградами выставки 
Agritechnica 2013. Одна золотая и шесть серебряных 
медалей были присвоены за инновации.
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Massey Ferguson – îäèí èç 
ñòàðåéøèõ è, ïîæàëóé, íàèáî-
ëåå èçâåñòíûé âî âñåì ìèðå áðåíä 
ñåëüñêîõîçÿéñòâåííîé òåõíèêè, îäèí 
èç ñåìåéñòâà áðåíäîâ àìåðèêàíñêîé 
êîðïîðàöèè AGCO. Ýòà òåõíèêà 
ïðîäàåòñÿ è îáñëóæèâàåòñÿ â 
140 ñòðàíàõ ìèðà ÷åðåç äèëåðñêóþ 
ñåòü, íàñ÷èòûâàþùóþ áîëåå 5 000 êîì-
ïàíèé, ïðèìåíÿåòñÿ â õîçÿéñòâàõ 
ìèëëèîíîâ ñåëüõîçïðåäïðèÿòèé. 
Îäíàêî ÷òîáû ïîíÿòü, ïî÷åìó ýòà 
òåõíèêà ñòîëü ïîëþáèëàñü àãðàðèÿì âî 
âñåì ìèðå è ÷òî ñòîèò ó èñòîêîâ òàêîãî 
äîâåðèÿ, ïðåäëàãàåì çàãëÿíóòü íà 
ñòðàíèöû èñòîðèè. 

Áðåíä, à â äàëüíåéøåì è 
ñàìà êîìïàíèÿ Massey Fergu-
son ðîäèëèñü áëàãîäàðÿ äâóì 
ãðîìêèì èìåíàì â èñòîðèè 

ìèðîâîãî ñåëüõîçìàøèíîñòðîåíèÿ – 
Äýíèýëó Ìàññåþ (Daniel Massey), 
ïîòîìñòâåííîìó êàíàäñêîìó ôåðìåðó, 
è Ãàððè Ôåðãþñîíó (Harry Ferguson), 
áëåñòÿùåìó èíæåíåðó ðîäîì èç 
Èðëàíäèè. Îäíàêî íè â êîåì ñëó÷àå 
íåëüçÿ çàáûâàòü î çàñëóãàõ åùå 
îäíîãî ÷åëîâåêà – Àëàíñîíà Õàððèñà 
(Alanson Harris), âëàäåëüöà ëèòåéíîãî 
ïðîèçâîäñòâà â Êàíàäå, êîòîðûé 
òàêæå âíåñ ñâîé âêëàä â áîãàòîå 
íàñëåäèå ýòîé ìàðêè, íî ñ òå÷åíèåì 
âðåìåíè åãî èìÿ íå ñîõðàíèëîñü â 
åå íàçâàíèè. Âïðî÷åì, îáî âñåì ïî 
ïîðÿäêó… 

Èòàê, òî÷êîé îòñ÷åòà â èñòîðèè 
Massey Ferguson ìîæíî ñ÷èòàòü 
1847 ãîä, êîãäà ïðîãðåññèâíûé 
ôåðìåð Äýíèýë Ìàññåé, ïåðåäàâ 
óïðàâëåíèå ôåðìîé ñâîåìó 

ñûíó Õàðòó, îòêðûë â Íüþêàñëå 
ìàñòåðñêóþ ïî ïðîèçâîäñòâó è 
ðåìîíòó ñåëüñêîõîçÿéñòâåííîãî 
èíâåíòàðÿ. Èìåííî åãî ìàñòåðñêîé 
ïðèïèñûâàþò ñîçäàíèå ïåðâûõ â ìèðå 
ìåõàíè÷åñêèõ ìîëîòèëîê. Â 1867 ãîäó 
íà Íàöèîíàëüíîé âûñòàâêå â Ïàðèæå 
óáîðî÷íàÿ òåõíèêà êàíàäñêîé ôèðìû 
Massey âûèãðûâàåò äâå çîëîòûå 
ìåäàëè, âïåðâûå ïîëó÷èâ ìåæäóíà-
ðîäíîå ïðèçíàíèå.

Â 1879 êîìïàíèÿ ïåðååçæàåò 
â Òîðîíòî, ãäå ñïóñòÿ íåñêîëüêî 
ëåò ñòàíîâèòñÿ êðóïíåéøèì 
ðàáîòîäàòåëåì ãîðîäà. 
Ïðîèçâîäñòâåííûå ìîùíîñòè, 
çàíèìàâøèå ê òîìó âðåìåíè áîëåå 
4 ãà, ïîçâîëèëè ýêñïîðòèðîâàòü 
îáîðóäîâàíèå (èíòåðåñíî, ÷òî 
óæå òîãäà áûëè ñäåëàíû ïåðâûå 
ïîñòàâêè â Ðîññèþ è Óêðàèíó), à 
óñïåøíàÿ ðåêëàìíàÿ êàìïàíèÿ ñäå-
ëàëà Massey ñàìûì óçíàâàåìûì 
áðåíäîì âî âñåé Êàíàäå. Âàæíûì 
èçîáðåòåíèåì êîìïàíèè òåõ ëåò 
ñòàëà àâòîìàòè÷åñêàÿ ñíîïîâÿçêà, 
êîòîðàÿ îáåñïå÷èâàëà âäâîå áîëüøóþ 
ïðîèçâîäèòåëüíîñòü ïî ñðàâíåíèþ ñ 
èñïîëüçîâàíèåì æàòâåííîé ìàøèíû 
è ðó÷íîãî òðóäà äëÿ âÿçêè ñíîïîâ, è 
â 1889 ãîäó áûëà óäîñòîåíà çâàíèÿ 
«Ëó÷øàÿ óáîðî÷íàÿ ìàøèíà â ìèðå».

Знаете ли вы, за кем стоит изобретение первого 
в мире зерноуборочного комбайна? А каких 
тракторов больше всего работает на полях во 
всем мире? Или кто был пионером в области 
внедрения систем картирования урожая с 
использованием спутниковой навигации? На все 
эти вопросы ответ один – Massey Ferguson.

ВСЕМИРНО ИЗВЕСТНЫЙ 
МИРОВОЙ БРЕНД – В РОССИИ:

MASSEY FERGUSON 
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Íî íà äîñòèãíóòîì Õàðò íå 
îñòàíîâèëñÿ. ×òîáû ñòàòü êðóïíåéøèì 
â Áðèòàíñêîé èìïåðèè ïðîèçâîäèòåëåì 
ñåëüñêîõîçÿéñòâåííîãî îáîðóäîâàíèÿ, 
â 1891 ãîäó îí îáúåäèíÿåòñÿ ñ 
êîìïàíèåé A. Harris, Son & Co. Ltd., êî-
òîðàÿ íà òîò ìîìåíò èç ëèòåéíîãî 
öåõà ïðåâðàòèëàñü â êðóïíîãî 
ïðîèçâîäèòåëÿ æàòîê, ìîëîòèëîê 
è êîñèëîê. Òàêèì îáðàçîì, íîâàÿ 
êîìïàíèÿ Massey-Harris ìíîãîêðàòíî 
ïðåóìíîæèëà ëèäåðñòâî â òåõíîëîãèè 
óáîðêè çåðíîâûõ.

Ïåðâûì ñîâìåñòíûì äåòèùåì 
ïîñëå îáúåäèíåíèÿ êîìïàíèé 
ñòàëà æàòêà-ìîëîòèëêà, ñåðèéíîå 
ïðîèçâîäñòâî êîòîðîé áûëî çàïóùåíî 
â 1910 ãîäó. Îñîáåííîñòü ìàøèíû 
çàêëþ÷àëàñü â òîì, ÷òî âñåãî çà îäíó 
îïåðàöèþ îíà êîñèëà, îáìîëà÷èâàëà, 
î÷èùàëà óðîæàé è äîñòàâëÿëà åãî 
â çåðíîâîé áóíêåð, äåìîíñòðè-
ðóÿ íåâèäàííûé ïî òåì âðåìåíàì 
ðåçóëüòàò óáîðêè – äî 6 ãà â äåíü. 
Íî ãëàâíîå, ýòî èçîáðåòåíèå ñòàëî 
âàæíûì øàãîì íà ïóòè ê åùå 
áîëåå çíà÷èìîìó äëÿ âñåé îòðàñëè 
ñîáûòèþ – ïîÿâëåíèþ ïåðâîãî â ìèðå 
ñàìîõîäíîãî êîìáàéíà. 

Ýòî ñëó÷èëîñü â 1938 ãîäó. Íîâàÿ 
ìàøèíà, ïîëó÷èâøàÿ ñåðèéíûé 
íîìåð MH 20, íå òðåáîâàëà èñ-
ïîëüçîâàíèÿ íè òðàêòîðîâ, íè òåì 
áîëåå ëîøàäåé, ÷òî ñòàëî íàñòîÿùåé 
ðåâîëþöèåé â óáîðêå óðîæàÿ. 
Òîãäà æå ïîÿâèëñÿ è ñàì òåðìèí 
«êîìáàéí». Ñïóñòÿ òðè ãîäà Massey-
Harris óñîâåðøåíñòâîâàëà ñâîþ 
èäåþ, âûïóñòèâ ìîäåëü MH 21. Îíà 
íå òîëüêî ïðîèçâîäèëàñü ñ æàòêàìè 
äâóõ ðàçìåðîâ, ñòàëà ëåã÷å è êîìïàê-
òíåå, íî è çíà÷èòåëüíî äåøåâëå, ÷òî 
âïîñëåäñòâèè ñäåëàëî åå ñàìûì ïðî-
äàâàåìûì â ìèðå êîìáàéíîì.

Âïðî÷åì, íåëüçÿ íåäîîöåíèâàòü 
âêëàä êîìïàíèè â ñôåðó 
òðàêòîðîñòðîåíèÿ. Ñòîèò õîòÿ áû 
îòìåòèòü, ÷òî îíà ñòàëà îäíîé èç 
ïåðâûõ êîìïàíèé, âûïóñòèâøèõ 
â ñåðèéíîå ïðîèçâîäñòâî 
ïîëíîïðèâîäíûé òðàêòîð.  Õîòÿ 
íàñòîÿùèé óñïåõ è ïðèçíàíèå ïðèøëè 
â ýòîé îáëàñòè ê Massey-Harris ïîñëå 
ïðèîáðåòåíèÿ àíãëèéñêîé ôèðìû 
Harry Ferguson Ltd., îñíîâàííîé èí-
æåíåðîì Ãàððè Ôåðãþñîíîì. Ïðèìå-
÷àòåëüíî, ÷òî äî òîãî êàê ïðåóñïåòü â 
ñåëüõîçìàøèíîñòðîåíèè, îí ñêîíñòðó-

èðîâàë íåñêîëüêî ñàìîëåòîâ. 
Ê ÷èñëó óíèêàëüíûõ èíæåíåðíûõ 

ðàçðàáîòîê Ãàððè, ïîâëèÿâøèõ íà 
âåñü äàëüíåéøèé õîä ìåõàíèçàöèè 
ñåëüñêîãî õîçÿéñòâà, ìîæíî 
îòíåñòè èçîáðåòåíèå â 1926 ãîäó 
òðåõòî÷å÷íîãî ìåõàíèçìà íàâåñêè 
äëÿ òðàêòîðîâ. Ýòî ïîçâîëèëî 
èñïîëüçîâàòü ãèäðàâëè÷åñêóþ 
ñèñòåìó äëÿ ïîäíÿòèÿ è îïóñêàíèÿ 
ïëóãà èëè êóëüòèâàòîðà, óâåëè÷èâàÿ 
òåì ñàìûì óñòîé÷èâîñòü è òÿãîâóþ 
ìîùíîñòü òåõíèêè. Ñèñòåìà äîêàçàëà 
ñâîþ ñîñòîÿòåëüíîñòü è âïîñëåäñòâèè 
ñòàëà ñòàíäàðòîì äëÿ ïðîèçâîäèòåëåé 
òðàêòîðîâ è íàâåñíîãî îáîðóäîâàíèÿ 
âî âñåì ìèðå. 

Ïîñëå îáúåäèíåíèÿ â 
1953 ãîäó ëèäåðà â ïðîèçâîäñòâå 
óáîðî÷íîé òåõíèêè Massey-
Harris è ïðåóñïåâàþùåé 
òðàêòîðîñòðîèòåëüíîé ôèðìû Harry 
Ferguson âíîâü îáðàçîâàííàÿ 
êîìïàíèÿ ïîëó÷èëà íàçâàíèå Massey-
Harris-Ferguson. Îäíàêî ïîçæå, â 
1958 ãîäó, íàçâàíèå êîìïàíèè áûëî 
ñîêðàùåíî äî Massey Ferguson. Íå-
ñìîòðÿ íà òî ÷òî ôàìèëèÿ òðåòüåãî 
îòöà-îñíîâàòåëÿ Àëàíñîíà Õàððèñà 

Наши дни. Линейка техники 

Massey Ferguson

Massey Ferguson сегодня
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íå îñòàëàñü â åå ñîâðåìåííîì 
íàçâàíèè, ïàìÿòü î íåì áåðåæíî 
õðàíèòñÿ â ñèìâîëèêå áðåíäà – 
òðåõ òðåóãîëüíèêàõ, êîòîðûå 
ñèìâîëèçèðóþò íàñëåäèå Äýíèýëà 
Ìàññåÿ, Ãàððè Ôåðãþñîíà è Àëàíñîíà 
Õàððèñà.

Ïåðâûé óñïåõ ê Massey Fergu-
son ïðèøåë óæå â êîíöå 1950-õ. 
Îòäåëüíóþ ðîëü â åãî ïîïóëÿðíîñòè 
ñûãðàëî îäíî íåçàóðÿäíîå ñîáûòèå: 
â ÿíâàðå 1958 ïåðâàÿ ýêñïåäèöèÿ, 
âîçãëàâëÿåìàÿ èçâåñòíûì 
ïóòåøåñòâåííèêîì Ýäìóíäîì 
Õèëëàðè (Edmund Hillary), äîñòèãëà 
Þæíîãî ïîëþñà ïî ñóøå, èñïîëüçóÿ 

êîëåñíûé òðàíñïîðò – òî÷íåå, òðè 
áåíçèíîâûõ òðàêòîðà Massey Fergu-
son FE 35! Â ñâîåé òåëåãðàììå èç 
Àíòàðêòèäû ñýð Õèëëàðè ñîîáùèò: 
«Íåñìîòðÿ íà íå ñîâñåì ïðèâû÷íûå 
äëÿ ñåëüõîçòåõíèêè óñëîâèÿ, ýòè 
òðàêòîðû ïðîÿâèëè ñåáÿ âåëèêîëåïíî, 
è òîëüêî áëàãîäàðÿ èõ íåâåðîÿòíîé 
íàäåæíîñòè ñòàë âîçìîæåí óñïåõ 
íàøåé ýêñïåäèöèè». 

Äàëåå êîìïàíèÿ èíâåñòèðóåò íå 
òîëüêî â ðàñøèðåíèå ìîäåëüíîãî 
ðÿäà è â ðàçâèòèå äèñòðèáüþòîðñêîé 
ñåòè, íî è ðîñò ñîáñòâåííûõ àêòèâîâ. 
Óæå ê ñåðåäèíå 60-õ åé ïðèíàäëåæàò 
26 ïðåäïðèÿòèé â 9 ñòðàíàõ ìèðà.

Ñëåäóþùèå íåñêîëüêî äåñÿòèëåòèé 
Massey Ferguson ðåãóëÿðíî 
âûïóñêàåò âñå íîâûå è íîâûå ìîäåëè 
òåõíèêè, âíåäðÿÿ â íèõ ïåðåäîâûå 
òåõíîëîãèè è ðàçðàáîòêè. Òàê, â 1962 
ïîÿâèëàñü êîðîáêà ïåðåäà÷ Multi-
Power – ïåðâàÿ êîðîáêà ïåðåäà÷ 
â òðàêòîðîñòðîåíèè, ïîçâîëÿþùàÿ 
áåç èñïîëüçîâàíèÿ ñöåïëåíèÿ, à 
ëèøü ïðè ïîìîùè ïåðåêëþ÷àòåëÿ 
íà ïðèáîðíîé ïàíåëè âêëþ÷àòü 
ïîâûøåííûé èëè ïîíèæåííûé 
äèàïàçîí ñêîðîñòè. À â 1976 ãîäó 
áûëà ïðåäñòàâëåíà æàòêà PowerFlow, 
êîòîðàÿ ïîçâîëèëà äî ìèíèìóìà 
ñîêðàòèòü ïîòåðè çåðíà. Óäèâèòåëüíî, 
íî äî ñèõ ïîð îíà íå èìååò àíàëîãîâ 
è îòëè÷àåò êîìáàéíû Massey Fer-
guson îò êîíêóðåíòîâ. Â 1991 ãîäó 
êîìïàíèÿ ñòàëà ðîäîíà÷àëüíèêîì 
«êîñìè÷åñêîé ýðû» â èíäóñòðèè 
ñåëüõîçìàøèíîñòðîåíèÿ, âûïóñòèâ 
êîìáàéí, îáîðóäîâàííûé ïåðâîé â 
ìèðå ñèñòåìîé êàðòèðîâàíèÿ óðîæàÿ 
íà îñíîâå GPS. È ýòî ëèøü íåêîòîðûå 
ðàçðàáîòêè, êîòîðûå ñûãðàëè âàæíóþ 
ðîëü â ðàçâèòèè ìåõàíèçàöèè 
ñåëüñêîãî õîçÿéñòâà. 

Ê íà÷àëó 90-õ äèëåðñêàÿ 
ñåòü Massey Ferguson ñòàëà 
ñàìîé îáøèðíîé â ìèðîâîì 
ñåëüõîçìàøèíîñòðîåíèè, ñäåëàâ 
áðåíä ïîïóëÿðíûì âî âñåõ ÷àñòÿõ ñâå-
òà. Èíòåðåñíûé ôàêò, ÷òî òðàêòîðû 
è êîìáàéíû Massey Ferguson äàæå 
èçîáðàæàëèñü íà áàíêíîòàõ è 
ïî÷òîâûõ ìàðêàõ â Êàíàäå, Èðëàíäèè 
è Ýôèîïèè. 

Â ÷åì æå êðîåòñÿ óñïåõ Massey 
Ferguson? Òîëüêî êîìïàíèÿ, ó èñ-
òîêîâ êîòîðîé ñòîÿë èñòèííûé ôåð-
ìåð, êàêèì áûë Äýíèýë Ìàññåé, ìîã-
ëà ñîçäàâàòü òåõíèêó, ïîëó÷èâøóþ 

Алансон Харрис Гарри Фергюсон Дэниэл Массей

Подписание контракта о слиянии Massey-Harris и Harry Ferguson
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ïðèçíàíèå àãðàðèåâ âî âñåì ìèðå. 
Çàðîäèâøàÿñÿ áîëåå âåêà íàçàä 
è ñîõðàíèâøàÿñÿ ïî ñåé äåíü 
ôèëîñîôèÿ êîìïàíèè – ýòî íå÷òî 
áîëüøåå, ÷åì òîëüêî ïðîèçâîäñòâî 
ìàøèí. Ýòî ïðåæäå âñåãî óâåðåííîñòü 
êëèåíòîâ Massey Ferguson â 
âîçìîæíîñòè ïîëó÷èòü ìàêñèìàëüíûé 
êîìôîðò è óäîáñòâî – íà÷èíàÿ îò 
ïåðâè÷íîé êîíñóëüòàöèè è ïîìîùè 
â ôèíàíñèðîâàíèè è çàêàí÷èâàÿ 
ïîñëåïðîäàæíûì îáñëóæèâàíèåì è 
îáåñïå÷åíèåì çàï÷àñòÿìè. 

Ñ 1994 ãîäà âñå àêòèâû è 
äèëåðñêàÿ ñåòü Massey Ferguson 
ïåðåøëè â ñîáñòâåííîñòü êîðïîðàöèè 
AGCO, åäèíñòâåííîãî ìåæäóíàðîä-

íîãî ìàøèíîñòðîèòåëüíîãî êîí-
öåðíà, ñïåöèàëèçèðóþùåãîñÿ 
èñêëþ÷èòåëüíî íà ïðîèçâîäñòâå 
ñåëüñê îõîçÿéñòâåííîé òåõíèêè. 
Ýòîò ñîþç ñòàë íîâîé âåõîé â 
èñòîðèè áðåíäà Massey Ferguson 
è ïîëîæèë íà÷àëî åùå áîëüøåìó 
÷èñëó ðàçðàáîòîê, íàïðàâëåííûõ íà 
ðåøåíèå çàäà÷ ñåëüñêîãî õîçÿéñòâà. 

Ñåãîäíÿ óæå èçâåñòíàÿ â 
Ðîññèè êîðïîðàöèÿ AGCO, êîòîðîé 
ïðèíàäëåæàò ìåæäóíàðîäíûå 
áðåíäû Challenger, Fendt è 

Valtra, ïðåäëàãàåò è ðîññèé-
ñêèì ñåëüõîçïðîèçâîäèòåëÿì ïî-
çíàêîìèòüñÿ è ëè÷íî óáåäèòü-
ñÿ â íàäåæíîñòè è ïðîñòîòå 
èñïîëüçîâàíèÿ òåõíèêè Massey 
Ferguson. Åå øèðîêèé ìîäåëüíûé 
ðÿä ïðåäñòàâëÿåò óíèêàëüíûé 
ïî ñâîåé ïîëíîòå àññîðòèìåíò 
òðàêòîðîâ, óáîðî÷íîé òåõíèêè, à 
òàêæå ïîãðóç÷èêîâ, ïîçâîëÿþùèé 
êàæäîìó ñåëüõîçïðîèçâîäèòåëþ 
âûáðàòü ìàøèíó, îòâå÷àþùóþ åãî 
òðåáîâàíèÿì è âîçìîæíîñòÿì.

Современный комбайн Massey Ferguson

Один из первых тракторов Гарри Фергюсона Первый в мире самоходный зерноуброчный комбайн 

Massey-Harris 20

Одно из важнейших изобретений в 

истории тракторостроения – трехто-

чечная система навески Г. Фергю-

сона для прицепного оборудования
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ЗАСЛУЖЕННЫЕ НАГРАДЫЗАСЛУЖЕННЫЕ НАГРАДЫ  
NEW HOLLAND AGRICULTURENEW HOLLAND AGRICULTURE  

За последний квартал 2013 г. техника New Holland Agriculture («Нью Холланд 
Агрикалче») получила три европейские награды.

На международном салоне Sitevi во Франции бренд завоевал золотую медаль 
за технологию Опти-Грейп (Opti-Grape™) - систему отбраковки, применяемую 
на отжимных установках виноградоуборочного комбайна Braud, обладающую 
производительностью наивысшего уровня. 

Немецкая «Агритехника» (Agritechnica), еще до своего ежегодного открытия, 
присудила бренду две серебряные медали: одну – за инновационную систему 
регулировки клавиш соломотряса Opti-Speed™, вторую – за современную 
систему измельчения пожнивых остатков. Обе технологии помогают увеличить 
экологичность производства – в одном случае (Opti-Speed) снижая потери продукта, 
в другом случае – утилизируя отходы для производства биомассы (Cornrower).

Новый трактор T8 Auto Command™ с бесступенчатой трансмиссией от New Holland был 
признан «Машиной года - 2014» Европейским комитетом журналистов DLV. Премия 
направлена на то, чтобы выбрать те модели, в которых богатство технологических 
инноваций будет означать немедленную практическую пользу для фермеров. 
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ПРОГРЕССИВЫЕ ТЕХНОЛОГИИ 
УБОРКИ УРОЖАЯ ПРИНЕСЛИ 

NEW HOLLAND ДВЕ СЕРЕБРЯННЫХ 
МЕДАЛИ НА «АГРИТЕХНИКЕ-2013»

New Holland еще раз подтвердил свои 
позиции лидера в области производства 
сельскохозяйственных машин, завоевав 
две серебряные медали в Ганновере 
за инновации в технологиях уборки. 
Уникальная в отрасли система регули-
ровки клавиш соломотряса Opti-Speed™ 
увеличивает производительность до 
10%, а технология измельчения соломы 
идеально сочетает в себе свойственную 
компании New Holland эффективность в 
полях с присущей ей приверженностью 
к экологически рациональным методам 
ведения сельского хозяйства.

«New Holland ведет постоянную работу 
по развитию и внедрению инновационных 
технологий, которые приносят практическую 
пользу сельхозтоваропроизводителям по 
всему миру, – утверждает Карло Ламбро, пре-
зидент бренда Holland Agriculture. – К тому 
же, на нас, как и на мировом сообществе 
фермеров, лежит огромная ответственность 
за то, чтобы накормить все увеличивающе-
еся население планеты и выработать до-
статочное количество энергии». Технология 
Opti-Speed™ помогает снизить потери, что, 
как следствие, означает, мы получим больше 
зерна для производства еды. Инновацион-
ный измельчитель позволяет фермерам за-
готавливать как еду, так и корм из кукурузы, а 
также преобразовывать ранее выбрасы-
ваемые остатки соломы в энергию 
через биомассу.

ИННОВАЦИОННАЯ 
СИСТЕМА 

РЕГУЛИРОВКИ 
КЛАВИШ 

СОЛОМОТРЯСА 
OPTI-SPEED™: 

ДО 10% БОЛЬШЕ 

ЭФФЕКТИВНОСТИ

Технология Opti-
Speed™, которая была 
отмечена серебряной 
медалью, эксклюзивно до-
ступна на клавишных комбайнах 
серии CX7000 Elevation и CX8000 
Elevation. Модели этих комбайнов, 
мощностью до 490 л. с., оснащенные 
самым мощным в мире клавишным 
соломотрясом, все чаще используются 
крупными фермерами и подрядчиками 
по всему миру.

Уникальная система Opti-Speed™ позво-
ляет достичь большей продуктивности – 
до 10%, автоматически регулируя скорость 
в зависимости от рельефа местности. 
Оператор просто выбирает одну из четы-
рех предложенных сельскохозяйственных 
культур, а новейшая система регулиров-
ки клавиш автоматически регулирует 
скорость соломотряса. Поднимаясь в гору, 
скорость соломотряса снижается, чтобы 
уменьшилась транспортная скорость соло-
мы над соломотряом, а при спуске с горы 
скорость соломотряса увеличивается во 
избежание засоров. Более того, на ровных 
полях эта система особенно полезна при 
уборки кукурузы для снижении скорости 
соломотряса. В этом случае, можно увели-
чить продуктивность аж до 20 %.

НОВЕЙШАЯ СОВРЕМЕННАЯ 
СИСТЕМА ИЗМЕЛЬЧЕНИЯ 

ПОЖНИВЫХ ОСТАТКОВ: ЗА ОДИН 
ПРОХОД ВАЛКОВАНИЯ СНИЖАЮТСЯ 

НЕ ТОЛЬКО ЭКСПЛУАТАЦИОННЫЕ 
РАСХОДЫ, НО И ДО 15% 

ПОВЫШАЕТСЯ ПЛОТНОСТЬ 
ПРЕССОВАНИЯ СОЛОМЫ

New Holland, через стратегию Лидер-
ства в области чистой энергии, продолжает 
работу над увеличением производительно-
сти и устойчивого развития сельского хо-
зяйства, свидетельство тому – полученная 
серебряная медаль за новейшую систему 
измельчения остатков. Полностью интегри-

рованный измельчитель по-
дойдет для клавишных 

комбайнов для 
уборки кукурузы, 

производя 
равномерные 
валки иде-

ально измельченной соломы. Качественное 
измельчение может значительно повысить 
плотность прессования соломы до 15%. 
Тюки также намного лучше будут подготов-
лены для получения биотоплива.

ЭФФЕКТИВНАЯ КОРМОЗАГОТОВКА 
ВМЕСТЕ С NEW HOLLAND

Еще одна новинка – обновленный кор-
моуборочный комбайн FR 500 с автома-
тической системой заполнения трейлера 
IntelliFill™. Комбайн оснащен двигателем 
Cursor 9 и жаткой с малыми режущими 
дисками по рядкам, рабочая ширина – 6 м. 
На нем самые широкие приемные вальцы, 
самый широкий измельчающий барабан 
диаметром 760 мм, шириной 880 мм и 
весом 670 кг. Это обеспечивает превос-
ходный срез даже очень большой массы 
за счет инерциональности барабана. 
Доизмельчители зерна – самые широкие 
и тяжелые на рынке, обеспечивают от-
личное доизмельчение и сплющивание 
кукурузы. Это очень важно при кормле-
нии крупного рогатого скота, когда силос 
должен быть хорошо законсервирован, 
чтобы при кормлении хорошо перевари-
вался в желудке животных.

Двухпозиционная система Varifl ow™ 

по-прежнему надежна. Она выключается 
до измельчения зерна, расстояние между 
ускорителем и измельчителем массы умень-
шается на 60%, а требование к потреблению 
мощности сокращается на 40%, что увели-
чивает производительность при заготовке 
подсушенного сенажа. Система ликвидиру-
ет проблемы возврата массы и забивания 
измельчающего барабана. В стандартной 
комплектации машина оснащена блокиров-
кой дифференциала, что позволяет убирать 
даже в сложных климатических условиях.
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Вопрос: Какие факторы ведут к  

повышению продуктивности лугов 

и пастбищ в современном сельхоз-

производстве?

Ответ: Ïðåîáëàäàþùàÿ ÷àñòü ëó-
ãîâûõ çåìåëü íàøåé ïëàíåòû èñïîëü-
çóåòñÿ â êà÷åñòâå ïàñòáèù. Êàê áû 
ðàçíîîáðàçíû íè áûëè èõ ìåñòîíà-
õîæäåíèÿ è, ñëåäîâàòåëüíî, ïðîäóê-
òèâíîñòü â ðàçíûõ êëèìàòè÷åñêèõ 
çîíàõ, îáùèì äëÿ âñåõ ïàñòáèù ÿâëÿ-
åòñÿ òî, ÷òî ýòî ãëàâíûé èñòî÷íèê äå-
øåâîãî è áèîëîãè÷åñêè ïîëíîöåííîãî 
êîðìà â ëåòíèé ïåðèîä. Íåîáõîäè-
ìî çàìåòèòü, ÷òî ñòîèìîñòü åäèíèöû 
ýíåðãèè, ïîëó÷åííîé èç òðàâ (ñåíà), 
ñîñòàâëÿåò âñåãî 1/3 ñòîèìîñòè åäè-
íèöû ýíåðãèè, ïîëó÷åííîé èç çåðíà, 
èëè 1/2 – ïðè ñèëîñîâàíèè òðàâ.

В номере  январь – февраль 
2011 г.  нашего издания была 
опубликована статья известного 
изобретателя, доктора 
технических наук, профессора 
Василия Дринчи о зимнем посеве. 
После публикации в редакцию 
пришло много писем аграриев из 
разных регионов нашей страны 
с самыми разнообразными 
вопросами. Мы попросили 
Василия Михайловича ответить на 
них.

ЗИМНИЙ ПОСЕВЗИМНИЙ ПОСЕВ –  – 
МАЛОЗАТРАТНЫЙ МАЛОЗАТРАТНЫЙ 
СПОСОБ УЛУЧШЕНИЯ СПОСОБ УЛУЧШЕНИЯ 
ЛУГОВ И ПАСТБИЩЛУГОВ И ПАСТБИЩ
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agricultural machinery

сельхозтехника



Òðàâû èãðàþò âàæíåéøóþ ðîëü â 
ðàöèîíå ïèòàíèÿ æèâîòíûõ â èíäó-
ñòðèàëüíî ðàçâèòûõ ñòðàíàõ – íàïðè-
ìåð, â ÑØÀ ïàñòáèùà îáåñïå÷èâàþò 
äî 41% ïîòðåáíîñòè â êîðìàõ äëÿ æè-
âîòíîâîäñòâà.

Ïîñòîÿííûé ðîñò ñòîèìîñòè æèä-
êîãî òîïëèâà, óäîáðåíèé è îñíîâíûõ 
ñðåäñòâ ïðîèçâîäñòâà ïðèâîäèò ê ïî-
èñêó ïóòåé ñíèæåíèÿ ñòîèìîñòè êîð-
ìîâîé áàçû. 

Вопрос: В чем актуальность улуч-

шения пастбищ путем подсева се-

мян?

Ответ: Ïðîäóêòèâíîñòü ëóãîâ è 
ïàñòáèù â ïîñëåäíåå âðåìÿ çíà÷è-
òåëüíî ñíèçèëàñü. Ìíîãèå ëóãà ïðå-
âðàùåíû â ïàøíþ, ìåñòàìè òðàâîñòîé 
èçðåæåí è âûáèò, ïîýòîìó ëóã óòðà-
÷èâàåò ñâîþ ðîëü, èç-çà ÷åãî ìåíÿåò-
ñÿ ðàâíîâåñèå «ëóã – æèâîòíîå», îáå-
ñïå÷èâàþùåå ñàìîâîçîáíîâëåíèå è 
ñàìîðåãóëÿöèþ ïðèðîäíîé ñðåäû. Â 
òðàâÿíûõ ïîêðîâàõ îòñóòñòâóþò ïðî-
äóêòèâíûå âèäû òðàâ. 

Íàëè÷èå ïðîïëåøèí (ãîëûõ ó÷àñò-
êîâ ïî÷âû) íà ïîëÿõ åñòåñòâåííûõ 
êîðìîâûõ óãîäèé èìååò áîëüøèé âðåä, 
÷åì ïðîñòî íåèñïîëüçîâàíèå ïëîùà-
äè, òàê êàê íà ãîëûõ ó÷àñòêàõ, êàê ïðà-
âèëî, ïðîèçðàñòàþò øèðîêîëèñòíûå 
ñîðíÿêè, çàáèâàþùèå êóëüòóðíûå ðàñ-
òåíèÿ.

Ñëåäîâàòåëüíî, âîçíèêàåò îñòðàÿ 
íåîáõîäèìîñòü ñîõðàíåíèÿ öåííûõ 
âèäîâ ðàñòåíèé â òðàâîñòîå ëóãîâ, 
âîññòàíîâëåíèÿ ïîòåðÿííîé ïðèðîäîé 
ðàñòèòåëüíîñòè è îáîãàùåíèÿ åå áî-
áîâî-çëàêîâûìè òðàâàìè ñ öåëüþ ïî-
ëó÷åíèÿ ýêîëîãè÷åñêè ÷èñòûõ òðàâÿíè-
ñòûõ êîðìîâ.

Ïîäñåâ ñåìÿí òðàâ ïîçâîëÿåò ïî-
âûñèòü êà÷åñòâî è ïðîäóêòèâíîñòü ëó-
ãîâ è ïàñòáèù. Öåëü çäåñü íå òîëüêî â 
âîññòàíîâëåíèè ïîâðåæäåííîé äåð-
íèíû è îáåñïå÷åíèè âûñîêîé äîëè 
öåííûõ êîðìîâûõ òðàâ â òðàâîñòîå. 
Îäíîâðåìåííî â ïî÷âå ïîääåðæèâà-
åòñÿ ïîòåíöèàë ñåìÿí, êîòîðûé ïðå-
ïÿòñòâóåò ïðîðàñòàíèþ âñõîäîâ ñîð-
íÿêîâ íà ïîâðåæäåííûõ ó÷àñòêàõ 
äåðíèíû.

Â ñëó÷àå çàñóøëèâîãî ëåòà è îñå-
íè, êàê ïðàâèëî, ïàñòáèùå áûâà-
åò èçëèøíå âûáèòî, ÷òî ïðèâîäèò ê 
óìåíüøåíèþ åãî ïðîäóêòèâíîñòè â ïî-
ñëåäóþùèé ñåçîí. Â ýòîì ñëó÷àå öåëå-
ñîîáðàçíî îñóùåñòâèòü çèìíèé ïîñåâ 
è ïîâûñèòü åãî ïðîäóêòèâíîñòü. 

Ïîäñåâ ñåìÿí ïðåæäå âñåãî ïðîâî-
äÿò íà ó÷àñòêàõ, â òðàâîñòîå êîòîðûõ 
ñîäåðæèòñÿ 30–40% öåííûõ òðàâ îò 
îáùåãî óðîæàÿ è ãäå çàòðóäíåíî èëè 
íåâîçìîæíî âûïîëíåíèå êîðåííîãî 
óëó÷øåíèÿ.

Вопрос: Каковы преимущества 

применения зимних посевов перед 

традиционными способами? 

Ответ: Çèìíèé ïîñåâ èìååò íå-
ñêîëüêî ïîòåíöèàëüíûõ ïðåèìóùåñòâ 
â ñðàâíåíèè ñ òðàäèöèîííûìè ñïîñî-
áàìè: âîçìîæíîñòü ïîñåâà â íåíàðó-
øåííûé äåðí; ìåíüøèå çàòðàòû â ðà-
áî÷åé ñèëå è ýíåðãèè; ìèíèìàëüíûå 
èíâåñòèöèîííûå âëîæåíèÿ â îáîðó-
äîâàíèå; êîðîòêèé ïåðèîä äî ìîìåí-
òà âûïàñà.

Ïî äàííûì èññëåäîâàíèé, ïðîâå-
äåííûõ â ÑØÀ, çà ñ÷åò çèìíèõ ïîñå-
âîâ ìîæíî ïîâûñèòü óðîæàéíîñòü 
êîðìîâûõ êóëüòóð íà 3–5 òîíí ñóõîãî 
âåùåñòâà ñ 1 ãåêòàðà. Â òî âðåìÿ êàê 
ðàñõîäû íà ïîëó÷åíèå 1 òîííû ñóõîãî 
âåùåñòâà íå ïðåâûøàþò 12 äîëëàðîâ, 
÷òî ïîäòâåðæäàåò îñîáóþ ýêîíîìè÷å-
ñêóþ ýôôåêòèâíîñòü çèìíåãî ïîñåâà.

Вопрос: Какое распространение 

находит способ зимнего посева на 

лугах и пастбищах?

Ответ: Çèìíèé ïîñåâ âñå øèðå 
ïðèìåíÿåòñÿ â æèâîòíîâîä÷åñêèõ õî-
çÿéñòâàõ ÑØÀ, Êàíàäû è Ñåâåðíîé Åâ-
ðîïû êàê ìàëîçàòðàòíûé ñïîñîá ïî-
âûøåíèÿ ïðîäóêòèâíîñòè ïàñòáèù è 
óëó÷øåíèÿ ñòðóêòóðû òðàâîñòîÿ. Â Ðîñ-
ñèè â ïðîøëîì ñòîëåòèè øèðîêî ïðè-
ìåíÿëè çèìíèé ïîñåâ, åãî åùå íàçû-
âàëè «ïîñåâ ïî ÷åðåïêó».

Вопрос: Какие факторы являют-

ся ключевыми при зимнем посеве 

семян трав на пастбищах?

Ответ: Èõ íåñêîëüêî, ïåðå÷èñëþ 
òîëüêî îñíîâíûå.

1. Сроки посева. Âûáîð îïòè-
ìàëüíûõ ñðîêîâ ïîñåâà ÿâëÿåòñÿ 
ôóíäàìåíòàëüíûì ïðèíöèïîì ýô-
ôåêòèâíîãî çèìíåãî ïîñåâà. Åãî ðå-
êîìåíäóåòñÿ ïîâîäèòü â êîíöå çèìû 
èëè â ñàìîì íà÷àëå âåñíû, êîãäà ïî-
÷âà âñå åùå ìåðçëàÿ. Êàê ïðàâè-
ëî, ñðîêè ïîñåâà â õîçÿéñòâåííûõ óñ-
ëîâèÿõ îïðåäåëÿþò ìåòîäîì ïðîá è 
îøèáîê. 

Íàèëó÷øèìè ñ÷èòàþòñÿ òåïëûå ñîë-
íå÷íûå äíè ñ íî÷íûìè òåìïåðàòóðàìè 
-2…-7 ºÑ. Ïîâåðõíîñòü çåìëè äîëæíà 
áûòü ìåðçëîòàëàÿ, à ïî÷âà íà ãëóáè-
íå 1–2 ñì – ìåðçëàÿ, äëÿ óäåðæàíèÿ 
òðàêòîðà, èñêëþ÷àþùàÿ îáðàçîâàíèå 
ãëóáîêèõ ñëåäîâ êîëåñ. 

2. Обеспечение хорошего контак-
та «почва – семя». Òàê æå êàê è äëÿ 
äðóãèõ ñïîñîáîâ, îáåñïå÷åíèå õîðî-
øåãî êîíòàêòà ñåìåíè ñ ïî÷âîé ÿâëÿ-
åòñÿ êðèòè÷åñêè âàæíûì äëÿ ýôôåê-
òèâíîñòè çèìíåãî ïîñåâà. Ñóùåñòâóåò 
íåñêîëüêî ñïîñîáîâ, ñîäåéñòâóþùèõ 
õîðîøåìó êîíòàêòó «ïî÷âà – ñåìÿ». 
Òùàòåëüíûé âûïàñ æèâîòíûõ ïîçâîëÿ-
åò îòêðûòü äåðí è ïîâåðõíîñòü ïî÷âû. 

Òàêæå ïðèìåíÿþò ïîäêàøèâàíèå è 
ãåðáèöèäíûå îáðàáîòêè. Â ñëó÷àå ãó-
ñòîãî äåðíà èñïîëüçóþò æèâîòíûõ äëÿ 
çàäåëêè êîïûòàìè ñåìÿí â òå÷åíèå 
êîðîòêîãî ïåðèîäà. 

Çàìîðîçêè è îòòåïåëü ïëþñ ðàííèé 
âåñåííèé äîæäü – ãëàâíûå ôàêòîðû, 
êîòîðûå ñëåäóåò ó÷èòûâàòü ïðè çàäåë-
êå ñåìÿí â ïî÷âó.

Íàèáîëåå ïîäõîäÿùèìè äëÿ çèì-
íåãî ïîñåâà ÿâëÿþòñÿ ñóãëèíêîâûå è 
ãëèíèñòûå ïî÷âû, ñîäåðæàùèå äîñòà-
òî÷íîå åñòåñòâåííîå êîëè÷åñòâî âëà-
ãè â ïåðèîä ðàííåãî ëåòà. Ïåñ÷àíûå 
ïî÷âû íå ÿâëÿþòñÿ áëàãîïðèÿòíûìè 
äëÿ çèìíåãî ïîñåâà.

3. Уменьшение конкуренции ста-
рых растений с прорастающими се-
менами. Íîâûå ðîñòêè äîëæíû èìåòü 
âîçìîæíîñòü óêîðåíèòüñÿ áåç îñîáîé 
êîíêóðåíöèè ñ óæå ñóùåñòâóþùèìè 
ðàñòåíèÿìè. Îäíèì èç îñíîâíûõ ñïî-
ñîáîâ ñíèæåíèÿ êîíêóðåíöèè ñòàðî-
ãî òðàâîñòîÿ ÿâëÿåòñÿ îñåííèé âûïàñ 
äî 5 ñì. Âåñíîé è ëåòîì ïîñëå çèìíå-
ãî ïîñåâà òðåáóåòñÿ òàêæå âûïàñàòü 
ïàñòáèùå ñ öåëüþ îáåñïå÷åíèÿ äîñòó-
ïà ñâåòà ê ðîñòêàì. Ïðè ýòîì ñëåäóåò 
êîíòðîëèðîâàòü ïðîöåññ âî èçáåæà-
íèå ïîâðåæäåíèÿ ïîÿâëÿþùèõñÿ ðîñò-
êîâ. 

4. Выбор видов и сортов семян 
трав. Íàó÷íûå èññëåäîâàíèÿ è õîçÿé-
ñòâåííûå èñïûòàíèÿ ïîêàçûâàþò, ÷òî 
äëÿ çèìíèõ ïîñåâîâ íà ëóãàõ è ïàñòáè-
ùàõ íàèáîëåå ïîäõîäÿò áîáîâûå òðà-
âû. Â ÷àñòíîñòè, êëåâåð êðàñíûé è 
ëÿäâåíåö ðîãàòûé. 

Äëÿ ïîâûøåíèÿ ýôôåêòèâíîñòè 
àçîòîôèêñàöèè ðåêîìåíäóåòñÿ ñåìå-
íà áîáîâûõ òðàâ ïåðåä âûñåâîì èíî-
êóëèðîâàòü. Ïðè ýòîì ñëåäóåò òùà-
òåëüíî ïîäáèðàòü øòàììû áàêòåðèé. 

Äëÿ äîëãîñðî÷íîãî ïðèñóòñòâèÿ áî-
áîâûõ è òðàâ íà ïàñòáèùàõ ðåêîìåí-
äóåòñÿ âûñåâàòü ñìåñü êðàñíîãî êëå-
âåðà è ëÿäâåíöà ðîãàòîãî. 

Ïåðåä âûñåâîì ñåìåíà ëÿäâåí-
öà ðîãàòîãî ñëåäóåò ïðîñêàðèôèöè-
ðîâàòü, â ïðîòèâíîì ñëó÷àå äî 50% 
ñåìÿí ìîæåò íå âçîéòè èç-çà ïîâû-
øåííîé âîäî- è âîçäóõîíåïðîíèöàå-
ìîñòè èõ îáîëî÷êè.

Èç-çà âûñîêîé ñèëû ðîñòà ñåìå-
íà êðàñíîãî êëåâåðà õîðîøî ïðèæè-
âàþòñÿ â óñëîâèÿõ çèìíåãî ïîñåâà. 
Ðîñòêè ñåìÿí ëþöåðíû èìåþò ìåíü-
øóþ ñèëó ðîñòà. Â ñâÿçè ñ ýòèì â ïåð-
âûé ãîä âûñåâà ðîñòêè ó ëþöåðíû áî-
ëåå òîíêèå, ÷åì ó êëåâåðà. Îäíàêî íà 
âòîðîé ãîä ïðîèñõîäèò âûðàâíèâàíèå 
òðàâîñòîåâ. Â ïîñëåäóþùèå ãîäû ïðî-
äóêòèâíîñòü òðàâîñòîåâ òàêæå ïîâû-
øàåòñÿ çà ñ÷åò åñòåñòâåííîãî âûñåâà 
(îñûïàíèÿ ñîçðåâøèõ ñåìÿí). 
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Ñóùåñòâóåò íåñêîëüêî ïðåèìó-
ùåñòâ ïîäñåâà áîáîâûõ ñåìÿí íà 
ïàñòáèùàõ ñî çëàêîâûìè òðàâàìè. 
Ïðîäóêòèâíîñòü ïàñòáèùà ïîâûøàåò-
ñÿ çà ñ÷åò áîáîâî-çëàêîâûõ ñìåñåé. 
Áîáîâûå òðàâû îáû÷íî ðàñòóò ïðè áî-
ëåå âûñîêèõ òåìïåðàòóðàõ, ÷åì çëà-
êîâûå. Îíè èìåþò ìîùíûé ñòîëáîâîé 
êîðåíü, èç-çà ÷åãî áîëåå òîëåðàíòíû 
ê çàñóøëèâûì óñëîâèÿì, ÷åì çëàêî-
âûå. Áîáîâûå ôèêñèðóþò àòìîñôåð-
íûé àçîò, êîòîðûé èñïîëüçóþò çëàêî-
âûå ðàñòåíèÿ. Âíåäðåíèå â òðàâÿíîé 
ïîêðîâ ïðèáëèçèòåëüíî 35% áîáîâûõ 
òðàâ îçíà÷àåò, ÷òî íåò íåîáõîäèìîñòè 
âíîñèòü äîïîëíèòåëüíûé àçîò. 

Çëàêîâûå òàêæå âûñåâàþò â çèì-
íèõ óñëîâèÿõ. Ýôôåêòèâåí ïîñåâ ìíî-
ãîëåòíåãî è îäíîëåòíåãî ðàéãðàñà, 
åæè ñáîðíîé, êîñòðà áåçîñòîãî è òè-
ìîôååâêè.

Ñëåäóåò çàìåòèòü, ÷òî íà Ñåâåðî-
Àìåðèêàíñêîì êîíòèíåíòå àêòèâèçè-
ðîâàëàñü ñåëåêöèÿ çèìíèõ ñîðòîâ ñå-
ìÿí êîðìîâûõ êóëüòóð.

Вопрос: Какие технологические 

операции рекомендуется прово-

дить наряду с тщательным осен-

ним выпасом для повышения эф-

фективности зимнего посева и 

продуктивности лугов и пастбищ?

Ответ: Çèìíèé ïîñåâ îòíîñèòñÿ ê 
ìåðîïðèÿòèÿì ïîâåðõíîñòíîãî óëó÷-
øåíèÿ ëóãîâ è ïàñòáèù. Ê íèì òàê-
æå îòíîñÿòñÿ ñëåäóþùèå îñíîâíûå 
âèäû ðàáîò: êóëüòóðíî-òåõíè÷åñêèå 
ìåðîïðèÿòèÿ (óáîðêà êàìíåé, óíè÷-
òîæåíèå êî÷åê, êóñòàðíèêîâ, êðî-
òîâèí è ìóðàâåéíèêîâ), ðåãóëèðî-
âàíèå âîäíî-âîçäóøíîãî ðåæèìà 
ïî÷âû, áîðüáà ñ ñîðíÿêàìè è âíåñå-
íèå óäîáðåíèé. 

Ïåðåä ïîäñåâîì ñåìÿí ñëåäóåò 
ïðîâåñòè óáîðêó êàìíåé, êîòîðàÿ ïî-
çâîëÿåò óâåëè÷èòü ïîëåçíóþ ïëîùàäü 
ïàñòáèù íà 10–20% è áîëüøå. Ìåë-
êèå êàìíè, ëåæàùèå íà ïîâåðõíîñòè, 
ñîáèðàþò âðó÷íóþ èëè êàìíåóáîðî÷-
íûìè ìàøèíàìè. 

Íàðÿäó ñ ýòèì íåîáõîäèìî óíè÷-
òîæèòü êî÷êè, êðîòîâèíû è ìóðàâåé-
íèêè. Â òîì ñëó÷àå, åñëè êîëè÷åñòâî 
ïîñëåäíèõ çàíèìàåò áîëåå 25% ïî-
âåðõíîñòè ïî÷âû, ñëåäóåò ïðîâîäèòü 
êîðåííîå óëó÷øåíèå ïðèðîäíûõ êîð-
ìîâûõ óãîäèé.

Îïòèìàëüíûå çíà÷åíèÿ êèñëîòíîñòè 
ðÍ è ïëîäîðîäèÿ ïî÷âû ÿâëÿþòñÿ âàæ-
íûìè äëÿ óêîðåíåíèÿ áîáîâûõ òðàâ íà 
ïàñòáèùå. Èññëåäîâàíèå ïî÷âû ñëå-
äóåò ïðîâîäèòü êàæäûå 2–3 ãîäà äëÿ 
îïðåäåëåíèÿ ñîäåðæàíèÿ â íåé ïèòà-
òåëüíûõ âåùåñòâ. Èíäèêàòîð êèñëîò-
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íîñòè ïî÷âû ðÍ ñëåäóåò ïîääåðæèâàòü 
íà óðîâíå > 6. Êîððåêöèÿ ðÍ ïîòðåáóåò 
îò 6 ìåñÿöåâ äî ãîäà. Äî ïðîâåäåíèÿ 
çèìíåãî ïîñåâà ðåêîìåíäóåòñÿ âíåñòè 
ôîñôîðíûå è êàëèéíûå óäîáðåíèÿ. 

Вопрос: Какие сеялки рекомен-

дуется использовать для зимнего 

посева? 

Ответ: Äëÿ îñóùåñòâëåíèÿ çèì-
íèõ ïîñåâîâ ìîæíî ïðèìåíÿòü ñåÿëêè 
ðàçáðîñíîãî ïîñåâà è ñåÿëêè äëÿ ïðÿ-
ìîãî ïîñåâà. Èçâåñòíûå ñðàâíèòåëü-
íûå èññëåäîâàíèÿ ýòèõ äâóõ ñïîñîáîâ 
ïîêàçàëè, ÷òî ðàçíèöà â èõ ýôôåêòèâ-
íîñòè ñòàòèñòè÷åñêè íåçíà÷èìà. 

Èç ñåÿëîê ðàçáðîñíîãî ïîñåâà 
íàèáîëåå ýêîíîìè÷íûìè è ôóíêöèî-
íàëüíûìè ÿâëÿþòñÿ àãðåãàòû ñ êîì-
ïüþòåðíûì óïðàâëåíèåì è ïðèâîäîì 
îò ìàëîìîùíûõ ýëåêòðîäâèãàòåëåé, 
ðàáîòàþùèõ îò 12-âîëüòîâîé áîð-
òîâîé ñåòè òðàêòîðà èëè äðóãîãî ìî-
áèëüíîãî ñðåäñòâà. 

Èç-çà ìàëîé ïîòðåáëÿåìîé ìîùíî-
ñòè (âñåãî îêîëî150 Âò) è îòñóòñòâèÿ 
êàðäàíà îíè ìîãóò ëåãêî è óäîáíî 
àãðåãàòèðîâàòüñÿ íà ëþáîì ìîáèëü-
íîì îáîðóäîâàíèè êàê íà ïåðåäíåé 
íàâåñêå, òàê è íà çàäíåé (ñì ôîòî).

Ïðåèìóùåñòâî êîìïüþòåðíîãî ðå-
ãóëèðîâàíèÿ ïîñåâà (íîðìû âûñåâà 
è øèðèíû çàõâàòà) ñîñòîèò â òîì, ÷òî 
êîëè÷åñòâî âûñåâàåìîãî ìàòåðèàëà 
ìîæíî ìåíÿòü íåïðåðûâíî â ïðîöåññå 
äâèæåíèÿ àãðåãàòà, à òàêæå îïòèìèçè-
ðîâàòü ðàáî÷óþ øèðèíó ðàçáðàñûâà-
íèÿ ñåìÿí íåïîñðåäñòâåííî ÷åðåç êîí-
òðîëüíóþ ïàíåëü èç êàáèíû òðàêòîðà. 

Вопрос: Какая норма высева се-

мян при зимнем посеве и от чего 

она зависит? 

Ответ: Íîðìû ïîñåâà ñåìÿí íà ëó-
ãàõ è ïàñòáèùàõ ïðè çèìíåì ïîñåâå, 
ïî óñðåäíåííûì äàííûì ðÿäà èññëå-
äîâàíèé, ìåíüøå, ÷åì ïðè òðàäèöè-
îííîì ïîñåâå, è çàâèñÿò îò ñîñòîÿíèÿ 
äåðíèíû, âûñåâàåìûõ ñìåñåé, æåëà-
åìîé ãóñòîòû ñòîÿíèÿ ðàñòåíèé è ïðî-
öåíòíîãî ñîñòàâà òðàâîñòîÿ. 

Ïðè ïîñåâå ðàçáðîñíûì ñïîñîáîì 
îäíèõ âèäîâ ñåìÿí (íå â ñìåñÿõ) äëÿ 
áîáîâûõ êóëüòóð äîçû êîëåáëþòñÿ îò 
2 äî 9 êã/ãà, à äëÿ çëàêîâûõ – îò 3 äî 
17 êã/ãà. Åñëè ñåìåíà èñïîëüçîâàòü â 
ñåìåííûõ ñìåñÿõ, òî íîðìû óìåíüøà-
þò â ñðåäíåì â 2 ðàçà ïî êàæäîé êóëü-
òóðå. 

Вопрос: В чем основное отличие 

в технологии зимних и традицион-

ных посевов?

Ответ: Îñíîâíîå îòëè÷èå çèìíå-
ãî ïîñåâà îò òðàäèöèîííûõ ñîñòîèò â 
òîì, ÷òî äëÿ íåãî îñîáóþ çíà÷èìîñòü 
èìååò ïðàâèëüíûé âûáîð ñðîêîâ ïî-
ñåâà íàðÿäó ñ âåñåííåé ïîäãîòîâêîé 
ïîëÿ.

Вопрос: Какие риски могут воз-

никнуть при зимнем посеве? 

Ответ: Çèìíèé ïîñåâ íå ëèøåí ðè-
ñêîâ. Âî ìíîãîì åãî ýôôåêòèâíîñòü 
çàâèñèò îò ïðàâèëüíîãî âûáîðà ñðî-
êîâ ïîñåâà, à òàêæå íàëè÷èÿ âåñåí-
íèõ è ðàííåëåòíèõ äîæäåé. Êðîìå 
òîãî, äëÿ êà÷åñòâåííûõ çèìíèõ ïîñå-
âîâ âàæíî ïðàâèëüíî ïîäãîòîâèòü 
ïîëå ñ îñåíè, óñòðàíèòü êî÷êè ïðè ïî-
ìîùè ñåò÷àòûõ áîðîí, ñòðàâèòü òðà-
âîñòîé è, åñòåñòâåííî, êà÷åñòâåííî 
ïîäãîòîâèòü ñåìåíà. 

Îáû÷íî ïðè âûïîëíåíèè çèìíèõ 
ïîñåâîâ ñëåäóåò ïðèìåíÿòü ñåìåíà, 
êîòîðûå íå áîÿòñÿ ëåãêèõ çàìîðîç-

êîâ. Èíîêóëÿöèþ ñåìÿí áîáîâûõ òðàâ 
íåîáõîäèìî ïðîâîäèòü íåïîñðåä-
ñòâåííî ïåðåä ïîñåâîì. 

Âî èçáåæàíèå ñìûâà ñåìÿí íå ðå-
êîìåíäóåòñÿ âûïîëíÿòü çèìíèé ïîñåâ 
ïî ñíåãó òîëùèíîé áîëåå 20 ñì, à òàê-
æå íà ïîëÿõ ñ áîëüøèì óêëîíîì.

Ëó÷øèå ðåçóëüòàòû äîñòèãàþòñÿ 
ïðè ïîñåâå â çèìíèõ óñëîâèÿõ íà ëó-
ãàõ è ïàñòáèùàõ ñ èñõîäíûì òðàâîñòî-
åì, íå ñêëîííûì ê îáðàçîâàíèþ ïëîò-
íîé äåðíèíû. 

Вопрос: Какие операции реко-

мендуется проводить после зимних 

посевов? 

Ответ: Äëÿ õîðîøåãî óêîðåíåíèÿ 
âûñåÿííûõ ñåìÿí òðàâ ðåêîìåíäóåòñÿ 
ñîçäàâàòü îïòèìàëüíûå óñëîâèÿ äëÿ 
èõ ðàçâèòèÿ, ò. å. îáåñïå÷èâàòü ìàê-
ñèìàëüíî áëàãîïðèÿòñòâóþùèå óñëî-
âèÿ äëÿ äîñòóïà âëàãè, êèñëîðîäà è 
ñâåòà.

Âåñíîé â ãîä ïîñåâà ñëåäóåò 
ïðîâîäèòü ïåðâîå ïîäêàøèâàíèå 
ïðè äîñòèæåíèè âûñîòû òðàâîñòîÿ 
20 ñì. Âûïàñ ñëåäóåò ïðîâîäèòü 
êðàòêîâðåìåííî, ñ îñîáîé îñòîðîæ-
íîñòüþ. Ñëåäóþùèé âûïàñ ðåêîìåí-
äóåòñÿ ïðîâîäèòü ïðè äîñòèæåíèè 
âûñîòû òðàâîñòîÿ 20–25 ñì. Îï-
òèìàëüíàÿ âûñîòà ñòðàâëèâàíèÿ – 
äî 10 ñì. 

Вопрос: Каковы перспективы 

применения зимних посевов в РФ?

Ответ: Íåîáõîäèìîñòü ïîâûøåíèÿ 
ïðîäóêòèâíîñòè æèâîòíîâîäñòâà ïðè 
óìåíüøåíèè ýíåðãîïîòðåáëåíèÿ è çà-
òðàò áóäåò ñïîñîáñòâîâàòü äàëüíåé-
øåìó ðàñøèðåíèþ ïðèìåíåíèÿ çèì-
íèõ ïîñåâîâ.

 www.drincha.ru
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7 и 8 октября 2013 года корпорация AGCO провела торжественные мероприятия 
в честь открытия нового международного центра обслуживания клиентов Fendt в 
Марктобердорфе. В числе гостей, приглашенных со всего мира, были многочисленные 
СМИ, среди которых и журнал РА.

Ольга Рябых

В
å÷åðîì ïåðâîãî äíÿ ãîñòÿì 
ïðåäëîæèëè ó÷àñòâîâàòü â ýêñ-
êëþçèâíûõ òóðàõ ïî çàâîäó, êî-

òîðûå íà÷èíàëèñü â íîâîì öåíòðå 
Fendt Forum è çàêàí÷èâàëèñü ïðîá-
íûì çàåçäîì íà êîëüöåâîì òðåêå. 

Âî âðåìÿ ýêñêóðñèè ó æóðíàëèñòîâ 
âûçûâàëè èçóìëåíèå ïðèìåíÿåìûå 
â öåõàõ èííîâàöèîííûå òåõíîëîãèè. 
Íàïðèìåð, ñàìîäâèæóùèåñÿ ïëàò-
ôîðìû äëÿ òðàíñïîðòèðîâêè òðàíñ-
ìèññèé â öåõ ñáîðêè, êîòîðûå áåñ-
øóìíî ïåðåìåùàëèñü ïî ãëàäêîìó, 
ïî÷òè çåðêàëüíîìó ïîëó çà ñ÷åò ìàã-
íèòíûõ ïîëåé, âîçíèêàþùèõ ìåæäó 
âìîíòèðîâàííûìè â èõ êîðïóñ äàò÷è-
êàìè è ïëàñòèíàìè, ðàñïîëîæåííûìè 
ïîä âåðõíèì ñëîåì ïîëà. Öåõ ïðåä-
âàðèòåëüíîé î÷èñòêè äåòàëåé òîæå 
óäèâèë ïðåäñòàâèòåëåé ÑÌÈ: ìåòàë-
ëè÷åñêàÿ êîíñòðóêöèÿ, íàïîìèíàþ-
ùàÿ ñâîèìè êîíòóðàìè è äâèæåíèÿìè 
÷åëîâå÷åñêóþ ðóêó, ïîëèâàëà ìîþ-
ùèì ðàñòâîðîì è î÷èùàëà îò íåãî äå-

òàëè ïåðåä òðàíñïîðòèðîâêîé èõ â 
öåõ îêðàñêè. Ìíîãî åùå íåîáû÷íîãî 
áûëî â ýòèõ öåõàõ. Íàïðèìåð, ÷èñòûé 
âîçäóõ è ÷èñòûå ïîëû íèêàê íå óâÿçû-
âàëèñü ñî ñòåðåîòèïàìè ïðîìûøëåí-
íîãî ïðîèçâîäñòâà. 

È, êîíå÷íî, èçëèøíå ãîâîðèòü î 
òîì, ÷òî âñå çàêîíîäàòåëüíûå íîðìû 
ïî ýêîëîãèè çäåñü íåóêîñíèòåëüíî ñî-
áëþäàþòñÿ.

Ïîñëå çíàêîìñòâà ñ ïðîèçâîäñòâîì 
ìíîãîòûñÿ÷íàÿ òîëïà ñîáðàëàñü ó âõî-
äà â íîâûé ìåæäóíàðîäíûé öåíòð îá-
ñëóæèâàíèÿ êëèåíòîâ Fendt Forum, ãäå 
áûë ïðîäåìîíñòðèðîâàí âïå÷àòëÿ-
þùèé òðþê – øàìïàíñêîå ïîñåòèòå-
ëÿì ðàçëèâàëè ñ ïîìîùüþ òðàêòîðà. 
Ýòî åùå ðàç óáåäèëî ïðèñóòñòâóþùèõ 
â ñïîñîáíîñòè òåõíèêè Fend ê ðàçëè÷-
íîãî ðîäà òåõíîëîãè÷åñêèì îïåðàöè-
ÿì, â òîì ÷èñëå ñïîñîáíîñòè çàìåíÿòü 
ìàøèíîé äâèæåíèÿ ðóêè ÷åëîâåêà. Íà 
ïëîùàäêå ïåðåä íîâûì öåíòðîì ñ òîð-
æåñòâåííûìè ðå÷àìè âûñòóïèëè ÷ëå-
íû ñîâåòà äèðåêòîðîâ, à òàêæå ïà-
ñòûðü èç áëèæàéøåé öåðêâè.

 ×åì æå îòëè÷àåòñÿ íîâûé öåíòð 
îò ïðåäûäóùåãî? Íàïðèìåð, åãî ïëî-
ùàäü ðàñøèðåíà íà 4300 ì². Âíóòðè â 
äîïîëíåíèå ê ñåíñîðíîìó ýêðàíó, êî-
òîðûé ïîêàçûâàåò õðîíîëîãèþ ðàç-
âèòèÿ áðåíäà Fendt, ïîñåòèòåëè ìî-
ãóò óâèäåòü ñàìûé ïåðâûé òðàêòîð 
«Äèçåëüðîññ» (Dieselross), à íà èíòå-
ðàêòèâíûõ ìîíèòîðàõ – îáçîð âñåõ 
ñåðèé, êîòîðûå êîãäà-ëèáî áûëè âû-
ïóùåíû íà çàâîäå Fendt.

Îáøèðíàÿ êîëëåêöèÿ ìîäåëåé 
Fendt â ìàñøòàáå 1:32 äîïîëíÿåò ýêñ-
êóðñ â èñòîðèþ áðåíäà. Äîïîëíèòåëü-
íàÿ èíôîðìàöèÿ ïðåäñòàâëåíà èíòå-
ðàêòèâíî, òàê ÷òî çàèíòåðåñîâàííûå 
ïîñåòèòåëè ìîãóò ïîëó÷èòü å¸ ñ öåí-
òðàëüíîãî êîìïüþòåðà. 

«Ýòî ïîçâîëÿåò ïðåäîñòàâèòü ïî-
ñåòèòåëÿì òó èíôîðìàöèþ, â êîòîðîé 
îíè äåéñòâèòåëüíî íóæäàþòñÿ», – ñêà-
çàë âî âðåìÿ ïðåçåíòàöèè äèðåêòîð ïî 
ìàðêåòèíãó AGCO/Fendt Ðîëàíä Øìèäò.

«Ïîñåùåíèå öåíòðà äîëæíî ñòàòü 
íàñòîÿùèì ñîáûòèåì äëÿ íàøèõ êëè-
åíòîâ, âåäü òðàêòîð íå ïîêóïàåòñÿ 
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êàæäóþ íåäåëþ. Ñ ðàñøèðåíèåì ýòîãî 
öåíòðà ìû ïîëó÷èëè âîçìîæíîñòü íå 
òîëüêî áîëåå òåñíîãî îáùåíèÿ ñ íà-
øèìè êëèåíòàìè è ïîêëîííèêàìè, íî 
è êîíòàêòà ñ îòäåëüíûìè ãðóïïàìè ïî-
ñåòèòåëåé», – îòìåòèë îí äàëåå.

Íà ñëåäóþùèé äåíü, 8 îêòÿáðÿ, 
ñîñòîÿëàñü ìåæäóíàðîäíàÿ ïðåññ-
êîíôåðåíöèÿ. Íà íåé ïðèñóòñòâîâàëè 
ä-ð Ðîá Ñìèò, ñòàðøèé âèöå-ïðåçèäåíò 
è óïðàâëÿþùèé äèðåêòîð AGCO â Åâ-
ðîïå, Àôðèêå è íà Áëèæíåì Âîñòîêå; 
Ïåòåð-Éîçåô Ïàôôåí, âèöå-ïðåçèäåíò 
è ïðåññ-ñåêðåòàðü Fendt; ä-ð Õåðèáåðò 
Ðàéòåð, âèöå-ïðåçèäåíò ïî òåõíè÷å-
ñêèì âîïðîñàì; Ìèõàýëü Ãøâåíäåð, 
âèöå-ïðåçèäåíò ïî ôèíàíñàì è èí-
ôîðìàöèîííûì òåõíîëîãèÿì; Õóáåð-
òóñ Ê¸íå, âèöå-ïðåçèäåíò è äèðåêòîð 
ïðîèçâîäñòâåííîãî îòäåëà, è ïðåññ-
ñåêðåòàðü Çåïï Íóøåëåð.

Ïåðâûé âûñòóïàþùèé, Ïåòåð-Éî-
çåô Ïàôôåí, îòìåòèë, ÷òî íîâûå çà-
âîäû Fendt â Ìàðêòîáåðäîðôå è Àñ-
áàõ-Áîéìåíõàéìå, çàïóùåííûå â 
ýêñïëóàòàöèþ îñåíüþ 2012 ãîäà, 
ðàáîòàþò óæå íà ïîëíóþ ìîùíîñòü. 
Çàòåì îí ïðèâåë äàííûå îïðîñîâ, 
ïðîâåäåííûõ Åâðîïåéñêèì êîìè-
òåòîì àññîöèàöèé ïðîèçâîäèòåëåé 
ñåëüñêîõîçÿéñòâåííîãî îáîðóäîâà-
íèÿ CEMA, è ïðîãíîçû, êîòîðûå äå-
ëàþò àíàëèòèêè ïî èõ ðåçóëüòàòàì. 
Ïî ýòèì ïðîãíîçàì â íàñòîÿùèé ìî-
ìåíò â îòðàñëè îæèäàåòñÿ âûñîêàÿ 
ïîëîæèòåëüíàÿ äèíàìèêà äåëîâîé 
àêòèâíîñòè. À òàêæå ã-í Ïàôôåí ñî-
îáùèë î òîì, ÷òî ÷åòûðå ðàçà â ãîä 
â Ãåðìàíèè ïðîâîäèòñÿ îïðîñ âåäó-
ùèõ ñåëüñêîõîçÿéñòâåííûõ êîìïà-
íèé. Ðåçóëüòàòû îïðîñà îòîáðàæà-
þòñÿ èíäåêñîì óðîâíÿ êîíúþíêòóðû 
è èíâåñòèöèîííîé àêòèâíîñòè Agrar 
Deutschland. Ñîãëàñíî ýòèì äàí-
íûì, íàñòðîåíèÿ â ñôåðå ïðîôåñ-
ñèîíàëüíîãî ñåëüñêîãî õîçÿéñòâà 
ñ íà÷àëà 2011 ã. ïðîäîëæàþò îñòà-
âàòüñÿ õîðîøèìè.

Ïî ñëîâàì ã-íà Ïàôôåíà, â ïî-
ñëåäíåì îò÷åòå Ïðîäîâîëüñòâåí-
íîé è ñåëüñêîõîçÿéñòâåííîé îðãàíè-
çàöèè (ÔÀÎ) ïðèâîäèòñÿ âûâîä, ÷òî 
öåíû íà ïðîäóêöèþ ñåëüñêîãî õî-
çÿéñòâà â òå÷åíèå 10 ëåò, âåðîÿòíåå 
âñåãî, îñòàíóòñÿ íà äîñòàòî÷íî âûñî-
êîì óðîâíå. Äàæå åñëè â îòäåëüíûõ 
ðåãèîíàõ Ãåðìàíèè, Åâðîïû è âñåãî 
ìèðà íåêîòîðûå ïðåäïðèÿòèÿ èñïû-
òûâàþò è áóäóò èñïûòûâàòü íåáëàãî-
ïðèÿòíûå ïîñëåäñòâèÿ çàñóõè, ïîãîä-
íûõ óñëîâèé è íàâîäíåíèé, îáùàÿ 
äèíàìèêà â ñåëüñêîì õîçÿéñòâå è 
âñåì àãðàðíîì ñåêòîðå ïîëîæèòåëü-
íàÿ, à ïåðñïåêòèâû íà áóäóùåå îïòè-
ìèñòè÷íûå. 

Âîçâðàùàÿñü ê ïðîèçâîäñòâó â 
Ìàðêòîáåðäîðôå, Ïåòåð-Éîçåô Ïàô-
ôåí ïðîäîëæèë: «Òàê, ïîñëå ïîäâå-
äåíèÿ èòîãîâ 2012 ãîäà, êîòîðûé ïî 
ïðîäàæàì è ïðîèçâîäñòâó íàõîäèòñÿ 
ïðèìåðíî íà îäíîì óðîâíå ñ ïðåäû-
äóùèì ãîäîì, çàâîä Fendt ïëàíèðóåò 
ïðîäàòü â 2013 ãîäó 18 000 òðàêòîðîâ 
è òàêèì îáðàçîì óñòàíîâèòü íîâûé 
ðåêîðä. Ïðè ýòîì ñåãîäíÿ ìû ìîæåì 
êîíñòàòèðîâàòü, ÷òî íîâûå ïðîèçâîä-
ñòâåííûå ìîùíîñòè áûëè çàïóùåíû â 
íàèáîëåå ïîäõîäÿùèé ìîìåíò â ïðåä-
äâåðèè îæèäàåìîãî ðîñòà».

Òàêæå ã-í Ïàôôåí ðàññêàçàë î çà-
ïóñêå ïðîåêòà ïîä íàçâàíèåì Fendt 
ahead² è ìíîæåñòâà äðóãèõ ïðîåêòîâ 
ïî ìîäåðíèçàöèè âî âñåõ ñôåðàõ äåÿ-
òåëüíîñòè ïðåäïðèÿòèÿ. 

Ñóùåñòâåííî ðàñøèðèëèñü îòäå-
ëû èññëåäîâàíèÿ è ðàçðàáîòîê. Âîç-
âåäåííîå ãîä íàçàä çäàíèå íà 120 
äîïîëíèòåëüíûõ ðàáî÷èõ ìåñò íà ñå-
ãîäíÿøíèé äåíü óæå ïîëíîñòüþ ôóíê-
öèîíèðóåò. Îáíîâëÿþòñÿ è èñïûòà-
òåëüíûå ñòåíäû, çàäà÷åé êîòîðûõ 
ÿâëÿåòñÿ äàëüíåéøåå ñîâåðøåíñòâî-
âàíèå òðàêòîðîâ è êîðìîóáîðî÷íûõ 
êîìáàéíîâ. Ðàñõîäû íà èññëåäîâàíèå 
è ðàçâèòèå â 2012 ã. ñîñòàâèëè îêîëî 
55 ìëí åâðî, ÷óòü áîëüøå, ÷åì áûëî 
çàïëàíèðîâàíî. Â 2013 ã. áþäæåò íà 
ðàçâèòèå äîñòèã ïî÷òè 62 ìëí åâðî.

Èíòåðåñíûå ôàêòû áûëè ïðèâåäå-
íû îá óâåëè÷åíèè äîëè ðûíêà: «Fendt 
ëèäèðóåò íà ðûíêå Ãåðìàíèè â ñåã-
ìåíòå òðàêòîðîâ ìîùíîñòüþ âûøå 
51 ë. ñ., ãäå ñåãîäíÿ äîëÿ òîðãîâîé 
ìàðêè ñîñòàâëÿåò 24,6%. Â ñåãìåíòå 
òðàêòîðîâ ìîùíîñòüþ ñâûøå 200 ë. ñ. 
äîëÿ Fendt åùå âûøå – 38,4%».

Ðàññêàçûâàÿ î âíåøíèõ ðûíêàõ, ã-í 
Ïàôôåí ñîîáùèë, ÷òî â 2012 ãîäó 60,5% 
òðàêòîðîâ Fendt ïîøëî íà ýêñïîðò. 

Â Ðîññèè òåõíèêà Fendt ïðåäñòàâëåíà 
òðàêòîðàìè ñåðèé 700, 800 è 900 Vario 
ìîùíîñòüþ îò 145 äî 390 ë. ñ. Ñ 2014 ã. 
ðîññèéñêèì ñåëüõîçïðîèçâîäèòåëÿì áó-
äóò äîñòóïíû îáíîâëåííûå ìîäåëè ýòèõ 
ñåðèé, êîòîðûå áûëè ïðåäñòàâëåíû íà 
âûñòàâêå «Àãðèòåõíèêà – 2013» â Ãàííî-
âåðå. Â ïðîöåññå èõ ðàçðàáîòêè ïðîèç-
âîäèòåëü ïðåñëåäîâàë ëèøü îäíó öåëü: 
îáåñïå÷åíèå åùå áîëüøåé ýôôåêòèâíî-
ñòè è ïðîèçâîäèòåëüíîñòè, ÷òî íà ïðàêòè-
êå îçíà÷àåò ñíèæåíèå ýêñïëóàòàöèîííûõ 
çàòðàò ïðè ïåðåñ÷åòå íà ãåêòàð è ÷àñ.

Ñòîèò îòìåòèòü, ÷òî òåõíèêà ïîä 
ìàðêîé F endt ÿâëÿåòñÿ îäíîé èç íàè-
áîëåå âûñîêîòåõíîëîãè÷íûõ è èííîâà-
öèîííûõ â ìèðîâîì ñåëüõîçìàøèíî-
ñòðîåíèè. Ïðèìåíåíèå ñîâðåìåííûõ 
èíòåëëåêòóàëüíûõ ñèñòåì îáåñïå÷è-
âàåò íàèáîëåå ýôôåêòèâíîå èñïîëü-
çîâàíèå âñåõ âîçìîæíîñòåé ýòèõ ìà-
øèí. Ôèëîñîôèÿ áðåíäà – «áîëüøåå 
ïîñðåäñòâîì ìåíüøåãî», ÷òî îçíà÷à-
åò äîñòèæåíèå áîëüøèõ ðåçóëüòàòîâ 
ïðè èñïîëüçîâàíèè ìåíüøèõ ðåñóð-
ñîâ. Ïîýòîìó Fendt ãàðàíòèðóåò ñåëü-
õîçïðåäïðèÿòèÿì ìàêñèìàëüíûé âîç-
âðàò èíâåñòèöèé.

Âûñòóïëåíèÿ âñåõ îðàòîðîâ áûëè 
âñòðå÷åíû ïðåññîé ñ íåïîääåëüíûì 
èíòåðåñîì.

Ïîñëå îêîí÷àíèÿ êîíôåðåíöèè òåõ-
íèêà Fendt áûëà ïðîäåìîíñòðèðîâàíà 
ãîñòÿì â äâèæåíèè íà êîëüöåâîì òðå-
êå. Ñïåöèàëèñòû êîìïàíèè ïîäðîá-
íî ðàññêàçûâàëè î òåõíè÷åñêèõ õàðàê-
òåðèñòèêàõ ìàøèí è îñîáåííîñòÿõ èõ 
êîíñòðóêöèé. 
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