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с ложной транспортной ситуа-
цией, и,  как с ледствие, ограни-
ченным рынком сбыта. Поэтому 
использовать там китайские 
подделки неразумно, выйдет 
себе дороже. А вот в Централь-
ной России нелегальная китай-
ская продукция действительно 
яв ляется нашим основным 
конкурентом.

Процесс регистрации препа-
ратов достаточно до лгий,  а  в 
Китае крупных компаний,  гото-
вых вз ять этот процесс на се бя, 
не так много.  В  основном это 
не бо льшие заводики,  г де все удо-
брения мешаютс я в  ведре,  и  не 
всег да понятно,  как эта смесь 
растворяетс я и ра ботает. К 
со жа лению,  некоторые произ-
водите ли,  прес ледуя иск лючи-
те льно собственные интересы, 
не задумываютс я о том,  чем 
мо жет закончитьс я испо льзо-
вание не зарегистрированного 
продукта,  на чиная от здоровь я 
людей до пос ледующего в лияния 
на почву.  Часто собственники 
бизнеса мог ут быть не осведом-
лены,  что именно зак упаетс я, 
не вникают дета льно,  а  ког да 
на чинаетс я проб лема,  летят 
го ловы с  п ле ч.  Мы всег да акцен-
тируем внимание производите-
лей на том,  что они испо льзу-
ют не лега льную продукцию на 
свой страх и риск.

– Сталкиваетесь ли вы с факта-
ми мошенничества?

– Да, от нашего имени ре-
гулярно предлагают продук-
ты. Скачивают из Интернета 
наш логотип, добав ляют свои 
банковские реквизиты и пишут 
письмо с коммерческим пред-
ложением. Люди читают, видят 
низкие цены, отправ ляют деньги 
и остаются ни с чем. Пос ле 
этого обращаются к нам, но мы 
уже ничего не можем сделать. 
Поэтому мы всегда напомина-
ем нашим к лиентам, что все 
официальные точки продаж и их 
контактные телефоны указаны 
на нашем сайте. К сожалению, 
и здесь стоит быть аккурат-
ными, потому что мошенники 
могут создать зеркало нашего 

официального сайта, изменив в 
названии одну букву,  и восполь-
зоваться невнимательностью 
пользователей. 

– Да, действительно, ваш 
бренд широко известен… Ваше 
мнение как профессионалов, мо-
жет ли современное сельхозпро-
изводство существовать вообще 
без удобрений?

– Вы знаете, в России еще с со-
ветских времен культивируется 
миф о том, что нитраты – это 
зло. К сожалению, беда советского 
времени состояла в том, что по 
плану на определенный участок, 
например, нужно было высыпать 
существенно больше селитры, 
чем требовалось растениям. 

Растение питается азотом, а 
нитраты – это та формула, в ко-
торой растение азот усваивает. 
Все сельхозпроизводители сдают 
свою конечную продукцию на 
анализы, и если будут превышены 
нитратные нормы, то продукт 
просто не допустят в торговую 
сеть. Поэтому сейчас легче от-
равиться, купив огурцы у бабушки 
на рынке, которая поливает их 
навозом.

Изначально растения не долж-
ны были быть вкусными для людей. 
Их задача, предопределенная при-
родой, – репродуктивно воспроиз-
вести поколение семян, достаточ-
ное для того, чтобы произвести 
следующее поколение растений. 
Люди включили растения в свою 
пищевую цепочку, но если не 
вносить удобрения в почву и не 
поддерживать круговорот плодо-
родия, природные силы быстро ис-
сякнут. Именно удобрения и позво-
ляют выращивать необходимое 
количество сельскохозяйственных 
растений, которых хватит и на 
семенной фонд, и на потребление 
людьми и животными.

Еще один момент: открытие 
азотных удобрений спасло челове-
чество от голодной смерти перед 
Первой мировой войной, так как 
естественное плодородие может 
кормить ограниченное количество 
землян. В современных условиях 
это в лучшем случае только треть 
людей на Земле. Поэтому даль-

нейшее использование удобрений 
совершенно необходимо, но делать 
это надо бережно, заботясь не 
только о себе, но и о своих соб-
ственных потомках.

– Выходите ли вы со своей про-
дукцией на внешние рынки?

– Продажи идут более чем в 80 
стран, в том чис ле линейка про-
дуктов Solar. Экспорт растет по 
мере развития мощностей, но 
наша задача – закрыть в первую 
очередь потребности внутрен-
него рынка.

Мы фасуем нашу продукцию для 
лидеров в сегменте специальных 
удобрений.

Нитрат кальция концентри-
рованный, производимый компа-
нией «Уралхим», включается в 
зарубежные линейки как премиум-
продукт. 

– Вот как? А в России считается, 
что премиальным может быть 
только зарубежный продукт.

– Такое утверждение мы ча-
сто слышим от потребителей в 
России, мол, только импортный 
продукт может иметь высокое 
качество. И мы всегда стараемся 
их переубеждать. В прошлом году 
мы посетили клиента, который 
придерживался этой же точки зре-
ния. Он пользовался португальским 
продуктом, произведенным непо-
нятно где. Мы оперативно провели 
испытания, и результаты наших 
удобрений оказались гораздо выше. 
После этого клиент еще долго был 
в недоумении, почему наши удо-
брения лучше, но стоят дешевле 
зарубежных аналогов.

– Планируете ли вы внедрять 
новые продукты?

– Мы всегда работаем над 
этим, и уже в следующем сезоне 
наши потребители увидят рас-
ширенную линейку Solar. Еще одна 
интересная ниша – микроэлемен-
ты. С прошлого года мы выпускаем 
линейку водорастворимых NPK с 
микроэлементами.

Благодаря политике прямых про-
даж и выездным семинарам потре-
бители убедились в преимуществах 
нашей продукции. Сами посудите: им 

нужно растворить всего 5 кг продук-
та на гектар, чтобы приготовить 
раствор удобрений, уже имеющий в 
своем составе сбалансированный на-
бор микроэлементов, и пройтись им 
по посадкам в открытом грунте.

– А может ли рядовой потре-
битель в магазине определить, в 
какой теплице выращен продукт 
и, соответственно, какие удо-
брения для него применялись?

– Для этого нужно вниматель-
но изучить этикетку на упаковке. 
Биологический сорт и производи-
тель указываются всегда. При не-
обходимости можно потребовать 
сертификат на продукцию, 
с которым товар завозится 
в магазин. Уважающее себя сель-
хозпредприятие в своей производ-
ственной деятельности всегда 

стремится соответствовать 
требованиям и нормам, предъяв-
ляемым к продукции. 

– Спасибо вам большое за инте-
ресную беседу! 

Беседу вела Ольга Рябых
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Николай Порошин

Вот некоторые именитые 
участники: 

– Евгений Громыко – заместитель 
Министра сельского хозяйства России;

– Сергей Королёв – президент На-
ционального плодоовощного союза;

– Юлия Швабаускене – заместитель 
руководителя Федеральной службы 
по ветеринарному и фитосанитарному 
надзору (Россельхознадзор); 

– Сергей Рукин – генеральный 
директор холдинга УК «Технологии 
тепличного роста»;

– Оксана Лицингер – генеральный 
директор ООО «Агрокомплекс «Чури-
лово»;

– Винсент Дэнен – директор по мар-
кетингу и развитию группы Grodan;

– Тимур Шагивалеев – генеральный 
директор ОЭЗ «Алабуга». 

Назвать все имена не представляется 

возможным, но поверьте, что все они 
известные в среде бизнеса и агропро-
мышленного производства персоны. 
Примечательно, что форум оказался со-
звучным текущему времени интенсивно-
го технологического прорыва и развития 
сельского хозяйства страны, в частности 
в производстве тепличных овощей.

Приветственным словом форум 
открыла Оксана Федосеева, основа-
тель и генеральный директор консал-
тинговой компании Vostock Capital: 
«Эта новая площадка призвана объ-
единить ведущих профессионалов: 
руководителей крупных предприятий 
агропромышленного комплекса, 
инициаторов новых инвестиционных 
проектов, политиков, инвесторов и 
финансистов. 

Индустрия закрытого грунта – 
одна из важнейших точек роста, 

которая имеет высокий инвести-
ционный потенциал… В этой связи 
чрезвычайно важным представляет-
ся совместное обсуждение при-
оритетов развития отрасли, обмен 
лучшими отечественными произ-
водственными и инвестиционными 
проектами».

Заместитель Министра сельского 
хозяйства России Евгений Громыко 
зачитал поздравление главы ведомства 
А. Н. Ткачёва, где признается важная 
роль тепличных хозяйств в агропро-
мышленной отрасли страны: «Разви-
тие тепличных комплексов является 
одним из приоритетных направлений 
в растениеводстве. Сегодня благо-
даря беспрецедентной поддержке со 
стороны государства отрасль получила 
все возможности для продвижения на 
российский рынок. Самообеспечен-

ность отечественными овощами со-
ставляет более 90 %, в планах продол-
жать работу по увеличению площадей 
закладки тепличных комплексов и 
строительству зимних теплиц для кру-
глогодичного обеспечения населения 
российскими овощами и фруктами».

В сельском хозяйстве России 
происходят серьезные положи-
тельные изменения. В выступлении 
заместитель Министра сельского хо-
зяйства России Е. В. Громыко озвучил 
цифру, которая более чем аргумен-
тированно показывает, куда движет-
ся российский тепличный бизнес. 
Так, по данным Минсельхоза России, 
в 2016 году уже собрано более 840 
тыс. тонн тепличных овощей, что на 
46 % больше уровня прошлого года. 
Однако, как считает заместитель ми-
нистра, почивать на лаврах слишком 
рано. Отрасли требуются значитель-
ные инвестиции, технологическое 
перевооружение и строительство 
современных тепличных комплек-
сов, которое, кстати, ведется самым 
интенсивным образом.

СОХРАНИТЬ ГОСПОДДЕРЖКУ

Сергей Ковалёв, председатель На-
ционального плодоовощного союза, 

выступая перед участниками форума, 
аргументировал свои слова стати-
стическими данными, и к этому, как 
говорится, ни убавить, ни прибавить.

Так, начиная с 2011 года площадь 
тепличных комплексов в России 
неуклонно растет, и к этому году при-
бавка составила 575 га. В соответствии 
с планами общая площадь теплиц к 
2020 году должна составить 3578 га 
(+1798 га), т.е. произойдет фактиче-
ское удвоение тепличных площадей. 
Потрясающий факт!

Общий объем инвестиций в 2020 
году должен составить 107 млрд 
рублей.

За 4 года (2011–2016 годы) рост 
производства овощей в условиях за-
щищенного грунта составил 46 %, при 
этом импорт сократился на 39 %.

Динамика производства огур-
цов и томатов в январе-ноябре 
2016 года следующая:

– производство томатов составило 
1531,1 тыс. тонн, что на 40 тыс. тонн 
(+35 %) больше к уровню 2015 года;

– огурцов собрали 355,3 тыс. тонн, 
что на 27 тыс. тонн (+8 %) больше 
уровня прошлого года.

Завершая выступление, Сергей 
Ковалёв сформулировал главную за-

дачу дня для участников рынка произ-
водства тепличных овощей: «В целях 
развития овощеводства защищенного 
грунта необходимо сохранить темпы 
строительства и ввода в эксплуатацию 
современных тепличных комплексов 
в объеме минимум 250 га в год, что со-
ответствует возможным капитальным 
затратам на уровне 50 млрд рублей 
ежегодно. В связи с этим должны быть 
заложены средства на предоставле-
ние субсидий по капексам* в размере 
не менее 10 млрд рублей в год».

В декабрьской палитре разного рода выставок и конференций, проводимых в этот зимний месяц, 
особым порядком выделяется I Международный форум «Тепличные комплексы России 2016 – инве-
стиции, инновации и обустройство». Он состоялся 7–8 декабря 2016 года в престижном московском 
комплексе «Балчуг Кемпински». Форум собрал более 400 участников – руководителей тепличных ком-
плексов, инвестиционных проектов, агрохолдингов, инвесторов, представителей правительства, руко-
водителей торговых сетей и сервисных компаний, президентов национальных союзов и ассоциаций. 

Орей Ду, исполнительный директор Megaphoton (Китай), и Сергей 
Свиридов, коммерческий директор ООО СП «Люмэкс» (Россия, Саранск)

Герман Тепловодский, глава российского пред-
ставительства Caterpillar Energy Solutions 
GmbH (Германия) (справа), бренд MWM 

Бактыгуль Аскералиева, агроном, ассистент 
по международным продажам (слева), и Сезин 
Тезкан, инженер-биотехнолог, Dogal  (Турция)

Юлия Швабаускене, заместитель руководителя Россельхознадзора (с микрофоном) 
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Предложения Национального 
плодоовощного союза России направ-
лены на дальнейшую безубыточную 
работу отрасли и позволят, в случае 
их выполнения, устойчиво работать 
на российском тепличном рынке:

– сохранить объемы поддержки 
CAPEX* по тепличным комплексам на 
уровне не менее 5 млрд руб. в год и 
обеспечить стабильность мер господ-
держки до 2020 года;

– обеспечить доступность креди-
тов (краткосрочных и долгосрочных), 
которые будут предоставляться с 2017 
года по льготной ставке;

– сохранить существующий уровень 
софинансирования субъектов Федерации 
из федерального бюджета по субсидиям в 
рамках госпрограммы развития АПК;

– сохранить государственную 
поддержку отрасли овощеводства на 
уровне, позволяющем ввести в экс-
плуатацию 500 га тепличных комплек-
сов в период 2017–2018 годов;

– сохранить эмбарго на турецкие 
томаты до 2020 года;

– внести требования в технический 
регламент об идентификации страны 
происхождения плодоовощной продук-
ции, продаваемой в различных сетях;

– 2017 год объявить годом борьбы за 
качество сельскохозяйственной продук-
ции на агропродовольственном рынке.

ТОЧКИ РОСТА И ИНВЕСТИЦИОННАЯ 
ПРИВЛЕКАТЕЛЬНОСТЬ

Среди представленных на форуме 
приоритетных проектов тепличной 
отрасли можно назвать следующие: 

– АО «Тепличный» (Самарская 
область), где планируется ввести в экс-
плуатацию до 2021 года дополнитель-
но к уже имеющимся площадям 
6 га теплиц; 

– ООО «Мокшан-Агро» (Пензен-
ская область), где в 2018 году начнет-
ся реализация проекта по строи-
тельству зимней теплицы поистине 
фантастического размера в 50,3 га;

– ООО ТК «Елецкие овощи» 
(Липецкая область) начиная с этого 
года и до 2020 года включительно 
реализует проект по строительству 
тепличного хозяйства общей площа-
дью 60 га;

– СПК «Агрофирма «Культура» 
(Брянская область), где общая площадь 
теплиц составит более 18 га.

И подобных тепличных инвести-
ционных проектов для обсуждения 
на форуме набралось более сотни. 
Если государство, инвесторы и 
производители оборудования для 
тепличных хозяйств в ходе форума 
найдут общие точки соприкоснове-
ния, выработают единую стратегию 
развития отрасли, то можно быть 
уверенными в том, что свежие 
витаминные овощи на столе росси-
ян будут круглогодично, невзирая 
на времена года, а по стоимости 
будут доступны каждой семье. На 
это, кстати, да и на многое другое в 
сельском хозяйстве страны нацелена 
Государственная программа разви-
тия сельского хозяйства и регулиро-
вания рынков сельскохозяйственной 
продукции, сырья и продовольствия 
на 2013–2020 годы. 

Форум такую возможность 
инициаторам проектов дал. В конце 
первого рабочего дня состоялась их 
встреча с российскими и междуна-
родными инвесторами, подрядчика-
ми и экспертами отрасли.

Чтобы читателю журнала в целом 
были понятны грандиозные изменения, 
происходящие на российском агро-
промышленном рынке, сошлюсь на еже-
годное Послание Президента Владимира 
Путина Федеральному Собранию Рос-
сийской Федерации. 1 декабря 2016 года 
президент не без гордости произнес сле-
дующие слова: «В свое время казалось, 
что проблемы в сельском хозяйстве 
будут существовать чуть ли не вечно. Мы 
знаем, как об этом говорили и как обижа-
лись на это наши сельхозпроизводители, 
когда говорили о сельском хозяйстве 
как о некой черной дыре, куда сколько 
денег ни давай, все равно результата 
никакого нет. Нет, оказывается, можно 
совсем все по-другому выстроить. Мы 
нашли выверенные решения, приняли 
госпрограмму, создали гибкую систему 
поддержки сельхозпроизводителей, и 
сегодня АПК – это успешная отрасль, 
которая кормит страну и завоевывает 
международные рынки».

На площадках форума состоялось 
восемь сессий, более сотни докладчи-
ков выступили по вопросам инвести-
ций в строительство новых тепличных 
комплексов, реконструкции старых 
и создания для этого необходимой 
инфраструктуры и, что очень важно, 
благоприятного законодательно-
го климата, обсуждались вопросы 
семеноводства и хранения овощей, 

их переработки и транспортировки 
до мест сбыта торговыми сетями. 
Гости форума смогли поучаствовать 
в мастер-классах по овладению 
эффективной стратегией ведения 
бизнеса, генерации энергии и созда-
ния эффективных бизнес-планов для 
успешного развития предприятий. 

РОУД-ШОУ** ВЫСОКИХ 
И СОВЕРШЕННЫХ ТЕХНОЛОГИЙ 

По общему признанию участни-
ков форума, наибольший интерес вы-
звала сессия «Роуд-шоу технологий! 
Быстро и эффективно!» Иностранные 
компании, заинтересованные в 
работе на российском рынке, 
представили настоящий парад 
инновационных технологий и 
оборудования ведущих мировых и 
отечественных брендов теплично-
го оборудования и всего того, что 
может способствовать выращива-
нию овощей в условиях закрытого 
грунта: тут и технологии точного 
выращивания от компаний Grosens 
и e-GRO, и итальянские ноу-хау для 
выращивания ягод от B Invest SRL, 
и высокоэффективные системы 
искусственного освещения для 
теплиц от Megaphoton из Китая, 
и достижения LED-технологий 
от компании Philips, и рассказ о 
новых энергетических установках 
MWM из Германии, работающих 
на биогазе, свалочном газе и 
других видах топлива. Это и обо-
рудование Gavita для ассимиля-
ционного освещения, продви-

«АНАЛОГОВ НАШИМ 
ПРЕДЛОЖЕНИЯМ В МИРОВОЙ 
ПРАКТИКЕ НЕТ»

В ходе выставки технологий для вы-
ращивания овощей в условиях закрытого 
грунта мое журналистское внимание 
привлек стенд фирмы Van der Hoeven из 
Нидерландов. Слишком уж часто к нему 
подходили участники форума. Это обстоя-
тельство и мотивировало меня обратиться 
с просьбой об интервью.

Мой собеседник – Петер Спаанс, 
директор компании Van der Hoeven.

– Господин Спаанс, чем для вашей 
компании привлекателен российский 
рынок производства тепличных 
овощей?

– Прежде всего перспективами. На 
сегодняшний день на российском рынке 
наблюдается устойчивая тенденция 
к потреблению качественных продук-
тов – спрос на них растет год от года. 
Именно поэтому цель нашей компании, 
несмотря на определенные политические 
сложности, – закрепиться на вашем бурно 
развивающемся рынке с нашими техноло-
гическими разработками.

– Какими решениями, по вашему 
мнению, вы можете заинтересовать 
российских бизнесменов?

– Наши предложения – это высококва-
лифицированные технологии выращивания 
тепличных овощей, основанные на много-
летнем опыте и европейском качестве. 
Мы готовы наладить производство и ин-
жиниринг тепличных комплексов под ключ, 
давать профессиональные консультации, 
причем аналогов нашим предложениям в 
мировой практике не существует.

– Вы рассчитываете на долгосроч-
ное сотрудничество?

– Компания Van der Hoeven работает 
в России с 1992 года, и надеюсь, задержит-
ся еще на долгие годы.

– Какие регионы Российской Федера-
ции вы рассматриваете прежде всего в 
качестве перспективных территорий 
для ваших проектов?

– Наши приоритеты – это прежде 
всего территории Европейской части 
России и Сибирь. В частности, для 
Сибири мы предлагаем много инноваци-
онных технологических решений.

Почетный гость форума Винсент Дэнен, 
директор по маркетингу и развитию Grodan

Александр Рудаков, председатель совета 
директоров АПХ «Эко-культура» (слева), 
и Сергей Королёв, председатель 
Национального плодоовощного союза

Рустем Зарипов, заместитель генерального 
директора по взаимодействию 
с инвесторами ОЭЗ «Алабуга»

Денис Паспеков, заместитель директора депар-
тамента растениеводства, химизации 
и защиты растений Минсельхоза России

нутые светильники Heliospectra, 
конструкции для теплиц от Debets 
Schalke, перспективные проекты 
Helle-Tech Oy, тепличные системы 
KGP Greenhouses, тележки для те-
плиц ООО «Вальцматик», торфяные 
субстраты российской компании 
«Велторф», тепличные энергосбере-
гающие светильники серии «Флора» 
от ООО «НПП «НФЛ».

Особый интерес вызвало 
выступление Дмитрия Гнатюка – 
генерального директора и со-
учредителя компании «Агропак», 
которая занимается разработкой, 
внедрением и обслуживанием 
высокотехнологичных комплексов 
по калибровке и упаковке овощей 
защищенного грунта на основе 
европейских технологий. 

Не удивлюсь и искренне пора-
дуюсь, если в ближайшем будущем 
все новые технологии будут успешно 
использоваться российскими произ-
водителями для увеличения урожай-
ности овощей.

В своем выступлении Алиса 
Шлюйкова, коммерческий менед-
жер по Восточной Европе и Рос-
сии компании Philips, подробно и 
убедительно доказала преимущества 
LED-технологий: «На сегодняшнем 
форуме мы услышали о важной про-
блеме – энергосбережении, сниже-
нии затрат на электроэнергию и ос-
вещение в том числе. В связи с этим 
считаю, что у Philips как производите-
ля светодиодов большой потенциал 
на российском рынке, благодаря ко-
торым мы можем уменьшить затраты 
на освещение на 40 %. Мне кажется, 
что это уже весомый аргумент. Плюс 
ко всему лампы сделаны таким обра-
зом, что излучают идеальный спектр 
света, используемый растениями при 
фотосинтезе, и за счет этого увели-
чивается урожайность до 40 %. Мы 
утверждаем, что будущее за светоди-
одными лампами.

У нас есть реализованные про-
екты на Западе, они себя успешно 
показывают. Мы говорим уже о гек-
тарах теплиц с таким освещением, и 
мы там видим то, о чем я говорю. Мы 
абсолютно уверены в том, что смо-
жем обещать нашим потребителям 
экономию электроэнергии до 40 % и 
повышение урожайности на 40 %».
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защищенный грунт РФ

protected ground in russia

Тим Халле, генеральный директор компании 
Helle-Tech Oy (справа), и Михаил 
Хаймонен, менеджер по развитию связей

Алиса Шлюйкова, коммерческий менеджер 
Philips по Восточной Европе и России

Стефан Дрессендёрфер, генеральный 
директор AUVL – Advanced UV Light (Германия)

 Команда Van der Hoeven (Нидерланды): Боб Хунше, Петер Спаанс и Луи Ван дер Меер 
(слева направо)

– Столь долгая работа на нашем 
рынке – 24 года – говорит о многом. 
Чем вам нравятся россияне?

– Мне нравится их открытость, 
честность. Я работал со многими 
людьми и уверенно скажу: российские 
партнеры – это те люди, с которыми 
можно работать. Кроме того, я очень 
доволен уровнем технической оснащен-
ности агропредприятий и профессио-
нализмом российских специалистов.

– Какие проблемы вы видите в 
работе с российским бизнесом?

– Развитию бизнеса между Россией 
и странами Европы мешает наличие 
визового режима. Это сильно огор-
чает. При безвизовом перемещении 
было бы легче работать. Я считаю, 
что Европа и Россия могли бы много-
му научиться друг у друга, однако 
визовый режим мешает контактам.

– Господин Спаанс, несколько 
личный вопрос: где вы любите от-
дыхать, находясь в России?

– Мне больше нравится европей-
ская часть.

– Позвольте поблагодарить 
вас за интервью и пожелать 
успешной и плодотворной работы.

ОРИЕНТИР – РОССИЙСКИЙ РЫНОК

Как выяснилось в ходе фору-
ма, несколько компаний, имеющих 
колоссальный опыт сотрудничества 
на мировом рынке, заявили о своем 
желании работать в России и в насто-
ящее время разрабатывают стратегию 
вхождения в него. Это прежде всего 
AUVL (Advanced UV Light) – известная 
с 1926 года немецкая фирма, произво-
дитель высококачественных источни-
ков освещения; Megaphoton Inc. –
фирма из Китая, на мировом рынке с 
2001 года, основные покупатели про-
дукции – тепличные хозяйства США, 
Канады, Австралии и Китая; Dogal – ту-
рецкая компания с 25-летним опытом 
работы на рынках Европы, Азии и 
Турции – предлагает потребителю 
весь спектр средств для выращивания 
овощей в теплицах – регуляторы ро-
ста, хелатированные*** микроэлемен-
ты, удобрения листовой подкормки и 
капельного орошения, регуляторы pH, 
средства для затенения, дополнитель-
ные питательные вещества.

В КАЧЕСТВЕ ИТОГА

Несомненно, что I Международ-
ный форум «Тепличные комплексы 

России 2016 – инвестиции, иннова-
ции и обустройство» завершился 
достаточно успешно, и в этом боль-
шая заслуга его организаторов –
международной консалтинговой 
группы Vostock Capital, Министер-
ства сельского хозяйства России 
и Национального плодоовощного 
союза. Было принято решение 
сделать его ежегодным, определена 
дата проведения следующего – 6, 7 
декабря 2017 года.

Форум продемонстрировал 
возможности тепличной отрасли 
страны, поставил задачи увеличе-
ния плодоовощной продукции за 
счет строительства новых теплич-
ных мощностей и реконструкции 
старых, а также освоения и внедре-
ния новых технологий. Очень важно 
и то, что потенциальные инвесторы 
показали заинтересованность 
вкладываться в отрасль, видя в ней 
реальную отдачу от каждого вло-
женного рубля.

Профессиональная дискуссион-
ная площадка запомнилась каждо-
му участнику деловой атмосферой, 
где обсуждались вызовы современ-
ности, а также ставились задачи 
перед отраслью, намечалась 
стратегия дальнейшего развития 

тепличных комплексов и решалась 
судьба наиболее перспективных 
инвестиционных проектов. Важен 
был обмен опытом между ключевы-
ми игроками рынка, диалог власти 
и бизнеса. Все это способствовало 
становлению и развитию устойчи-
вой базы для тепличного овоще-
водства по всей стране.

СПРАВКА ЖУРНАЛА PERFECT 
AGRICULTURE

*Капекс (CAPEX) – капитальные 
расходы компании или любой другой 
организации на закупку оборудования, 
строений, помещений, а также их капи-
тальный ремонт. 

**Роуд-шоу (Road show) – зна-
чимый инструмент продвижения 
компании, улучшения ее имид-
жа, повышения инвестиционной 
привлекательности, привлече-
ния новых клиентов и активной 
работы с постоянными клиентами. 
Включает в себя комплекс раз-
нообразных мероприятий, таких 
как выставки, презентации, шоу-
показы, семинары, брифинги, 
конференции, личные встречи 
и конфиденциальные перегово-
ры, публичные мероприятия, на 

которые приглашается широкий 
круг инвесторов, потенциальных 
потребителей и журналистов. 

***Хелатирование – процесс, 
в ходе которого минеральные 
вещества преобразовываются до 
легкоусвояемых организмом или 
растением форм. 

ДИАГРАММА:

Тепличная индустрия России в 
цифрах, состояние и перспективы, 
7–8 декабря 2016 года, I Международ-
ный форум ««Тепличные комплексы 
России 2016 – инвестиции, инновации 
и обустройство»
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выставки и конференции

exhibitions and conferences

           етеринарные препараты, 
           инструменты и услуги для 
           животноводства и птицевод-

ства, оборудование для разведения, 
содержания и кормления, доильное 
оборудование и оборудование для 
первичной переработки мяса и молока 
продемонстрировали компании HIPRA, 
КРКА, «Ареал Био», АТЛ, «Белкаролин», 
«БелЮГ», Big Dutchman, «БиоМедВет-
Сервис», «Бионит», «Ветеринарный 
cервис», «Домоферма», «Диаэм», ЗЛМК, 
«Иглус», «Лексырьё», «Мистер Градус», 
«Олимп», «Репровет», «Стадо Плюс», ТД-
ВИК, «Эвол Голд Опт» и др.

Выставку посетили представители 
животноводческих и птицеводческих 
предприятий и фермерских хозяйств 
Ленинградской области, в числе 
которых племенные заводы «Бугры», 
«Заречье», «Красноармейский», «Суми-
но», птицефабрика «Русско-Высоцкая», 
сельскохозяйственные производствен-
ные компании «Культура Агро», «Веста», 
«Волховское», «Гатчинское», «Октябрь-
ское», «Осничевский», «Предпортовый», 
конные клубы «Лизар» и «Парк Екате-
рингоф», более 100 крестьянско-фер-
мерских хозяйств, личных подсобных 
хозяйств и пр. 38 % посетителей выстав-
ки – специалисты животноводческих 
предприятий, 12 % – птицеводческих, 
12 % – компаний-поставщиков кормов, 
14 % – компаний-реселлеров оборудо-
вания и ветеринарной продукции для 
животноводства и птицеводства. 

По словам специалистов, посеще-
ние выставки позволило им провести 
прямые переговоры с поставщиками, 
выбрать необходимое оборудова-
ние и ветеринарную продукцию и 
получить технические консультации 
специалистов компаний-участников. 
57 % специалистов посетили выставку 
с целью поиска поставщика оборудо-
вания для разведения, содержания и 
кормления животных и птиц, 45 % – с 
целью закупки ветеринарной продук-
ции, 26 % – с целью выбора постав-
щика оборудования для первичной 
переработки молока.

В рамках деловой программы 
выставки состоялся семинар «Орга-
низация деятельности крестьянско-
фермерского хозяйства», в котором 
приняли участие около 120 руково-
дителей крестьянско-фермерских и 
личных подсобных хозяйств, а также 
претендентов на государственную 
поддержку в виде грантов и субсидий. 
Это первый подобный обучающий 
семинар в рамках программы под-
держки фермерства, проводимой 
Комитетом по агропромышленному 
и рыбохозяйственному комплексу 
Ленинградской области. С докладами 
выступили представители Управления 
ветеринарии Ленинградской области, 
Санкт-Петербургской государствен-
ной академии ветеринарной меди-
цины и научно-исследовательских 
учреждений. Участники семинара 

обсудили вопросы субсидирования 
КФХ, регистрации жилых домов в фер-
мерском хозяйстве, расчетов санитар-
ной зоны КФХ, строительства дорог, 
разведения овец и КРС, требования к 
перерабатывающим цехам продукции 
животноводства КФХ и др. 

Также в рамках деловой програм-
мы выставки специалисты животновод-
ческих хозяйств молочного направле-
ния посещали семинары «Мастит. Пути 
повышения качества молока» и «Эко-
номика организации производства 
на животноводческом предприятии», 
по итогам которых каждый слушатель 
получил сертификат о прохождении 
курсов повышения квалификации.

Организаторами деловой про-
граммы выставки выступили: Пра-
вительство Ленинградской области, 
Комитет по агропромышленному 
и рыбохозяйственному комплексу 
Ленинградской области, Управление 
ветеринарии Ленинградской области, 
Санкт-Петербургская государственная 
академия ветеринарной медицины, ГК 
«Здоровье животных», The DairyNews, 
«ПРИМЭКСПО» / ITE Санкт-Петербург.

2-я выставка оборудования, 
кормов и ветеринарной продукции 
для животноводства и птицеводства 
«Smart Farm / Умная ферма» состоит-
ся» 29–30 ноября 2017 года в Санкт-
Петербурге в КВЦ «ЭКСПОФОРУМ».

По пресс-релизу выставки

ÏÎÄÂÎÄß ÈÒÎÃÈ  

Â обсудили вопросы субсидирования 

С 30 ноября 
по 1 декабря 2016 

года в Санкт-Петербурге 
в КВЦ «ЭКСПОФОРУМ» впер-

вые прошла выставка оборудо-
вания, кормов и ветеринарной 

продукции для животновод-
ства и птицеводства «Smart 

Farm / Умная ферма».
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выставки и конференции

exhibitions and conferences

1 ноября в пресс-центре 
Издательского дома «Комсо-
мольская правда» состоялась 
пресс-конференция, посвященная 
проведению в Республике Крым, 
в г. Симферополе 1-й специализиро-
ванной агропромышленной выстав-
ки «РосКрымАгро» при поддержке 
министерства потребительского 
рынка и услуг Московской области, 
министерства сельского хозяйства 
Республики Крым, министерства 
промышленной политики Республи-
ки Крым, министерства экономиче-
ского развития Республики Крым.

 В мероприятии приняли уча-
стие:

• Алиме Назимовна Зарединова, 
первый заместитель министра сель-
ского хозяйства Республики Крым;

• Овсеп Акопович Акопян, генераль-
ный директор Рекламно-выставочной 
компании «Доминанта», организатор 1-й 
специализированной агропромышлен-
ной выставки «РосКрымАгро»;

• Николай Иванович Саблин, ис-
полнительный директор Ассоциации 
фермеров и землевладельцев Крыма;

• Максим Олегович Кунченко, 
председатель регионального от-

деления Союза садоводов России в 
Республике Крым;

• Андрей Александрович Суслов, 
президент Союза фермеров, коопе-
ративов, ЛПХ и субъектов сельского 
зеленого туризма Крыма;

• Юрий Фёдорович Комов, пред-
седатель Агрокомитета при Торгово-
промышленной палате Крыма;

• Владимир Иванович Копылов, 
доктор сельскохозяйственных наук, 
профессор, заведующий кафедрой 
плодоводства и виноградарства Ака-
демии биоресурсов и природопользо-
вания КФУ им. В. И. Вернадского.

На данном мероприятии при-
глашенные лица обсудили развитие 
агропромышленного комплекса 
Республики Крым в составе Россий-
ской Федерации, проблемные вопро-
сы в агропромышленном комплексе 
региона, государственную поддержку 
агрокомплекса Республики Крым, под-
держку и содействие сопутствующих 
министерств и ассоциаций 1-й специ-
ализированной агропромышленной 
выставке «РосКрымАгро». Пригла-
шенные журналисты задали вопросы 
спикерам мероприятия и получили 
на них ответы. Со стороны СМИ были 
приглашены: телеканал «1 Крым», «АиФ 
Крым», «Комсомольская правда», газе-
та «Новый Крым», «Российская газета».

3 ноября в г. Симферополе 
в Доме культуры профсоюзов 
состоялась 1-я специализирован-
ная агропромышленная выставка 
«РосКрымАгро». Данная выставка 
собрала экспонентов, представи-
телей разных направлений АПК со 
всех уголков нашей большой стра-
ны. Участниками выставки стали 
свыше 80 компаний из Российской 
Федерации, Республики Крым и 
Республики Беларусь, представ-
ляющие все сферы АПК: сельско-
хозяйственная техника, запчасти, 
оборудование для сортировки и 
переработки сельхозпродукции, 
средства защиты растений, удобре-
ния, ветеринарные препараты, кор-
ма, автоматизированные системы 
полива, опрыскивания, упаковоч-
ные материалы, посадочный мате-
риал (гибридные семена кукурузы, 

злаков), журналы по садоводству, 
огородничеству и животноводству, 
продукты питания и мн.др.

В церемонии официального от-
крытия приняли участие: 

• Овсеп Акопович Акопян, гене-
ральный директор Рекламно-вы-
ставочной компании «Доминанта», 
организатор 1-й специализированной 
агропромышленной выставки «Рос-
КрымАгро»;

• Алиме Назимовна Зарединова, 
первый заместитель министра сель-
ского хозяйства Республики Крым;

• Максим Олегович Кунченко, 
председатель регионального от-
деления Союза садоводов России в 
Республике Крым;

• Андрей Александрович Суслов, 
президент Союза фермеров, коопе-
ративов, ЛПХ и субъектов сельского 
зеленого туризма Крыма;

• Юрий Фёдорович Комов, пред-
седатель Агрокомитета при Торгово-
промышленной палате Крыма;

• Рустем Орестович Корсовецкий, 
директор симферопольского филиа-
ла Издательского дома «Комсомоль-
ская правда».

После официального открытия 
выставки компания «Крымагромаш», 
филиал ЗАО «Тюменьагромаш», офи-
циальный представитель комбайно-
вого завода «Ростсельмаш», провела 
награждение сельхозпроизводителей 
и механизаторов Республики Крым. 
Им вручили дипломы и денежные 
сертификаты. Поздравляем крымских 
номинантов за хорошую работу в АПК!  

В рамках выставки 3 ноября про-
шла научно-практическая конферен-
ция «Передовые технологии произ-
водства, хранения, переработки и 
реализации продукции плодоовоще-
водства, виноградарства и растение-
водства». 

5 ноября состоялось торже-
ственное закрытие выставки, а также 
розыгрыш путевки выходного дня 
на двоих от генерального спонсора 
выставки – семейного пансионата 
«Мари-Анна». Путевки выиграли две 
компании – «Новопокровскагромаш» 
и «Агросервис».

   Все 3 дня на выставке шла рабо-
та, которая, надеемся, поспособство-
вала реализации совместных проек-
тов, а также дальнейшему укреплению 
межрегиональных экономических 
связей, развитию агропромышленно-
го производства и насыщению рынка 
конкурентоспособной сельскохозяй-
ственной продукцией. 

Посетители выставки смогли не 
только ознакомиться с достижениями 
агропромышленного комплекса, но и 
заключить контракты. 

    
СЛЕДУЮЩАЯ ВЫСТАВКА ПРОЙДЕТ
С 19 ПО 21 ОКТЯБРЯ 2017 ГОДА!

Контакты:
www.dominanta-expo.com
1@dominanta-expo.com
editor@dominanta-expo.com 
телефоны: +7 (3652) 54-14-04, 
+7 (978) 718-32-00
По релизу ООО РВК «Доминанта»

C 3 по 5 ноября 2016 года в Крыму успешно прошла 1-я специализированная агропромышленная выставка 
«РосКрымАгро». На выставке были представлены актуальные технологии для развития сельского хозяйства и 
новейшие достижения в аграрной сфере, а также проведен обмен опытом с учетом климатической и экономи-
ческой специфики различных регионов.
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Â

Î ÏÐÎÁËÅÌÀÕ È ÄÎÑÒÈÆÅÍÈßÕ ÏÐÎÈÇÂÎÄÈÒÅËÅÉ  
ÑÅÌßÍ È ÑÇÐ

        пресс-конференции приняли 
        участие руководители рос-
        сийских подразделений 

крупнейших европейских компаний, 
производящих средства защиты рас-
тений (СЗР), а также семена кукурузы 
и масличных культур: «Сингента», 
«КВС РУС», Bayer CropScience, ООО 
«Лимагрен РУ», DuPont.

Российский рынок средств 
защиты растений не ощутил от-
рицательного воздействия санк-
ционной политики последних лет. 
Этот факт, на мой взгляд, является 
ключевым выводом выступления 
генерального директора компании 
«Клеффманн Груп» Софьи Треус, 
посвященного анализу российско-
го рынка СЗР и семян. В 2016 году 
продажи СЗР на российском рынке 
уверенно росли и составили: 37 % 
в рублях; 26 % в долл. США; 18 % 
в евро. В это же время все круп-
нейшие рынки падали по товаро-
обороту. Самое большое падение 
отмечалось в странах Латинской 
Америки (за исключением Арген-
тины, которая продемонстрирова-
ла рост) и в Европе. Кроме России 
и Аргентины, рост продаж СЗР был 
отмечен также в Китае. 

Наибольшим спросом на россий-
ском рынке пользовались гербици-
ды, фунгициды, инсектициды и про-
травители для зерновых, гербициды 
для сахарной свеклы, сои, 

подсолнечника, кукурузы и рапса, 
фунгициды для картофеля. В 2016 
году наибольший рост показали: 
на 50 % – продажи фунгицидов для 
зерновых культур; на 42 % – про-
дажи гербицидов для сахарной 
свеклы, на 37% – протравителей для 
зерновых, на 60 % – продажи герби-
цидов для подсолнечника. Следует 
отметить тенденцию смещения 
предпочтений потребителей рос-
сийского рынка в сторону комбини-
рованных продуктов.

Делая анализ российского 
рынка семян, в частности для 
масличных культур, Софья Треус 
констатировала рост площадей 
посевов подсолнечника и кукуру-
зы на зерно, в то время как посевы 

рапса остаются на низком уровне. 
Так, в 2016 году подсолнечник за-
нял 7,4 млн га, кукуруза – 3,9 млн 
га, рапс (яровой и озимый) – 1,05 
млн га посевных площадей.

Доля отечественных компаний на 
рынке поставщиков семян кукурузы 
растет. В этом Софья Треус видит по-
следствия экономического кризиса 
2014–2015 годов. В то же время кри-
зис не повлиял на выбор поставщи-
ков семян подсолнечника и рапса. 
В цифровом выражении доля семян 
отечественной селекции в 2016 году 
составила: для кукурузы – 47 % 
(-5 % к уровню 2015 года), для подсол-
нечника – 30 % (-2 % к уровню 
2015 года), рапса ярового – 48 % (-3 % 
к уровню 2015 года), рапса озимого – 
26 % (+11 % к уровню 2015 года).

Заканчивая анализ российского 
рынка средств защиты растений 
2016 года, Софья Треус подвела 
итог: если «глобальный рынок пе-
стицидов в денежном выражении 
демонстрирует негативный тренд 
начиная с 2015 года, то на фоне 
повсеместного сокращения рос-
сийский рынок СЗР не только не 
падает, а показывает рост во всех 
сегментах – гербицидах, инсекти-
цидах, фунгицидах». 

К этому добавим, что в настоя-
щее время «рынок потребления СЗР 
(в денежном выражении) поделен 
пополам между отечественными и 

иностранными производителями, а 
выбор поставщика семян полностью 
определяется особенностями агро-
техники данной культуры».

По мнению Александра Берков-
ского, главы швейцарской компании 
«Сингента» в странах СНГ, индустрия 
растениеводства в России находится 
в здоровом состоянии и сельхозпро-
изводители понимают, что только со-
временные технологии (удобрения, 
высокоурожайные семена и СЗР) 
могут обеспечить рост урожайности.

В 2016 году «Сингента» в пар-
тнерстве с кирово-чепецким заво-
дом «Агрохимикат» произвела 30 % 
средств защиты растений от объема 
продаж  в РФ. Причем экспортный 
портфель компании расширился на 
пять продуктов. В планах на 2018 год 
запланировано увеличение уровня 
отечественной локализации 
до 51 %, а также использование 
всех доступных экономических 
возможностей для производства и 
транспортировки СЗР внутри СНГ, 
Таможенного союза и Евразийского 
экономического союза.

Александр Берковский считает, 
что «курс компании «Сингента» на 
развитие локального производства 
СЗР означает не только возрастающий 
объем производства, но и создание 
дополнительной ценности для России 
за счет экспорта». Тут надо отметить, 
что 34 % от объема реализуемых в 
стране семян подсолнечника и 36 % 

семян кукурузы «Сингента» произ-
водит в России. В настоящее время 
у компании сформированы три рос-
сийские зоны выращивания семян, а в 
Ставрополе открыта лаборатория по 
контролю качества семян. В дальней-
шем планируется локализация реали-
зуемых на российском рынке семян 
кукурузы и подсолнечника до 60 % 
за счет сотрудничества с местными 
хозяйствами и заводами по обработке 
семян. Качество семян возрастет за 
счет инвестиций компании 
в оборудование, ирри-
гационные проекты 
и повышение экспер-
тизы производителей.

Поставленные 
цели будут дости-
гаться и за счет раз-
в о р ач и в а е м о го 
в настоящее время 
компанией «Синген-
та» проекта «Россия: 
повышение урожайности 
на базе современных техно-
логий. Вырастить больше из меньше-
го». Участие в проекте для сельхоз-
производителей обещает увеличе-
ние экономической эффективности 
возделывания кукурузы и подсол-
нечника. «Сингента» гарантирует 
поддержку технических сервисов, 
индивидуальные консультации, 
обмен опытом с экспертами отрас-
ли и внедрение самых передовых 
технологий. К проекту уже присо-

единились производители из пяти 
регионов России.

Владимир Дружина, региональный 
директор по Восточной Европе по 
кукурузе и масличным культурам ком-
пании «КВС РУС», обратил внимание 
на долгосрочные перспективы между-
народных компаний в отношении 
российского и евразийского рынков. 

Одно из направлений работы 
компании – селекционная работа по 
адаптации европейских сортов семян 

         для России и стран региона 
                с учетом почвенно-климати-
                      ческих условий. Главные 
                           требования, предъ-
                            являемые к семенам,  –
                             зимостойкость, устой-
                               чивость к засухе и 
                                стрессу, толерант-
                                 ность к основным 
                                болезням и скоро-
                              спелость. На эти цели 
                            компания «КВС РУС» 
                        ежегодно инвестирует 
              немалые деньги.
В 2016 году, как пояснил Влади-

мир Дружина, с успехом прошли дни 
европейских технологий, которые 
посетили 500 гостей из 11 регионов 
России, где проходили круглые столы 
с участием более чем 40 ключевых 
персон агробизнеса и власти.

Особая гордость компании – 
Центр аграрных компетенций КВС в 
селе Докторово Лебедянского района 
Липецкой области, который интегри-

В конце декабря прошлого года Ассоциация европейского бизнеса (АЕБ), а именно Комитет производи-
телей средств защиты растений и Комитет производителей семян провели для представителей СМИ пресс-
конференцию «Итоги 2016 года для международных компаний-производителей семян и средств защиты рас-
тений: инновационные технологии для повышения продуктивности сельского хозяйства России».

Софья Треус, генеральный директор 
компании «Клеффманн Груп»

Александр Берковский, глава компании 
«Сингента» в странах СНГ, председатель ко-
митета производителей средств защиты 
растений Ассоциации европейского бизнеса 
(АЕБ) в России

Владимир Дружина,  региональный дирек-
тор компании «КВС РУС» по Восточной Ев-
ропе по кукурузе и масличным культурам, 
председатель Комитета производителей 
семян Ассоциации европейского бизнеса 
(АЕБ) в России

Ив Пике, глава дивизиона CropScience 
в России и странах СНГ компании Bayer, 
заместитель председателя Комитета 
производителей средств защиты рас-
тений Ассоциации европейского бизнеса 
(АЕБ) в России

счет инвестиций компании 
в оборудование, ирри-
гационные проекты 

та» проекта «Россия: 
повышение урожайности 
на базе современных техно-
логий. Вырастить больше из меньше-

         для России и стран региона 
                с учетом почвенно-климати-
                      ческих условий. Главные 
                           требования, предъ-
                            являемые к семенам,  –
                             зимостойкость, устой-
                               чивость к засухе и 
                                стрессу, толерант-
                                 ность к основным 
                                болезням и скоро-
                              спелость. На эти цели 
                            компания «КВС РУС» 
                        ежегодно инвестирует 
              немалые деньги.
В 2016 году, как пояснил Влади-

В на-
стоящее время 

ведется работа по новым 
гибридам сахарной свеклы, 

кукурузы, озимой ржи, рапса 
и подсолнечника. В работе за-
действованы селекционные 

станции в Краснодарском 
крае, Липецкой области 

и Башкортостане. 
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рует современный аграрный опыт и 
проводит обучение руководителей 
и специалистов аграрного сектора 
стран Восточной Европы передовым 
технологиям в сельском хозяйстве. На 
его базе за год проведено 22 семина-
ра для крупнейших агропредприятий 
Российской Федерации.

Ив Пике, глава CropScience (сель-
скохозяйственное подразделение 
немецкой компании Bayer в России 
и странах СНГ), заявил на пресс-
конференции, что «Приоритетная 
задача Bayer – способствовать разви-
тию сельского хозяйства и внедрению 
принципов устойчивого развития в 
России, используя ключевые принципы 
устойчивого развития – инновации, 
трансфер технологий и образование».

Дивизион CropScience в России 
сегодня – это 200 экспертов в 80 
регионах, 60 наименований средств 
защиты растений, 200 гибридных 
препаратов; это 30 %-ная локализация 
производства с доведением ее до 50 % 
в 2020 году; это 12 млрд руб. вложений 
в финансирование АПК.

С целью закрепления своих пози-
ций на российском сельскохозяйствен-
ном рынке в 2017–2018 годах компания 
Bayer намерена инвестировать около 
100 млн руб. в создание сети центров 
по обработке семян в Краснодаре, 
Курске, Омске, Калининграде, Ставро-
поле, Волгограде, Нижнем Новгороде, 
Ростове-на-Дону и оказывать помощь 
в принятии более точных агрономиче-
ских решений на основе технологий 
цифрового земледелия.

В настоящее время при поддерж-
ке компании Bayer действуют четыре 

демонстрационные площадки в Крас-
нодарском крае, Липецкой, Курской и 
Брянской областях. Регулярно прово-
дятся Дни поля, обучающие семинары, 
где есть возможность поделиться со-
временными аграрными технологиями 
с сельхозпроизводителями. В 2016 году 
их посетило более 15 тыс. участников. 
Действует «БайАрена» – центр ком-
петенции в применении современных 
агротехнологий с учетом региональных 
особенностей. Проводится ежегодный 
конкурс исследовательских работ «Бай-
Стади» среди студентов 30 российских 
университетов. Bayer ежегодно открыва-
ет модернизированные компьютерные 
аудитории в ведущих сельскохозяй-
ственных вузах страны. В 2017 году 
компания примет участие в организации 
YouthAg-Summit 2017 – международном 
форуме талантливой молодежи для 
поиска решений глобальных проблем в 
сфере сельского хозяйства.

Андрей Воропай, генеральный 
директор ООО «ЛимагренРУ», отметил, 
что в современном сельском хозяйстве 
на первый план выходит разумный 
технологический подход. Поэтому еже-
годно 14,6 % средств глобального обо-
рота «ЛимагренРУ» тратится на научные 
разработки. В 2015 году была открыта 
селекционная станция в станице Ново-
титаровской Краснодарского края. 
За 2015–2016 годы инвестиции в ее соз-
дание и развитие составили 1 млн евро. 

Компания в России занимается и 
производственной деятельностью, 
специализируясь на семенах и зерно-
вых продуктах. В настоящее время в 
России открыто производство семян 
подсолнечника. На отечественном 

рынке компания «Лимагрен РУ» при-
сутствует с 2009 года и занимается 
продажей семян подсолнечника, 
кукурузы, рапса и ячменя. 

«Бизнес средств защиты растений 
DuPont в России – это 28 препаратов, 
продаваемых в 60 регионах страны, 
которыми обрабатывается 4,8 млн га 
сельскохозяйственных угодий, – уточ-
няет Антон Басов, руководитель биз-
неса защиты растений в России. – Это 
150 обучающих семинаров, 21 награда 
AgrowAwards с момента существова-
ния церемонии. В 2016 году DuPont 
получил награду в категории «Лучшее 
решение в защите растений».

За последние 3 года на рынок 
России выведено четыре новых пре-
парата, еще семь планируется вывести 
в ближайшие годы.

Особая гордость компании 
«ДюПонХимпром» – первое в России 
производство СЗР, локализованное 
иностранной компанией и ведущее 
свою деятельность в соответствии с 
мировыми стандартами. Это передовое 
предприятие, построенное DuPont и 
производящее широкий спектр герби-
цидов для нужд России и Казахстана. 
Производство на 100 % соответствует 
стандартам в области качества продук-
ции и безопасности производства.

В последовавшей за выступления-
ми сессии «Вопросы-ответы» обсуж-
дались тенденции российского рынка 
семян и СЗР, долгосрочные прогнозы 
и перспективы международных ком-
паний, условия локализации произ-
водства, использование биопрепара-
тов для защиты растений и др.

Николай Порошин

Андрей Воропай, генеральный директор 
ООО «ЛимагренРУ»

IV ÌÅÆÄÓÍÀÐÎÄÍÀß ÊÎÍÔÅÐÅÍÖÈß
«ÌßÑÍÎÅ ÑÊÎÒÎÂÎÄÑÒÂÎ ÐÎÑÑÈÈ: 

ÏÐÎÈÇÂÎÄÑÒÂÎ ÃÎÂßÄÈÍÛ – ÎÒ ÏÎËß ÄÎ ÏÎÒÐÅÁÈÒÅËß. 
ÒÅÍÄÅÍÖÈÈ È ÏÅÐÑÏÅÊÒÈÂÛ»

В ПРОГРАММЕ КОНФЕРЕНЦИИ:

• Текущее состояние мясного 
скотоводства, тренды производства и 
потребления говядины в России

• Производная качественной говя-
дины от разных пород скота мясного 
направления как существенная со-
ставляющая кулинарии потребителя

• Условия и технология содержа-
ния скота как фактор определения це-
лей формирования вкусовых качеств 
мяса для конечного потребителя

• Влияние рационов кормления, 
системы содержания, фасовки и 
созревания на вкусовые качества 
говядины 

• Стандартизация и брендирование 
производства качественной говядины 
как необходимый элемент развития 
рынка говядины от мясных пород 

• Технология убоя, обвалки, 
хранения, созревания. Кулинарные 
ограничения

К УЧАСТИЮ В КОНФЕРЕНЦИИ 
ПРИГЛАШАЮТСЯ:

• Руководители и специалисты 
агрохолдингов, мясоперерабатываю-
щих и комбикормовых предприятий

• Руководители и специалисты 
предприятий Национального союза 
производителей говядины, Националь-
ной мясной ассоциации, Националь-
ной ассоциации скотопромышленни-
ков и других отраслевых союзов АПК

• Руководители и специалисты 
органов управления АПК субъектов 
Российской Федерации

• Технологи основных производствен-
ных участков производства говядины

• Ведущие менеджеры по мясному 
направлению ритейла и ресторанов

• Руководители и специалисты от-
ечественных и зарубежных компаний, 
фирм и предприятий – производителей 
оборудования, комплектных линий для 
мясоперерабатывающих предприятий

• Ученые научно-исследовательских 
институтов, профессора, преподава-
тели и аспиранты высших учебных за-
ведений (университетов) России, стран 
СНГ и дальнего зарубежья

• Представители средств массовой 
информации

МЕСТО ПРОВЕДЕНИЯ КОНФЕРЕНЦИИ

Международная промышленная академия
115093, г. Москва, 1-й Щипковский пер., д. 20 (ст. метро «Павелецкая» или «Серпуховская»)

ДЛЯ ОФОРМЛЕНИЯ ЗАЯВОК НА УЧАСТИЕ И СПРАВОК ПО ВОПРОСАМ ПРОВЕДЕНИЯ КОНФЕРЕНЦИИ ОБРАЩАТЬСЯ:

тел/факс: (495) 959-71-06 Щербакова Ольга Евгеньевна, e-mail: scherbakovaoe@grainfood.ru
тел/факс: (499) 235-48-27 Агеева Ксения Михайловна, e-mail: a89057777955@yandex.ru 
тел/факс: (499) 235-46-91 Чукумбаева Маргарита Леонидовна, e-mail: rita@grainfood.ru
тел.: (495) 959-66-76 Галкина Лариса Сергеевна
тел/факс: (499) 235-95-79 Карцева Ольга Павловна, e-mail: dekanat@grainfood.ru

18–20 апреля 2017 г.
Москва, Россия
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XI ÌÅÆÄÓÍÀÐÎÄÍÀß ÊÎÍÔÅÐÅÍÖÈß

В ПРОГРАММЕ КОНФЕРЕНЦИИ:
• Состояние и структурные изме-

нения в производстве комбикормов в 
свете реализации программы развития 
АПК Российской Федерации до 2025 г. и 
на перспективу до 2030 г.

• АПК в макроэкономических 
сценариях правительства и экспертные 
оценки специалистов

• Кормовая база в новых реалиях 
формирования потребностей рынка в 
комбикормах и оценка возможностей 
их реализации

• Инновации в технике и техно-
логии производства комбикормов. 
Модернизация и новое строительство 
предприятий и цехов по производ-
ству комбикормов и их компонентов, 
обеспечивающих доброкачественное 
и эффективное кормление животных, 
птицы и рыб

• Новые разработки в промышлен-
ном производстве премиксов

• Комплекс мероприятий по сниже-
нию стоимости готовой продукции за 

счет оптимизации рецептуры кормов, 
использования современных техноло-
гий и оборудования

• Технические регламенты, ГОСТы, 
новые методы и приборы, обеспе-
чивающие стабильность качества и 
биобезопасность в комбикормовом 
производстве

• Законодательная база и практика 
ее применения при ввозе сырья и 
кормовых добавок (витамины, фермен-
ты, пробиотики, аминокислоты) для 
производства комбикормов в условиях 
Евразийского экономического союза

К УЧАСТИЮ В КОНФЕРЕНЦИИ 
ПРИГЛАШАЮТСЯ:

• Руководители и специалисты 
федеральных и региональных органов 
управления АПК

• Директора, главные инженеры, 
главные зоотехники, начальники 
производств, заведующие ПТЛ 

комбикормовых производств на за-
водах, комбинатах хлебопродуктов, 
птицефабриках, животноводческих 
комплексах и другие специалисты 
предприятий, фирм, холдингов и 
компаний, выпускающих комбикор-
мовую продукцию

• Руководители национальных и 
международных ассоциаций и органи-
заций

• Ведущие отечественные и за-
рубежные фирмы-производители 
оборудования, комплектных линий 
и ветеринарных препаратов, а также 
поставщики компонентов для произ-
водства комбикормов

• Руководители и специалисты 
проектных организаций, ученые на-
учно-исследовательских институтов, 
профессора, преподаватели и аспи-
ранты высших учебных заведений 
(университетов) России, ближнего и 
дальнего зарубежья

• Представители средств массовой 
информации

МЕСТО ПРОВЕДЕНИЯ КОНФЕРЕНЦИИ

Международная промышленная академия, 115093, Москва, 1-й Щипковский пер., д. 20
Проезд до ст. метро «Павелецкая» и «Серпуховская»

ДЛЯ ОФОРМЛЕНИЯ ЗАЯВОК НА УЧАСТИЕ И СПРАВОК ПО ВОПРОСАМ ПРОВЕДЕНИЯ КОНФЕРЕНЦИИ ОБРАЩАТЬСЯ:

Справки и заявки
тел./факс (495) 959-71-06 Щербакова Ольга Евгеньевна, е-mail: scherbakovaoe@grainfood.ru
тел/факс: (499) 235-48-27 Агеева Ксения Михайловна, e-mail: a89057777955@yandex.ru
тел/факс: (499) 235-46-91 Чукумбаева Маргарита Леонидовна, е-mail: rita@grainfood.ru
тел/факс: (495) 959-66-76 Галкина Лариса Сергеевна
тел/факс: (499) 235-95-79 Карцева Ольга Павловна, е-mail: dekanat@grainfood.ru
тел/факс: (499) 235-95-79 Карцева Ольга Павловна, e-mail: dekanat@grainfood.ru

27–29 июня 2017 г.
Москва, Россия

«Ñîâðåìåííîå ïðîèçâîäñòâî êîìáèêîðìîâ»
«ÊÎÌÁÈÊÎÐÌÀ-2017»






